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INTRODUCCION

En este trabajo se realiza un estudio de mercado para realizar una exportaciéon de
prendas de punto desde Colombia hacia Polonia, teniendo en cuenta los entornos politico,

econdmico, cultural y social sobre el pais de destino.

La globalizacion ha abierto nuevas oportunidades para que las empresas amplien sus
horizontes y accedan a mercados internacionales. En este contexto, la exportacion de
productos colombianos hacia paises con economias como la de Polonia, representa una
excelente estrategia para fortalecer la presencia global y diversificar los ingresos. En particular,
el mercado polaco, con su clima frio y su diversidad cultural, ofrece un terreno fértil NO

explorado para la comercializacion de prendas de punto, como suéteres, bufandas y gorros.

Santiago de Cali, una de las principales ciudades industriales y comerciales de
Colombia, cuenta con una sélida infraestructura de produccion textil, que ha permitido que
muchas empresas locales exportan productos de alta calidad a diferentes partes del mundo. La
combinacion de la creatividad, el talento y la habilidad en la manufactura de prendas de punto,
posiciona a Cali como un lugar ideal para producir estos productos destinados a mercados

internacionales.

La creciente diversidad cultural y el interés por productos importados de calidad hacen
de Polonia un mercado clave para la introduccion de prendas de punto colombianas, que se
distinguen por su disefio, confort y calidad La exportacién de suéteres de punto desde Cali a
Varsovia no solo busca posicionar un producto, sino también construir una marca colombiana
reconocida en el mercado polaco, destacandose por la calidad, el disefio y el valor que ofrece a

los consumidores de la regién.



1. PROBLEMA DE INVESTIGACION

Colombia posee una alta produccién de prendas de punto como suéteres, bufandas, y
calcetines, con ventajas competitivas en mano de obra, disefio artesanal y diversidad de fibras.
Sin embargo, la empresa Knitwear COL desea realizar la internalizacion de sus productos y

aprender en exportar estas prendas.

Knitwear COL ha captado que Colombia comparte un acuerdo comercial con la Unién
Europea y se enfoca en investigar los diferentes entornos (politicos, econdmico, social / cultural)

de Polonia.

Es un desafio para la empresa ya que son muy pocas las exportaciones de productos
colombianos en Polonia (terreno poco explorado), a pesar del mutuo acuerdo comercial que
comparten estos paises hay desconocimiento en los perfiles de sus entornos y consumos (en

destino).

1.2 Formulacion del problema

¢, Como Knitwear COL podra posicionar de manera adecuada sus productos en el pais
destino teniendo en cuenta la falta de informacién de este mercado, las preferencias del pueblo

polaco, las estrategias no exploradas para un buen conocimiento del producto al publico?

2. Justificacion:

Se desarrolla un estudio de mercado sobre los diferentes entornos (politicos, econémico,
social / cultural) de Polonia y asi identificar oportunidades reales de exportacién de las prendas
de punto, lo que permitira establecer estrategias comerciales eficaces, diversificar mercados y
aumentar la presencia de productos colombianos en Europa del Este, contribuyendo al

crecimiento del sector textil nacional.



3. OBJETIVOS

3.1 OBJETIVO GENERAL.

Realizar un estudio de factibilidad para una exportacion de prendas de punto desde

Santiago de Colombia hacia Polonia

3.2 OBJETIVOS ESPECIFICOS.

-Consolidar y negociar contratos con el proveedor nacional de las telas e hilados, para

poder realizar el proceso de transformacion logrando productos de calidad.

- Elaborar un estudio e investigacion de mercado para una exportacion de prendas de

punto desde Colombia Hacia Polonia.

- Implementar documentacién necesaria para exportar prendas de punto desde

Colombia Hacia Polonia con termino de negociacion.

4 PROCESO DE EXPORTACION.

4.1 DEFINICION SOBRE EXPORTACION.

La exportacion es la salida de bienes y servicios nacionales o nacionalizados con
destino a otro pais siempre y cuando se cumplan los reglamentos aduaneros fiscales, y

comerciales tanto del pais exportador como el importador.

Las exportaciones son fortalezas para las relaciones de comercio internacional ya que

generan divisas, fomentan el crecimiento empresarial y la diversidad de productos extranjeros.

4.2 MARCO LEGAL DE LAS EXPORTACIONES

El marco legal esta construido a partir de principios constitucionales, complementado

con normativas adicionales que se han desarrollado con el tiempo.

4.2.1 Constitucion politica colombiana de 1991:



La constitucion politica principios fundamentales para el comercio exterior, la libertad
econdmica y capacidad al estado para invertir en el desarrollo econdmico, también permite

celebrar acuerdo y tratados internacionales:

- Art 150: Autorizar al presidente de la Republica para celebrar tratados internacionales y
expedir normas sobre comercio exterior y demas disposiciones para el desarrollo econdmico del

pais.

- Art 333: La libre competencia econémica es un derecho de todos que supone

responsabilidades.

- Art 224: El Estado tiene una funcidn importante en regular y promover el comercio y las
exportaciones, pero también se establece que esta intervencion debe ser de acuerdo con los

principios del bien comun.

4.2.2Ley 7°:

Esta ley regula las politicas comerciales, aranceles y las normas para las
exportaciones, el establecimiento de un sistema de incentivos y beneficios tributarios a las

empresas exportadoras.

4.2.3 Ley 9°:

Facilita y promociona las exportaciones de productos colombianos como motor de

desarrollo econdmico, permite hacer normatividad para negociar las divisas.

4.2.4 Decreto 1165:

Este decreto establece un marco normativo clave para la regulacion del comercio

internacional y las operaciones aduaneras en Colombia y sus actualizaciones la cuales son:

- 925-2023: Define el registro de importacidon como el acto administrativo que autoriza las

importaciones del régimen de libre importacion.



- 659-2024: Fortalece la seguridad en las fronteras y prevenir el contrabando

- 360-2021: Facilita el comercio exterior y atender necesidades de la emergencia

sanitaria por COVID-19

4.2.5 Régimen cambiario amparado resolucién 1 del 2018:

Emitida por la junta directiva del Banco de la Republica donde establecen el régimen de
cambid internacional de Colombia, estos procedimientos deben ser sujetas a una seria de

obligaciones bancarias como:

- Canalizaciones obligatorias de divisas.
- Declaracion de cambios.

- Declaracion de soporte.

- Cumplimientos de plazos.

4.2.6 Décima 83 pagar o se cerrar el pago departamento de pagos internacionales:

Los pagos deben ser ingresados a través del mercado cambiario y las compensaciones

autorizadas por el banco de la republica.

- La confirmacién del ingreso y salida de divisas.

4.3 PRODUCTO A EXPORTAR.

. Nombre Comercial
Abrigo de algodén
. Nombre técnico:

Suéter de punto 100% algodén

. Posiciéon Arancelaria:



61.10.20.10.00

4.3.1 FICHA TECNICA DEL PRODUCTO. IMAGEN DEL PRODUCTO

¢ Nombre Comercial
Abrigo de algodén
¢ Nombre técnico:

Suéter de punto 100%
algodén

e Posicion
Arancelaria:

6110.20.00.00

Materia Prima: algodén

Modelos

con Botones

Suéter liso (basico).
Suéter con cuello alto.
Suéter oversize.

Suéter de punto trenzado.
Suéter con botones.
Suéter con capucha.

Suéter con detalles de
encaje o tejido fino.

Analisis de Hilado

-Tipo de Fibra: Multifilamento

-Tipo de Filamento: Filamento
continuo

- Cantidad de Cabos: 1
- Tipo de Torsion: S
Composicion de Hilado:

Confeccionadas por maquinas
rectilineas de tricotar.

Muestra:

Caracteristicas Visuales
y Tactiles

- Tacto: Suave
- Color: Varios.

- Brillo: Dependiendo de
la referencia solicitada por
el cliente

Densidad:

Pesadas: De 10 a 30 pasadas
por pulgada. (tamafo del punto y
densidad del tejido. filas
horizontales).

Columnas: De 200 a 600
columnas, dependiendo de la
maquina y la configuracion.
(Cantidad de agujas en la
magquina. filas verticales de
puntos.
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Combustion

Al acercar a la llama: no
se quema de manera
rapida como otros
materiales.

- En la llama: se derrite 0
encoge antes de arder
completamente.

- Al retirar de la llama:
deja un residuo de ceniza
blanca.

- Olor: olor a pelo o carne
quemados.

- Humo: grises o blancos.

Cuidados y
conservacion

Lavado: a maquina con
ciclo suave en agua fria y
detergente especifico para
lana.

Secado: usar la secadora.

Almacenar en un lugar

fresco, seco y protegido
de las polillas (bolsas de
tela, lavanda, cedro).

Reparar cualquier dafo de
inmediato para evitar que
se agrave.

Evitar la exposicion al
calor y la humedad

terminacion de calidad a mano

Durabilidad: Los detalles
realizados a mano aseguran que
el suéter sea mas resistente y
duradero.

Estética: La terminacién manual
ofrece un acabado mas detallado y
profesional, lo que mejora la
presentacion del suéter.

Personalizacion: Permite realizar
ajustes especificos en cada
prenda para que tenga un ajuste
perfecto y sin defectos.

excesivos.
4.3.2 Knitwear-COL DOFA
Debilidades: Oportunidades:
o La empresa requiere contratar un . La empresa requiere

intermediario que facilite la negociacion
en el idioma correspondiente al pais de
destino de la exportacion.

. La marca aun no cuenta con un
alto nivel de reconocimiento en
mercados internacionales.

o Existe una alta dependencia de
los proveedores, ya que cada uno aporta
elementos fundamentales a la propuesta
de valor del producto final.

contratar un intermediario que
facilite la negociacion en el idioma
correspondiente al pais de destino
de la exportacion.

. La marca aun no cuenta con
un alto nivel de reconocimiento en
mercados internacionales.

. Existe una alta dependencia
de los proveedores, ya que cada
uno aporta elementos
fundamentales a la propuesta de
valor del producto final.

Fortalezas:

Amenazas:

Competencia con grandes
productores asiaticos que ofrecen
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o Alta calidad en la confeccion de bajos precios y alta capacidad de

las prendas. produccién.

o Uso de lana como materia prima

principal. e Fluctuaciones en el tipo de cambio
que pueden afectar los costos y

. Elaboracion de productos eco- margenes de exportacion.

amigables.

. Transformacion de materia prima » Presencia de otros proveedores

100% nacional en productos terminados. internacionales en el mercado
canadiense.

¢ Limitada experiencia de Colombia

en exportacion de textiles
adaptados a climas frios.

4.3.2 CLASIFICACION ARANCELARIA DEL PRODUCTO.

llustracion 1 Consulta por estructura arancelaria- DIAN

Seccion XI Materias texdiles y sus manufacturas
Capitulo 61 Prendas y complementos (accesorios), de vestir, de punto
Pariida 6110 g:;;l;:?: (jerseys), puloveres, cardigan, chalecos y ariculos similares,

6110.20 - De algodon:
6110.20.10 - - Suéteres (jerseys)

Codigo Comp Supl Designacian de mercancias Perfil Motas
6110.20.10.00 - - Suéteres (jerseys) &, E

Q Regresar |



llustracion 2 Perfil de la mercancia -DIAN

Perfil de la mercancia

DATOS GEMERALES
Mivel Codigo Cadigo Codigo
Momenclatura Momenclatura Complem. Suplem.  — SLEE
ARIAM 6110.20.10.00 01-ene-2007
Prendas y complementos
(accesorios), de vestir, de punio
Sueteres (jerseys), puloveres,
Descripcion cardigan, chalecos y articulos M-ene-2007
similares, de punto
- De algodan:
- - Suéieres (jerseys)
Unidad fizica u - Unidades o articulos 01-ene-2007
llustracion 3 Informacién mercancia - MUISCAS
MEDIDAS
Concepto Imporiaciones Exportaciones Transito
Gravamen
VA
Ofiras tanfas generales

Gravamenes por acuerdos internacionales
Medidas de proteccion comercial

Régimen de comercio

Bienes de capital

indice Alfabéfico Arancelario

@ @ & 00

Motas de nomenclatura

Comelativas por apertura

Comelativas por cieme

Requisitos Especificos de Origen (REOQ)

Documentos soporie ﬁ
Caracteristicas especiales

Restricciones

Restricciones por Zonas de Régimen Aduanero
Especial

Tarifas por Zonas de Régimen Aduanero Especial

Meodalidades permifidas

Descripciones de mercancias a 0
Drocumentos soporie por zona de RAE

Cupos de Mercancia

@Anterinr) 1 | 1@ siguiente )




llustracién 4 Indice Alfabético Arancelario

a exportaciones — 6110201000

Camrar
Q wrtana /)
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ﬁ Anterior | 1v|2&5lgulenle}

Q Ragrasar |

Termino clave Desde Hasia
Sueteres de punto, de algodon 012:0";'
llustracion 5 Descripciones de mercancias para exportaciones
®:sz. )

Orden Céadigo Descripcion Tipo de dato Longitud Decimales Obligatorio Desde Hasta Leg Detalls
1 1370  Mombre Comercial TEXTO 60 s 01-jun-2007

2 1371 Denominacion de la prenda NUMERICO & | 01-jun-2007 a
3 1372 Tipo de tejido NUMERICO & MO 01-jun-2007 =)
4 1373 Composicion ]| 01-jun-2007 a
5 1374  Usuario NUMERICO & NO 01-jun-2007 =)
5] 1375  Marca comercial TEXTO 60 NO 01-jun-2007

7 1376  Referencia TEXTO 60 MO 01-jun-2007

& 1377 Talla TEXTO 60 HO 01-jun-2007

9 1378 Caolor TEXTO 60 MO 01-jun-2007

10 1379 Oftras caracteristicas TEXTO 4000 MO 01-jun-2007

12 1697 Cantidad de unidades comerciales TEXTO &0 NO 20-ene-2008

Dy
llustracion 6 Composicion
Camar
\EIENE

Codigo Descripcion Tipo de dato Longitud  Decimales Detalle

31 Porcentaje MUMERICO & 2

303 Composicidn NUMERICO 8 =

Caodigo lista Descripcion Desde Hasta

1 ACETATO DE CELULOSA (1 jun-2007

2 ACRILICO 1 -jun-2007

3 ALGODON (1 -jun-2007

4 CAUCHD 1 jun-2007

17 ELASTOMERD 01 -jun-2007

= FIERAS DE COCO (1 jun-2007

o LAMNA 1 -jun-2007

T LIMO (1 -jun-2007

16 METALIZADD 1 jun-2007

3 MILOM 01 -jun-2007

15 OTRO (1 jun-2007

15 PELO FING 1 jun-2007

9 POLIESTER (1 -jun-2007

10 POLIETILEMD 1 jun-2007

11 POLIPROPILENO (1 -jun-2007
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4.4 EXPORTACION PRENDAS DE PUNTO Knitwear COL.

Exportar suéteres de punto desde Colombia hacia Polonia permite aprovechar las
ventajas del clima polaco y la demanda de prendas de punto de calidad. Sin embargo, el
proceso requiere una cuidadosa planificacién, desde cumplir con las normativas locales hasta
entender las preferencias culturales y adaptar el producto a las expectativas del mercado en
destino. La logistica, los costos y la estrategia de marketing e inteligencia de mercado también
son factores clave para garantizar que la exportacion sea exitosa. Con un buen enfoque y
decisiones adaptadas a las necesidades del consumidor polaco, la empresa podria tener un

gran potencial en este mercado.

Al exportar prendas de punto, podemos acceder a mercados con mayor potencial de
crecimiento. Es decir, que da la oportunidad de acceder a paises con estaciones diferentes a
las de Colombia, como lo son los paises del hemisferio sur donde el invierno y el otofio a veces
se prolonga, lo que facilita mantener la demanda constante durante todo el afio, cosa que no
ocurre en Latam. Por otra parte, Colombia es un pais que tiene acuerdos comerciales con
Polonia y estos benefician a la empresa en destino teniendo en cuenta tarifas arancelarias
reducidas o eliminadas, lo que facilita la exportaciéon y mejora la competitividad del precio de los

suéteres de punto en esos mercados.

Exportar a Polinia la empresa empezara a innovar en disefios, estilo y calidad de los
suéteres de punto. También las tendencias de moda globales pueden aportar nuevas ideas y

perspectivas para actualizar el producto a exportar.

Produccion de prendas: La fabricacion de nuestras prendas es de manera convencional

y manual.
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4.4.1 Proveedores Nacionales

Convencional: El principal proveedor de las telas es Pécora LTDA, cuenta con una
planta fisica de 2.400 metros cuadrados equipada con 60 maquinas Shima Seiki de tecnologia
"full fashion", 90 maquinas de terminado y un equipo de lavanderia. Esta infraestructura le

permite alcanzar una alta capacidad de produccion

Manual: Se contraté un taller que genera empleo para mujeres cabeza de hogar y
personas desplazadas por la violencia. Como parte de una iniciativa innovadora, los
colaboradores, una vez finalizada la confeccion de la prenda, elaboran un pequeno bolsillo en la
marquilla del suéter, en el cual colocan semillas previamente seleccionadas. De esta forma, al

recibir su prenda, el cliente tendra la oportunidad de plantar estas semillas.

Para el empaque esta la empresa colombiana Asocafiamo: es una asociacion
colombiana que cultiva, fabrica bolsas ecolégicas y prendas de vestir con el fin de reducir la
contaminacion, pues el cafilamo es mas resistente, duradera, biodegradable, ecoldgica,

antibacteriana y transpirable.

Para el embalaje se contrata a la empresa Corrugados_(Empaque secundario y
terciario): una empresa con 15 afos de trayectoria en la industria de empaques, fabricando
cajas de cartén corrugado y microcorrugado, con impresién directa al carton hasta en 4 colores
y cajas colaminadas con acabados en impresién litografica que se ajustan a las medidas,

disefios, cantidades y demas necesidades de cada cliente.

Para las semillas Impulsemillas: una empresa 100% colombiana con una trayectoria de

mas de 45 afios sirviendo al desarrollo del campo.

Marquillas globales colombia hc:una empresa dedicada a dar vida a las creaciones con

insumos de confeccion disefiados y personalizados con dedicacion.



4.4.2 COTIZACION AL PROVEEDOR NACIONAL.

S‘U-E-T-E-R-E-§
FECORA LTOA

COTIZACION @péco?q

2/6/2025

globalcolombiohc Nombre: Kn o

Carrero 19 B # 164 A— 32 Bogotd Direccion: Cli 243-4
CUIT-NIF: 123456789
Teléfono: (601) 674 7640 Teléfono: 319876543
info@pecora.com.co E-mail: Provesdor@gmail. com
DESCRIPCION CANTIDAD PRECIO UNT TOTAL
Tela 100% algodon varios colores MTS 1369 54268 | $58.428,92
SUB-TOTAL $58.428 92
Valor TOTAL 558.428,92
Firma de la empresa Firma de aceptacion del diente

e

4.4.3 ORDEN DE COMPRA AL PROVEEDOR NACIONAL.

STU-E-T-ER-E'S
FECORA LTDA

ORDEN DE COMPRA (@@)peco?q

#560 22/6/2025

Knitwear-COL

glbolcolombac Nombre:
Correro 19 B # 164 A — 32 Bogota Direccion: Cll243-4
CUIT-NIF: 12345678-9
Teléfono: (601) 674 7640 Teléfono: 319876543
info@pecora.com.co E-mail: Proveedor@gmail.com
DESCRIPCION CANTIDAD  PRECIO UNT TOTAL
Tela 100% algodon varios colores MTS 1368 . s4268 $58.428,92
SUB-TOTAL $58.428 92
Valor TOTAL 558.428,92
Firma de la empresa Firma de aceptacion del diente

e
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4.5 REQUISITOS Y OBLIGACIONES DEL EXPORTADOR.

Los requisitos y obligaciones del exportador se encuentran en el decreto 1165 del

afio 2019 ubicado en el articulo 10, son los siguientes:

- Estar debidamente domiciliado o representado de manera legal en el pais.

- Tener NIT.

- Tener la solicitud de exportador autorizado.

- Contar con los documentos soporte requeridos vigentes.

- Elaborar, suscribir y presentar la Declaracién Andina del Valor.

- Tener vigente la declaracion juramentada de origen.

- Expedir declaraciones de origen o en facturas de la mercancia

autorizada.

- Conservar los registros y pruebas que demuestren el cumplimiento de las

normas de origen del acuerdo correspondiente por un término de 5 afos establecidos.

4.6 TRAMITES PREVIOS A LA EXPORTACION.

IMC: Intermediario del mercado cambiario es autorizada por el Banco de la Republica

para canalizar Divisas, Bancos comerciales y Corporaciones financieras. Esta permite recibir

pagos desde el exterior de manera legal.

Normas ISO: La organizacién internacional de normalizacion se encarga de los

estandares de calidad, seguridad y eficiencia en los productos y procesos.

- ISO 9001: Gestion de calidad en produccion textil, asegurando procesos eficientes y

productos consistentes.
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- ISO 14001: Gestién ambiental, aplicable si se busca certificacién ecolédgica o sostenible

en la fabricacion. (ESGInnova Group, s.f.)

* Para los textiles se necesitan normas ISO especificas las cuales son:

- ISO 2076: Nomenclatura de fibras textiles.

- ISO 3758: Simbolos de etiquetado para el cuidado de textiles (lavado,

secado, planchado).

- ISO 105: Pruebas de solidez del color en textiles (resistencia al lavado,

friccion, luz, sudor).

- ISO 12945: Prueba de formacién de motas (pilling) en tejidos.

- ISO 3071: Determinacion del pH en textiles (seguridad para la piel).

- 1ISO 9237: Permeabilidad al aire en tejidos (importante para prendas

deportivas).

ICA: El instituto colombiano agropecuario pues esta encargado de regular y controlar la

sanidad agropecuaria y para exportar semillas necesitamos de la autorizacion.

VUCE: En la ventanilla unica de comercio exterior es la que centraliza los tramites
administrativos y de control que tocan el tema de comercio exterior en el pais, este facilita la

realizacién tramites aduaneros y otros procedimientos para realizar exportaciones en Colombia.

» EI VUCE brinda permisos, licencias, y autorizaciones que requieren otros paises y asi
asegurar el cumplimiento de las normativas, como por ejemplo el VUCE brinda las

certificaciones de Origen de un producto.
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- Facilita la comunicacion con las autoridades aduaneras y otras entidades

gubernamentales.

- Garantiza el cumplimiento de las regulaciones colombianas para exportacion.

- Minimiza riesgos de retrasos o sanciones en el proceso aduanero y logistico.

FUCE: Formulario unico de comercio exterior tiene como propésito registrar el productor,

comercializador, registrar el bien o el servicio, describir y verificar procesos productivos.

RUT: El registro unico tributario es diligenciado por la DIAN, este registro oficial se utiliza
en Colombia para identificar a las personas y empresas que realizan actividades econdémicas

dentro del pais y permite el cumplimiento de las obligaciones y declaraciones tributarias.



Tabla 1 RUT KNITWEAR COL
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Camara de comercio: Permite la legalizacion y formalizacion de la empresa, la camara

de comercio nos permite registrar la empresa a la actividad econdémica a la que pertenece,

brinda el registro mercantil, certificacion de representacion legal y existencia.

Tabla 2 CAMARA DE COMERCIO KNITWEAR COL

CAMARA DE COMERCIO DE CAL
CERTIFICADO DE EXISTENCIA 'Y REPRESENTACION LEGAL DE

Eg:‘\:ziged e FECHA DE EXPEDICION: VIERNES 16 MARZO 2018 01:31:52 PM
Cali

RADICACION No: 20180061301-INT, VALOR: 5500

CODIGC DE VERIFICACION: 081898VIXA
PARBA VERIFICAR EL CONTENIDO Y CONFIABILIDAD DE ESTE CERBRTIFICADO, INGRESE A
WWW.CCC.ORG.CO/REGISTRAYA/ EN EL SERVICIO DE CERTIFICADO BLECTRONICC, Y DIGITE EL
CODIGO DE VERIFICACION. ESTE CERTIFICADD, QUE PODRA SER VALIDADO HASTA EL MARTES 15 DE
MAYO DE 2018 DURANTE €0 DIAS CALENDARIO CONTADOS A PARTIR DE LA FECHA DE EXPEDICION DEL
RTIFICADO, CORRESPONDE A LA IMAGER Y CONTENIDO DEL CERTIFICADO CREADO
ELECTRONICAMENTE.

LA CAMARA DE COMERCIO DE CALI, CON FUNDAMENTO EN LAS INSCRIPCIONES DEL REGISTRO DE LAS
ENTIDADES SIN ANIMO DE LUCRO,

CERTIFICA
DENOMINACTON O pazon socian: Knitwear COL

CLASE PERSONA JURIDICA:

ENTIDAD QUE SJERCE CONTROL Y VIGILANCIA: NO TIENE
NIT.9004207695-6

DOMICILIO:CALI

CERTIFICA
DIRECCION DEL DOMICILIQ PRINCIPAL: Cll 2 #3-4
MUNICIPIO:CALI-VALLE
TELEFONO COMERCIAL 1: 310876543
CORREQ ELECTRONICO:infcfcasadelastiteres.com
DIRECCION PARA NOTIFICACION JUDICIAL: Cll 2 #3-4
MUNICIPIO:CALI-VALLE
TELEFONO PARA NOTIFICACION 1: 3109876543
CORREQO ELECTRONICO DE NUI‘IFICACLI'DK:Proveedor@gmail.com
AUTORIZACION PARA NOTIFICACION PERSONAL A TRAVES DEL CORREO ELECTROGNICO DE CONFGRMIDAD

CON LO ESTABLECIDO EN EL ARTICULO 67 DEL CODIGO DE PROCEDIMIENTO ADMINISTRATIVO ¥ DE LO
CONTENCIOSO ADMINISTRATIVO:SI

22
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5 ESTUDIO DE MERCADO E INTELIGENCIA DE MERCADOS.

5.1 DEFINICION

Son herramientas de vital importacion al momento de tomar una decisién teniendo en
cuenta que el estudio de mercado es mas puntual usando como métodos de encuestas,
enfoques de problemas, (competencia y comportamiento del mercado) mientras que la
inteligencia de mercado abarca informacién tanto interna como externa del entorno (este tipo de
inteligencias toman mucho tiempo) como por ejemplo Tendencias sociales, politicas,

econdmicas, tecnoldgicas, etc...

Pasos de una investigacion e inteligencia de mercado:

Analizar el entorno externo: situacion econdémica, politica, tendencias de moda,

sostenibilidad y preferencias de consumo en Polonia.

Conocer a la competencia: tanto marcas locales como internacionales que ya operan

en ese mercado.

Saber detectar oportunidades reales: por ejemplo, el crecimiento del en ventas por

medio del e-commerce, el interés por ropa comoda y la apertura a moda ética.

Como poder reducir riesgos: al anticipar cambios en regulaciones, habitos de compra o

tipo de cambio.

Apoyar la estrategia de entrada al mercado: ayudando a definir canales de

distribucion, precios adecuados y mensajes comerciales.

https://www.emarketservices.es/es/menu-principal/actualizate/detalle-noticias.moda-

online-polonia.news202406



https://www.emarketservices.es/es/menu-principal/actualizate/detalle-noticias.moda-online-polonia.news202406
https://www.emarketservices.es/es/menu-principal/actualizate/detalle-noticias.moda-online-polonia.news202406
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5.2 PAIS DESTINO (POLONIA)

En este informe se realiza un estudio de mercado para realizar una exportacion de
prendas de punto Colombia hacia Polonia teniendo en cuenta los entornos politico, econémico,

cultural y social sobre el pais de destino (Union Europea)

Entorno Politico: divido por 16 providencias en gran medida en las regiones historicas
del pais. La autoridad administrativa a nivel provincial la comparten un gobernador, nombrado
por el Gobierno, una asamblea regional, elegida por sufragio directo, y un ejecutivo, elegido por
la asamblea regional, cuenta con un sistema politico parlamentaria democratica, las relaciones
que tiene con Colombia son positivas, pues se han ofrecido a impulsar el uso del acuerdo
vigente desde el 2013 para aumentar la inversion extranjera, el crecimiento de mercado. (Union

Europea)

Entorno social: Tiene una poblacion d alrededor de 38 Millones de habitantes, las
ciudades que tienden a ser mas consumistas son Varsovia, Cracovia, Gdansk y Wroclaw. El
pueblo polaco tiende a buscar consumo responsable, con moda “lenta”, comercio justo, entre

otros motivos.

Su clase media generalmente se interesa por productos de calidad, pero su poblacion de
adultos mayores es mas grande que los pobladores de los jovenes y los jévenes adultos lo que
indica una buena demanda para los suéteres que se quieren exportar brindado comodidad,

calor y calidad.

Entorno Cultural: El pueblo polco es tradicional (familia, trabajo, orden), aunque con el

pasar del tiempo esta abriendo un poco la mente al consumir productos extranjeros.

Su manera de vestir es mas bien de prendas de tonos sobrios, funcionales y comodo,

tienen en cuenta los valores del consumidor



25

Entorno Econdmico: Regida por la moneda nacional llamada ZLOTY no pertenece a la
eurozona, lo que implica considerar tipo de cambio frente al délar o euro en la planificacion
exportadora. el PIB per capita presenta constante aumento (2024): USD $21.000, La Inflacion
moderada y la baja tasa de desempleo, lo que incentiva el consumo. (Banco Central Europeo,

s.f.)

5.3 MARCAS COMPETIDORAS.

En el mercado polaco hay tanto marcas de prendas de punto de gran tamafo (ZARA,
Reserved, H&M) los cuales son competencia directa y otro tipo de empresas (Tiendas Online,
emprendedores) son competencia indirecta; teniendo en cuenta esta informacién la proyeccion

de Knitwear COL intenta que el producto econémico, asequible para todo tipo de consumidor.

La principal distincion de los suéteres de punto que Knitwear COL exportara radica en
el detalle de la marquilla que incluye semillas como obsequio en cada unidad. Ademas, el
empaque es ecolégico, elaborado con canamo, lo que permite su reutilizacién. Esta propuesta
introduce un empaque innovador en la industria de la moda, reemplazando las tradicionales
bolsas de papel o plastico NO reciclables. El empaque de cafiamo es lavable y gracias a su

disefio tipo tula, puede soportar aproximadamente 2 kilogramos de peso.

5.4 ; Como generar ventas de las prendas de punto a nivel internacional?

-En lo social: la propuesta de valor que diferencia a esta empresa de la competencia,
fomentando en la generacion de oportunidades laborales para madres cabeza de hogar y
personas desplazadas por la violencia (es importante destacar su compromiso con la

responsabilidad social).

-Moda: se imprime un sello de sobriedad y elegancia en el disefio de suéteres lisos, se

impulsa la calidad de los productos colombianos (slow fashion), Knitwear COL ofrece suéteres
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de punto que destacan por su suavidad, confort y alta calidad, fabricados con materias primas

originarias de Colombia, combinando tradicion local con estandares globales.

Publicidad e identidad visual: Knitwear COL ya cuenta con una identidad visual
definida, representada por un logo compuesto por bolas de estambre, una tipografia sencilla y

una paleta de tonos monocromaticos.

llustracion 7 Material publicitario

Las estrategias para el impulso en tienda fisica y virtual de la marca son muestras sin
valor comercial como calcetines, guantes, gorros, pasa montanas, entre otros después de

consumir un minimo de la tienda.

5.5 PERFIL DEL CONSUMIDOR

En utilizara un muestreo probabilistico aleatorio simple, donde cada persona de la
poblacién tiene la misma probabilidad de ser seleccionada. Es el mas adecuado para encuestas
de mercado en etapas iniciales.

Segun el Censo de Poblacion de 2025, Polonia tiene aproximadamente 37.9 millones
de habitantes. (Trading Economics, s.f.)

Estas cifras son fundamentales para dimensionar el mercado objetivo en tu estudio de
exportacion de suéteres de punto.

- Se ha investigado que en Polonia la edad de consumo de moda ronda los 20

afnos en adelante.
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Para el muestreo se realiza primero la indagacion del tamafio de la poblacion mediante
encuestas:

A las 384 personas seleccionadas se les aplicara un cuestionario estructurado con
preguntas cerradas sobre:

Seccion A: Datos Demograficos

1. Género:

O Masculino
O Femenino

[ Otro / Prefiero no responder
2. Edad:

O 18-24 anos
O 25-34 anos
O 35—44 anos
O 45-50 afos

O Mas de 50 arios

Seccién B: Comportamiento de Compra

3. ¢ Con qué frecuencia compra suéteres de punto?

0 Una vez al afo

0 2 a 3 veces al afo

0 Mas de 3 veces al afio
0 Nunca

4. ;Donde suele comprar suéteres de punto?

O Tiendas fisicas

O Tiendas en linea
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O Ferias o mercados locales

0 No acostumbro a comprar

Seccion C: Preferencias del producto
5. ¢ Qué caracteristicas valora mas al comprar un suéter de punto?

O Disefio / Estilo

O Precio

O Comodidad

00 Marca reconocida

0 Produccion sostenible / ecolégica

O Calidad del material

6. ¢ Prefiere productos fabricados con materiales sostenibles?

O Si
O No
0 Me es indiferente

7. ¢ Estaria dispuesto(a) a probar suéteres de punto fabricados en Colombia?

O Si
O No
O Tal vez

8. ¢, Conoce o ha comprado antes productos de vestir colombianos?

O Si
O No

Seccioén D: Opinién general
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9. ¢ Qué tan probable es que compre un suéter de punto colombiano si cumple con sus
expectativas de calidad y precio?

[ Muy probable
1 Algo probable
1 Poco probable

1 Nada probable.

Tabla 3 Encuesta

En cuesta simulada
Pregunta Opciones de respuesta # de respuestas % Fecha
Una vez al afio 60 15.6% 2/05/2025
Frecuencia de compra de suéteres de punto 203 vecesalano e % 2/05/2025
Mds de 3 veces al afio 100 26.0% 2/05/2025
Nunca 34 8.9% 2/05/2025
Tiendas fisicas 150 39.1% 3/05/2025
oo habitual de compra Tiendas en linea 160 41.7% 3/05/2025
Ferias o mercados locales 50 13.0% 3/05/2025
No acostumbro comprar 24 6.2% 3/05/2025
Menos de USD$40 40 10.4% 4/05/2025
- USD$40 - USD$79 180 46.9% 4/05/2025
Precio dispuesto a pagar
USD$80-USD$120 130 339% 4/05/2025
Mds de USD$120 34 8.9% 4/05/2025
Caracteristicas mds valoradas 80 20.8% 5/05/2025
Precio 60 15.6% 5/05/2025
» ) Comodidad 90 23.4% 5/05/2025
Caracteristicas mas valoradas
Marca reconocida 40 10.4% 5/05/2025
Produccion sostenible 50 13.0% 5/05/2025
Calidad del material c4 16.7% 5/05/2025
si 230 59.9% 6/05/2025
sPrefiere productos sostenibles? No 70 18.2% 6/05/2025
Indiferente 84 21.9% 6/05/2025
si 220 57.3% 7/05/2025
sProbaria suéteres colombianos? No 50 13.0% 7/05/2025
Talvez 114 29.7% 7/05/2025
Masculino 161 41.9% 8/05/2025
Genero Femenino 201 52.3% 8/05/2025
Otro / Prefiero no responder 22 5.7% 8/05/2025
18-24 afios 77 20.1% 9/05/2025
25-34 arios 155 35.2% 9/05/2025
Edad 35-44 afos x 25.0% 9/05/2025
45-50 afios 38 9.9% 9/05/2025
Mds de 50 afios 38 9.9% 9/05/2025
sConoce o ha comprado productos Si 154 40.1% 10/05/2025
colombianos? No 230 59.9% 10/05/2025
Muy probable 184 47.9% 11/05/2025
5Qué tan probable es que compre si cumple Algo probable 123 32.0% 11/05/2025
calidad y precio? Poco probable 58 15.1% 11/05/2025
Nada probable 19 5.0% 11/05/2025
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Frecuencia de compra de suéteres de

punto
200
150
100
” . I
. N
Una vez al ano 2 a 3 veces al Mdas de 3 Nunca
ano veces al ano

llustracion 9 Respuesta 2

Lugar habitual de compra

180
160
140
120
100
80
60
40

m 1 .
0

Tiendas fisicas  Tiendas en Ferias o No acostumbro
linea mercados comprar

locales



llustracién 10 Respuesta 3
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llustracion 11 Respuesta 4
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llustracién 12 Respuesta 5

:Probaria suéteres colombianos?
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llustracion 13 Respuesta 6
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llustracion 14 Respuesta 7
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llustracién 15 Respuesta 8
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llustracién 16 Respuesta 9
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6 COSTOS Y GASTOS DEL PRODUCTO.
6.1 FACTURA DE COMPRA DE LOS PROVEEDORES NACIONALES.

llustracion 17 Bolsas Ecologicas
Bolsas ecologicas:
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Tazecakame &".

<o



llustracion 18 Semillas

Ordén de Compra

216 25 025

OEICMIFTIN Ut A e 5 rRECIO TOTAL
Semiias
Alnarece 1 aB0 7 Aan $12 207 8O
Clisrvico 1 €ao ST Aas 212 507 &00
rarei 1. .00 57 a4 512 207 800
Pt 1. ano 07 san 212 207 800
Girason 1 s80 ST Ans 312 507 SO0
Cataritutn 1 680 57 san 212 %07 800
BUB-TOTAL STH DN SO0

Mt TEITAL

DESCRIPOION UNIDADES PRECIO TOTAL
Marauillas 1.000 330 $330.000
| SUB-TOTAL $330.000
Wador TOTAL $330 000
Firma de la empresa Firma de aceptacion del chiente
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llustracion 20 Corrugados Embalaje

Ordén de Compra

#963

Correrc BRI NG 2532
B0gota - Colomb

Cel: 3316 6901003
mwn:n..gg};n oo

Falha presupguvano

Carton doble

Coyin anti humedasd pequeios
Solsa propilenc

LINDE 08 MASers astandar

25/2/2023

25/08/2028

Firma e (s emprets gue reslize s cotzacion

/I\
/

6.2. EMPAQUES Y EMBALAJES.

NomBre MagQuinasTih 223
Derecoon ch2ea
CUIMNW 113456784
Teigfono: 987654321
alite 15 tas
DAl pos
“ $3C0
1 400 $32e
654 3360
3 S8 000,00
SUB-TOTAL

Volor TOTAL

Furma de sceptacion el diente

@»
a >

-~

Para realizar una exportacion el empaque y el embalaje es de vital importancia pues

cumple la funcion de proteger el producto, también se encargar de cumplir las regulaciones

aduaneras del destino, hay tres tipos de empaque: el primario, secundario y terciario:

Primario: Bolsa ecoldgica, 2.000 unidades, precio por unidad $166.

Secundario: Bolsa propileno, 140 unidades, precio por unidad $260 — Cojin

antihumedad pequefios, 1.400 unidades, precio por unidad $226.

Terciario; Carton doble, 300 unidades precio por unidad $24,96.

36
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6.3 CONTRATACION DEL MEDIO DE TRANSPORTE TERRESTRE

Tabla 4 COTIZACION TRASNPORTE

.@b COTIZACION FORMAL

LATY ANESNC A TRANSLOGISTIC LATIN AMERICA

—— - -—

ESTIMADO CLIENTE  KNITWEAR COL

FECHA DE P
SERVICIO AEMEO OFERTA =
ORIGEN ROUOTA VIGE NCIA X1 ARRIL 202
DESTINOD TORONTO MOOALOAD
WCOTERM FCA TEMPO DF TRANSITO t A2 DAS
REFERENIA INTERNA TLA AMS.CRA COMMODITY PIENOAN DE VESTIR
MONEDA no

Panemos & s consideracdn nussiras megores Lanlns para la prestacion de os servicos menconados

UNIDAD Df
TAHIFA MINIMA

MEDIDA

FLETE INTERNACIONAL KG $ 3751 § 300,00 841.68 $ 315630
DUE AGENT § 8000 § 90.00 1 s 80 00

DUE CANSIER a s 25001 % 25.00 1 $ 2500
AWB Q $ Qoo s 60.00 1 3 80 00

INSPECCION PONAL

G 0] S 5000 1 100
LOGISTICA KG § 600 0.0 § 6000

TOTAL APROX SIN SEGURO § 3,391.30

SEGURD INTERNACIONAL|  wr/ factura

0.35% 3 5.00 10000 $ 80.00
[ 200 % se requiere comescia

TOTAL APROX CON SEGURO § 3.471.30



6.4 CONTRATACION DEL SEGURO INTERNACIONAL

Tabla 5 Seguro

() MAPFRE
SEGUROS e ol Lasalud
L;J ©5 de todos

CONTRATO DE SEGUROS No. 042 - 2020, SUSCRITO ENTRE MAFRE SEGUROS
CONTRATACION E.S.E. Y LA EMPRESA MAQUINAS TRILI LTDA

CONTRATO No. | 042- 2020

CLASE DE DE SEGUROS

CONTRATO
SEGUROS "AFRE S.A
NIT: 890.205.335 - 2

R/L: ANTONIO HUERTAS
Gerente

CONTRATANTE

EMPRESA MAQUINAS TRILI LTDA
NIT: 9004207695 -6

Apoderada: MAQUINAS TRILI LTDA
Cali Colombia

Teléfono: 310876543

Correo: Proveedor@gmail.com

CONTRATISTA

“SUMINISTRO DE POLIZAS TODO RIESGO PARA EL
TRANSPORTE DE MERCANCIA. Y RESPONSABILIDAD CIVIL

PROFESIONAL, PARA_AMPARAR LOS  BIENES DE
MAQUINAS TRILI LTDA

OBJETO

PLAZO DE Sera desde la suscripcion del acta de inicio hasta el veintitrés (23)
EJECUCION  |de  |e 2025,

CIENTO OCHENTA Y NUEVEMIL QUINIENTOS VEINTIUMIL
VALOR PESOS CON VEINTE CENTAVOS ($189.521,20) M/CTE. IVA
INCLUIDO.
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6.5 MATRIZ DE COSTOS DE EXPORTACION.

Tabla 6 Matriz de Costos

d PROEXPORT
COLOMBIA

MATRIZ DE COSTOS DE D.F.l. POR MODALIDAD DE TRANSPORTE

| EEOQUCTO. Soctes Tacnice o Comenal

39

e e e e e o efeniny e punte
o Rhshesiliolshila o Ledlnlalu s1azote Gampos Modineables
POSICEON ARANCELARIA (PAIE INPOATADOR) 611020 Campos oon Formulas
INFORMACION BASICA DEL | 11l JMIDAD COMERSIAL DE VENTA Camews Con Infermasion Vinuuiads
PRODUCTO . >
WV VALOR EX-WORKE POR UNMDAD COMERTIAL 4288
 SMPADUE '*‘cm"“' MENU IMICIO SIMULADOR DL G
DIVENSIONES Fcon X J0em = 10 em
v SHIGEN (PAIS. PUNTO OE CARGUE . PUERTO O LISTA DE CHEQUEQ |
v ESTIND) FAIS - FUERTO OE DESEVBASQUE - ENTREGA  |Canadi - Toronty Pearsun
—— Puorios oo Palass e Deatng \nteenagonal
INFORMACION BASICA DEL | PEED TOTAL IGTON 045 vy IMPUESTOS EN DESTINO
EMEARGUE
X UNIDAD DE CARGA Unidades GRAVAMEN
X WUNIDADES COMEACIALES POR UNMDAD DE JARGA 1268 VA :I
N VOLUMERN TOTAL EMBARCUE CWO - 803 PALE LY OTROS IMPUESITOS
Kol TERMING O VENTA [INCOTEMM) oI Q1R
OTRA INFORMACION DE
u:'mm L I | |
4.104,04 i Annzeies
MARITIMO AEREO TERRESTRE
CONCEPTO COSTOS EXPORTACION y e c TiEmpo T Cosio = “mo TEW0
Unitario | Tota) | (DIAS) | untano | | (OlAS) | cono o | igirs)”
A - 0,00 42,88 50.420,92 | 0,00 0,00
A o
90 g 5091 0.00 00
% 71 745|000 00
5 T 55—
E ! g 1 000
I~ | 11_BANCARIQ 90 000
w |12 AGENTES 000 00 13 20214 0,00 00
-} Costos Indiroctos
S v : o
14 [] : 000
_EJMKMW 11 1791
VALOR _ FCA No Inchuye Ermbarque 0,00 4399 50,220,256 0,00
CVALOR DAF WA NiA 0,00
VALORFAS No Incipve Embargue 9,00 = N A
VALOR FOR 0,00 . WA WA
:memu (X T S N 3 O ) X
VALOR CFR 0,00 9,00 NiA NA
G VALOR CPT o& 0,00 45,54 62.342,20 | 0,00 0 0,00
SEGURD [ TERCIONAL ; 1 i
H_VALOR GIF 0,00 9,60 ok
_VALORCIP o8 — | 000 i 4572 | 6269157 0,00 080 o
_1__MANIPUELO DE DESEMBAROUE 90 0,00 0,000 = 0,00 X 000
o Costos indirectos ==
= d 9000 0,00 9.000 =_| 000 9,000 200 |
2 COSTO DE LA DFI EN TRANSITO INTERNACIONAL 0,00 3,04 4.162,65 0,00
5 J 0,00 - 0,00 WA WA
E K VALOR OEQ [ WA WA ==
TRANSPORTE LUGAR CONVENIDO COMPRADOR 0 00 00 000 00
2 N I 00 00 00
& % 00 |- | 000 i 0000 0|
g VALOR_DOU i 4572 | 626957| 0,00 00 00
DOCUMENTACION 000 00 00 g 00 00 |
& 2 ADUANEROS (MPUESTOS) 00 90 .00 00 .00 00
3 AGENTES 0,000 .00 0,000 00 0.000 00
s [ 0,000 00 i 0,000 00§ 0,000 00
@ Costos indirectos |
E 5 0000 0.00 0,000 - 0,00 0,000 - 0.00
COSTO DE LA DF PAIS IMPORTADOR 0,00 - 3,04 1.162,65 0,00
A usion nno TaTar naa 4z £2 ROA KT nan




7. NEGOCIACION INTERNACIONAL

7.1 Normas especificas para suéteres de punto

- Clasificacion arancelaria: se usa el codigo 6110.20.00.00

- Etiquetado obligatorio.

- Contenido de fibras (en inglés ).

- Certificado de origen

- Etiqueta interna exigida por Canada: Debe ir cosida o impresa y contener:

- Contenido de fibras (ej. 60% algoddn / 40% lana).

- Pais de origen: “Made in Colombia”.

- Idioma: inglés.

Etiqueta externa con:

- Nombre del producto.

- NUumero de unidades.

- Tallas y colores.

- peso bruto y neto.

- Codigo de barras o QR, si se usa gestion digital.

7.2 Empaque y embalaje:

Empaque primario (individual por prenda)

- Bolsas plasticas individuales (poly bags):

- Material: Polietileno transparente o biodegradable.
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- Espesor: 40—60 micras.

- Rotulado: Cdédigo del producto, talla, color, cédigo de barras.

Empaque secundario (cajas de agrupacion)

- Cajas de cartén corrugado (doble pared si va por avion)

- Dimensiones estandar: Segun volumen, por ejemplo, 60 x 40 x 40 cm.

- Contenido sugerido: 24—72 suéteres por caja, segun grosor.

- Relleno: Papel kraft o bolsas de aire para evitar movimiento interno.

Embalaje terciario (para transporte internacional)

Uso de pallets para consolidar cajas y facilitar su manipulacién en bodegas y aviones.

- Pallets de madera tratada (NIMF 15/ ISPM 15)

-- Certificado visible (HT stamp).

- Envoltorio plastico (stretch film): Para fijar las cajas al pallet.

- Altura recomendada: Maximo 1.6 m para evitar colapsos.

8. ESTABLECIMIENTO DE LA FORMA DE PAGO.

8.1 FORMA DE PAGO

El reintegro de exportacion se realizara por medio de una carta crédito confirmada; La
carta de crédito es un instrumento de pago utilizado en operaciones de comercio internacional,
mediante el cual un banco emisor, por solicitud del comprador, garantiza el pago al exportador a
través del banco receptor, utilizando la cuenta corriente del vendedor. Este mecanismo permite
la apertura de una operacién de exportacién o importacion bajo condiciones previamente

establecidas.
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Generalmente, las cartas de crédito tienen una vigencia de 90 dias a partir de la fecha
de apertura. Dentro de este tiempo el exportador debe realizar el embarque de la mercancia 'y
presentar los documentos requeridos que respalden la operacion, con el fin de recibir el pago
correspondiente. En caso de que los documentos no se presenten dentro del plazo establecido

sera necesario solicitar una carta de crédito revocable o realizar las modificaciones solicitadas.



9 DOCUMENTOS SOPORTE DE LA EXPORTACION

9.1 FACTURA COMERCIAL DE EXPORTACION.

Tabla 7 Factura de Exportacion

REPURBLICA DE COLOMBIA

HDIAN

Factura de Exportacién

o (LT T]

mas Colombia
MENOS Contrabando

Lea las

4. Namero de formulano

5 Namero de Mentifcacion Tributara (NIT) oV 7. Prmer apelice

... 900420695]|6

0. Otros nombres

Vendedor

11 Raztn social

JURIDICA

30 Nacionalidad

§ 24 Tipo de Izs»nmamfxm lmmynm

E 31 Direccicn I Iz.lemd;Qdm 33. Pals de cestino

¢ | marszalkowska 104 122 warszawa 00 017 poland VARSOVIA POLONIA
u,t.mpvxm 35, Focha de factura de venta | 95. Coago modo | 37, Idenbhcacion Gt medio de transporte I!Bh.q-sinldecwntn 39 Fecha
secoonal

1 Il |

e tramspore
39 L I 2

de las { Si &l campo es insuficente, contince al respaldo de este foemulano)

40. No. Declaracion importacion 41, Fecha 42
simpificaca

[ (™, =] 611020:0000
1|80 AL 5. Cantdat 1369 UNDS
42 Fecha

48, Vador unitario en acaana § | 47. No. Levante

l | |

49, D

SUETERES DE PUNTO UNISEX EN 100% ALGODON
VARIOS COLORES, TALLAS, Y REFERENCIAS

| ]

0. No Declaracion imporiacion &1, Facha a2 5. O = s 1 Si & campe e= msulicents, corlinge Al respaido e este formuara)
smpificaca
1
2 (8 Cod agod 45, Cantidad
46. Viaior unitario en aduana § | 47. No. Levante 48 Fecha
] | |
40 No, Declaracion Importacon 41, Fecha a2 29D s { Si el campo es msuficente, continie al respaldo de este formulario)|
simpificada
| |
3. Cod. 44 Cod.
4 | e |45. Cantidad
45, Vialor unitario en aduana § | 47. Na. Levante 48 Fecha
l | |
40. No. O&MMMM 41. Fecha 42, 49, D delas { Si el campo es nsuficente, contine ai respaldo de este formulano)
1 1
s . Cod 43_Coo. 45, Can
46. Valor unitaro en aduana § | 47. No. Levante 48 Fecha
l | |
40. No. Declaracion imporfacon 41, Fecha 22 49 Dx de s { i ol campo es insuficients, continue al respaldo do esie formuano)
simpificaca
| |
¢ [8.Cd “ 45, Cantidad
46. Valoe unitario en aduana § | 47, No. Levante 48 Fecha
| !
80 Fackul do sipedicin 510wt S Nota: Las casilas comespondientes a "36. Cédigo modo de ", 37, ded medio L " 34 Lugar
de salida de Colomba’ y 39 fecha’, deberan poret al de la satca del pals

52 Espacio resesvaco para la Orecciin Secoonal

54, Nombre funcionario

53, Fecha
] | L

85 Cago

Firma comerciante vendedor

Original: Comprador

2012417
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9.2 DOCUMENTO DE TRANSPORTE.

Tabla 8 AWB

729 CLO 44134683

729 44134683

NIT. 900,420,769-7
ADRESS. CR 28# 89 18 BRR ALFONSO BONILLA ARAGON
CALI - COLOMBIA

Shipper's Name and Address Shipper's Account Numbar t Negotiable
Air Waybill
KNITWEAR COLSAS Issued by AVIANCA CARGO

Member of IATA

ICopms 1.2, and 3 of this Air Waybil are onginals and have the same valdty

Consgnes's Name and Address Consignee s Accaunt Number

EMPIK

It Is agroed that the goods described herain are accepted in apparent good ordof and condition
gxm& 25 noted for cafrla o SUBJEC'I YO THE CONDITIONS OF CONTRACT ON THE
EVERS| ANY OTHER MEANS INCLUDING ROAD

ID: B70727482

Ul. Marszalkowska 104/122, 00-017 Warszawa

PHONE. 88 1134 /| EMAIL servicioalcliente@EMPIK.com
VARSOVIA - POLONIA

E HERE ARRIED BY
OR ANY OTHER CARRIER UNLESS SP!CIFIC CONTRARY INSTRUCTIONS ARE GIVEN HEREON
BY SHIPPER, AND SH AGREES THAT THE SHIPMENT MAY BE

THE IPPER CARRIED ViA
INTERMEDIATE STOPPING PLACES WHICH THE CARRIER DEEMS APPROPRIATE. THE
SHIPPER'S ATTENTION IS DRAWN YO THE NOTICE CONCERNING CARRIER'S LIMITATION OF
LIABILITY. Shipper may increase such limitation of Ilablny by declaring a higher value for
carriage and paying a supplemental charge if required.

lssung Camier's Agent Name and City

Acceunting Infarmaticn

7635397

UNIVERSAL COMEX CARGO SAS.

NIT 900,262,298-6 FREIGHT COLLET
CRA. 4 # 31-90 Ph. 602-400 6705 - 310 460 6369 TC

CALI COLOMBIA

Agent's IATA Code [Account No.

Arpart of Departure (Addr. Of First Carner) and Requested Rauting

ALFONSO BONILLA ARAGON (ALBONAR) CAL| - COLOMBIA

To By Frst Camer Raueg 2 Dassrton To By To By Currency coas] WTVAL | Other  JDeclared Value for Carnage Deciared Value for Costums
[Zon | oo [eoc| e oo
BOG AVIANCA S A BCN| AV usD e Ix NVD NVC
Airport af Destinaben FightDate < Come b oy FightDate]  Amount of Insurance :ﬁms.:ﬁ::m.:’::,’:‘:::'J"::,’m:’::‘,:;: ::::';'::‘_'; n
figures s box marked “Amscet of Insurance”
BARCELONA XXX
Handing information
ATTACHED DOCUMENTS / DOCUMENTOS ADJUNTOS
:: c:; Gross | [rote Clazs Chargeatle | [Rate ot Nature and Guantity of Grods
s Weight B Pa— Weight Charge incl. Dmensians or Voume)
22 407,00 K 407,00 1,30 529,10 | |CONFECTIONS - GIRDLES / FAJAS
HTS: 621220 - 621230 - 621290
630790 - 401590 - 420292
0|
22 407.00|K 529,10
[Frepaia Vielght Charge Collect]  Other Charaes
I 529,10
Valuabon Charge |
AWA USD 252,80 TRANSFER BOG USD 81,40
L R | CERTIFICAMOS CONOCER AL EXPORTADOR Y SUS ACTIVIDADES COMO ENTIDAD RESPONSABLE
Co L T Dus Agort Shipper certifies that the parsculars an the face herect are camrect and that Insofar as any part of the consignment contains
252,80| dangerous goods, such part is properly described bye name and is in proper condition for carriage by air according to
‘otal Other Charges Due Carrier i) 9 Boodn
UNIVERSAL COMEX CARGO SAS
Signature of Shipper or his Agent
Total Prepaid Total Collect
863,30
Currency Converscn Rates CC Charges n De=t Cumrency ]
1/07/2025 CALI RAUL ESCOBAR PENA
T a Signature of suing Carierorits Agart
harges of Dezsroton | =
For Camier’s Usa only Charges ot Dessnaton ‘ctal Collect Charges
at Destination 729 44134683

Original 1 (for Issuing Carrier)
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9.3.SAE

Tabla 9 SAE

Solicitud de Autorizacion de Embarque
ylo Registros Previos

1ae [2]0 2][5]
Espacio reservado para la DIAN

e

m‘:ﬁgﬂn 18. Niemero de identificacion
3 1 19 0 0 K 2 0 7 6 9 5
1|,Rmnwdnl
Knitwear COL
amgg 26. Nirmero de identificacion

3 11805027150

2. Concepto E

4. Numero de formutario

Hl

6.0V,
[-]6

7. Primes spedlido

27.0V.
| 4

28, Primer apedido 29. Sequnda apellido

30. Pritmer nombire |/

6027745402939

 ICABI

O Primer nme

—

10. Ceros nombires

24, Diplomatice

31. Quos nombires

2. Raron social

AGENCIA DE ADUANAS T&C ASOCIADOS S.A. NIVEL 2

Sacishmty | 4. Numero de idenificacion

43

35. Primer apedida 36 Sequndo gpelido, 33, Primer nombre

38. Owas nombres

39, Raztn social
| EMPIK varsovia
40. Domicilio (Direccion)

marszalkowska 104 122 warszawa 00 017 poland
43. No. Formulario anterior 44, No. Referencia
CLO-25-0086

0 Leipats . cad.
=\ POLO»NIA

ln N6, Aumzscmghm

146 Mo, de
Suministro

42 Ciudad

AR

47, Réglmen aduanera Cad. 48. Aduana despacho 'C»n ]49<~R=qmn Plocuséncla ) Cod. l 50. Tipa de embargue . Cod.
§‘ 51. Tipa datas Cod. |52 Natwsleza de lawansacebn 3 “eed. | 53 o uesnum cod I }&ggﬁ; 55. Lugar de entrega i
3 |pefinitivos al embarque 0 1 |Compraiventa precio firme para| la epr'l “|Especiiéa | o 1FcA BODEGAS DE LA AEROLIN
g 55 Coi Wneda 5T Valo facura en moneds e 58, Toss gecom._ S5 For pago Coa. |80 Contisd pages [T ﬁw 7o pago
uso 3587700 ~\ Pagod crédita |3 o
e e e s meng TR Semes iapecies [og B8 Exportaciar el | g5 oo e winsporte Cod. |66, Tipo de carga cod.
sl J |_| No]_| sl l_] mL TranspuneAarea 4 Sueha [
67. Aduana de salida Cod |68, lagar de entmqm 3 ) Cod. |69. Pais desting final Cad.
; Adu Bog Dorado [3 FJDnradu g 1046 POLONIA ES
T0. Lugar desting final 4 cﬁd 1. Lugar destino final Calombia Ced. 72. Deposito habiltado Cad.
Barcelona S ESBCN | |
73. Tipa de | 94 pjenero de i \ 75 ov/| 7. Pm;awm 77. Segundo apellido 8. Primer nombre 79. Cuos nambres
g 3 1890100577, e N/ |
| 80. Razon socisl
AEROVIAS DEL CONTINENTE AMERICANO S. A AVIANCA
5ot o { X\ e [ﬁpﬁmmmn'g‘"g 83. Direcoion ubicacion mercancias e Ca mpeccion
275 |Lugar de emb. habilitado Ad.@. [LD 'BODEGAS DE LA AEROLINEA s L_ o X|
85. Valoe total fletes USD 86: Valor togal séguras USD 7. Vakor 1024l oas gasios USD 88. Total vake FOB USD 89, Vaior total expotaciones USD
i IR 39877.00 39877.00
g 90. Tatal valor agregada nacienal USD B 91. Valoe & reintegrar USD 92. Tonal saries 93. Total ndmero de bultas | 94. Total peso bruto kes.
4 22 |464.31
95. No. de acepacicn 96, Fecha 97. No. de radicacion
0af4b9490808080 202 5 073 P4

Colombia, un compromiso que no podemos evadir.

Frma de quien suscrbe &l documento

1001. Apetidas y nombres  CASTAREDA VALENCIA
1002. Tipa Doec 1 3 1003. No. Idertificacion 1
1005, Cod. Representation

1006, Qrganizacion

LESLY NICOL
006036907 1004. DV 8

997. Fecha de aceptacion

2072 5-0"3-1"1/1"4:175:1 4

20252401609675
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9.4 OTROS DOCUMENTOS REQUERIDOS

Tabla 10 OA

TR @ &= JDIAN

RADICADO OPERACION AEREA

Numero OA729304 Nit declarante: 805027150

Fecha radicado: 2025-03-11 Razon social declarante: - AGENCIA DE ADUANAS T&C
ASOCIADOS S.A NIVEL 2

Pais destino: ESPANA Lugar embarque: El Dorado

Exportacion en S Lugar de inspeccion: | Alfonso Bonilia Aragon

WiosRo: Aduana de despacho: Aduanas de Cali

INFORMACION ANTINARCOTICOS OPERACIONES CARGA AEREA

Aerclinea: ﬁ\EROVIAS DEL CONTINENTE Gula aérea master: 729 - 44134683
Factura Nro.: E1236 Guia aérea hija:
Numero de 1 Guia aérea nieta:
Peso neto: 20.5 Empresa transporte POR SUS PROPIOS MEDIOS
Peso bruto: 206 W
Sellos / NG TIENE Placa vehiculo: WMX 492
Nombre del JOSE IVAN ESCOBAR
fj:c"" presemtacion | 5555 03.12 Numero cédula: 94296832
Agente decarga | UNIVERSAL COMEX CARGO | Numero celular: 3122108098
internacional: SAS. Planilla de carga: NO TIENE
Carga NO
Observaciones: NINGUNA u-.. B LA BN
-~ ‘m DeMlNrE ] CoRe TINERT.
ALEXAND ucmunz-a’.znw e
THCD TR & i T

R BENITEZEiiE 55,
CERON &=

L0 L REREE)
Fom PIV Soete wemae GLie 13



Tabla 11 Declaracion Juramentada

D I A N DECLARACION JURAMENTADA DE ORIGEN

POR UNA COLOMBIA MAS HONESTA

No. 202409040070822
1. IDENTIFICACION DE EMPRESA
1.1 R.U.T: 805022296 Tipo: Productor
1.2 Razon social: NCS S.A.S.
1.3 Nombre contacto: NATHALY FERNANDA ALVAREZ VICTORIA
1.4 Correo ico: imp : com.co
1.5 Correo electronico de notificacion: i i com.co
1.6 - 1.10 Plantas de Produccion:
No | 1emt | 1.7 Razon Social | 18Departamento | 1.0 Ciudadimunicipio | 1.10 Direccion
1| |NCSSAS. | Vabe del Cauca | can | CALLE B4A #5894
2. PRODUCTO REGISTRADO
2.1 Subpartida Arancelaria: 61,10.20.00.00
2.2 Nombre Comercial: SUETERES UNISEX VARIAS REFERENCIAS Y DISENOS
2.3 Nombre Tecnico:  SACO HOMBRE Y/O DAMA. TEJIDO DE PUNTO.100% ALGODON
2.4 Unidad Comercial: UNIDAD
3. MATERIALES EXTRANJEROS IMPORTADOS DIRECTAMENTE O ADQUIRIDOS EN EL MERCADO NACIONAL
No Nombre Técnico Subpartida | Pals Orik Pais Procedencia |Unidad Medida Cantidad Valor CIFS Valor Planta $
1 | TELA PRINCIPAL T PUNTO 75% POLIESTER, 6006320000 | CHINA CHINA METROS 1130000 10,701.76 11,265.02
25% ALGODON
2 | TELA ENTRETELA COMP. 85% POLIAMIDA 15% | 5303900000 | CHINA CHINA METROS 0.005000 2.48 261
POLIESTER
3 | CINTA MARQUILLA TRAZABILIDAD 10.5CM CHINA CHINA UNIDADES 1.000000 2079 21.69
4. MATERIALES NACIONALES
No Nombre Técnico Partida Unidad Cantidad Valor Planta $
1 | TELARIB TPUNTO 62,72%POLIES 33, 78%ALG 3 5%ELAST 6006320000 | METROS 0.210000 3,262.14
2 | TELABURDA TPUNTO 100%ALG 6006210000 | METROS 0.180000 331519
3 | MARQUILLA TEJIDA TALLA 5807100000 | UNIDADES 1.000000 350.00
4 | MARQUILLA TEJIDA VERTICAL LOGO 5807100000 | UNIDADES 1.000000 74.25
5 | CORDON REDONDO EN POLIESTER 5607500000 | UNIDADES 1.000000 1,959.58
6 [ CINTA HILADILLA ANCHO 1CM. COMP. 100% POLIESTER 5806321000 | METROS 0.310000 84.65
7 | MILO DE COSER 100% POUESTER 5508101000 | METRO 200.000000 1,140.00
4.6 Valor total unidad producto (Col$): 7 10,186.21

5.COSTOS Y VALOR EN FABRICA PRODUCTO TERMINADO:

5.1 Total Costos i i 1. C ial (Valor ia casilla No. 4.6)(Cols$): 10,186.21
5.2 Otros Costos Directos de Fabrica/U. Comercial (No incluye materias primas)(Col$): 16,467.92
5.3 Valor en Fabrica/U. Comercial (Col$): 70,537.00
5.4 Valor FOB de Exportacion/U. Comercial (ColS): 82,354.20
6. PROCESO DE PRODUCCION (Comp ipcion por

1, CORTAR TELA PRINCIPAL. ENTRETELA, TELA RIB Y BURDA. 2. TIQUETEAR NUMERAR CORTE. 1. FUSIONAR CAPUCHA, 4, DOBLADILLAR Y PREMORMAR BOLSILLO. 5. UNIR ¥ ASEN

TAR CAPUCHA 6. HACER TUNEL A BORCE CAPUCHA 7. OJALAR CAPUCHA B MARCAR CAPUCHAS PARA PEGAR 9. UNIR, VOLTEAR PURIOS ¥ FAJON RUEDO 10. UNIR HOMBROS CON HILO
DE COSER 11. PEGAR CAPUCHA E HILADILLA CON HILO DE COSER 12. HACER SESGO CON LA TELA ¥ PEGAR SESGO A ESPALDA 13. PEGAR MANGAS ABIERTAS CON HILO DE COSER
14. CERRAR LADOS CON HILO DE COSER 15, PEGAR PUSIOS Y FAJON RUEDO CON HILD DE COSER 16. PEGAR MARQUILLAS 17, INSERTAR CORDON A CAPUCHA 1B. DOBLAR Y EMPACA
R PRENDA

7. CARACTERISTICAS TECNICAS DEL PRODUCTO:

HOODIE ¥-0 BUZO Y-0 SACO UNISEX PARA HOMBRE ¥ O DAMA EN TEJIDO DE PUNTO 75% POLIESTER, 25% ALGODON VARIAS REFERENCIAS ¥ DISENOS DE ACUERDO A REQUERIMIENT
©OS DEL MERCADO NOTA: EL NOMBRE COMERCIAL PUEDE VARIAR REFIRSENDOSE AL MISMO PRODUCTO, POR MOTIVO DE ESTRATEGIAS COMERCIALES O POR EL PAIS DE DESTING ORIGE
N OE TELA PRINCIPAL: CHINA PROVEEDOR DEL TEJIDO: TINTORERIA ASITEX SA PROVEEDOR DE MILD DE COSER: COATS TALLAS: VARIAS

8. APLICACIONES DEL PRODUCTO:
PRENDAS DE VESTIR DE USO MASCULINO Y FEMENIND
9. VALOR AGREGADO NACIONAL(VAN):

Agregado Nacional: 84.80%
REPRESENTANTE LEGAL: KAREM LISETH LANAS PENA FECHA: 2024-09-04
IDENTIFICACION: 11.44.207.695 CARGO: REPRESENTANTE LEGAL
DETERMINACIONES DE ORIGEN:
Cons | Cod Esquema | Desc Esquema | Norma Descripeion [ Fecha Vencimiento

Lo [ ESTADOS UNIDOS MIEMBRE EUR | Decision 416, capitdo I, articudo 2, ileral e | 2026-09.04
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Tabla 12 Certificado de Origen

Knitwear COL
NIT S004207¢€35.6
510576543
CAL
COLOMBIA
—
PR
o (\(.\
EMPIK varsavin N\ -

marszaliowska 104 122 warszaws / o~ N

00017 poland “\\\@Tp‘.\'
VARSOVIA k\\ \b_ :)
POLONIA \\_

POLIAMIDE 20% SPANDEX / LINING 94% COTT| 'z;’.
CA146, C4160. 116 UNITS - 5C CLESSIDRA TRARE SR

3 FAJA MODELADORA BODY - R p RNET BODY STYLE KNIT J-HS) COMP. 80% POLIAMIDE

DIAN

DIAN: 29023000001 4423

435000
Keo

14 6300

183800
KR.O

AL - 26 e s e 2023

EX-55

EX-55!

EX-55
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llustracion 21 Formato de Identificacion

| FORMATO DE IDENTIFICACIONY CONOCIMIENTO DE CLIENTE ! USUARIO
Dia Mes Ano
FECHA | 22 Julio 2025

Importante diligenciar todos los campos, en caso contrario diligenciar NO APLICA [NIA)

ESTIMADO CLIENTE: D conformidad con la Circular DIAN 0170, Decreto 1165 de 2003 articulo 50 y la resolucion 000046 de 2013 articalo 75, ¢
nugstra obligacién come prestadores de servicios en el drea de comercio exterior, crear un bance de dabos de nuestros clientes cupo maneje serd estrickaments confidendial y
debe reunir come minime la siguicnte informacién:

1. Informacion General

Razdn social (Nombre completo):  |Knitwear COL

oy
Documento de identificacion NIT:  No.[9[0J0[4J2]0[7[6[9]5] - [6]

Direccion principal BUT: ClZ#3-4 Ciudad: |CALI

CAPITAL SOCIAL REGISTRADO

CODIGO ClY debe responder a la actividad @il
economica principal.  —— )
2. Datos de Contacto
Mombres y apellidos: KAREMLISETHLARAS PEFR Cargo:  [REPRESEMTANTELEGAL
Correo Electronice: Frovesdar@agm.il. com Teléfonos:| 313376543

3. Informacion sobre Representante Legal. Cuando se trate de sociedades anonimas, direccion de representantes legales

Direccion de representantes Ciudad

Nombres y apellidos Identificacion
legales.

4. Informacion de los Socioslaccionistas con participacion [IGUAL o SUPERIOR al 532) de capital social.
Obligatorio segin Circular Externa 100-000016 del 24 de diciembre de 2020 de la superintendencia de sociedades y ley 2195
del 1§ de enero de 2022 Capitulo Il Articulo 12 Paragrafo 4.

Comao parte de la mencionada abligacidn, se debe llevar 2 cabo una debida diligencia con las contrapartes. Dentra de dicho proceso se encuentra conocer
el EEMEFICIARIO REAL O FIMAL DE LAS MISMAS. Por lo anteriar, tener en cuenta lo siquiente;

1. Cuando se detallen loz accionistas o socias de una persona juridica, ser necesario incluir todos loz que tengan méas de 5% de participacion en la
sociedad.

2.Es beneficiario final: Persana natural que, actuando individual o conjuntamente, seatitular, directa o indirectamente, del cinco por ciento [5%] o mas del
capital o las derechas de woto de la persona juridica, yto se beneficie en cinca por ciento (52 o mas de loz activas, rendimientos o utilidades de |2
persana iur dica: u




llustracion 22 Mandato

Ciudad y fecha,
Seflores
D de YA
D del y
Ref. Mandato con rep 16
Identificacion del Mandante: Identifi del
MMH Knstwear AGENCIA DE ADUANAS ML S A NIVEL 1
9004207695 - 6 900.081.359-1
Domieib principal: Cll2#3-4 MEDELLIN

Los suschtos manifestamos que hemos celebrado un CONTRATO DE MANDATO CON REPRESENTACION, entre las
partes arriba identificadas, en virtud del cual EL MANDANTE confi ala AGENCIA DE ADUANAS para
Que esta adetante en nombre de aquel lodas las gestiones de Indole aduanera que sean necesarias en relacion con las
mercancias de EL MANDANTE y ante todas las Direcciones Seccionales en las cuales la AGENCIA DE ADUANAS tenga
operacion o desplace sus agentes o auxiares previo acuerdo con EL MANDANTE

PRIMERA. LA AGENCIA DE ADUANAS prestard a EL MANDANTE, de manera auldnoma e independiente, sus servicios
mweu\mreyreuesulxmuweywsucumymw adelante y/o gestione ante I3 DIAN, las formalidades

para el irmi del rég que P segun las it ylas
Inherentes o conexas con el mismo, de tas g o en el d de a
nombre de EL MANDANTE, o de propiedad de éste

e alas i principics y g en el Decreto
mau7demnrmde20|eydumnum.melo o g se regird,
por las
1" pecy 5 o cbig: , Amase dale mmpor . &8 % per nalural o pridica en
YO NOMEre ve resils una e L] nmmun-ll.m
12 DOCUMENTO OETENIDO. Es ol que ramta. Gue ¥ aporin of EL MANDANTE cunndo m sohciado

Por LA AGENCIA DE ADUANAS © Sutonzs & sis pars s CONMecucOn DOr Su Connti y Hesgo, pars Jilzan como
document S0pONE S8 UNA CeCANOGN AduANe.

13  DECLARACION DE VALOR: La Declaracion del Valor es ef Gocumento soparie de la declracon adusnern de

w:n I cual Ge conformmdad con f articulo 170 detreto 3890 Oe 2016, se Geban seflalar los slamentos de

dcu paraln Gel vaior on aduanas como base

mu 2 ' importecdn, soportada en in niormaciin que deberd
nmmwww n.n.uwm O RMiZANAO Gue In MISMH 68 veraz. exacls y compleln.

14 mmmmmuumwsuumoavmn-
08 ofecion 0o ealn MAIRD Se do 0N KOPONE 06 18 decianncin
dd‘un!l.lmommdd-sollmmmwm ummnmu

5 yen eslwd
ogar 1008 i Inf wnymmmmﬁ-ooyhm
de la a5l como o8 conceplos y CakcUNs Que resuilen Necesanos para la comecta
de la base ¥ ol oo MRy cela del vaor,

SEGUNDA. £ ojeto del p Sene slcance nacons y e confendo @ LA AGENCIA DE ADUANAS
COMS PErsona Jndca atoizada por la DIAN, B cum podrd ge - » o que esié

avaves de de sus agertes de aduana 0 sl . ante la DIAN

TERCERA. - LA AGENCIA DE ADUANAS, queda exprisaments faculiada paa

31 Gestionx y oblener los s0pone que e solcte EL MANDANTE y LA AGENCIA DE
ADUANAS aceptn obtenar on racon con las y o rog Que 50 inSique. oCUMeNIDE
1RR0aCto Cw 1o Conles ssume s respormabidad o s an s legy wOanen i = 1o rel con
o o i que y EL MANDANTE

32 Presenta en nombre, w-myww-ud-ﬁ.ﬂuﬂlﬂl,mu de todas lm
Mgues. Ly el régITen Gue con bise on In

¥ Sumi wnm»wnmmwmummn

8 que se han entre los figuran en

msmammmwumm

Este mandato estarad vigente por dos (2) afios a partir de la fuma, p G- 2 iva e por

periodos iguales. Sin embargo, las partes estan en libertad de dejario sin efecto en 1 por

por escrito dirigido a la otra parte.

Bajolag del | las p que este que con las

mmnm“moumuu que en los de este

Sesuscribeel () de 20

EL MANDANTE: EL MANDATARIO:
(Razdn social del cliente)
(NOMBRE REPRESENTANTE) REPRESENTANTE LEGAL
(CARGO) Cédigo: 0513
{OOCUMENTO DE IDENTIDAD) AGENCIA DE ADUANAS ML S.A. NIVEL 1

AGENCIA DE ADUANAS ML S ANIVEL 1 CODIGO 0513
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10 PROCESO ADUANERO DE LA EXPORTACION.

10.1 SOLICITUD DE AUTORIZACION DE EMBARQUE.

Se presenta ante la Direccion Seccional de Aduanas con jurisdiccion en el lugar donde

se encuentre la mercancia, podra realizarse como:

¢ embarque unico: salida de mercancias en que la se hace en un Unico embarque

y con un unico documento de transporte.

- Embarque Fraccionado: Se refiere a la salida de mercancias en diferentes envios y

con diferentes documentos de transporte. o también conocido como consolidado.

10.2 INGRESO DE LA MERCANCIA A ZONA PRIMARIA ADUANERA.

El transportador u operador de la zona. debe informar el ingreso a la (DIAN). la cual

autoriza, el embarque o se hace la inspeccion aduanera.

La zona primaria aduanera es las instalaciones del puerto, aeropuerto o muelle de
servicio publico o privado, por donde se embarcan las mercancias objeto de exportacion. En
caso de que el medio de transporte no esté disponible para el cargue inmediato, la autoridad
aduanera ordenara el ingreso de la mercancia a un depésito habilitado por la fecha maxima de
la vigencia de la autorizaciéon de embarque. Si dentro de dicho término no se hace el debido
embarque y salida de la mercancia del TAN o a zona franca perdera vigencia la autorizacién de

embarque y debera tramitar una nueva solicitud.
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10.2.1 SOLICITUD DE PREINSPECCION ADUANERA

La inspeccion previa al embarque es un examen detallado de las mercancias antes de
su carga para el envio. Este proceso implica verificar la calidad, cantidad y cumplimiento de las

mercancias con las regulaciones y estandares relevantes.

10.2.2 ZONA DE ANTINARCOTICOS.

zona en la cual se lleva un control de pasajeros, equipajes, correos, cargas o aeronaves
donde se analiza que no se transporte nada indebido; como drogas las cuales pueden ser
ingeridas en el estbmago del pasajero o escondidas en los equipajes camiones de camuflaje y

barcos.

10.3 INSPECCION ADUANERA.

La autoridad aduanera la lleva a cabo con el fin de analizar los riesgos y verificar que
todo esté a la perfeccion, su practica debera hacerse de forma continua. se hace documental,
que en este caso es cuando el declarante hace la presentacion de la solicitud de autorizacién

de embarque. esta autoriza o rechaza la autorizaciéon del embarque.

10.4 AUTORIZACION DE EMBARQUE

Con esta termina la parte aduanera. y se obtiene cuando la autoridad aduanera, informa
a través de los Servicios Informaticos Electrénicos, y en caso de no autorizarla se informa a

través del mismo medio.



10.4.1 DOCUMENTO DE EXPORTACION “DEX”

llustracion 23 DEX
9DIAN Ot i | 600
taw 20! ? 51
£94a000 ruseranse (s W DU 4. Numero de hrauseri 6007752821025
-—m[nm«w L v ‘u—-m M 100N mentres
{3 1/9004207 569, 5 | & [ | /7 \
‘ 111, Mo s [ 1)
"fL 20TV, |27 Priver uttn PR ——— 30 e s 3 v st
]a 05027115 . 4
(31 Ravter soie y \ )
JAGENCIA DE ADUANAS TRC ASOCIADOS SA NIVEL 2 ) / .'
'&h‘. i [n'ﬁn'umh e e ouicectn | 4. Peeer apuico 5. Saguren sgeben "3, P febtes 12 Ovon romtees
K | 1N
| 3 130 Mssen vicss \ »
EPIK Varsons
| | varsowia
41 Che DEX Coa ‘u tnscm-.cp ‘o T9o de dlgareamenes Cae
IDEX UNICO DATOS DEFINITIVOS. ] smnszsn’ss [Cormge DEX 3
|44, Tom dmpara Cod. |48 Two g conmenen Cot,_ T4 Vo Frdwence |4 v ene g O e | SERG A
|Coreccion 1 4 |Vontaw =) B XCL0-25-0096 L
“nw—m L [y it .?l‘."‘"“ | 330
1 XA defiivy JIT__JSmiedy NN s slc o |1 &
R 3 w‘;‘m “Cen ;l.v'ha-hq‘ ?M -“CH“""' um”[n u;.—qn
1! R p— lo v |umen 01 e Fe “sooemsosummnm
[l A T —————— m'};&(;oi' 777 [ fomm e T o [T
U S 0 39937.00 : A Pago o cedin l) |
"’.E“'W' Sin. SR T aaks e verngente Cal |88 Tgn e cags ot
[ Al ix] o[ | Tammgons Ao ]. |Susfte I
Con. |70 a0y esnn

Cea \7! Coa Ly msae fove

Adu Bog Dormdo 3/ EsPARA [Es  Esacw
72 Ve e P00 LSD T Neks wtel Sen Usn 18 Vaky meal sepss USD |78 Ve kot chers gk IS0
19937.00 '/
6. Vo e capertaciones LISD nvanq'ngm TR Toxal veky spwgeos nanonsd USD
39937.00 ’ N/
7T
/ ) J d
In Totel wares |82 Tokst e gh S !g?!m!l!-'.mm
2 42’40
[ 2w i e 01 Fauhe i wvbar | . M. Sohhad a4 ) Fucre wsicaut asprumoen
14168212179566 y ) J12 072 5 07 22 6027745402839 (2 g2 5 07 21|

Fres hunoonane heageesatio

;! o S

T |.num-—u--n-—-

90. No. Radicacion

Firma de quien sucribe o documento

001 Apelldos ¥ CASTANEDA VALENCIA LESLY NICOL
eTH0 3 N een 1006036907 1004. OV

3 997. Fecha declavacion expontacien | 2 '0°2 5-0'7-¥°9/0"8:279:3" 7

53



54
11. LEGALIZACION DEL REINTEGRO DE EXPORTACION.
11.1 INSTRUMENTO DE LLEGADA DE LAS DIVISAS DEL EXTERIOR

El reintegro de exportacion es realizado mediante una carta de crédito confirmada y a la
vista proceso que se hizo a traveés el sistema swift formato 700. En la fecha se esta negociando

las divisas producto de nuestra exportacién ante el banco Bancolombia.
11.2 REINTEGRO DE LAS DIVISAS

Este reintegro se efectua, multiplicando la TRM que me da en banco prestador del
servicio en este caso, Bancolombia a un valor de $4.243,80 por el valor CIP de la exportacion

us$62.591,57 lo que me da un valor de reintegro de $265.626.104,766.
11.3 DECLARACION DE CAMBIO FORMULARIO # 2

Tabla 13 Declaracion de Cambio

Formulario No. 2

;"nﬂ Declaracion de Cambio por Exportaciones de Bienes I. TIPO DE OPERACION
E t Formulario No, 2 1. Numero l INICIAL I

"Qu»v'/ Circular Reglamentania Fxterna DCIN-83 de febrero 24 de 2011

Il. IDENTIFICACION DE LA DECLARACION
2. Nit 9ol |M.C 0 Codigo cuenta de compensacion 3 Fecha AAAA-MM-DD 4. Numero

: BANCOLOMBIA | 2020-05-06 [ |

Hil. IDENTIFICACION DE LA DECLARACION DE CAMBIO ANTERIOR
5 Nit del | M C o Cadigo cuenta de compensacion 6 Fecha AAAA-MM-DD 7 Nimero

[ | | |

IV. IDENTIFICACION DEL EXPORTADOR

8 Tipo 9. NOmero de identificacion DV 10. Nombre o taxdn soci

[nr | 9004207695 |6 | Knitwear COL I
V. DESCRIPCION DE LA OPERACION

11, Codgo moneda reintegro 12 Valor moneca reintegro 13 Tipo de cambio a8 USD

| USD | 62.591,57 [ 1.00 |

Para los fines previstos en el articulo 83 de s constitucion politica de Colombia, declaro bage & gravedad de juramento que 08 conceplos, cantidades y demas
datos conmignados en of presente formulario son comectos y & fiel expresion de la verdad

V1. IDENTIFICACION DEL DECLARANTE

14 Nombre 15 Nomero de identficacion 18, Firma A’//

Lafias Pena Karem Liseth [ 1144207695 | =5 A |

(
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Observaciones:

INFORMACION REQUERIDA POR LA DIAN:

VIl. INFORMACION DE LOS DOCUMENTOS DE EXPORTACION
(Declaracion de exportacion / Formulario de de mer: ias y/o Factura Comercial)
17._Namero 18._Fecha AAAA-MM-DD 19. Numeral 20. Valor reintegrado USD

21. Total valor FOB

22. Total gastos de exportacion (numeral cambiario 1510)

23. Deducciones (numeral cambiario 2016)

24, Reintegro neto (FOB + gastos - deducciones)

| cakcuar  J[ wprmie M Borar |

12. ELABORACION DEL EXPEDIENTE DE LA EXPORTACION.

Folder en el cual se encuentran todos los documentos soporte a la exportacion

13. RECOMENDACIONES

Para realizar una exportacién desde Colombia a Canada, recomendamos de primero
instancia realizar un estudio de, ya que permite conocer en profundidad las caracteristicas del

pais comprador y tomar decisiones informadas. Entre los aspectos a analizar se encuentran:

0 Aranceles y regulaciones aplicables a productos extranjeros: Comprender

los requisitos legales, tributarios y aduanales facilitan el cumplimiento normativo y evita

sanciones o demoras.

[0 Situacion econdémica del pais de destino: Analizar factores como el poder adquisitivo,

la inflacion y la estabilidad financiera permite evaluar la viabilidad comercial de la exportacion.
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O Estaciones y clima: Identificar las condiciones climaticas ayuda a planificar la
demanda estacional y adaptar el producto, especialmente en el caso de bienes textiles o

agricolas.

O Entorno cultural y social: Conocer las costumbres, valores, preferencias de consumo y
composicion demografica es esencial para adaptar el producto y la estrategia de comunicacion

al mercado objetivo.

Adicionalmente, es imprescindible investigar las regulaciones y restricciones locales, con
el fin de evitar problemas legales y comprender qué productos estan permitidos, prohibidos o
sujetos a condiciones especiales. Esta informacion también revela diferencias significativas

entre el pais exportador y el pais importador.

Otro paso esencial es negociar contratos con el importador bajo términos de negociacion
internacional (Incoterms), que favorezcan una operaciéon segura y beneficiosa para ambas
partes. Asimismo, es recomendable establecer formas de pago seguras que garanticen el éxito

del proceso comercial.

También la implementacion de materiales biodegradables e inclusivos no solo refleja un
compromiso con la sostenibilidad ambiental, sino también con la responsabilidad social, al
promover el bienestar de las comunidades tanto locales como extranjeras y fomentar la

equidad.

Finalmente, tras haber cumplido con estas recomendaciones previas, es posible tomar la
decision de exportar con mayor confianza, ya que se conocen los costos involucrados, las

condiciones del mercado y las oportunidades que ofrece la internacionalizacion de los suéteres.
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14. CONCLUSIONES

Exportar es una actividad que requiere preparacion, analisis, dedicacion, toma de
decisiones y cumplimiento de multiples requisitos legales, logisticos y comerciales. Ya sea que
se trate de un comerciante, emprendedor, empresa o estudiante con intencién de explorar en el
comercio internacional, es fundamental informarse adecuadamente antes de iniciar una

operaciéon de exportacion.

El primer paso que se recomienda es conocer a fondo el producto, identificar la
necesidad que satisface al publico y seleccionar un pais comprador donde dicha necesidad esté
presente. Es viable investigar si existe un tratado comercial vigente entre ambos paises, ya que

esto podria permitir reducciéon de aranceles, facilitando el acceso al mercado de destino.

Igualmente contar con la ficha técnica del producto, elegir el medio de transporte
adecuado, por ejemplo, el transporte aéreo, considerar las dimensiones y peso de la mercancia

también es crucial para la planificacion logistica.

Un aspecto que no es obligatorio, pero tiende a ser confiable para el trayecto de la
mercancia es contratar un seguro de transporte internacional que especifique claramente su
cobertura. Igualmente, es indispensable contar con un empaque, embalaje y etiquetado
adecuados. Esto facilita una manipulacién segura y eficiente durante la carga, descarga y

almacenamiento.

En cuanto a la documentacion y requisitos aduaneros, se sugiere cumplir con los

siguientes pasos desde Colombia:

Documentacion Obligatoria del Exportador:

Factura comercial de exportacion.

Declaracién de Exportacion (DEX).
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Certificado de origen (especialmente util para aplicar aranceles preferenciales en el

marco del TLC Colombia—Canada).
Guia aérea (AWB) o conocimiento de embarque, segun el medio de transporte.
Requisitos de Registro:
Formalizar la empresa como exportadora.
Registro en el RUT ante la DIAN como exportador.
Inscripcién en la Ventanilla Unica de Comercio Exterior (VUCE).
Registro en la Camara de Comercio con la actividad de exportacion.
Requisitos Aduaneros:
Registro vigente como exportador ante la DIAN.
Clasificacion correcta del producto segun la subpartida arancelaria, por ejemplo:
61.10.20.10.00 para suéteres de lana y algodon.
Recomendaciones Finales:

Aliarse con operadores logisticos confiables, que garanticen una cadena de suministro

eficiente.
Apoyarse en entidades de promocién como ProColombia, que ofrece asesoria gratuita.
Realizar un primer envio pequefio como prueba para validar el proceso y la

aceptacién del producto en el mercado.

Capacitarse de manera continua en comercio exterior, normativas internacionales, y

tendencias logisticas.
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En resumen, la exportacion no solo implica vender un producto en el extranjero, sino que
requiere una vision estratégica, planificacion detallada y cumplimiento normativo. Con el
acompanamiento adecuado y una preparacion solida, exportar puede convertirse en una

oportunidad de crecimiento y posicionamiento internacional para cualquier negocio.
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