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0. INTRODUCCION

La creciente necesidad global de reemplazar materiales sintéticos por opciones
sostenibles ha impulsado a las industrias internacionales a buscar insumos naturales,
biodegradables y con bajo impacto ambiental. En este contexto, la fibra de fique colombiana se
posiciona como un recurso estratégico para responder a la demanda de materiales ecologicos en
mercados altamente industrializados como Alemania. Este pais, reconocido por su liderazgo en
politicas verdes, innovacion tecnologica y transicion hacia la economia circular, representa un
destino ideal para la exportacion de fibras vegetales utilizadas en sectores como la industria

automotriz, textil técnico, construccion y empaques biodegradables.

Colombia, y especialmente la region del Valle del Cauca, cuenta con una tradicion
agricola significativa en la produccion de fique, generando una cadena productiva que beneficia
a miles de familias rurales. Aprovechar este potencial para proyectar el producto hacia mercados
europeos no solo fortalece la economia nacional, sino que también contribuye al desarrollo de

practicas sostenibles alineadas con los objetivos ambientales globales.

El presente proyecto tiene como proposito evaluar la factibilidad técnica, comercial,
logistica y legal para la exportacion de fibra de fique en bruto desde la ciudad de Cali hacia
Dortmund, Alemania. A través de un analisis integral del mercado, la normatividad aplicable, los
requisitos de exportacion, los costos involucrados y la negociacion internacional, se busca
determinar las oportunidades, desafios y beneficios de esta operacion comercial. De esta manera,
se pretende demostrar que el fique colombiano tiene alto potencial para posicionarse como una
materia prima competitiva en el mercado europeo, contribuyendo al comercio exterior del pais y

al desarrollo sostenible local.



1. PROBLEMA DE INVESTIGACION

1.1. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA:

La creciente crisis ambiental global, marcada por el exceso de residuos plésticos y el
agotamiento de recursos no renovables, ha impulsado una demanda urgente por materiales
sostenibles y biodegradables. En este contexto, Alemania, como potencia industrial y lider en
politicas ecologicas dentro de la Union Europea, busca alternativas naturales para sustituir fibras

sintéticas en sectores como empaques, textiles técnicos, construccion y automocion.

Colombia y especificamente el Valle del Cauca, cuenta con una abundante produccion de

fibra de fique, una materia prima vegetal, biodegradable, renovable y de bajo impacto ambiental.

La posibilidad de exportar fibra de fique sin transformar desde Cali hacia Alemania, para
ser procesada industrialmente en ese pais, representa una oportunidad estratégica para: reducir el
uso de materiales contaminantes en Europa, impulsar la economia rural colombiana mediante la
generacion de empleo y encadenamientos productivos y fomentar la cooperacion internacional

en torno a la bioeconomia y la sostenibilidad.



2. FORMULACION DEL PROBLEMA

(Es factible la exportacion de Fibra de Fique (Bruto) desde Cali — Colombia hacia

Dormunt — Alemania?

3. JUSTIFICACION METODOLOGICA

3.1.METODOLOGIA:

Esta investigacion tiene como objetivo fundamental la necesidad de evaluar la viabilidad
técnica, comercial y ambiental de exportar fibra de fique sin procesar desde Colombia hacia
Alemania, con el propoésito de sustituir parcialmente el uso de cauchos sintéticos en aplicaciones
industriales. Buscamos contribuir al cuidado del medio ambiente y explorar nuevas formas de

generar un mercado sostenible a largo plazo.

La exportacion de fibra de fique en bruto conlleva riesgos asociados con la logistica, la
calidad y la entrega. Sin embargo, estos riesgos pueden ser mitigados mediante la seleccion de
transporte, seguro y consumidores confiables, la implementacion de controles de calidad y la

planificacion cuidadosa de la logistica.

3.1.1. TIPO DE ESTUDIO:

Estudio de factibilidad con enfoque descriptivo — analitico (revision documental, analisis

de mercado y evaluacion logistica y financiera).

3.2. FUENTES DE INFORMACION:

Fuentes primarias (cotizaciones a proveedores nacionales, entrevistas/encuestas a
potenciales compradores si se realizan) y fuentes secundarias (documentos oficiales DIAN,

MINCIT, ProColombia; estudios sectoriales; trabajos académicos y bases de datos comerciales).



4. OBJETIVOS

4.1.OBJETIVO GENERAL:

Realizar un estudio de factibilidad para una exportacion de Fibra de Fique (en bruto),

desde Cali Colombia hasta Dortmund Alemania.

4.2. OBJETIVOS ESPECIFICOS:

* Ejecutar un estudio de mercadeo para la exportacion de Fibra de Fique (en
bruto) desde Cali Colombia hasta Dortmund Alemania.

* Consultar las normas técnicas y legales sobre el empaque y embalaje para
la exportacion de Fibra de Fique (en bruto) desde Cali Colombia hasta Dortmund
Alemania.

* Disefiar un estudio administrativo para la empresa exportadora de Fibra de
Fique (en bruto) desde Cali Colombia hasta Dortmund Alemania.

* Cumplir con las normas de medio ambiente en la exportacion de Fibra de
Fique (en bruto) desde Cali Colombia hasta Dortmund Alemania.

* Obtener los recursos financieros para la exportacion de Fibra de Fique (en

bruto) desde Cali Colombia hasta Dortmund Alemania.



S. PRODUCTO

Fibra de Fique (Agave, pita, maguey, cabuya, fique, penca.)

5.1. DEFINICION:

La fibra de fique (Furcraea andina) es una fibra vegetal natural obtenida de las hojas de la
planta del fique, cultivada principalmente en Colombia, especialmente en departamentos como
Narifio, Cauca, Santander y Antioquia. Se caracteriza por su alta resistencia, flexibilidad,
durabilidad y biodegradabilidad, lo que la convierte en una alternativa sostenible frente a las

fibras sintéticas derivadas del petréleo.

El fique en bruto —producto de exportacion en este proyecto— es la fibra ya extraida y
seca, sin procesos industriales adicionales. Su principal uso en el mercado internacional es como
materia prima para textiles técnicos, empaques ecologicos, geotextiles, cuerdas, tapiceria

automotriz, materiales compuestos y productos biodegradables.

Exportar esta fibra desde Colombia hacia Alemania permite aprovechar el interés
creciente del mercado europeo en materiales naturales, renovables y con baja huella ambiental,
especialmente dentro de sectores comprometidos con la economia circular y la sostenibilidad

industrial.
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5.1.1. ;Indicar que es y para qué sirve el producto a exportar?

La fibra de fique es una fibra vegetal biodegradable obtenida del procesamiento mecanico
de las hojas del agave. Su composicion es principalmente celulosa (60—70%), lo que le confiere

gran resistencia a la traccion y flexibilidad.

Usos principales:

Fabricacion de cuerdas, cordeles, tapetes y sacos ecologicos.
Produccion de geotextiles y biomateriales para construccion.

Sustitucion de fibras sintéticas en la industria automotriz y textil.

£ + +

Produccion de papeleria artesanal, filtros y empaques sostenibles.

Su importancia radica en que reduce el impacto ambiental frente a materiales sintéticos,
contribuye al desarrollo rural colombiano y responde a la tendencia global hacia la bioindustria y

los productos verdes.

5.1.2. ANTECEDENTES:

Colombia es el principal productor mundial de fique, con cerca de 15.000 hectareas
cultivadas y mas de 12.000 familias campesinas vinculadas a su produccion (Ministerio de
Agricultura, 2023). En los ultimos afos, el sector ha sido impulsado por programas de
sostenibilidad rural y apoyo a la exportacion de fibras naturales promovidos por ProColombia y

Agrosavia.

En el contexto internacional, Alemania ha incrementado su demanda por fibras naturales,

especialmente en la industria automotriz, de embalajes ecoldgicos y textiles técnicos, donde el
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fique se presenta como sustituto del yute o del sisal. Ademas, el Acuerdo Comercial entre
Colombia y la Unién Europea (vigente desde 2013) facilita la exportacion del producto con

arancel preferencial, mejorando su competitividad en el mercado europeo.

Este proyecto busca aprovechar esa oportunidad comercial y tecnologica para introducir
la fibra de fique colombiana al mercado alemdn, generando ingresos rurales, empleo y

transferencia de conocimiento sobre materiales ecologicos.
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5.2. FICHA TECNICA:

FICHA TECNICA

CARACTERISTICA

DESCRIPCION

NOMBRE COMERCIAL

Fibra de Fique en bruto

NOMBRE CIENTIFICO

Furacrea Andina

TIPO DE PRODUCTO

Fibra Natural Vegetal

FACTOR

DESCRIPCION

PENCAS

LONGITUD

Pencas mayores de 90 cm

FACTORES CONDICIONANTES
DEL ESTADO FITOSANITARIO

Enfermedades por hongos o parasitos, lesiones mecanicas por el
transporte, guemaduras del sol y marchitamiento, carencias
nutricionales, sobremaduracion

Un vez determinada la calidad de la penca, esta se pesa con el

PESO . .
objeto de darle un valor comercial
FIBRA SECA
FORMA No debe poseer nudos o enredos
L inari ta disen t j fi longit
LONGITUD a maquinaria esta Q|senad? para trabajar con fibras de longitud
superiores oiguala 90cm o 100 cm
COLOR La fibra seca debe tener un color crema levemente verdoso
TEXTURA La fibra seca debe gstar libre de material veg(?tal, biologico como
residuos de la penca y/o estiércol
La humedad debe ser menor al 12% valor establecido por la norma
HUMEDAD

NTC992, para evitar la profileracién de hongos en el
almacenamiento

PRESENTACION

Se deben formar atados de fibra entre 1,5y 2,0 Kg. Estos atados se
agrupan en bultos de 50 Kg, de esta manera el operario encargado
de prensar la fibra se tiene que agachar con menos freceuencia
(Norma Técnica NTC992) para efectos de comercializacion en
Colombia

USO PRINCIPAL

Materia prima para industria textil, automotriz, construcciény

empaques ecoldgicos




5.3. POSICION ARANCELARIA:

Actualmente el proceso de exportacion se realiza con la siguiente partida

arancelaria:
Partida Arancelaria: 5305.00.90.00

+ Descripcion: “Las demas fibras textiles vegetales, en bruto o
trabajadas, pero sin hilar; estopas y desperdicios de estas fibras.”

+ Unidad de medida comercial: Kilogramo (Kg)

+ Derechos de exportacion en Colombia: 0%

+ Arancel de importacion en la Unién Europea: 0% (gracias al

Acuerdo Comercial UE-Colombia).
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Observacion: No requiere tratamiento fitosanitario complejo por tratarse de un
producto seco no alimentario, pero si certificado de origen y verificacion de calidad fisica

segun normas ISO 2076:2013 y las especificaciones del comprador europeo.

6. ESTUDIO DE MERCADO

6.1. PAIS IMPORTADOR:

* Nombre oficial: Republica Federal de Alemania (Bundesrepublik
Deutschland)

+  Capital: Berlin
Idioma oficial: aleman
Moneda: euro (EUR)
Forma de gobierno: Republica parlamentaria federal
Presidente: Frank-Walter Steinmeier
Canciller Federal: Olaf Scholz

Poblacion (2025): Aproximadamente 83,4 millones de habitantes

- + & + + + ¥

Superficie: 357.588 km?

* PIB (2024): USD 4,6 billones — Economia més grande de Europa y
cuarta del mundo.

+  PIB per capita: USD 55.000 (aprox.)

+* Inflacion promedio (2025): 2,4 %

* Tasa de desempleo: 3,4 %

* Tipo de cambio promedio (octubre 2025): 1 EUR =4.500 COP/ 1

EUR = 1,16 USD



15

6.1.1. INDUSTRIA DEL PRODUCTO O SERVICIO A

EXPORTAR:

En Alemania, la industria de las fibras naturales ha cobrado un papel cada vez més
relevante dentro de los sectores textil, automotriz, de empaques y construccion sostenible.
El pais, reconocido por su liderazgo en innovaciéon ambiental, impulsa politicas y
programas para sustituir materiales sintéticos por fibras biodegradables provenientes de

fuentes renovables, como el lino, el yute, el cafiamo y potencialmente el fique colombiano.

Alemania no produce fibras tropicales como el fique debido a sus condiciones
climaticas, por lo que depende de la importacion de materias primas naturales desde paises
de América Latina, Asia y Africa. Esto convierte a Colombia en un proveedor potencial y

competitivo, especialmente por la calidad, resistencia y sostenibilidad de su fibra de fique.

El sector textil técnico aleman —uno de los mas avanzados de Europa— representa
cerca del 45% del consumo total de fibras naturales industriales, y se espera un crecimiento
anual de alrededor del 6% en los proximos afios impulsado por la tendencia eco-friendly.
Ademés, la industria automotriz alemana (que incluye marcas como BMW, Volkswagen,
Audi y Mercedes-Benz) esta incorporando biocompuestos de fibras naturales para reducir

el peso de los vehiculos y su huella de carbono.

Los principales usos potenciales del fique en el mercado aleman son:

. Produccion de biocompuestos y refuerzos estructurales en la industria
automotriz.
o Fabricacion de geotextiles y tapetes técnicos para ingenieria civil y

paisajismo.
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o Elaboracion de empaques biodegradables y materiales compostables.
. Disefio de productos sostenibles en la industria del mobiliario,

decoracion y papeleria ecolédgica.

Ademas, el Acuerdo Comercial entre Colombia y la Union Europea (2013) facilita
el ingreso del producto al mercado aleman con arancel del 0%, lo que mejora la
competitividad frente a otros proveedores como India o Kenia (exportadores de yute y

sisal).

El comportamiento actual del mercado demuestra una transicion firme hacia la
economia circular, respaldada por politicas ambientales como el Plan Nacional Alemén de
Sostenibilidad 2030, que incentiva el uso de materiales reciclables y naturales. Esto abre
oportunidades para el ingreso del fique colombiano, especialmente si se certifica como

producto ecoldgico y de comercio justo.

6.1.2. ENTORNO GEOGRAFICO:

Alemania, oficialmente la Reptblica Federal de Alemania, esté situada en el centro
de Europa y limita con nueve paises: Dinamarca al norte; Polonia y Republica Checa al
este; Austria y Suiza al sur; y Francia, Luxemburgo, Bélgica y los Paises Bajos al oeste.
Esta ubicacion estratégica la convierte en el principal eje logistico y economico de Europa,

con facil acceso a los mercados del norte, este y sur del continente.

El pais posee una superficie de 357.588 km? y una poblacion aproximada de 83,4
millones de habitantes, concentrada principalmente en regiones industriales como Renania
del Norte-Westfalia, Baviera y Baden-Wurtemberg. La ciudad de Dortmund, destino final

del proyecto, se encuentra en la region del Ruhr, una de las areas mas industrializadas de
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Europa, reconocida por su infraestructura, centros de innovacion y fuerte actividad

comercial.

Alemania cuenta con una infraestructura de transporte altamente desarrollada,
conformada por una red de autopistas (Autobahnen), ferrocarriles eficientes y puertos
maritimos de clase mundial como Hamburgo, Bremen y Bremerhaven, que funcionan como
puntos de entrada para las importaciones provenientes de América, Asia y Africa. Desde
estos puertos, la mercancia se moviliza por via terrestre o ferroviaria hacia centros
logisticos interiores como Duisburg y Dortmund, garantizando rapidez y reduccion de

costos.

En cuanto a su economia, Alemania es la mas fuerte de Europa y la cuarta a nivel
mundial, con un modelo basado en la industria manufacturera, la innovacion tecnolédgica y
las exportaciones. Los sectores automotriz, quimico, mecanico, energético y de bienes de
consumo son los principales motores de su crecimiento. Ademas, el pais mantiene una
politica econdmica estable, con baja inflacion (alrededor del 2,4 % en 2025) y un alto nivel

de productividad.

El funcionamiento econdmico aleman se apoya en el concepto de economia social
de mercado, que combina la libertad empresarial con politicas sociales y ambientales. Este
modelo promueve la sostenibilidad, la responsabilidad corporativa y la eficiencia
energética, factores que impulsan la transicion hacia el uso de materias primas naturales y

renovables.
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Por ello, el mercado aleman es especialmente receptivo a productos ecoldgicos
como la fibra de fique, que pueden integrarse a cadenas de produccion sostenibles dentro de

industrias como la automotriz, textil y de empaques.

6.1.3. ENTORNO POLITICO:

Alemania es una Republica Federal Parlamentaria, conformada por 16 estados
federados (Bundeslidnder). Su sistema politico se caracteriza por la estabilidad institucional,

la democracia representativa y la transparencia en las politicas econdmicas.

El poder ejecutivo estd encabezado por el Canciller Federal, actualmente Olaf
Scholz, y el presidente Federal, Frank-Walter Steinmeier, quien ejerce funciones

principalmente protocolarias.

El gobierno aleman mantiene una politica exterior abierta al comercio internacional,
con una fuerte orientacion hacia la integracion econémica europea y la promocion del
comercio sostenible y ético. Gracias a su estabilidad politica y solidez juridica, Alemania es
considerada uno de los paises mas confiables del mundo para establecer relaciones

comerciales.

En cuanto a su relacion con Colombia, ambos paises forman parte del Acuerdo
Comercial entre la Union Europea y Colombia, Peru y Ecuador, vigente desde 2013. Este
tratado permite que los productos colombianos ingresen al mercado europeo con

preferencias arancelarias y eliminacion progresiva de impuestos de importacion.

En el caso especifico de la fibra de fique (partida arancelaria 5305.00.90.00), el
arancel de importacion a la Unioén Europea es del 0%, lo que representa una ventaja

competitiva significativa frente a paises que no cuentan con este acuerdo.
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Ademés del beneficio arancelario, el tratado también incluye disposiciones sobre:

o Facilitacion del comercio, reduciendo tiempos de despacho y
simplificando tramites aduaneros.

. Reconocimiento de normas sanitarias y fitosanitarias, que facilitan el
ingreso de productos agricolas o vegetales procesados.

° Promocion del desarrollo sostenible, incentivando el uso de

productos naturales, ecologicos y socialmente responsables.

La politica ambiental alemana, alineada con los objetivos de la Agenda 2030 y el
Pacto Verde Europeo, fomenta la importacion de productos biodegradables, reciclables y de
bajo impacto ambiental, como la fibra de fique. Esto posiciona al producto colombiano
como una alternativa atractiva para la industria alemana, en especial en sectores como el

automotriz, el textil técnico y el de empaques sostenibles.

6.1.4. COMERCIO EXTERIOR EN ALEMANIA:

Alemania es una de las potencias comerciales mas importantes del mundo y la
principal economia exportadora de la Union Europea. Su modelo econémico se basa en la
industria manufacturera de alto valor agregado, la innovacién tecnoldgica y la

diversificacion de mercados.

La balanza comercial alemana histéricamente ha sido superavitaria, es decir, el
valor de sus exportaciones supera al de sus importaciones. En 2024, el pais registro un
superavit comercial superior a los 180.000 millones de euros, reflejando la solidez de su

economia y la alta competitividad de sus productos en el mercado global.
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Economia y perspectivas

A pesar de los retos globales derivados de la desaceleracion econdmica y la
transicion energética, Alemania mantiene una economia estable y solida. Su PIB en 2024
fue de aproximadamente 4,6 billones de délares, con un crecimiento moderado impulsado

por la digitalizacion, la produccion de energias limpias y la reindustrializacion verde.

Para 2025 y 2026, las proyecciones del Banco Central Europeo estiman un
crecimiento econdmico del 1,5 % anual, con una inflacion controlada cercana al 2,4 %, lo

que refleja estabilidad macroeconomica.

Alemania lidera la transformacion hacia una economia circular y sostenible,
invirtiendo en energias renovables, reduccion de emisiones y materiales biodegradables.
Esta tendencia fortalece la demanda de fibras naturales como el fique, que se posiciona

como un insumo ideal para sustituir materiales sintéticos en sectores industriales.

6.1.4.1. Exportaciones:

Alemania exporta principalmente bienes manufacturados y tecnolégicos,

destacandose por su calidad, precision y valor agregado.

Los principales productos de exportacion son:

. Automoviles y autopartes.

. Maquinaria industrial y equipos eléctricos.

o Productos quimicos, farmacéuticos y plasticos.
o Equipos electronicos, dpticos y médicos.

o Productos metaltrgicos y herramientas de ingenieria.



21

Principales destinos de exportacion:

Estados Unidos us

° Francia FRr

o Paises Bajos NL
° China cN

. Italia 1T

° Polonia pL

° Austria AT

° Suiza ¢

o Reino Unido GB
. Belgica BE

Estos mercados concentran mas del 60 % de las exportaciones totales alemanas. Su
modelo se basa en mantener relaciones comerciales sélidas con paises desarrollados que

demandan tecnologia avanzada y bienes de alta ingenieria.
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6.1.4.2. Importaciones:

Alemania depende en gran medida de las importaciones para abastecer su industria
y su consumo interno. El pais compra materias primas, energia, alimentos, textiles y

componentes electrénicos, necesarios para mantener su nivel de produccion.

Principales productos importados:

Petroleo, gas natural y energia eléctrica.

o Fibras naturales y sintéticas para la industria textil.
o Materias primas industriales y metales.

. Alimentos procesados y agricolas.

. Productos electronicos y maquinaria de precision.

Principales paises de origen de las importaciones:

o China ¢cN

o Paises Bajos NL

. Polonia pL

. Estados Unidos us
° Italia 17

o Repuiblica Checa cz
o Francia Fr
o Bélgica BE

° Austria AT
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. Espana Es

Desde América Latina, Colombia exporta hacia Alemania principalmente caf¢,
flores, banano, cacao y fibras naturales, entre ellas la fibra de fique, que esta ganando

interés en sectores ecoldgicos y sostenibles.

6.1.4.3. Ubicacion:

Alemania esté situada en el centro de Europa, lo que le otorga una posicion
geografica privilegiada para el comercio internacional. Limita con nueve paises, y cuenta
con acceso al mar del Norte y al mar Baltico, donde se encuentran sus principales puertos:

Hamburgo, Bremen y Bremerhaven.

Esta ubicacion central permite a Alemania ser un punto logistico estratégico dentro
de la Unidn Europea, facilitando el transporte de mercancias hacia los mercados de Europa
Occidental, Oriental y del Norte. Ademas, su infraestructura —compuesta por autopistas,
trenes de carga y puertos intermodales— garantiza una conectividad eficiente con centros

industriales como Dortmund, Duisburg y Frankfurt.

Gracias a esta red logistica avanzada, Alemania puede recibir productos de
cualquier parte del mundo en tiempos competitivos, lo que favorece las importaciones
desde América Latina, incluyendo Colombia. En consecuencia, el fique colombiano puede
llegar a puertos como Hamburgo y luego distribuirse internamente hacia Dortmund, el

destino final del proyecto.
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6.1.5. TTPO DE CAMBIO:

La moneda oficial de Alemania es el Euro (€ / EUR), que también es la moneda

comun de los 20 paises que conforman la Zona euro.

Durante el afio 2025, el tipo de cambio promedio se ha mantenido estable frente al
dolar estadounidense, con una cotizacion aproximada de 1 EUR = 1,16 USD, aunque puede

variar ligeramente segun las condiciones del mercado internacional.

Frente al peso colombiano, el euro se ha cotizado en promedio en 4.500 COP por
euro, lo que influye directamente en la conversion de precios y en los costos de

exportacion.

La estabilidad del euro brinda confianza a los inversionistas y facilita las

transacciones comerciales con paises de América Latina, ya que reduce el riesgo cambiario.

Para operaciones de exportacion, se recomienda establecer los precios en euros o

dolares estadounidenses, dependiendo del acuerdo con el comprador europeo.

6.1.6. INFLACCION EN ALEMANIA:

La inflacion en Alemania se ha mantenido controlada gracias a la politica monetaria
del Banco Central Europeo (BCE). En 2025, la tasa de inflacion promedio se sitia en torno

al 2.4 % anual, una cifra estable comparada con los afnos anteriores.
9 9

Durante 2022 y 2023, Alemania experiment6 un aumento inflacionario temporal
debido al alza de los precios energéticos; sin embargo, las medidas de apoyo econdémico y

la transicion hacia energias renovables estabilizaron el costo de vida.
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Actualmente, la inflacion no representa un riesgo significativo para el comercio

exterior, ya que los precios industriales y logisticos se han estabilizado.

Esto genera un entorno econdmico favorable para las importaciones desde paises
como Colombia, donde productos sostenibles como la fibra de fique pueden posicionarse

sin fuertes presiones inflacionarias que afecten la demanda o los mérgenes de ganancia.

6.1.7. PRODUCCION NACIONAL DE ALEMANIA:

Alemania posee una de las economias mas diversificadas del mundo, basada en la
produccioén industrial, tecnologica y de servicios de alto valor. Sus principales sectores

productivos son:

° Automotriz (Volkswagen, BMW, Mercedes-Benz, Audi).

o Magquinaria y equipos industriales.
o Quimico y farmacéutico.

o Electrdnica, energia y robdtica.

. Productos alimenticios y bebidas.

El pais cuenta con una gran capacidad de innovacion, investigacion y desarrollo, lo

que le permite ser lider en la transicion verde y la economia circular.

En cuanto a fibras naturales, Alemania no produce fibra de fique ni otras fibras
tropicales, por lo que depende de la importacion de materias primas vegetales desde paises
de clima célido. Esto representa una ventaja competitiva para Colombia, ya que puede

posicionarse como proveedor confiable de fibra de fique de alta calidad.
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El enfoque alemén hacia la sostenibilidad y la reduccion del uso de plasticos ha
impulsado la demanda de insumos naturales y biodegradables, abriendo una oportunidad

clara para el ingreso del fique colombiano en sectores industriales y ecologicos.

6.1.8. DISTRIBUCION FISICA INTERNACIONAL:

Alemania cuenta con una de las infraestructuras logisticas mas avanzadas del
mundo, lo que la convierte en un centro estratégico del comercio europeo e internacional.
Su sistema de transporte combina puertos maritimos de gran capacidad, aeropuertos
internacionales modernos, red ferroviaria eficiente y autopistas interconectadas,

permitiendo un flujo constante de mercancias desde y hacia toda Europa.

El pais posee una extensa red de corredores intermodales, que integran el transporte
maritimo, aéreo, ferroviario y terrestre, optimizando tiempos y costos. Esta infraestructura
permite que los productos importados, como la fibra de fique colombiana, lleguen con
rapidez y seguridad a los principales centros industriales, especialmente a la region del

Rubhr, donde se ubica Dortmund, destino final del proyecto.
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6.1.8.1. ACCESO MARITIMO:

ACCESO MARITIMO

Puertos en Alerranis

Puertos en Colonbia

Alemania tiene una amplia red de puertos maritimos en el norte del pais, ubicados a
orillas del Mar del Norte y el Mar Baltico, los cuales son esenciales para su comercio

exterior. Los principales puertos para el manejo de carga son:

@& Puerto de Hamburgo

. Es el principal puerto maritimo de Alemania y uno de los mas
grandes de Europa.

. Maneja mas de 8 millones de TEU (contenedores) al afo.

o Cuenta con terminales especializados en contenedores, carga a

granel, carga general y logistica de mercancias.
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o Dispone de conexiones ferroviarias y por carretera que enlazan con

todo el pais, incluyendo Dortmund (350 km al suroeste).

o Es el principal punto de entrada recomendado para la fibra de fique

colombiana por su capacidad y eficiencia logistica.

& Puerto de Bremerhaven

o Segundo puerto mas importante de Alemania, ubicado en el estado de
Bremen.

. Especializado en el manejo de contendores, vehiculos y carga
general.

. Opera en conjunto con el puerto de Bremen como parte del sistema

logistico “Bremenports”.
o Tiene conexiones intermodales directas con la region del Ruhr

(Duisburg y Dortmund) mediante trenes de carga y autopistas.

& Puerto de Liibeck

o Ubicado en el Mar Baltico.
. Destacado en el comercio con los paises nérdicos y balticos.
o Aunque su volumen es menor que el de Hamburgo o Bremerhaven,

es clave en la redistribucion interna de mercancias.

Ventajas del acceso maritimo en Alemania:

. Infraestructura moderna y automatizada.

. Conectividad con toda Europa mediante transporte intermodal.
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o Altos estandares de seguridad, eficiencia y sostenibilidad ambiental.
o Costos competitivos y servicios logisticos integrados.
6.1.8.2. ACCESO AEREO:
ACCESO AEREO
jf
%%”'a,,h f"‘
B ertiner Fughafen
Frankfut [
 §

Actopuentos en Alemania

Acropuertos en Colontia

Alemania dispone de una amplia red de aeropuertos internacionales con terminales
de carga aérea (cargo terminals) que operan con altos niveles de tecnologia, control y
conectividad global. Aunque el transporte aéreo no es el medio principal para productos
voluminosos como la fibra de fique, si resulta util para envios urgentes, muestras o

productos de alto valor agregado.

4 Aeropuerto Internacional de Frankfurt (FRA)
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o Es el aeropuerto de carga mas grande de Europa y el segundo del
mundo.

. Administra alrededor del 50 % del trafico de carga aérea de
Alemania.

. Cuenta con la terminal Lufthansa Cargo Center, con capacidad para

manejar mas de 2 millones de toneladas anuales.
o Estéa conectado con una red ferroviaria de carga y autopistas que
permiten transporte directo hacia Dortmund (220 km).

. Es ideal para el ingreso de productos con control de tiempos y

trazabilidad.

Sd Aeropuerto de Leipzig/Halle (LEJ)

o Es el segundo aeropuerto de carga mas importante de Alemania.
o Funciona como centro de operaciones de DHL Express Europa, lo
que lo convierte en un punto estratégico para la distribucion aérea rapida.

o Opera 24 horas al dia, con conexiones directas a toda Europa.

5S¢ Aeropuerto de Diisseldorf (DUS)

o Ubicado a 70 km de Dortmund, en el corazon de la region del Ruhr.

o Cuenta con una terminal de carga moderna y eficiente, ideal para el
transporte aéreo regional.

. Es una opcion conveniente para importaciones pequefias o de entrega

inmediata.
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Ventajas del acceso aéreo en Alemania:

o Alta frecuencia de vuelos internacionales.

o Sistemas automatizados de control y manejo de mercancias.

. Conectividad directa con la red terrestre y ferroviaria alemana.
. Ideal para envios con requerimientos de rapidez o urgencia.

7. PROCESO DE EXPORTACION.

7.1. LOGISTICA DE EXPORTACION DE:

A continuacion, se mencionara una guia procedimental para realizar un proceso de

exportacion:

. Creacion de una empresa: es importante legalizar o constituir una
empresa para poder asi legalizar el proceso de exportacion y legitimar dicha
actividad tratdndose de productos colombianos.

. Realizar el respectivo registro de caracterizacion como exportador:
Segun los lineamientos legales vigentes en Colombia toda persona natural o juridica
que quiera realizar una actividad de exportacion desde el territorio aduanero
nacional debe de estar adscrito y tener un registro Uinico tributario para ser
identificado y pueda operar bajo el régimen de la DIAN.

. Clasificacion arancelaria: Es completamente necesario y obligatorio
tener muy bien detallado la partida arancelaria del producto ya que es el método de

verificacion e identificacion de este en términos internacionales y con esta
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informacion también tendremos acceso a la informacion arancelaria o
procedimientos especiales si el producto asi lo requiere.

o Solicitud de vistos buenos: Segun el tipo de producto éste tendra que
ver con la proteccion de la salud humana y animal ya que certifica que el producto
sea apto para el consumo del ser humano o animal. Este visto bueno es
proporcionado por diferentes entidades estatales seguin el producto que asi lo
requiera.

. Seleccion de mercados: es importante analizar y tener claro a donde
se va a exportar la mercancia para identificar las oportunidades mediante una
investigacion donde se ha de tener claro las condiciones del pais destino.

. Términos de negociacion internacional: Es necesario celebrar un
contrato en el que se delimiten las responsabilidades tanto para el vendedor como
para el comprador.

. Registro ante la ventanilla Uinica de comercio (VUCE): Esta
herramienta es la que facilitard y se canalizara todos los trdmites de comercio
exterior.

o Registro para determinacion de origen o certificado de origen: Si el
pais de destino esta suscrito a un acuerdo de negociacion internacional especial se
pedird un respectivo certificado de origen para acceder a las condiciones
arancelarias especiales de dicho producto.

. Procedimiento aduanero de exportacion de bienes: se trata de toda la
presentacion documentaria requerida por la Dian para poder exportar la mercancia

segun los lineamientos legales.
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o Documentos de exportacion: estos documentos se deberan retener y
tener en cuenta para dar validez al proceso y demostrar la realizacion de la actividad
ante las autoridades del territorio aduanero en cuestion.

o Reintegro de divisas: segun lo que se haya acordado con el cliente
este debera realizar el pago de la mercancia y posteriormente convertir ese monto
expresado en moneda extranjera a la moneda nacional. (PROCOLOMBIA, GUIA
PRACTICA PARA CONOCER EL PROCESO DE EXPORTACION DE BIENES,

2018)

7.1.1. CREACION DE LA EMPRESA:

Nuestra empresa se denomina EcoFique Export S.A.S., y estd dedicada a la
comercializacioén y exportacion de fibra de fique natural desde Colombia hacia el mercado
europeo, principalmente hacia Alemania. La idea naci6 a partir de la necesidad de
aprovechar una materia prima sostenible y 100 % biodegradable, contribuyendo al cuidado

del medio ambiente y al fortalecimiento de las comunidades rurales productoras de fique.

Decidimos ubicar la sede principal en la ciudad de Santiago de Cali, Valle del
Cauca, ya que su cercania al Puerto de Buenaventura facilita la logistica de exportacion y

nos permite reducir los costos de transporte terrestre.

Constituimos EcoFique Export S.A.S. bajo la figura de Sociedad por Acciones
Simplificada (S.A.S.), segtn la Ley 1258 de 2008, debido a que esta forma juridica nos
brinda flexibilidad administrativa, responsabilidad limitada y autonomia en la gestion de la

empresa.



Registramos la compafiia ante la Camara de Comercio de Cali y la DIAN como

exportadora habitual de productos naturales procesados.

Estructura organizacional y funcionamiento

GERENCIA
GENERAL

[

|

Area de Comercio
Exterior

Area de Calidad y
Acopio

Area Administrativa
y Financiera

Gestion de DEX,
Certificados, tramites

VUCE, coordinacion
con aduanas y agentes

Mision

T
Verificacion de fibra,
clasificacion, limpieza

y almacenamiento

Area de Logistica

Coordinacion de transporte

interno, embalaje,

contenedores y envio al puerto

Contabilidad, nomina,
control de inventarios,
pagos y flujo de caja

Comercializar y exportar fibra de fique natural colombiana que cumpla con
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estandares de calidad internacional, impulsando el desarrollo sostenible, la economia verde

y el comercio responsable con los productores rurales del pais.

Vision

Para el afio 2030, ser reconocidos como una empresa lider en la exportacion de
fibras naturales y ecoldgicas hacia Europa, destacaindonos por nuestra sostenibilidad

ambiental, cumplimiento logistico y compromiso ético en cada operacion comercial.

Valores corporativos
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. Compromiso ambiental

. Responsabilidad social

. Innovacion y calidad

. Transparencia comercial

o Trabajo en equipo y desarrollo rural.

Funcionamiento operativo

En nuestro proceso comercial, EcoFique Export S.A.S. no produce directamente la
fibra, sino que adquiere el fique en bruto o parcialmente procesado a asociaciones

campesinas y cooperativas del sur del pais (especialmente en Cauca y Nariio).

Posteriormente, en nuestra planta de acopio en Cali, realizamos la inspeccion,
limpieza, clasificacion, secado y prensado del producto para dejarlo en condiciones Optimas

de exportacion.

Una vez preparado, el producto es transportado hacia el Puerto de Buenaventura,

desde donde se realiza el embarque maritimo hacia el Puerto de Hamburgo (Alemania).

Finalmente, la mercancia se distribuye internamente hacia la ciudad de Dortmund,

donde se encuentra nuestro principal comprador industrial.
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7.1.2. TRAMITES ANTE LAS ENTIDADES DE CONTROL

7.1.2.1. VUCE
Para realizar nuestras operaciones de exportacion, registramos la empresa EcoFique
Export S.A.S. ante la Ventanilla Unica de Comercio Exterior (VUCE), plataforma
administrada por el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo (MINCIT), la cual
permite gestionar electronicamente todos los tramites relacionados con el comercio

internacional.

El proceso de inscripcion se llevo a cabo de manera virtual a través de la pagina

oficial www.vuce.gov.co, siguiendo los pasos establecidos para el registro de usuarios

exportadores.

Primero, ingresamos al portal y seleccionamos la opcion “Registro de nuevos

usuarios”. Alli diligenciamos la informacion basica de la empresa, incluyendo:

. Razoén social: EcoFique Export S.A.S.

o NIT: 901987654-1.

. Direccion: Calle 5 #45-60, Santiago de Cali, Valle del Cauca.
o Representante legal: Karol Nicoll Caicedo Burbano.

o Correo institucional: ecofique.export@gmail.com

° Teléfono de contacto: 3165647258.

Después de completar el formulario, adjuntamos los documentos requeridos:

. Copia del RUT actualizado.


http://www.vuce.gov.co/
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o Copia del documento de identidad del representante legal.
. Certificado de existencia y representacion legal expedido por la
Cémara de Comercio.

o Carta firmada solicitando la activaciéon como usuario exportador.

Una vez enviada la solicitud, la VUCE realiza la validacion de la informacion con la
DIAN y la Camara de Comercio. Posteriormente, se recibe en el correo electronico
registrado una confirmacion de aprobacion y usuario activo, lo que nos habilita para utilizar

los modulos de exportacion.
Gracias a este registro, ahora podemos realizar en linea los siguientes tramites:

o Solicitud y obtencion de visto buenos y permisos previos (si el
producto lo requiere).
. Tramite de Certificados de Origen para exportar a la Union Europea.

. Registro y seguimiento de las operaciones de exportacion.

El registro en la VUCE nos permite agilizar los procedimientos aduaneros,
disminuir los tiempos de respuesta y garantizar el cumplimiento de los requisitos exigidos

por las autoridades colombianas y los acuerdos internacionales.

7.1.2.2. BENEFICIOS PARA LOS COMERCIANTES
. Se reducen costos asociados a las demoras.
. Agilidad en la liberacion de la mercancia.
o Reglas mas claras y predecibles.
o Mejora en la eficiencia de los recursos.

o Informacion mas transparente del Gobierno.
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7.1.2.3. REQUISITOS PARA REGISTRARSE ANTE EL

VUCE:

1. Poseer nombre de usuario y clave.

2. Contar con un certificado digital (certicamara).

3. Una vez se obtenga el certificado digital, enviar un correo electronico a esta

direccion registro@mincit.gov.co; informando:

v' RUT

v NIT

v" Digito de verificacion

v Nombre de la empresa

v" Nombre del representante legal

v' Direccidn de correo electronico para notificacion
v Nuamero de teléfono

v" Direccion y ciudad de residencia

Los datos deben coincidir con la informacion registrada en el Certificado Digital y
si llegan a actualizar datos es importante reportarlos ante esta direccion de correo:

registro@mincit.gov.co.



mailto:REGISTRO@MINCIT.GOV.CO
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(. ENCIA DE LA

%, Ministerio de
Comercio, Industria
y Turismo
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Validacidn dal cliente Nueva consulta & Ingresar
*RUT: 0 * Nombre Completo:
Teléfono: Fox: * Celular:
F-mail: Otro F-mail:
Direccion: Cludad:
* 1D Usuario: * Tipo Usuario: Selectione, v
* Identificacion firmante * Lugar de expedicion del Seleccione... v
(Representante legal Sin DV): documento:
* Contrasefia: * Repetir Contrasefia:
Nombre representante legal: Identificacion representante
legal (Sin DV):
Telefono representante legal: £ mail representante legal:
Maodulos
Importaciones
Exportaciones/contingentes de
portacin -

Ministerio de
Comercio, Industria
y Turismo

VUCE

Ventanilla Unica de Comerclo Exterior

EXPORTACIONES

Paor favor digite su usuario y contrasefia.
Para poder ingresar al sistema, usted
debe estar registrado previamente

}

;Actia en nombre de un tercero? D

Aceptar Cancelar

Bienvenido al servicio de exportaciones de la Ventanilla (Inica de Comercio Exterior.

Este servicio parmite solicitar y consultar trdmites de exportacion asociados a una subpartida arancelaria. Estos tramites
le permitirén & usted solicitar ante las enfidades aprobadoras las autorizaciones previas y las inscripciones requeridas
para la exportacion desde Colombia y las requeridas por el pais de destino.

Ver Informacion de Registro
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7.1.3. VERIFICACION DE LAS DESCRIPCIONES

MINIMAS:

Detallar como se debe nombrar la mercancia o servicio, de forma correcta en el

proceso de exportacion.

MEDIDAS
Concepto Importaciones Exportaciones Transito

Gravamen

IVA

Otras tarifas generales

Gravamenes por acuerdos internacionales
Medidas de proteccion comercial
Régimen de comercio

Bienes de capital

indice Alfabético Arancelario

@ @ 0 00

Motas de nomenclatura

Correlativas por apertura

Correlativas por cierre

Requisitos Especificos de Origen (REQ) c
Documentos soporte @ @
Caracteristicas especiales

Restricciones

Restricciones por Zonas de Régimen Aduanero
Especial

Tarifas por Zonas de Régimen Aduanero Especial

Modalidades permitidas

Descripciones de mercancias @ @
Documentos soporte por zona de RAE

Cupos de Mercancia



Orden Codigo

1

2
3
4
5
7

817
818
819

820
821
1639
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Descripcidn Tipo de dato Longitud Decimales Obligatorio Desde Hasta
Producto NUMERICO & NO 01-jun-2007
Composicion Sl 01-jun-2007
Acabado NUMERICO & NO 01-un-2007
Forma de presentacion NUMERICO & Sl 01-jun-2007
Otras caracteristicas TEXTO 4000 NO 01-jun-2007
Cantidad de unidades comerciales TEXTO 60 NO 20-ene-2008
1 Dezcargar

7.2. NORMATIVIDAD LEGAL:

La normatividad legal del comercio exterior en Colombia esta conformada por un
conjunto de leyes, decretos, resoluciones y acuerdos internacionales que establecen los
lineamientos para la importacion y exportacion de bienes y servicios, garantizando el

control estatal y la correcta aplicacion de los tratados comerciales.
Entre las normas mas importantes se destacan:
> Ley 7 de 1991:

Crea el Ministerio de Comercio Exterior (actual Ministerio de Comercio, Industria y
Turismo — MINCIT) y define las bases para la politica de comercio internacional, buscando

promover la competitividad y el desarrollo de las exportaciones colombianas.
> Decreto 1165 de 2019:

Regula el Régimen de Aduanas en Colombia, estableciendo los procedimientos y

obligaciones que deben cumplir los usuarios aduaneros, importadores, exportadores y

‘Q Cara
werntana

Leg Detalle

0000
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agencias de aduana. Sustituy6 al Decreto 390 de 2016 y es la norma principal que rige las

operaciones de exportacion.
> Resolucion 046 de 2019 (DIAN):

Expide el reglamento técnico para la aplicacion del Decreto 1165, detallando los
procedimientos de control, inspeccion, levante, y documentos exigidos en cada operacion

de comercio exterior.
> Decreto 2685 de 1999 (derogado parcialmente):

Fue el decreto que anteriormente regia el régimen aduanero colombiano y aun sirve
como referencia histdrica en materia de clasificacion, sanciones y procedimientos

aduaneros.
> Resolucion 57 de 2015 (MINCIT):

Regula el funcionamiento de la Ventanilla Unica de Comercio Exterior (VUCE),
sistema electronico que centraliza los tramites requeridos para exportar e importar,

permitiendo la interaccion entre las entidades de control y los empresarios.

> Acuerdo Comercial entre la Unidon Europea y Colombia, Pera y

Ecuador (2013):

Este tratado reduce o elimina los aranceles de productos exportados desde Colombia
hacia la Union Europea. En el caso de la fibra de fique, el acuerdo establece un arancel del

0 %, lo que favorece su competitividad en el mercado europeo.
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> Ley 1609 de 2013:

Establece el marco legal para la Politica de Facilitacion del Comercio Exterior,
buscando simplificar los procesos logisticos y administrativos para los exportadores

colombianos.
> Decreto 4149 de 2004

Define las funciones de la DIAN en materia de control aduanero, fiscalizacion y

gestion de impuestos nacionales relacionados con las operaciones de comercio exterior.
> Resolucion 4240 de 2000 (DIAN):

Complementa las disposiciones aduaneras y define aspectos operativos sobre la

presentacion de declaraciones, levantes y regimenes especiales de exportacion.

> Normas de origen (Decision 416 de la CAN y Tratado UE-

Colombia):

Regulan la expedicion de los Certificados de Origen, necesarios para acceder a

beneficios arancelarios dentro de los tratados internacionales.
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7.2.1. PAIS DE ORIGEN: Colombia
Requisitos legales para la exportacion

En Colombia, la exportacion de bienes estd regulada por las normas del Ministerio
de Comercio, Industria y Turismo (MINCIT) y la Direccion de Impuestos y Aduanas
Nacionales (DIAN). Para realizar una operacion de exportacion de manera legal, las
empresas deben cumplir con una serie de requisitos administrativos, tributarios y aduaneros

que garantizan el control del Estado y la trazabilidad de la mercancia.
Los principales requisitos legales para exportar desde Colombia son los siguientes:
. Constitucion legal de la empresa:

La empresa exportadora debe estar debidamente constituida y registrada ante la
Camara de Comercio, y tener una inscripcion activa en la DIAN con su respectivo Ntimero

de Identificacion Tributaria (NIT).
. Registro en la Ventanilla Unica de Comercio Exterior (VUCE):

El exportador debe inscribirse en la VUCE para tramitar en linea los permisos,
vistos buenos, certificados de origen y demds documentos exigidos por las entidades de

control.

. Inscripcion como exportador ante la DIAN:

Toda empresa que realice operaciones de comercio internacional debe estar
habilitada como exportadora ante la DIAN, cumpliendo los requisitos del Decreto 1165 de

2019 y la Resolucion 046 de 2019.

. Declaracion de Exportacion (DEX):
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Es el documento oficial que autoriza la salida de mercancias del pais. Debe
presentarse electronicamente a través del sistema informatico aduanero de la DIAN,

especificando datos del producto, valor, peso, destino, y medio de transporte.

° Factura comercial:

Documento obligatorio que respalda la venta internacional. Debe contener la
informacion del exportador, importador, valor FOB, descripcion del producto y condiciones

de entrega (Incoterm).

. Lista de empaque (Packing List):

Documento complementario que detalla el contenido, peso, volumen y tipo de

embalaje de la carga.

o Certificado de Origen:

Documento emitido por el MINCIT o una entidad autorizada, que certifica que la
mercancia proviene de Colombia. Este certificado permite al producto acceder a
preferencias arancelarias en los paises con los que existen acuerdos comerciales, como la

Unién Europea.

. Cumplimiento de normas técnicas y ambientales:

Los productos de origen vegetal, como la fibra de fique, deben cumplir con las
normas de calidad, inocuidad y sostenibilidad ambiental establecidas por el Instituto
Colombiano Agropecuario (ICA) y el Ministerio de Ambiente y Desarrollo Sostenible,

cuando aplique.

. Contratacion de transporte internacional y seguro de carga:
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Es recomendable contratar un seguro de transporte internacional, que cubra dafios,

pérdidas o accidentes durante el envio de la mercancia hasta el pais de destino.

. Pago de impuestos y obligaciones tributarias:

Aunque la exportacion de bienes en Colombia estd gravada con tarifa 0 % de IVA,
las empresas deben estar al dia con sus obligaciones tributarias y declarar ante la DIAN las

operaciones realizadas.

7.2.2. PAIS DESTINO: Alemania
Documentos requeridos para el ingreso de mercancias
Alemania, como miembro de la Unién Europea (UE), aplica las normas y

procedimientos aduaneros comunes establecidos por la legislacion comunitaria para el

ingreso de mercancias provenientes de paises terceros, como Colombia.

Estas regulaciones garantizan la seguridad, calidad y trazabilidad de los productos

que entran al territorio europeo.

Para el ingreso de la fibra de fique y otros productos de origen vegetal, se requiere

presentar la siguiente documentacion:

. Factura comercial internacional (Commercial Invoice):

Es el documento principal de la transaccion. Debe contener informacion detallada
del exportador, importador, descripcion de la mercancia, valor FOB, condiciones de entrega

(Incoterm), y pais de origen.
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. Lista de empaque (Packing List):

Describe el contenido de cada bulto, su peso neto y bruto, nimero de unidades, tipo

de embalaje y dimensiones. Facilita la inspeccion aduanera y el control logistico.

° Conocimiento de embarque (Bill of Lading — B/L):

Emitido por la naviera o agente de transporte maritimo, acredita la propiedad de la
mercancia y la recepcion a bordo del buque. Es un documento esencial para retirar la carga

en el puerto de destino (Hamburgo o Bremerhaven).

. Certificado de origen:

Documento expedido por el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo de
Colombia o una entidad autorizada. Permite demostrar que la mercancia es de origen
colombiano y acceder a los beneficios arancelarios del Acuerdo Comercial entre la Unidén

Europea y Colombia, Perti y Ecuador, que establece arancel 0 % para la fibra de fique.

. Declaracion de aduanas de importacion (Import Declaration):

Es presentada por el importador o su agente aduanal en el sistema electronico de la
aduana alemana (ATLAS System). Contiene los datos del envio, clasificacion arancelaria

(Partida 5305.00.90.00), valor aduanero, pais de origen y destino final.

° Certificado fitosanitario:

En el caso de productos de origen vegetal, la autoridad sanitaria alemana puede
requerir un certificado fitosanitario emitido por el ICA en Colombia, que garantice que el

producto esta libre de plagas o contaminantes.
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. Seguro de transporte internacional (Insurance Certificate):

Documento emitido por la aseguradora que protege la mercancia contra dafos,

pérdidas o accidentes durante el transporte maritimo.

. Documento de transporte interno (T1 o T2):

Una vez la mercancia ingresa a la Unioén Europea, puede necesitar un documento de
transito comunitario (T1) si debe trasladarse desde el puerto de entrada hasta otro pais o

ciudad dentro del territorio europeo, como Dortmund (Alemania).

. Certificado de inspeccion o calidad (si el comprador lo solicita):

Algunas empresas europeas exigen un certificado emitido por una entidad
acreditada (como SGS o Bureau Veritas) que confirme la calidad y especificaciones

técnicas del producto.

7.3. TERMINO DE NEGOCIACION INTERNACIONAL:

Para la operacion de exportacion de fibra de fique natural hacia Alemania,
definimos el término de negociacion internacional utilizando el INCOTERM CIF (Cost,
Insurance and Freight) — Puerto de Hamburgo, Alemania, correspondiente a la version

Incoterms 2020 de la Camara de Comercio Internacional (CCI).

Este término fue seleccionado porque nos permite como exportadores asumir la
responsabilidad, los costos del flete maritimo y el seguro internacional hasta que la

mercancia llegue al puerto de destino (Hamburgo, Alemania).
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A partir de ese punto, el comprador aleman asume los riesgos, costos y
responsabilidades relacionados con la descarga, nacionalizacion y transporte interno de la

mercancia en su pais.

Justificacion de la eleccion del INCOTERM: CIF — Hamburgo (Alemania)

Optamos por el INCOTERM CIF debido a las siguientes razones:

l. Nos permite ofrecer una operacion mas completa y atractiva para el
comprador, ya que incluimos el transporte maritimo y el seguro dentro del valor
acordado.

2. Garantiza que la mercancia esté asegurada durante todo el trayecto
internacional, reduciendo los riesgos en caso de dafios o pérdida en transito.

3. Permite al comprador alemén recibir la carga directamente en el
puerto de Hamburgo sin necesidad de gestionar el transporte desde Colombia.

4. Favorece la competitividad comercial de EcoFique Export S.A.S., al

ofrecer un servicio integral puerta a puerto, fortaleciendo la confianza del cliente.

Detalles del proceso de negociacion internacional

El proceso de negociacion con el cliente en Dortmund, Alemania, se desarroll6 de la

siguiente manera:
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1. Primer contacto comercial:

Se realiz6 una reunion presencial con el cliente interesado en importar fibra de fique
colombiana, donde se presentaron las caracteristicas, beneficios ambientales y aplicaciones

industriales del producto.

Durante el encuentro, el cliente manifesté su interés en adquirir la fibra como
materia prima sostenible para la fabricacion de textiles ecologicos y materiales

biodegradables.
2. Envio de muestra y cotizacion:
Se entreg6 una muestra gratuita de 5 kg de fibra de fique para evaluacion de calidad.

Posteriormente, se presentd una cotizacion formal por EUR 491,41 por tonelada
CIF Hamburgo, correspondiente a un envio de 20 toneladas métricas, con un valor total de

EUR 9828,2.
3. Negociacion de condiciones:

Se acord6 una primera orden de compra por 10 toneladas métricas, bajo las

siguientes condiciones de pago:

. 30 % de anticipo previo al embarque.
o 70 % restante contra entrega de los documentos de envio (factura

comercial, conocimiento de embarque, poliza de seguro y lista de empaque).

Esta modalidad garantiza liquidez parcial al exportador para cubrir los costos
logisticos y de seguro, mientras el comprador asegura la entrega del producto antes del

pago final.
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Acuerdo logistico:

EcoFique Export S.A.S. asumio los siguientes costos y responsabilidades:

. Transporte terrestre desde Cali hasta el Puerto de Buenaventura.
. Despacho aduanero de exportacion.

. Flete maritimo hasta el Puerto de Hamburgo.

. Seguro internacional de transporte.

o El comprador asumira los costos de importacion aduanera y

transporte interno en Alemania.

4. Condiciones de entrega:

o Puerto de embarque: Buenaventura, Colombia.

o Puerto de destino: Hamburgo, Alemania.

. Modo de transporte: Maritimo (contenedor de 40 pies).

o Tiempo estimado de transito: 22-25 dias.

. Condicion de pago: 30 % de anticipo antes del embarque y 70 %

contra entrega de documentos.

. Moneda de negociacion: Euro (EUR o €)

7.3.1. OBLIGACIONES DEL EXPORTADOR:

1. Todas las personas juridicas deben estar domiciliados legalmente en el pais.

2. Todas las personas naturales deben estar registradas en el RUT.
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3. Como exportador se debe presentar una solicitud autorizada.

4. Manifestar de forma juramentada que los productos, objeto de exportacion
cumplan con las normas de origen y demads requisitos establecidos en el acuerdo
comercial.

5. Contar con documentos soporte y el cumplimiento de requisitos legales al
presentar la declaracion aduanera.

6. Presentar la declaracion Andina de Valor cuando haya lugar a través de una
agencia de aduanas.

7. Se debe conservar los documentos soporte y recibos oficiales de pagos en
bancos, ya sea en documento fisico o digitalizado por un periodo de 5 afios a partir de la
fecha.

8. Tener vigente la declaracion juramentada de origen para cada uno de los
productos contenidos en las declaraciones de origen o declaraciones de factura.

(JURISCOL, 2019)

7.3.2. RESPONSABILIDADES:

7.3.2.1. RESPONSABILIDADES DEL VENDEDOR

(INCOTERM CIF - HAMBURGO, ALEMANIA)

Bajo el término de negociacion CIF (Cost, Insurance and Freight), EcoFique Export

S.A.S. asume las siguientes responsabilidades:

v Empaque, embalaje y preparacion del producto:

Garantizar que la fibra de fique se encuentre debidamente acondicionada, empacada

y embalada para resistir el transporte maritimo internacional.
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v Tramites y documentos de exportacion:

Gestionar la Declaracion de Exportacion (DEX), el Certificado Fitosanitario del
ICA, el Certificado de Origen, la factura comercial, la lista de empaque y el conocimiento

de embarque (B/L).
v Transporte interno en Colombia:

Asumir el traslado de la mercancia desde la planta de acopio en Cali hasta el Puerto
de Buenaventura, incluyendo el costo del transporte terrestre y los gastos de manipulacion

portuaria.
v Despacho aduanero de exportacion:

Cumplir con todos los requisitos y formalidades ante la DIAN y demas entidades de

control competentes.

v Contratacion del flete maritimo:

Cubrir los costos del transporte maritimo internacional desde el puerto colombiano

hasta el Puerto de Hamburgo (Alemania).

v Seguro internacional de carga:

Contratar una poliza de seguro que cubra los riesgos de pérdida o dafio de la

mercancia durante el trayecto maritimo.
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v Entrega de documentos al comprador:

Entregar de manera oportuna los documentos que permiten al comprador reclamar
la mercancia en destino (factura, conocimiento de embarque, certificado de seguro y lista

de empaque).
v Notificacion al comprador:

Informar al comprador alemén sobre la fecha de salida del buque, nombre del barco,

tiempo estimado de transito y fecha probable de arribo.

7.3.2.2. RESPONSABILIDADES DEL COMPRADOR

(INCOTERM CIF - HAMBURGO, ALEMANIA)

El comprador aleman (GreenFaser GmbH) asume las siguientes responsabilidades

una vez la mercancia llega al Puerto de Hamburgo:

v Despacho aduanero de importacion

Gestionar el proceso de nacionalizacion y pago de los aranceles, impuestos o

gravamenes aplicables en Alemania.

v Descarga y manipulacion en el puerto de destino:

Asumir los costos y riesgos asociados a la descarga de la mercancia del buque en

Hamburgo.

v Transporte interno:

Organizar y pagar el transporte desde el puerto hasta sus instalaciones en

Dortmund, Alemania.



56

v Inspeccion en destino:

Verificar el estado de la mercancia y presentar cualquier reclamacion al seguro o

transportista en caso de dafios durante el transito.

v Pago del saldo restante:

Cumplir con el esquema de pago pactado: 30 % anticipado antes del embarque y 70

% contra entrega de los documentos de envio.

7.3.3. CONTRATACION DEL TRANSPORTE Y SEGURO

INTERNACIONAL:

Bajo el término de negociacion CIF (Cost, Insurance and Freight), EcoFique Export
S.A.S. asume la responsabilidad de contratar tanto el transporte maritimo internacional
como el seguro de la carga, garantizando la entrega segura de la mercancia hasta el Puerto

de Hamburgo (Alemania).

Para el manejo logistico, la empresa decidi6 trabajar con un agente de carga
internacional, debido a los beneficios que ofrece en la coordinacion de embarques,

documentacion y control de tiempos.

El agente seleccionado se encargara de consolidar la carga, emitir el conocimiento

de embarque (B/L) y coordinar el proceso de despacho en el Puerto de Buenaventura.

El transporte maritimo se realizara en un contenedor de 40 pies, adecuado para el

volumen y peso de la fibra de fique.

El agente de carga gestionara el envio con una naviera reconocida, seleccionando la

mejor ruta y frecuencia de zarpe disponible hacia el puerto de destino.
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En cuanto al seguro internacional, EcoFique Export S.A.S. contrat6 una poliza de
cobertura “todo riesgo”, que protege la mercancia contra dafios, pérdidas o robo durante el

trayecto maritimo.

Esta poliza cumple con los estandares internacionales exigidos por el INCOTERM

CIF e incluye cobertura desde la salida de la carga en Cali hasta su arribo en Hamburgo.

El objetivo principal de asumir la contratacion del flete y el seguro es brindar mayor
confianza al comprador, garantizar la seguridad de la mercancia y mantener un control

integral sobre la cadena logistica de exportacion.

7.4. ETIQUETADO:

7.4.1. ETIQUETADO EN COLOMBIA:

En Colombia, el etiquetado para exportacion esta regulado por el Ministerio de
Comercio, Industria y Turismo y la autoridad sanitaria y fitosanitaria, el Instituto
Colombiano Agropecuario (ICA). A continuacion, se presentan los principales requisitos de

etiquetado para exportar productos desde Colombia:

1. Informacién obligatoria en la etiqueta: La etiqueta debe contener
informacion obligatoria, que incluye el nombre del producto, el pais de origen, la
lista de ingredientes (en orden descendente de peso), la cantidad neta del producto,
la fecha de vencimiento y las instrucciones de almacenamiento.

2. Idioma: La etiqueta debe estar en espaiiol, aunque se puede agregar
informacion en otros idiomas.

3. Tamafio de letra y legibilidad: La informacion en la etiqueta debe ser

facilmente legible, y el tamafio de letra debe ser suficientemente grande.
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4. Advertencias: Si el producto presenta algln riesgo para la salud o la
seguridad, debe incluirse una advertencia clara en la etiqueta.

5. Requisitos especificos para ciertos productos: Para productos como
alimentos, bebidas alcoholicas, productos farmacéuticos, dispositivos médicos y
productos quimicos, existen requisitos adicionales de etiquetado establecidos por el

ICA.

(Ministerio de comercio, industria y turismo)

7.4.2. ETIQUETADO EN PAIS DE DESTINO DE

EXPORTACION:

Alemania exige que todo producto importado cumpla con los requisitos de marcado
y etiquetado establecidos por la Union Europea (UE) y las normas nacionales alemanas que
garantizan la informacion clara, la trazabilidad y la seguridad del producto durante su

transporte y comercializacion.

Estos requisitos aplican tanto al producto (fibra de fique) como a su embalaje

externo.
Requisitos generales de marcado sobre el producto
. Idioma obligatorio:

La informacidn debe estar en aleman o en un idioma facilmente comprensible

dentro del mercado (generalmente alemén o inglés).

o Identificacion del producto:
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Debe incluir la denominacion comercial, el tipo de fibra, y el uso previsto (por
ejemplo: Natiirliche Faser Fique — Fiir industrielle Verwendung / Fibra natural de fique para

uso industrial).

o Pais de origen:

Es obligatorio indicar claramente “Hergestellt in Kolumbien” (Hecho en Colombia),
para cumplir con las normas de trazabilidad del Reglamento (UE) 952/2013 del Codigo

Aduanero de la Union.

. Datos del fabricante o exportador:

Debe figurar el nombre, direccion y pais del productor o exportador responsable. En

este caso:

EcoFique Export S.A.S., Cali — Colombia.

. Datos del importador o distribuidor:

Es obligatorio incluir el nombre y direccion del representante en el pais de destino:

GreenFaser GmbH, Ruhrallee 120, 44139 Dortmund, Alemania.

. Peso neto y lote:

Debe senialarse el peso neto (en kg) y el nimero de lote o coédigo de produccion, lo

cual permite rastrear la mercancia en caso de inspeccion o control.

o Simbolos internacionales de manipulacion:

Segtin la norma ISO 780:2015, deben aparecer los simbolos de cuidado, posicion y

condiciones ambientales, tales como:
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I This Side Up (Este lado arriba)
#® Keep Dry (Mantener seco)
© Do Not Stack (No apilar en exceso)

{ Store in Cool, Dry Place (Almacenar en lugar fresco y seco).

Requisitos generales de marcado sobre el embalaje
o Identificacion del contenido:

El embalaje debe indicar claramente el tipo de producto contenido (por ejemplo:

Fique Natural Fiber — Industrial Use).

. Marcado de peso y volumen:

Debe especificar el peso neto y bruto por unidad, expresado en kilogramos (kg) y

metros cubicos (m?) si aplica.

e Simbolos de reciclaje y sostenibilidad:

Conforme a la Directiva 94/62/CE y a la Ley alemana de Envases
(Verpackungsgesetz), los materiales deben portar los simbolos @ de reciclabilidad o

biodegradabilidad, garantizando que el empaque cumple con los estandares ecologicos

exigidos en Alemania.

. Certificacion fitosanitaria o IPPC (si hay madera):
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Los pallets o embalajes de madera deben estar tratados y marcados con el sello de la

NIMF-15 (Norma Internacional de Medidas Fitosanitarias), exigido para prevenir la

introduccion de plagas.

Durabilidad y legibilidad:

Toda la informacién y simbolos deben ser permanentes, visibles y resistentes a la

humedad, para garantizar su legibilidad durante todo el proceso de transporte maritimo y

almacenamiento en destino.

Etiqueta del producto:

4 Producto: Fique Natural Fiber / Natiirliche Faser Fique

v Pais de origen: Colombia

v Exportador: EcoFique Export S.A.S. — Cali, Colombia

v Importador: GreenFaser GmbH, Ruhrallee 120, 44139 Dortmund,
Alemania

v Peso neto: 50 kg

v Lote: EF-001-2025

v

Simbolos de manejo: “Mantener seco”, “Este lado arriba”, “No

apilar mas de 5 fardos™.
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7.5. ENVASE Y EMPAQUE DEL PRODUCTO:

Para la exportacion de nuestra fibra de fique natural, seleccionamos un sistema de
envase y empaque funcional, resistente y ecoldgico, que protege el producto durante el
transporte nacional e internacional y, al mismo tiempo, cumple con las normas ambientales

y de embalaje exigidas por Alemania y la Unién Europea.

Dado que la fibra de fique es un producto ligero, voluminoso y de origen vegetal,
requiere un tipo de empaque que permita su ventilacion, conservacion y facil manipulacion

sin alterar su calidad fisica.

Envase del producto

El envase primario consiste en fardos prensados de fibra de fique, compactados con

maquinaria hidraulica para reducir su volumen y facilitar su transporte.

Cada fardo tiene un peso neto aproximado de 50 kilogramos, y se encuentra
envuelto en un saco de yute natural, material biodegradable y resistente, ideal para

productos de origen organico.

El yute, ademas de ser ecoldgico, protege la fibra contra la humedad y las impurezas

durante el traslado.

Cada fardo lleva una etiqueta impresa con la informacion basica del producto:

. Nombre: Fique Natural Fiber / Natiirliche Faser Fique
. Pais de origen: Colombia
. Exportador: EcoFique Export S.A.S. — Cali, Colombia

. Importador: GreenFaser GmbH — Dortmund, Alemania
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o Peso neto: 50 kg
. Lote: EF-001-2025
. Simbolos de manejo: “Mantener seco”, “Este lado arriba”, “No apilar

mas de 5 fardos”.

Empaque del producto

El empaque secundario o de transporte se conforma de fardos, los cuales garantizan

que el material no transmita plagas o bacterias al ingresar a la Unién Europea.

Posteriormente, los fardos se cargan en un contenedor maritimo de 40 pies, con
capacidad para aproximadamente 12 toneladas de fibra de fique, cumpliendo con las

normas de seguridad y embalaje internacional establecidas por la ISO 780:2015.

Cumplimiento y sostenibilidad

Tanto el envase como el empaque cumplen con las directrices de la Directiva
94/62/CE sobre envases y residuos de envases, y la Ley alemana de envases

(Verpackungsgesetz), que promueven el uso de materiales reciclables y biodegradables.

El uso de sacos de yute natural reafirma el compromiso de EcoFique Export S.A.S.
con la sostenibilidad ambiental, aportando valor ecoldgico al producto y fortaleciendo su
aceptacion en el mercado aleman, donde los consumidores e industrias priorizan materiales

responsables con el medio ambiente.
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7.6. EMBALAJE:

El embalaje seleccionado para la exportacion de la fibra de fique natural fue
disefiado teniendo en cuenta las condiciones y exigencias del transporte maritimo
internacional, con el fin de asegurar la proteccion fisica y la estabilidad del producto

durante todo el trayecto desde Cali hasta el puerto de destino en Alemania.

Dado que el transporte se realiza por via maritima, el embalaje debe resistir
movimientos bruscos, vibraciones, humedad, cambios de temperatura y exposicion al aire

salino.

Por ello, se implement6 un sistema de embalaje robusto, biodegradable y conforme

con las normas internacionales de seguridad y manipulacion.

Caracteristicas del embalaje maritimo

¢ Tipo de embalaje: Fardos apilados directamente en el piso del contenedor.

e Configuracion: Fardos (240) colocados en filas horizontales, apilados en 2—
3 niveles, espacio libre minimo entre techo y tltima fila: 20 cm

e Sujecion: Los fardos se aseguran con cintas de poliéster reciclable,
resistentes a la traccion y a la humedad ambiental.

e Proteccion externa: Se utiliza film biodegradable termoencogible que
protege el contenido del polvo, el agua salina y la condensacién dentro del buque.

o Altura total: Aproximadamente 1,5 metros, lo que permite un

apilamiento estable y seguro durante la carga y descarga portuaria.



65
Adecuacion al transporte maritimo

El embalaje fue adaptado para soportar las condiciones especificas del transporte

maritimo:

. Resistencia estructural: Los fardos apilados y separados con carton
evita deformaciones durante el movimiento del buque y protege los fardos del
contacto directo con superficies himedas.

. Ventilacion: El disefio permite la circulacion de aire, evitando la
acumulacion de humedad y conservando las fibras en 6ptimo estado.

o Seguridad en manipulacion: El sistema de sujecion con cintas y
film garantiza que los fardos se mantengan fijos durante las operaciones portuarias.

. Sostenibilidad: Todos los materiales empleados son biodegradables
o reciclables, cumpliendo con la Directiva 94/62/CE de la Union Europea y la Ley

alemana de envases (Verpackungsgesetz).
Marcado del embalaje
Cada fardo se identifica con la siguiente informacion visible:

o Codigo del exportador: EF—001-CO
. Descripcion del producto: Fique Natural Fiber — Industrial Use
. Peso neto y bruto

. Simbolos internacionales de manejo (ISO 780:2015):

Y This Side Up — Este lado arriba

ff Keep Dry — Mantener seco
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/\ Handle with Care — Manipular con cuidado

7.7. UNITARIZACION DE LA MERCANCIA:

Para la exportacion de la fibra de fique natural, implementamos un sistema de
unitarizacion que permite agrupar varias unidades individuales en una sola carga estable,
facilitando su manipulacion, almacenamiento y transporte durante toda la cadena logistica,

especialmente en el traslado maritimo hacia Alemania.

El proceso de unitarizacion busca optimizar el espacio, reducir los riesgos de dafio y

agilizar las operaciones de carga y descarga en puerto.

Al tratarse de un producto fibroso, ligero y voluminoso, se eligié una unitarizacion
que mantuviera la compresion y proteccion fisica de la mercancia sin comprometer su

ventilacion.
Elementos de unitarizacion utilizados
1. Cintas de sujecion de poliéster reciclable:

Se utilizan para asegurar firmemente los fardos sobre el pallet, garantizando que no

haya desplazamientos durante la manipulacion o vibracion en el transporte maritimo.
Este material es resistente, liviano y no se deteriora con la humedad ambiental.
2. Film biodegradable termoencogible:

Cubre completamente los fardos agrupados, funcionando como una capa protectora

contra el polvo, la lluvia y el aire salino.
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Ademas, ayuda a mantener la estabilidad del conjunto y a conservar la limpieza del

producto durante el trayecto.

3. Esquineros y bases de carton reforzado:

Se colocan en las esquinas y en medio de cada fardo de la carga para proteger los

bordes y distribuir la presion del amarre de las cintas.

Estas bases también son biodegradables, manteniendo la coherencia ecoldgica del

embalaje.

Aplicacion al producto

El proceso de unitarizacion se realiza después del prensado y etiquetado de los
fardos. Los fardos de fique se colocan de forma uniforme y alineada sobre la superficie del

contenedor.

Posteriormente, se aseguran con las cintas de poliéster, las bases y los esquineros, y

se cubren con el film protector biodegradable.

Finalmente, se verifica que cada fardo este etiquetado con los datos del exportador,

el codigo de lote, el pais de origen y los simbolos internacionales de manipulacion.

Este sistema garantiza que la mercancia mantenga su forma compacta, estable y
segura durante el transporte interno y maritimo, evitando movimientos o deformaciones

dentro del contenedor.
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7.8. CONTENEDOR:

Para la exportacion de la fibra de fique natural desde Cali (Colombia) hacia
Dortmund (Alemania), mediante transporte maritimo, utilizamos un contenedor estandar de
40 pies, el cual ofrece la capacidad, seguridad y condiciones adecuadas para el tipo de

mercancia.

La eleccion de este contenedor se realizd con base en las caracteristicas del

producto, su volumen, peso y sensibilidad frente a la humedad.

Tipo de contenedor utilizado

e Tipo de contenedor: Estdndar seco (Dry Van) — 40 pies.
e Dimensiones externas:

v Largo: 12,19 m (40 pies)

v Ancho: 2,44 m

v Alto: 2,59 m
e Dimensiones internas:

v Largo: 12,03 m

v Ancho: 2,35 m

v Alto: 2,39 m

e (Capacidad volumétrica: 67 m?* aproximadamente.
e Peso maximo bruto: 30.480 kg
e Peso de tara: 3.700 kg

e (arganutil: 26.780 kg
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e Material estructural: Acero galvanizado con piso de madera tratada.

7.9. OBTENCION DE VISTOS BUENOS PARA EXPORTACION:

CERTIFICADO FITOSANITARIO:

Un certificado fitosanitario del ICA es un documento oficial que acredita que un
envio de plantas o productos vegetales cumple con los requisitos fitosanitarios de un pais de
destino. Se solicita para exportar o para nacionalizar envios en Colombia, y se tramita a
través de los sistemas en linea del ICA como el SISPAP para exportaciones, o solicitando la

inspeccion en las oficinas de cuarentena del ICA para importar.

9 |(AV

Sistema de In on Sanitario para *ao a’“
f,lu. .ac': ut"'abu(’.?shl\v | PRCL3 plombane Agropeciang

CERTIFICADO FITOSANITARIO

AGENCIA: AGENCIA DE ADUANAS AVIATUR S.A. NIVEL 1 CFE-12-002819-20
ORGANIZACION DE A: ORGANIZACION DE
PROTECCION PROTECCION
FITOSANITARIA: FITOSANITARIA:

DE: COLOMBIA DE: HOLANDA (paises bajos)
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CUMPLIMIENTO DE LA LEY 2311 DE 2023:
Esta ley fortalece la cadena productiva del fique y promueve su exportacion. El
Estado otorga atencion prioritaria al fique como estrategia de empleo rural y formalizacion

econoOmica

BWBEF
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7.10. CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL:

CONTRATO DE COMPRA VENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

Confrato de compra venta que celebran por una parte la empresa

EcoFique Export 5 A5 _representada en este acto por Karoll Nicol Caicedo
Burbano y por la otra la empresa GreenFaser GmbH representada por
Johannes Miller, quienes en lo sucesivo se les denominara como "LA
VENDEDORA" y "LA COMPRADORA" respectivamente, de acuerdo con
las siguientes declaraciones y clausulas:

DECLARACIONES

Declara "LA VENDEDORA". EcoFique Export S.AS.

|. Que es una sociedad por acciones simplificada legalmente constituida de
conformidad segun la Ley 1258 de 2008, debido a que esta forma
juridica nos brinda flexibilidad administrativa, responsabilidad
limitada y autonomia en la gestion de la empresa.

Il. Que dentro de su objeto social se encuentran entre otras actividades, la
comercializacion, importacion y exportacion de fibra de fique
natural.

Ill. Que cuenta con la capacidad, conocimientos, experiencia y el personal
adecuado para realizar las actividades a que se refiere la
declaracion que antecede.

IV. Que el sefior(a) Karoll Micol Caicedo Burbano es su legitimo
representado y, en consecuencia, se encuentra debidamente
facultado para suscribir el presente instrumento y obligar en los
términos de este.

V. Que tiene su domicilio en Cali, Valle del Cauca mismo que seniala para
todos los efectos legales a que haya lugar.

Declara "LA COMPRADORA": GreenFaser GmbH

|. Que es una empresa constituida de acuerdo con las leyes en Alemania y
que se dedica entre ofras actividades a la comercializacion e
importacion de los productos a que el sefior{a) Karoll Nicol Caicedo
Burbano, refiere la declaracion Il de "La Vendedora”.

Il. Que conoce las caracteristicas y especificaciones de los productos objeto
del presente contrato.

lll. Que el Sr. Johannes Maller es su legitimo representante y esta facultado
para suscribir este confrato.

IV. Que tiene su domicilio en Dortmund, Alemania mismo que senala para
todos los efectos legales a que haya lugar.



Ambas partes declaran:
Clue tienen interés en realizar las operaciones comerciales a que se refiere
el presente contrato, de conformidad con las anteriores declaraciones y al
tenor de las siguientes:

CLAUSULAS

PRIMERA. Objeto del Contrato, por medio de este instrumento "LA
VENDEDORA" obliga a vender y "LA COMPRADORA " a adquirir 12
toneladas metricas de fibra de fique natural en bruto, empacada en fardos
de 50 kg, destinada para uso industrial en el territorio aleman.

SEGUNDA. Precio. El precio de los productos objeto de este contrato que
“La Compradora™ se compromete a pagar sera la cantidad de VEINTIDOS
MIL CERO CINCUENMTA Y SIETE EUROS CON DIECISIETE CENTAVOS
€ 2205717 EUR).

Ambas partes comprometen a renegociar el precio antes pactado, cuando
éste sea afectado por variaciones en el mercado internacional o par
condiciones econdmicas, politicas o sociales extremas en el pais de origen
o en el de destino, en perjuicio de cualquiera de las partes.

TERCERA. Forma de pago. "LA COMPRADORA” se obliga a pagar a "LA
VENDEDORA" el precio pactado en la CLAUSULA anterior, mediante carta
de crédito documentaria, confirmada e irrevocable y pagadera a la contra
entrega de los documentos siguientes:

Factura comercial

Lista de empaque

Conocimiento de embarque (B/L)

Certificado de origen EUR.1

Certificado fitosanitario del ICA

Poliza de seguro internacional bajo Incoterm CIF

. Certificado de inspeccion (5i aplica).

De conformidad con lo pactado en el parrafo anterior, "LA COMPRADORA"
se compromete a realizar las gestiones correspondientes, a fin de que se
establezca el pago anticipado en las condiciones antes sefialadas ante su
entidad bancaria de la ciudad de Cali, Valle del Cauca con con vigencia
suficiente para cubrir el embarque desde el Puerto de Buenaventura hasta
Hamburgo, Alemania.

Los gastos que se originen por la apertura y manejo del pago anticipado
seran pagados por "LA COMPRADORA"

CUARTA. Envase y embalaje de las mercancias. "LA VENDEDORA" se
obliga a entregar las mercancias objeto de este contrato en el lugar
sefialado en la clausula siguiente, debidamente empacadas en fardos
prensados de 50 kg, cumpliendo con las especificaciones de exportacion y
los estandares exigidos por la industria europea.

@ R Lo b



QUINTA. Fecha de entrega. "LA VENDEDORA" se compromete a entregar
las mercancias a mas tardar dentro de los 15 dias posteriores a la
confirmacion del pago anticipado sefialada en la clausula tercera, bajo el
Incoterm CIF — Puerto de Hamburgo (Alemania), Incoterms 2020.

SEXTA. Patentes y marcas. "La Vendedora™ declare y "La Compradora”
reconoce que los productos objeto de este contrato, se encuentran
debidamente registrados al amparo de la (s) patente (s) nimero (s) N/A y la
marca (s) nimero (s) ante la Direccidn General de Desarrollo Tecnoldgico, y
del INPI de la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial de Colombia.
"LA COMPRADORA" se obliga por medio de este instrumento a prestar
toda la ayuda que sea necesaria a "LA VENDEDORA" a costa y riesgo de
esta dltima, para que las patentes y marcas a que se refiere la presente
clausula sean debidamente registradas en

Asimismo, "LA COMPRADORA" se compromete a notificar a "LA
VENDEDORA”", tan pronto tenga conocimiento, de cualquier violacion o uso
indebido a dicha (s) patente (s) y marca (s) durante la vigencia del presente
contrato a fin de que "la vendedora" pueda ejercer los derechos que
legalmente le correspondan.

SEPTIMA. Vigencia del contrato. Ambas partes convienen que una vez gue
"LA VENDEDORA" haya entregado la totalidad de la mercancia convenida
en la clausula primera; y "LA COMPRADORA" haya cumplido plenamente
con todas y coda una de las obligaciones estipuladas en el presente
instrumento operara automaticamente su terminacion.

OCTAVA. Rescision par incumplimiento. Ambas partes podran rescindir
este contrato en el case de que una de ellas incumpla sus obligaciones y se
abstenga de tomar medidas necesarias para reparar dicho incumplimiento
dentro de los 15 dias siguientes al aviso, notificacion o requerimiento que la
ofra parte le haga en el sentido de que proceda a reparar el incumplimiento
de que se trate.

La parte que ejercite su derecho a la rescision debera da dar aviso a la ofra,
cumplido que sea el término a que refiere el parrafo anterior.

NOVENA. Insolvencia. Ambas partes podran dar par terminado el presente
contrato, en forma anticipada y sin necesidad de declaracion judicial previa,
en case de que una de ellas fuere declarada en quiebra, suspension de
pagos, concurso de acreedores o cualguier otro tipo de insolvencia.
DECIMA. Subsistencia de las obligaciones. La rescision o terminacion de
este contrato no afectara de manera alguna a la validez y exigibilidad de las
obligaciones contraidas con anterioridad, o de aquellas ya formadas que,
por su naturaleza o disposicion de la ley, o par voluntad de Las partes,
deban diferirse a fecha posterior. En consecuencia, las partes podran exigir
aun con posterioridad a la rescision o terminacion del contrato el
cumplimiento de estas obligaciones.

DECIMA PRIMERA. Cesion de Derechos y Obligaciones. No se podran
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ceder o transferir total o parcialmente los derechos ni las obligaciones
derivados de este contrato par ninguna de las partes.

DECIMA SECUNDA. Limite de la responsabilidad contractual. Ambas
partes aceptan que no serd imputable a ninguna de ellas, la responsabilidad
derivada de case fortuito o fuerza mayor y convienen en suspender los
derechos y obligaciones establecidos en este contrato los cuales podran
reanudar de comun acuerdo en el momento en que desaparezca el motivo
de la suspension, siempre y cuando se trate de los cases previstos en esta
clausula.

DECIMA TERCERA. Leqgislacion aplicable. En todo lo convenido y en lo que
no se encuentre expresamente previsto, este contrato se regira par las leyes
vigentes en la Republica Colombiana, particularmente lo dispuesto en la
Convencion de Naciones Unidas sobre los Confratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias y en su defecto, par los usos y practicas
comerciales reconocidos par estas.

DECIMA CUARTA. Arbitraje. Para la interpretacidn , ejecucion y
cumplimiento de las clausulas de este contrato y para la solucidn de
cualguier controversia que se derive del mismo, las partes convienen en
someterse a la conciliacion y arbitraje de la Comision para la Proteccion del
Comercio Exterior de Colombia, auspiciada por el Banco Nacional de
Comercio Exterior, 5.M.C., con domicilio en la ciudad de Colombia, Distrito
Federal, de conformidad con lo dispuesto en El Reglamento de

Procedimientos de la Comision Interamericana de Arbitraje Comercial
(CIAC).

En Cali, Valle del Cauca a 18 de noviembre de 2025.
POR: Karoll Nicol Caicedo POR: Johannes Miiller
LUGAR: Cali, Valle del Cauca LUGAR: Dortmund - Alemania

FECHA: 18/11/2023 FECHA: 18/11/2023



La mercancia se encuentra asegurada en su totalidad, bajo la péliza N° 234456 de Allianz

A" i a“z Transporte de Carga Intemacional
Responsabilidad general respecto a la carga v teicerns

7.11. POLIZA DE SEGURO:
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Certificado de seguro

Referencia TPC2023 - M ethanol holdings trinidad Lal
(Referencia del certificado)

Nosotras, Alianz Compafiia de seguros §. A Ceriifeamos que hemos emitdo wia polim de seguros de
responsabiidad de fransporte de mercance desertasen’s Befura comercial 14-3266 emifida por el exportador
EcoFique Export S.AS. Contecln 18/112023, Cali- Valk del Canca

Asegrado EcoFigue Export§ A8
Del 19112023 2 las 600 AMhasta e119/122023 a las 600 PM
Perindo de validez|Se asegura el 0.18% del valor CTF de la mercanch, b equivakate a€44,12. Encaso d que b coberium del sequro
w23 miermmpida antes del periodo de valbdez antenorments menciando, el asarumdor debera nofifear por escro
mmedatament a B Direccion de mpuestos v Aduana Nacionales
Tipo de ransporte] Mastmo
FECHA DE EMISION Datos de contacto asegurador
1971172023

Dircciom Crad#23-82

Alli

Totre Empresaral Mage

(Cak Colomba
anz @ Tel 3003642183

Seguros



7.12. MANDATO ADUANERO:

El mandato aduanero se realizo con el fin de que la aduana que nos esta ayudando con el
proceso, en este caso Valley Customs S.A.S Nivel 1 tenga autonomia de realizar los procesos
anombre de la empresa EcoFique Export S.A.S.

Mowiembre 21 de 2025

Sefiores

Direccicnes de Gastion, Direcciones Seccionales de Aduanas, Direcdones
Seccionales delegadas y demas dependencias de la Direccicn de Impuestos y

Aduanas Macionales - DIAM
Ministerio de Comercio, Indusira vy Turismo

Autoridades en Genaral

Reaf.: Mandato adusnero

Identificacion del Mandante ldentificacion del Mandatario

Razon Sccial: ECOFIQUE Export SAS Agencia de Aduanas Vallsy
Customns SAF Mivel 1

NIT: G00.006.787-4 S0:5.001.6321

Diomicilio Principal: CHA 34 W 8800, Cali-vslle CL 23K 2 BIE M 87, Cali- Valle

Las partes armba identificadas hemos celebrade un CONTRATO DE MARMDATC,
en virfud dal cusl EL MAMDANTE confisre mandato sdusnero a la AGEMCIA DE
ADUAMAS para gue esta adelantes =n nombre de aguel todsas las gestiones de
indole adusners gue sean necesaras en relacion com kas mercancias de EL
MAMNDANTE.

EL MAMDAMTE concede =2 ls AGERNCIA DE ADUAMNAS |as siguientes facultades:

1. Presentar en nombre y representacion y por cuenta de EL MANDANTE
declaraciones de Importacicn, de Exportacion o de Transito Aduanero, en todas
sus modalidades, incluyendo todos los tramites aduaneros inherentes y conexos
fue =& sdedanten ante |a DLAMN.

2. Declarar las mercancias segun los documentos & informaciones aportados por
EL MAMDAMTE. los cuales debsn reflejar la verdad complets v exacta da la
fransaccion intermacional. La ASEMNCIA DE ADUAMAS no debera reconocer
fisicamente la mercancia antes de declararla, & menos gue EL MAMDANTE le dé
instrucciones previas de hacero v pague a la AGEMNCIA DE ADUAMNAS las tarifas
por esta actividad y los gasfos en gue se incurra.
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3. Clasificar arancelafaments la mercancia, segin su leal saber § entender, con
bame en les dooumenios & infarmacanes aportados por EL MARKDAKNTE. Mo
abatante i EL MAKNDAMNTE mforma a la AGERCI DE ADUAMNAS una posicidn
arancelania, o la mersancia ya estd clasificada en los documentas que EL
MAMDOAMTE antragus 3 la AGEMCIA DE ADUARNAS [negistro a licencia da
impariacicn, certificado de origan, etz ), b AGEMCLA DE ADUARAS defers
abligatoriamente clasificar ¥ declarar la mercancia an esa posicion aranoslaia, sin
responsabiidad algura par parbe de [a AGENCIA DE ADUNNAS v bajo la
campleta respansabilidad de EL MANDAMNTE.

4. Realizar las siguisnies gestionas en nombre § represeniacion y por coenta
camestikn; presentar pelicianes; hacer reclamas, salictar y recibir devolucanes;
liguidacianes oficakes de corecdon: dasificacionss arancelarias gererrales;
=salicitar mspeccionss aduaneras, rasladas, intrmduccionss § salidas de
mercancias hacia y desde ronas frances; localizar y nelocalizar mercancia en
puerios: fimmar declarascones de valor, solicitar embamues, cabatajes,
condnuacianes de vigje; retirar cualouier mercancia de las zoness prirmarias
aduaneras una ver oblenido el levanbe, o sutorizar el retino ¥ @nirega & feroeros
transporiadores, pen sin asumir ninguna responsshiidad por el ransporie; ¥, en
general, adelantsr tados los trhmibes contempladas en la lepislacdn aduansra que
waan requeridas par el mandanba y deban ser realizados a través de una
AEGEMCIA DE ADUAMAS.

5. Esie mandato tiene alcanoe nacional y as conferida a la AGEMCIA DE
ADUAKNAS cama persana juridica, la cual podrd sjercerke anoualguier jurisdiccitn
aduanerd an gue eshE autarizads, & travds de cualkguera de sus agenies wo
Aumiliares acuareres debidaments inscrilos ande kE DN,

En redpracidad, EL MANMDAMTE <& obliga exprasa @ imevocablemente a:

a) Fagar todos los ribulos aduaneros, derechas sduaneras, inlereses,
sabretasas, pravamenss ¥ demds mpuesios ques Se genenen o causen par
& impertacian, chsilicacitn, rdnsiln aduanero o dedarscidn de las
mercancias importadas por EL MAKIDANTE, v sea que se liguiden
privadaments en el procesa de nadonalizaadn g en pastenonag

liuidacianes ohaakas de corecadn, nofficadss & EL MANDANTE ca la
AGEMCIA DE ADUAMAS, S la clasiicacdn arancelans fus realizads

axclusivamente por b ASENCL DE ADUARMAS, asta respanders por las
sAncones consecuendakes, pero EL MANDANTE seguird obligado a pagar
| diferenca de tnbufos aduanerss, derechos aduaneros, sobretasas,
gravdmenss y demads impeesios que reclame ks DRARN.

b)) Entregar con suficients antelacitn a la AGEMNCIA DE ADUARNAS La
documantaciin & nformacitn compbabas, versces, axsciag, legibles, libres
de anmendaduras, Bchanes o repisados, gue lenen ks requisitos legales y
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Cjlee SEAn necesariag pars que la AGENCEA DE ADUANAS adelanta las
gesfanes encomendadas, espedaimente en lo rdacianada con =l valor,
clase de mecancia, descripeion de la mecancia, senakes, cantidad,
posicion arancelana v iratamenios prafenenciales.

¢} Pagar las sanciones, rescates, mulas, ebc, que @8 impongan por rasanas
impuisbles 3 EL MANDANTE, incluyerdo inesacliludes, errares,
deficencias, amisiones o difectas formales de los dooumenias @
irformacionas que entreque & la ASERCLL DE ADUAKMAE. 5i la AEEMCIA
DE ADUARAS ag sancionads por tales deficiencias, EL MANDANTE s
abliga & salir en delensa de la AGENCLA DE ADLAKNAS y a asumir al paga
caresponiente,

di Mantener indemne ¥ resarcic plenamente a la AGEMCEA DE ADUANAS en
caso de gue esls sea sancorada, se e cobren butes aduaners o se
haga efectiva una paliza constiluida por ela, debids a iregulandades o
insuficiencias, amsiones o defectos foemales 2n ks documenbas o
irformacion aportada par EL MANDAMNTE, inclupands l cedificado de
angen, asi como por cuslquier redamaciin, investigacaon a requerimienta
relacianada con el valor de e mercancias. 5i la AGEMCIA DE ADUANAS
e sancionada por deficiencias, EL MANDANTE == ahiliga a salr en deferss
de la AGERNCLA DE ADUMKAS v a asumir el paga carrespandiente.

El pressnte mandalo @s onerosa. Las cordiciares comencaalas ogue e han
paciada enine as contratantes figuran en documentos separadaos que hacen pare
irtegral el presants mandaio

Esle mandaba e=tard wigente por un Semming de un 1) afa. A la expiracion de esie
plaza, se renovard auomaticamente par lapsas ipusles. 3in embango, las paries
msin en libafad de dejarka sin efecio por mtuo scusrda o segon b que pacien
anire el

Bajo ba gravedad del uaments, s parsonas naturales que suscribimos asie
dicumento declamsmos que cantamos con as facullades suficienies para obligar &
las compaiiag que mpresentamos an los Eminos de esie mandalo.

Se guscnbe an b ciudad de Cali, el dia 21 de noviermbee disl 2024,



EL MERDANTE
ECOFIRUE Export 84 3

EL MaRDEaTARID
LGENCLE DE ADUANAS VALLEY
CUSTOMS 3835 HIVEL 1
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Frr.-.-.'l e gt
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Maminre: Foared Micoll Cacedo Borbar

mamibire: Juan Carles Esoundel Chaparro

Camula de Ciudadaniae 1,006, 098 120

Cedula oe Cludacania FEHS 240

Rapreaeniante Lagal

Represantants Legal

79



80

7.13. CIRCULAR 0170- CONOCIMIENTO DEL CLIENTE

FORMATO DE IDENTIFICACION DEL CLIENTE Caodigo: CATO-TLA-25

=t k —_ T -
TRANELOSISTIC CIRCULAR No. 0170 Bervision: ne23

Yersion: g |

INSCRIPCTIN ACTUALIZ AVOM 1 22
DATOS DE IDENTIFICACION

HOMERE T APELLIDOS T/0 RAZOH SOCIAL IDENTIFICACIOH {CE = HIT)
EcoFique Export S45 A5E9327-4

DIRECCIOHT CIVDAD (SEDE FRINCIFAL) OFICINAFDOMICILID CELULAR Ha.

Calle 5 45-60 Fropia Arriendo HERE4T258

DIRECCIOH IMTERHET (URL - W) EHMAIL FRINCIFAL

ACTITIDAD ECOMOHICA

COoDIED ACTITIDAD ECOHNOHICA CAFITAL SOCIAL HEEIEI’HE‘
CcoDlsd ICA TARIFA ICA I

COHUH SIHPLIFICADO | sranconTriguTERTE |
ORIGEH DE LOS RECURS0S COH LOS UE REALIZA LAS OFERACIONES DE COMERCIO EXTERIOR

REPRESENTANTE LEGAL ¥ REPRESENTANTE LEGAL SUFPLENTE

AFELLIDOS T HOHERE DIRECCIOH CORRED ELECTROHIC O
CAICEDD BUREAND EARDL MICOLL 1006099326 Calle 3h 83312 jcedoni 43 i
TORRES ARAMGO MICOL 1.114. 119,160 Calle 23 B 73-97 joolborresaran
RMACION DE SOCIOS - 5. A - 5 A5 [5i es sociedad anonima relacione los miembros de la
AFELLIDOS T HOHERE DEHTIFICACION (GG m C.E] DIRECCIOH T CIVDAD FARTICIFACION
SAMCHEZ ARMAYS ARNGELINS P AOL S 11049667 05 Calle 100 #53 SUR 53 25
MAZ0 BERMUCEZ JULIETH h.432 RES. 712 Calle 100 #53 SUR &0 25

PERSONAS QUE REALIZAN DIRECTAMENTE LAS OPERACIONES DE COMERCIO EXTERIOR
APELLIDGS T HOHERES CARGO CORRED ELECTROHICO
LARBAHORNDD GARCIA MATALLS COORDINADORA DE A0 cooraduanal@aduanas.com

REFERENCIAS COMERCIALES

HOHERE O RAZDH SOCIAL COHTACTO COREED ELECTROHICD

AGROINOUSTHIA LTOA 5893365] agroindustria e omes, com

FERSONA ENCARGA DE PAGOS ¥ DATOS FINANCIEROS
AFELLIDGS T HOHERES CORRED ELECTROHICO

KAROL MICOLL CAICEDD BEUREAND i i i
EAHCO TIFD DE CUEHTA HUHER O
EEW A, CORRIENMTE AE92hE 32064897

DOCUMENTOS A ANEXAR ORIGIHAL COFIA

CERTIFICADD OE CARMARA OF COMERCIO H
LT H
CEDLILA DE CIUDADAMNLA DEL REPREZENT AMTE LEGAL H

| CERTIFICADO BAS ! 20 LU OTROE




7.14. ACUERDO DE SEGURIDAD:

ACUERDO DE SEGURIDAD Y PREVENCION DE ACTOS ILICITOS

Conscientes del grado del compromiso con cada uno de nuestros ASOCIADOS DE NEGOCIO, TRANSLOGISTIC LATIN
AMERICA S.A.S. se encuentra comprometida con los procedimientos y requerimientos de seguridad y calidad en cada
uno de nuestros eslabones del servicio ofrecido. Por lo tanto, contamos con un mecanismo de respuesta para
combatir toda actividad ilicita que vaya en contra del buen nombre de nuestros ASOCIADOS y de toda la cadena
logistica del comercio internacional tales como, lavade de activos, narcotrafico, contrabando, terrorismo, etc. de las
operaciones contratadas. Por tal motivo, uno de los mayores requerimientos es, conocer la procedencia de nuestros
ASOCIADOS, a los cuales estaremos suministrando nuestros servicios, y para ello verificaremos sus criterios de
seguridad y calidad, que nos permitan validar segin nuestros requerimientos. Por lo anterior, se hace necesario
involucrarlos en la participacion de los procesos requeridos y generar el presente acuerdo de seguridad y calidad que
beneficie a ambas partes, el cual garantiza el compromiso en contra del manejo de actividades ilicitas con los
siguientes items: - Validacién de los documentos de los clientes finales y visita a sus instalaciones respectivas, -
Actualizacion de los documentos anualmente requeridos por nuestros funcionarios de TRANSLOGISTIC LATIN
AMERICA S.AS., e igualmente de parte de ustedes hacia sus clientes. - El asociado de negocio confirma no estar
involucrado de manera media o inmediata en ningun delito establecido en el cédigo penal en Colombia. - El asociado
deberd reportar las operaciones Iintentadas o rechazadas que contengan caracteristicas que otorguen el caracter de
sospechosas o que pueden estar vinculadas a cualquier tipo de actividad ilicita. - Garantizar la confidencialidad del
manejo de la informacion, en todas las operaciones que se contrate. - Garantizar el sostenimiento y cumplimiento de
los requisitos establecidos en el SIPLAFT y SARLAFT. De la misma manera, deberd comprometerse a usar de una
manera correcta la informacion que TRANSLOGISTIC LATIN AMERICA S.A.S. en su buena fe pone a su disposicién, sin
transmitir a TRANSLOGISTIC LATIN AMERICA S.A.S., cualquier responsabilidad que pueda acarrear el mal uso de la
misma. De igual manera, solicitamos su autorizacién para: - Consultar en las bases de datos de cardcter publico, o
aquelias que contengan registros personales, semiprivados y privados, la formacién requerida dentro el presente
estudio de contabilidad, con el objeto de verificar su veracidad. Asi mismo, ante cualquier inconsistencia e
incumplimiento hacia nuestros asociados, a nosotros o a quien represente nuestros derechos se nos da autorizacion
explicita e irrevocable a generar reporte a las entidades publicas o privadas con funciones de vigilancia y control y
ante centrales de riesgo en el caso que aplique. — Manejar la informacién contenida en la documentacién entregada
a TRANSLOGISTIC LATIN AMERICA S.A.S,, bajo una politica de tratamiento y seguridad de datos personales, la cual da
cumplimiento a la ley 1581 del afo 2012 y el de decreto 1377 del afio 2013. Aprovechamos la oportunidad para
invitarlos e incentivarlos en la implementacién de los sistemas de gestién de control y seguridad los cuales aportan
el mejoramiento continuo de nuestras erganizaciones haciéndonos mas competitivos y confiables para el mercadeo
internacional. Declaro que he leido y comprendido el contenido de este documento aceptando los términos e
implicaciones de este texto y como constancia firmo:

Firma: NICOLL CAICEDO

Nombre Representante Legal — Cliente:  Karol Nicoll Caicedo Burbano
C.C.: 1.006.099.326
Fecha: 22/01/2026
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7.15. PODER ESPECIAL PORTUARIO

PODER ESPECIAL

Sefiores
COMPARNIA DE PUERTOS ASOCIADOS (COMPAS) 5.A.

Ciudad en que se expide este poder; SANTIAGO DE CALI
Fecha en que se expide este poder DD/MM/ARS: 22 /01 f 2008

Identificacidn de guien otarga el poder (en adelante, "EL PODERDANTE")

Razon social completa: ECOFIMUE EXPORT SAS

MIT: 9015893274

Mombre del representante legal que firma este KARGIL NICOLL CAICEDO BURBANG
poder:

Clase de documento de identificacian: C.C

Mumero de documento de identificacion: 1.005.090.328

Identificacian de a guien se otorga el poder (en adelante, “EL AFODERADO"™)

Razon social completa: AGENCIA DE ADUAMAS VALLEY CUSTOMS SAS NIVEL 1
MIT: B05001832-1

Mombre del representante legal que firma este ZULIMA ARANGD BENITEZ

poder:

Clase de documento de identificacion: cC

MNimers de documento de identificacion: 805248322

Este poder es wvalido para los siguientes terminales portuarios (en adelante, los “Terminales
Portuarios de COMPAS"):

Escribir con una "X" donde aplique

X Compas Barranguilla: Via 40 las Flores #85-1560.

X Compas Cartagena: Av. Pedro Vélez No.48-14 [/ Barrio el Bosque,

X Compas Told; Kmd Via -Told Covenas Carretera Troncal del Caribe,

X Compas cascajal: Avenida Boyaca- Zona Portuaria, Buenaventura,

X Compas Aguadulce: Zona Portuaria Aguadulce, Buenaventura.

1. Objeto principal. EL PODERDAMNTE arriba identificado otorga al APODERADO poder especial,

amplio y suficiente, para que EL APODERADO represente al PODERDANTE ante COMPAS en
todo lo gue tenga relacion con las cargas del PODERDAMTE {en adelante, "las Cargas del
PODERDANTE") gue se movilicen a través de los Terminales Portwarios de COMPAS
{incluyendo cargas de importacion, cargas de exportacidn, transbordos, cabotajes y
transitos aduaneros).

2, Facultades. EL APODERADC esta facultado, en genaral, para tomar todas las decisiones que
z@ refieran a las Cargas del PODERDANTE /o ala relacion entre COMPAS y EL PODERDANTE.
Ello incluye las siguientes facultades especificas (pero sin limitarse a ellas, ya gue &l listado
&5 enunciative v no taxative):

21 En relacidn con COMPAS:



2.2,

221

2.22

223

2.2.4

225

Recibir v aceptar las copias de facturas emitidas por COMPAS a cargo del
PODERDAMNTE.

Prasentar, en nombre del PODERDANTE, reclamaciones a COMPAS por los servicios
de esta.

Hacer pagos a COMPAS en nombre del PODERDANTE; pedir a COMPAS estados de
cuenta e informacion sobre la cartera del FODERDANTE con COMPAS, v solicitar y
recibir devoluciones de dineros en favor del PODERDANTE.

Expedir y/o firmar, en nombre del PODERDANTE, recibos y paz y salvos por sumas
que se adeuden al PODERDANTE.

Ingresar y hacer transacciones en los sistemas informaticos de COMPAS, en
representacion del PODERDANTE, de acuerdo con las instrucciones de uso del
sisterma establecidas por COMPAS, y haciéndose responsable por la veracidad vy
exactitud de la informacién que ingrese.

Entregar y mantener actualizada la informacion del PODERDANTE y el APODERADO
gue COMPAS requiera para facturar y por exigencia del sistema COMPAS de
prevencion de los riesgos de Lavado de Activos, Financiacidn del Terrorismo,
Sobarno v Fraude v Proliferacidn de Armas de Dastruccidn Masiva,

En relacion con las Cargas del Poderdante.

Informar a COMPAS la empresa de transporte autorizada para el retiro e ingreso de
las Cargas del PODERDANTE,

Informar a COMPAS los datos completos de otros terceros autorizados para ejecutar
actividades sobre las Cargas del PODERDANTE dentro de los Terminales Partuarios
de COMPAS, tales como (pero sin limitarse a): reconocimientos o inspecciones
previas, toma de muestras, retiros parciales, pesaje, llenado y wvaciado de
contenedores, atc,

Ordenar o autorizar movimientos a las Cargas del PODERDANTE gue sea necesario
hacer dentro de los Terminales Portuarios de COMPAS, por cualguier mativo,
incluyendo (pero sin limitarse a ello): revision por escéner, inspecciones aduaneras,
estiba y desestiba, traslados a zonas de inspeccion, etc. PODERDAMTE v
APODERADOD entienden que todos estos movimientos podran generar cargos que
seran facturados por COMPAS.

Ordenar o autorizar el retiro e ingreso de mercancias y/o de contenedores vacios a
o desde los Terminales Portuarios de COMPAS, incluyendo cargues a buque,
descargues de bugue, reembarques, transbordos y transitos.

Entregar a COMPAS toda la documentacién e informacidn requerida para que
COMPAS ejecute sus servicios.
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1.2.6 Ejecutar actividades de llenados, retiro e ingreso de mercancia,

3. EL APODERADD deberd adelantar todas sus actividades respetando integra y estrictamente
las reglas de proteccion y seguridad industrial de COMPAS, asi como el Reglamento de
Condiciones Técnicas de Operacidn (RCTO) del respetive terminal. PODERDANTE vy
APODERADO entiende y aceptan que COMPAS tendra derecho a negar el acceso, o expulsar
de sus instalaciones, a cualguier persana natural que no cumpla con dichas reglas.

4, Vigencia. Este poder tendra vigencia definida de dos (2) afios a partir de la fecha; sin
embargo: (i) EL FODERDANTE se obliga a notificar a COMPAS cualguier modificacidn o
cancelacion de este poder, maximo al dia habil siguiente en que se produzca dicha
modificacion o cancelacian. (i) COMPAS podra pedir cada ano al PODERDANTE que
confirme que este poder estd vigente, con el fin de mantener actualizada la informacion;
como se trata de una facultad, el hecho de que COMPAS no pida la confirmacién no afectara
la validez ni la vigencia del poder.

Atentamente,

AR L AT A U A A
EL PODERDANTE ACEPTO
C.C, 1.006.090.325 C.C, 25245322
MIT s54p07256-4 NIT 205001532-1
Condiciones de entrega:

El presente documento debesd ser firmade por el representante legal debidamente inscrito v facultado para tal
afecto. Este documenio debera ser enviado y firmado an digital formato PDF.
Mo requiere autenticacian. Mo se debe escanear.

Requisito de caracter obligatorio

Anexo a éste deberd adjuntarse:

1.- RUT completo de la agencia de aduana. Se validard que el representanta legal gue firma el poder
comesponda al relacionado en el Rut.

Este archive debe emviarse con el nombre “agencla de aduana”,
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7.16. FACTURA COMERCIAL:

85

FACTURA COMERCIAL

ECOFIQUE EXPORT SAS FEGHA:

H.oFAaCTURA:
ID. DEL CLIEMTE:

1EMfzZ0zE

104
Cizzd5

EHYIAFR A&
Direccitmn: Cra. 101 #4566 - 23, CORUMNA 4 . .

N " Dars der ZaskFakrik Dtk Skicht GmbEH
Cali, Walle del Cauca, TEOOO0 rimunder Sasniatrh HRs SHeh
Teléfono: SASZ5456 Hinirter-Zecin-Allec 10, 44229
Fax: [ET4EETETS Daortmund, Alecmania
Correa clectrdnico: coofiquespi@servicioalclicnts. com +49 21426053
Terming de Heqoziazidn COMDICIOHES DE FAaGO
CIF Hamburgqo 0 -un':icig-u-dulTl:l:-': =0 47 ar EFL
DESCRIFZIOH CANHTIDAD
Fibkra de Fique on bruko, rin hilar. KiG: #0000 GOF 12 toneladar
Subknkal SEO0Od COF
TOTAL QEOOOENN COF 22057 ATEUR |

7.17. CERTIFICADO DE ORIGEN:

Un certificado de origen tendra una validez de 12 meses a partir de la fecha de

emision del certificado de circulaciéon EUR.1, o a partir de la fecha de emision de la

declaracion de la factura en la parte exportadora. Dicho certificado de origen debera

presentarse dentro de dicho plazo ante las autoridades aduaneras de la parte importadora, de

conformidad con su legislacion nacional.

Presentacion de la Prueba de Origen

Las pruebas de origen se presentaran ante las autoridades aduaneras de la Parte
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importadora de conformidad con los procedimientos aplicables en dicha Parte. Dichas
autoridades podran requerir una traduccion de la prueba de origen y la declaracion de
importacion, ademds de una declaracion del importador que certifique que los productos
cumplen las condiciones requeridas para acogerse a la aplicacion del presente Acuerdo.
Conservacion de la Prueba de Origen y la Documentacion Justificante

e El exportador que solicite la expedicion de un certificado de circulacion EUR.1
debera conservar durante al menos tres afios los documentos a que se refiere el articulo 16,
apartado 3.
Articulo 16
Procedimiento para la expedicion de un certificado de circulacion EUR.1
El exportador que solicite la expedicion de un certificado de circulacion EUR.1 debera
estar preparado para presentar en cualquier momento, a solicitud de las autoridades
competentes o de las autoridades aduaneras de la Parte exportadora donde se expida el
certificado de circulacion EUR.1, todos los documentos pertinentes que acrediten el origen
de los productos en cuestion, asi como el cumplimiento de los demas requisitos de este
Anexo.

e El exportador que emita una declaracion de factura debera conservar durante
al menos tres afios una copia de dicha declaracion, asi como los documentos a que se
refiere el articulo 20, apartado 3.

Articulo 20
Condiciones para la elaboracion de una declaracion en factura
El exportador que elabore una declaracion en factura deberd estar preparado para presentar

en cualquier momento, a solicitud de las autoridades competentes o aduaneras de
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la Parte exportadora, todos los documentos pertinentes que acrediten el origen de los

productos en cuestion, asi como el cumplimiento de los demas requisitos de este Anexo.

e Las autoridades competentes o aduaneras de la Parte exportadora que expidan un
certificado de circulacion EUR.1 deberan conservar durante al menos tres afios el
formulario de solicitud a que se refiere el articulo 16, apartado 2.

Articulo 16

Procedimiento para la expedicion de un certificado de circulacion EUR.1

A efectos del apartado 1, el exportador o su representante autorizado debera
cumplimentar tanto el certificado de circulaciéon EUR.1 como el formulario de solicitud,
cuyos modelos figuran en el Anexo 3. Estos formularios deberan cumplimentarse en

cualquiera de los idiomas enumerados en el articulo 337 del presente Acuerdo. Las

autoridades aduaneras de la Parte importadora o el importador, de conformidad con la

legislacion nacional de la Parte importadora, deberdn conservar durante al menos tres afios



los certificados de circulacion EUR.1 y las declaraciones de factura que les hayan sido

presentadas.

CERTIFICADO DE CIRCULACION DE MERCANCIAS
[CEpetr e sansmmeaw= [EUR. 1NOA 000.000

Rl = y

T T 8 YT T~
© terntono de donde de detlino
s consideran
onginarios o8
productos
€ Informacion relativa &l transporte 7. Observaciones
e maldee

I NUmero de orden, marcas, numeracion, numero y nalursiers de los bulios (1) | 3 Masa | 10 Facturas
Designacion de las mercancias (2) bruta -
Mg o -
otra
medida
(Nieros,
m’ etc)
11. VISADO DE LA ADUANA O DE LA AUTORDAD 12 DECLARACION DEL EXPORTADOR
GUBERNAMENTAL COMPETENTE
Declaracion cortificada conforme €l que suscribe declars que I
Documento de exportacion (3] Seilo mercanciss arriba designadas cumplen
Modelo . No - lss condicionss exigides pana b
Aduana o Autordad gubernamental competente e1pedicion del presente certificado
Pals o territorio de expedicion:
Is L ia 5
(Vuma) (Fima)
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7.18. CERTIFICACION DE EMBARQUE- MANIFIESTO DE

CARGA

rane [JN0[2E ] o e
. p— s, Wirer de formuane. 1165
Trams porisder an Colombls
A Tiec 38 | 1p pgmers 5 deEioaciin B DN |7 Permer msslica L Tem—— O Frims* rambes 12 Do rembres
""""‘ 900.156.538 | 3 | | |
" MSC - Mediterranean Shipping Company S.A.
24 Mo Formulsro srisro: = Opmocién ién I Céd. |22 Calided Opmencien c jor | E cién | =
37 Asmnisreoss God |25 Lugerarta § descactn Cod |25 Conkcier oel nespcraste il
Drmccien Seccional DIAN_ |52 Buenawventura | 118 Transportador | 1
Tremaporiador nlemecion sl
= Perrer szl . 1. Espurein mxslice AT Primer rembrs I Dées nererss
Rossi | | Marzo |
3. Murdn sociel .
MSC Colombia S.AS |
Diaks mesdic $a ranagerts
= Moco de barspors Maritimo | cad 36 Mo de mairicuis 9320405 17, Kimcioralied PA — Pan . Géd
T MSC INES
Dutus visw
TR Regular L5 " " MSCHam 24525 " intemacional | Y
S Tid Pam 1 T3 062 Lugnr 1 [44 Cod Pums |3 Cid Logwd [ 552 Paied (47 Cad Lgwr 3 [45.Ch= Paind |40 Cod Loger § 50 Tacem y o swirman on legncin 1 wcha 1 o
co 118 DE DEHAM :
Capitin | Conductor
Sl T 38 |5y phomees e idesEiceciin 1 Pormes apedica 54 Baguncc apelics L& Primer nomsme 58 CHeow nomiben
I | |
Total
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7.20. DEX DOCUMENTO DE EXPORTACION
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7.21. DOCUMENTO DE TRANSPORTE
n W BILL OF LANDING
* e FOR PORT TO PORT
MAERSK
Bill of Landing No.:
Shipper (Camplete Name And Address ) Packing Lt Noo 2196180431 SSOF0%040e7 18
EcoFique Export SAS
CRA 24 N 89.00, Call.Valle Freight And Oharges Payshle By | Terms Of Sale

Tel:+57 3165647258 Mhipper CIF, 2020

ccofique.cxport@figmail.com

GreenFaser GmbH, Dortmund

Consgnee (Complete Name And Address)
GreenFaser Gmb

Number of Original Bill of Landing buved Three (3)

Runnralic 120, 44139 Dormung, Aemania.
Toi: 45 231 550 B350

Place sad duete of baue 18 - Nowviembre - 2025
|Buenaverzura. Colombia

Info@greenfaser.de
. . For Release OF Shapment, Messe Contact
Nouly Purty (Coplars Nome And Addvom) Agencia de Aduanas Valiey Customs SAS Nivel 1
Same & consigase COL: +57 2 486 7979
Calic ZEN 2 BISN 67, Cal Valle
Mace of Receipt Poet OF Loading
Buenaventura- Cofomdia | Buenaventura- Colombia Total No. OFf Comainer/Package Recesved By The
Pace of Delivery: Port Of Discharge: Carvie 170
HamELEgo; Asenants FRMTERga: A Fot Transsbapment Vesel/Voyage
To- Maersk Line CSCL LE MAVRE / bo29W
Marks And No. of PGS Description of Packages And Ciross Weigh Messuremsent
Numbers Goods
4 steel Dry Carge 240 sacks of fique fiber, sach 12000Kg wow
200 packages weighing 50
Container No: 5o
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By all al is sipatatiom, cocopiaons snd conditions, whether weifien, printed or Wamped oo he Imast or hack hereol. s well s the
pronmsons sbove Caemvet s published Tartll Rides asd Regulations

Prepaid Collect Shapped on Board 23 - Noviembre - 2025
Pace Dortmund
Occean freight
EUR 22057,17
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Formularie No. 2
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4]

|f't | B01585327 Ecofique Export 5.4.5.

V. DESCRIPCION DE LA OPERACION

1. Céalig: rermda rentegn Td sy fresfedh i ilegio
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7.21  TIPO DE MODALIDAD DE EXPORTACION

EXPORTACION DEFINITIVA:

La exportacion definitiva es la modalidad mediante la cual una mercancia de origen
nacional o nacionalizada se envia de manera permanente al exterior, perdiendo su condicion
de bien disponible en el territorio aduanero colombiano. En esta modalidad, la mercancia
sale con caracter irreversible, ya que no esta destinada a retornar y pasa a formar parte del
mercado del pais de destino. Para su autorizacion, el exportador debe cumplir con todos los

requisitos aduaneros, logisticos y cambiarios establecidos por la normativa vigente.
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8. CONCLUSIONES:

La investigacion realizada demuestra que la exportacion de fibra de fique en bruto
desde Colombia hacia Alemania es un proyecto viable y estratégico, tanto en el plano
economico como en el ambiental. El analisis de mercado evidenci6 una creciente demanda
en Alemania por fibras naturales y biodegradables, impulsada por politicas de
sostenibilidad y economia circular, lo que posiciona al fique colombiano como una

alternativa competitiva frente a fibras como el yute y el sisal.

Desde el punto de vista logistico y normativo, se identificé que el proceso de
exportacion requiere cumplir con los tramites ante la DIAN y el ICA, ademas de la
documentacion aduanera internacional. EI Acuerdo Comercial entre Colombia y la Uniéon
Europea constituye una ventaja significativa, al permitir el ingreso del producto con arancel

cero, lo que incrementa su competitividad en el mercado europeo.

Asimismo, se comprobd que la fibra de fique no solo representa una oportunidad de
negocio, sino también un aporte al desarrollo rural colombiano, al generar empleo y
fortalecer la cadena productiva agricola. Su carcter renovable y biodegradable contribuye
a la reduccion del impacto ambiental, alinedndose con las tendencias globales hacia

materiales sostenibles.

Este proyecto no solo abre puertas al mercado europeo, sino que también reafirma el
papel del fique como un insumo estratégico para la transicion hacia una economia mas

verde y responsables.
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9. RECOMENDACIONES

1. Fortalecer el control de calidad de la fibra de fique antes de la exportacion

Se recomienda estandarizar los procesos de seleccion, limpieza y secado de la fibra
en la etapa de acopio, con el fin de garantizar uniformidad en calidad, resistencia y
humedad, cumpliendo asi con los requisitos del mercado aleman y evitando rechazos en

destino.

2. Consolidar alianzas con asociaciones productoras de fique

Es conveniente establecer relaciones estables con cooperativas campesinas
productoras de fique para asegurar un abastecimiento constante, mejorar la trazabilidad del
producto y fortalecer el impacto social del proyecto, aspecto valorado en el mercado

europeo.

3. Obtener certificaciones ambientales y de sostenibilidad

Se recomienda gestionar certificaciones ecologicas y de comercio justo que
respalden el caracter sostenible de la fibra de fique, ya que estas aumentan la
competitividad del producto y facilitan su aceptacion en industrias alemanas

comprometidas con la economia circular.

4. Optimizar la logistica y los costos de transporte internacional

Se sugiere evaluar periddicamente navieras, agentes de carga y tarifas de flete
maritimo, con el objetivo de reducir costos logisticos, mejorar la rentabilidad y garantizar la

eficiencia en los tiempos de entrega hacia Alemania.
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5. Explorar a mediano plazo la exportacion de fibra de fique con valor

agregado

Se recomienda analizar la viabilidad de exportar fibra de fique parcialmente
procesada o transformada, lo que permitiria incrementar el precio de venta, diversificar
mercados y fortalecer la posicion de Colombia en la cadena internacional de fibras

naturales.
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