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0. INTRODUCCION

En la actualidad, Colombia cuenta con una industria textil reconocida por su
calidad, creatividad y mano de obra especializada en la confeccion de prendas, lo que
ha mostrado un desempenio relevante tanto en el mercado nacional como en el
internacional; adicionalmente, se ha destacado tanto por la diversificacion de su
portafolio de exportacion, como de clientes; razones por las cuales es imperativo
continuar con su dinamica, mediante la innovacién y generacion de un mayor valor
agregado en cada uno de sus subsectores, para mantenerse competitivamente en el
exterior. Costa Rica, por su parte, es un pais con clima calido durante todo el afio, una
fuerte actividad turistica y una cultura que valora la moda y la comodidad, lo que
genera una demanda constante de productos como los trajes de bafo. Esta
combinacién crea una oportunidad favorable para que las empresas colombianas

amplien su presencia en Centroamérica y aprovechen un mercado en crecimiento.



1. PROBLEMA DE INVESTIGACION

1.1. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

En Colombia la industria textil y de confeccion ha sido histéricamente un pilar
fundamental en la economia nacional, destacandose por su capacidad de generacion
de empleo y aporte significativo al PIB. Los textiles colombianos se han consolidado
como un sector clave dentro de la economia nacional gracias a su capacidad de

innovacion, calidad en la confeccion y el reconocimiento internacional de sus marcas.

Uno de los principales factores que la hacen destacar es la alta calidad de los
insumos y procesos productivos, que garantizan prendas duraderas, bien acabadas y
competitivas en los mercados globales. Sin embargo, a pesar del potencial exportador
del sector, muchas empresas pequefias y medianas enfrentan dificultades para
expandirse a mercados extranjeros por falta de informacion, planificacion estratégica o
conocimiento del entorno internacional. Por tal motivo, se estudia la viabilidad de
exportar textiles, mas especificamente, trajes de bafio a Costa Rica, ya que, el
mercado costarricense esta ganando terreno en Colombia gracias a la aceleracién en
la desgravacion arancelaria establecida en el Tratado de Libre Comercio (TLC) entre
ambos paises. Ademas, que representa un mercado atractivo debido a su clima calido,
su cultura orientada al turismo y su creciente interés por productos de moda con valor

agregado.



2. FORMULACION DEL PROBLEMA

e ,Es factible que la exportacidén de Trajes de bano desde Cali, Colombia hacia

San Jose, Costa Rica?

3. JUSTIFICACION METODOLOGICA

La exportacion de Trajes de bafo desde Cali, Colombia hacia San Jose, Costa
Rica, presenta varios beneficios clave que justifican su estudio. En primer lugar, debido
al reciente crecimiento de la industria textil colombiana, es importante lograr abrir
nuevos mercados con aquellos paises con los que se cuenta con tratados comerciales
y en los que se pueda logar un beneficio bilateralmente. En segundo lugar, lograr el
interés de nuevos compradores al ser participes de la tendencia global hacia productos
sostenibles los cuales ofrecen una oportunidad para que Colombia se posicione con
textiles ecoldgicos y practicas de produccién responsables, atrayendo asi
consumidores conscientes en mercados desarrollados, y en tercer lugar lograr un
reconocimiento y posicionamiento internacional de marcas colombianas en América

Latina y en un futuro Europa o Asia.

Por tal motivo, la investigacién se hace con el objetivo de analizar de manera
objetiva las oportunidades, desafios y condiciones actuales del mercado costarricense
para la exportacion de trajes de bano colombianos. Este enfoque permite recopilar,
procesar y analizar datos estadisticos relevantes que ayuden a sustentar decisiones

estratégicas y comerciales.
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3.1. METODOLOGIA

3.1.1. TIPO DE ESTUDIO

Investigacion tedrica: Este tipo de investigacion tiene el objetivo de obtener
informacion de diferente naturaleza, aunque estos conocimientos no son aplicados,

sino que solamente es para tener conocimiento general.

3.2. FUENTES DE INFORMACION

e ProColombia
e LegisComex
e ProComer

e DIAN (Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales de Colombia)

Son las diferentes paginas webs o sitios de donde se extraera la informacion del

presente trabajo de investigacion.

4. OBJETIVOS

41. OBJETIVO GENERAL

e Realizar un informe de factibilidad para la exportacién de trajes de bano desde

Cali, Colombia hasta San Jose, Costa Rica.
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4.2. OBJETIVOS ESPECIFICOS

Aplicar un estudio de mercadeo para la exportacion de trajes de bafio desde

Cali, Colombia hasta San Jose, Costa Rica.

e Consultar las normas técnicas y legales sobre el empaque y embalaje utilizado
para la exportacion de trajes de bafio desde Cali, Colombia hasta San Jose,
Costa Rica.

e Disefar una infraestructura administrativa acorde a la empresa exportadora de
trajes de bafio desde Cali, Colombia hasta San Jose, Costa Rica.

e Obtener los recursos necesarios para la exportacion de trajes de bafio desde
Cali, Colombia hasta San Jose, Costa Rica.

e Emplear las normas ambientales en el proceso de exportacion de trajes de baio

desde Cali, Colombia hasta San Jose, Costa Rica.

5. PRODUCTO

5.1. DEFINICION

5.1.1. Producto a exportar, ; Qué es y para qué sirve?

El traje de bafo, también llamado vestido de bafio, malla y bafiador es una
prenda de ropa que cubre completamente los genitales, utilizada por pudor o higiene
para nadar, banarse o tomar el sol en lugares publicos como playas, rios o piscinas. A
lo largo del tiempo ha sufrido una gran transformacién, desde el vestido de bafio de
seis piezas del siglo XIX, pasando por los bikinis de los 60, hasta llegar a las prendas

que hay hoy en dia. Existen varios modelos. En el caso de las mujeres, puede consistir
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en una pieza que cubre desde las ingles al pecho y suele dejar la mayor parte de la
espalda al aire. Una variacién del traje de bario tradicional es el bikini, que consta de
dos piezas separadas y permite una exposicion al sol de mayor superficie corporal. Los
trajes de bafio para hombres suelen consistir en una sola prenda similar a un slip o una
bermuda que unicamente cubre las ingles y parte de las piernas, dejando el vientre y la

espalda totalmente descubiertos.

5.1.2. ANTECEDENTES

Los diferentes articulos de ProColombia, como por ejemplo “Colombia y Costa
Rica aliados estratégicos en los negocios”, “El TLC entre Colombia y Costa Rica fijo un
arancel 0 para textiles e insumo” evidencia que alrededor de los ultimos afos entre
estos dos paises han aumentado los negocios y las estrategias econémicas, logrando
un beneficio mutuo y asi expandiendo el mercado, indica que Colombia esta siendo
reconocida por su creatividad y colorimetria unica que los destaca sobre los
competidores. Ademas, de sus ideas revolucionarias como prendas de bafio con
proteccion ultravioleta, secado rapido, elasticidad, tintas resistentes al agua y
materiales que moldean la figura, y muchas otras de las razones que explican el éxito

nacional alrededor del mundo.
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5.2. FICHA TECNICA:

llustracion 1

Ficha Técnica

llustracion 2

Composicion

-871% Poliester Reciclado.
-10% Elastano.

Lavar a mano con jabon suave; evitar el uso de

blangueadores, secadora o plancha. No escurrir, y evite
planchar sobre detalles hechos a mano o estampados.



llustracion 3

Tecnologia
NOMBRE DESCRIPCION NORMA
Tecnologia que permite mayor AATCC
@ proteccion del color al ser expuesto al  106-
agua de mar y agua clorada. 2009E
RESISTENCLIA DEL
COLOR (2013)E3/
AATCC
162
LY ‘ & Tecnologia que permite la elongacion ASTM
v y recuperacion del textil para brindar D6614
mas libertad de movimiento.
gasncn%
é’ Textil de dltima generacion,
v compuesto por un mayor nimero de
filamentos que un hilo normal, lo que
MICROFIBRA hormjte tener un tacto més suave.
Base certificada por OEKO-TEX STD
D
STANDARD
100
-’ n,  Tecnologia textil que evita el paso de  AATCC
) los rayos UV, actuando como un 183
~ escudo protector de la piel.
PROTECCION
SOLAR
llustracién 4
Medidas/Tallas
Busto Base de busto
{cm) ()
5 84 - BB 67 - 71
M g9 - 92 72 - 75
L 93 - 97 76 - 80
XL 98 - 101 81 - 84
2XL 101 - 105 85 - 90

IXL 107 - 114 91 - 96

14
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5.3. POSICION ARANCELARIA

Actualmente el proceso de exportacion se realiza con la siguiente sub

partida arancelaria: 6112.41.00.00

6. ESTUDIO DE MERCADO

6.1. PAIS IMPORTADOR

Republica de Costa Rica, mas conocida como Costa Rica, esta situada en
América Central, tiene una superficie de 51.100 Km2 con lo que se encuentra
entre los paises mas pequefios y su capital en San Jose. Limita al norte con
Nicaragua y al sur con Panama. Al este, el mar Caribe y al oeste, el océano
Pacifico. Cuenta con una poblacién de 5.278.000 personas y su moneda es

colones costarricenses.

El pais cuenta con dos importantes cordilleras: la Cordillera Volcanica y la
Cordillera de Talamanca. Como en muchos otros paises centroamericanos, Costa

Rica sufre erupciones volcanicas y terremotos ocasionales.
PERSONAS Y CULTURA

La familia es muy importante en Costa Rica. Los hijos suelen vivir con sus
familias hasta que se casan. En Costa Rica, el ocio se valora mas que el trabajo.
Si bien el trabajo es necesario para ganarse la vida, los ticos, como se llaman a si

mismos, creen que la gente debe disfrutar de la vida.
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En comunidades como los bribri, la lengua de los pueblos de la region de
Talamanca, se hablan lenguas indigenas. El inglés se habla a menudo como

segunda lengua.

Hay muchos festivales y dias festivos en torno a eventos religiosos,

incluidos Semana Santa y Navidad.

El futbol es, sin duda, el deporte mas popular en Costa Rica. Incluso los

pueblos pequenos tienen un equipo de futbol.

NATURALEZA

Costa Rica se compromete a preservar la belleza y diversidad del pais
mediante el desarrollo de parques nacionales. Una quinta parte del pais esta
cubierta de bosques. La Reserva del Bosque Nuboso de Monteverde es el bosque
nuboso mas grande de Centroamérica. Costa Rica alberga mas de 2000 especies

de arboles y 9000 tipos diferentes de plantas con flores.

Los bosques tropicales secos permanecen secos hasta que comienza la
temporada de lluvias en abril o mayo. Estos bosques florecen con la llegada de las
lluvias. Las selvas tropicales son humedas y calidas durante todo el afio. Las
fuertes lluvias favorecen el crecimiento denso de plantas desde la copa de los
arboles hasta el suelo del bosque, incluyendo hongos, moho, helechos y
enredaderas. Las palmeras y los manglares son abundantes en las zonas

costeras.
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6.1.1. INDUSTRIA DEL PRODUCTO O SERVICIO A EXPORTAR

El sector textil y confeccion en Costa Rica se dedica principalmente a la
manufactura para exportaciéon. Este sector ha perdido participacion en el valor
bruto de la produccidn costarricense en los ultimos afios, en 1991 representaba el
12%, en 2000 el 11%, y para el afio 2019, el valor bruto de la produccién de
productos textiles y de prendas de vestir fue de US$ 174 millones y US$ 199
millones respectivamente; en conjunto representaron un 1,8% del total del valor
bruto de la produccion total del sector manufacturero en ese mismo afno. El sector
genero 16.780 empleos en los ultimos afos entre la actividad de fabricaciéon de

productos textiles, y la fabricacion de prendas de vestir.

Aunque, en Costa Rica la industria textil sea constante, para el pais es mas
econdmico y viable importar sus textiles de paises con los cuales tenga tratados,
ya que, los costos son mas aceptables y con ellos logran un precio competitivo en

el mercado, ademas de diversificar productos y expandir mercados.

6.1.2. ENTORNO GEOGRAFICO

Costa Rica esta ubicada en el Istmo Centroamericano que forma parte del
puente terrestre entre los continentes Norte y Sur América y se encuentra entre
Nicaragua al Norte y Panama al Sur. Con un total pendiente de 1.290 kilémetros
de costa tropical, con 1.016 kildbmetros en el Pacifico y 212 km por el Caribe, y la

cobertura de 50.660 km? de area.

Segun el indice de Competitividad Global del Foro Econémico Mundial,

Costa Rica cuenta con una economia mixta que ha sufrido una fuerte evolucion,
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pasando de ser un pais eminentemente agricola a uno de servicios, al ocupar el
tercer lugar entre las naciones con mayores recursos de Latinoamérica y El

Caribe, por detras de Chile y Panama.

Lo anteriormente mencionado ha sido posible gracias a las estrategias
implementadas en el sector de comercio internacional, ya que Costa Rica paso de
exportar menos de 10 productos en la década de los ochenta, a vender,
actualmente, en el exterior 4.500 bienes a mas de 150 paises, igualmente

aumento la inversion de las empresas extranjeras.

6.1.3. ENTORNO POLITICO

Costa Rica ha sido, en muchos aspectos, un caso exitoso en términos de
desarrollo. Es un pais miembro de la Organizacion para la Cooperacion y el
Desarrollo Econémicos (OCDE) desde 2021. Presenta una larga tradicion de
estabilidad democratica y compromiso con la institucionalidad, junto con una
reputacién destacada como un lider en desarrollo sostenible, siendo el primer pais
tropical del mundo en lograr revertir la deforestacion. Estos logros se dan mientras
el pais trabaja para fortalecer su coyuntura macroeconémica, con un crecimiento
promedio del 3.4% en la ultima década, el cual alcanzé un 5,1% en 2023 y 4.3%
en 2024, lo que superd las expectativas. Este crecimiento esta anclado en un
modelo orientado hacia el exterior que ha dirigido con éxito la inversion extranjera
y promovido la liberalizacion del comercio. En los ultimos tres anos, la economia

doméstica también se ha fortalecido, apoyada por un mayor consumo e inversion
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privados, contribuyendo a mitigar los impactos de las fluctuaciones de la economia

global.

Actualmente, existe un Tratado de Libre Comercio entre el Gobierno de la

Republica de Costa Rica y el Gobierno de la Republica de Colombia, el cual

entro en vigor el 1° de agosto de 2016. Ley No. 9238 del 5 de mayo de 2014,

publicada en el Alcance No. 16 de La Gaceta No. 93 del 16 de mayo de 2014.

El lanzamiento de las negociaciones para la suscripcion del Tratado de
Libre Comercio entre Costa Rica y Colombia se dio el 15 de junio de 2012,

concluyendo con la firma de este instrumento comercial el 22 de mayo de 2013.

Para el sector moda le resulta muy beneficioso este tratado porque la
industria en Costa Rica en materia de produccion local de prendas de vestir es
muy inferior y no alcanzan a proveer la demanda local, en la medida que se ven
en la necesidad de buscar nuevos proveedores los cuales satisfagan sus
necesidades y he alli la oportunidad latente que tienen los empresario para poder
ser los primeros en proponer las negociaciones, las modalidades de
comercializacién que hay vigentes y por encima de todo que prefieran el producto
Colombiano por sus caracteristicas, calidad, innovacion y sobre la experiencia que
se tiene con este sector, que es impulsado por las diferentes ferias nacionales e
internacionales que reunen a empresarios y nuevos socios en las diversas ruedas
de negocios y ferias entre ellas se destacan INDEXMODA, COLOMBIATEX, entre
otras. Otro de los beneficios que puede tener el llevar a cabo negociaciones e

intercambios comerciales es diversificar el riesgo en materia de que por motivos
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economicos locales puedan llevar a que la produccion no se pueda comercializar
en el pais de origen, se pueda aprovechar y exportar a Costa Rica de esta manera
no se es dependiente de un mercado unicos sino de diferentes mercados que
ayudan a miniar el riesgo de la produccion, esta es una entrada a un mercado muy

solido.

6.1.4. COMERCIO EXTERIOR EN COSTA RICA

Las exportaciones de Costa Rica alcanzaron 21 961 millones de ddlares y
las importaciones se registraron en 28 592 millones de dolares en el afio 2024, de
acuerdo con los resultados preliminares de las Estadisticas de Comercio Exterior
publicadas por el INEC Costa Rica. Con estos resultados, la balanza comercial de
bienes del pais en 2024 de calcula en 6 631 millones de ddlares,

aproximadamente.

Durante el 2024, el régimen de Zona Franca liderd el valor de las
exportaciones, con un 69,27 % del total. Mientras que el régimen definitivo agrupé

el 73,39 % del valor total de importacion.

El principal transporte utilizado durante el periodo fue el maritimo. Por este
medio se export6é aproximadamente el 42,86 % del valor total de los bienes (9 413
millones de dodlares), mientras que en el caso de las importaciones represento el

63,30 % (18 099 millones de ddlares).
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6.1.4.1. Exportaciones

Las principales exportaciones de Costa Rica son Instrumentos médicos,
Circuitos integrados, Aparatos ortopédicos, Platano, y Frutas tropicales,
exportando principalmente a Estados Unidos, Paises Bajos, China, Guatemala, y

Bélgica.

6.1.4.2. Importaciones

Las principales importaciones de Costa Rica son Petréleo refinado, Coches,
Equipo de transmision y Medicamentos envasados, importando principalmente

desde Estados Unidos, China, México, Brasil, y Guatemala.

6.1.4.3. Ubicacion

Costa Rica posee una ubicacion especial en el mapamundi, segun sus
coordenadas geograficas entre los paralelos 8° 02' 26" y 11° 13' 12" al norte del
Ecuador, y los meridianos 82° 33' 48" al oeste de Greenwich, en la parte central
del continente americano, con una superficie de 51 100 km2. Limita al Noreste
con Nicaragua, al sureste con Panama, al oeste con el Océano Pacifico y al Este
con el Mar Caribe. Su costa Caribe mide 255 Km., mientras que el litoral Pacifico
se extiende 1.103 km. La isla del Coco, al suroeste de la peninsula de Osa en el

océano Pacifico, forma parte del territorio nacional.
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6.1.5. TIPO DE CAMBIO

En Costa Rica se usa el Colon costarricense.
1,00 Coldn costarricense = 0,0019799534 ddlar estadounidense

1 USD = 505,062 CRC

6.1.6. INFLACION DEL (PAIS DE DESTINO)

La inflacion tiene un impacto en la economia de Costa Rica. Un aumento
sostenido en los precios de bienes y servicios reduce el poder adquisitivo de la
moneda y puede afectar el consumo, las inversiones y el crecimiento econémico.
El Banco Central de Costa Rica tiene como objetivo mantener la inflaciéon dentro
de un rango meta para garantizar la estabilidad de precios y promover un entorno

economico saludable.

6.1.7. PRODUCCION NACIONAL DEL (PAIS DE DESTINO)

La economia costarricense se caracteriza por un modelo productivo
diversificado que combina sectores tradicionales con industrias de alta tecnologia.
Alo largo de las ultimas décadas, Costa Rica ha evolucionado de una economia
agricola hacia una basada en servicios, manufactura avanzada, turismo y

exportaciones tecnoldgicas.

El pais ha apostado fuertemente por la atraccion de inversion extranjera
directa (IED), especialmente en zonas francas, lo que ha impulsado la instalacién

de empresas multinacionales en sectores como dispositivos médicos, electrénica,
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software y servicios compartidos. Esto ha dinamizado la produccién industrial y ha

generado empleo calificado.

A nivel interno, el sector agricola sigue siendo importante, especialmente en
regiones rurales, mientras que la produccion de servicios representa mas del 70%
del PIB. El turismo, el comercio, los servicios financieros y el desarrollo

tecnologico también tienen un peso creciente en la economia.

6.1.8. DISTRIBUCION FISICA INTERNACIONAL

6.1.8.1. ACCESO MARITIMO

La infraestructura portuaria de Costa Rica esta compuesta por siete puertos
naturales, ubicados en ambas costas, pero de ellos solo 3 son utilizados para el
movimiento frecuente de carga: Los puertos de Limén y Moin que se encuentran
ubicados en el Mar Caribe, y en el Pacifico Puerto Caldera. Desde la costa
atlantica existen 7 navieras, cuyos tiempos de transito se encuentran desde 2 dias
con trasbordos en los puertos de Panama, México, Jamaica y Costa Rica. Desde
Buenaventura hacia los puertos de Costa Rica existen 8 navieras, las conexiones
se realizan en los puertos de Panama, Ecuador, Nicaragua, Costa Rica, Jamaica y

Mexico.
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llustracion 5

Lineas Navieras

Lineas navieras con oferta de servicios a Costa Rica
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6.1.8.2. ACCESO AEREO

Servicios aéreos Costa Rica posee 151 aeropuertos de los cuales 39 se

encuentran pavimentados y 112 sin pavimentar. Cuatro de estos aeropuertos son

internacionales:

Juan Santamaria: Ubicado en Alajuela a 17 Kildbmetros de San José
Daniel Oduber: Se encuentra en la ciudad de Liberia (provincia de
Guanacaste)

* Aeropuerto Limén: Situado sobre la Costa del mar Caribe.

» Tobias Bolafios Palmas: Ubicado en el distrito de Pavas.

Actualmente, desde Bogota existen mas de 4 aerolineas que prestan
servicios de transporte de carga hacia Costa Rica. Las conexiones se realizan

principalmente en Ciudad de Panama. con vuelos desde 4 hora y 50 minutos.
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llustracion 6

Aerolineas

Conexiones de aerolineas prestadoras de servicio a Costa Rica

Aerolinea Destino Conexiones Frecuencia
Avianca Directo Todos los dias
. Lunes, (Migrcoles,
; Directo .
Wingo . Sabado
San José (5JO)
Iberia® Directo Aartes y Dominge
Copa Aifines Ciudad de Panamd - Panama Todos los dias

Fuente: Oag Cargo, Aerolineas. Informacion procesada por la Coordinacion de Logistica y Competitividad -
ProColombia.

7. PROCESO DE EXPORTACION
7.1. LOGISTICA DE EXPORTACION DE (BIEN O SERVICIO)

A continuacion, se mencionara una guia procedimental para realizar un

proceso de exportacion en Colombia:

e Creacion de una empresa: es importante legalizar o constituir una empresa
para poder asi legalizar el proceso de exportacion y legitimar dicha actividad
tratandose de productos colombianos.

o Realizar el respectivo registro de caracterizacién como exportador: Segun los
lineamientos legales vigentes en Colombia toda persona natural o juridica
que quiera realizar una actividad de exportacién desde el territorio aduanero
nacional debe de estar adscrito y tener un registro unico tributario para ser
identificado y pueda operar bajo el régimen de la DIAN.

e Clasificacién arancelaria: Es completamente necesario y obligatorio tener

muy bien detallado la partida arancelaria del producto ya que es el método
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de verificacidn e identificacion de este en términos internacionales y con esta
informacion también tendremos acceso a la informacion arancelaria o
procedimientos especiales si el producto asi lo requiere.

Solicitud de vistos buenos: Segun el tipo de producto éste tendra que ver con
la proteccién de la salud humana y animal ya que certifica que el producto
sea apto para el consumo del ser humano o animal. Este visto bueno es
proporcionado por diferentes entidades estatales segun el producto que asi
lo requiera.

Seleccion de mercados: es importante analizar y tener claro a donde se va a
exportar la mercancia para identificar las oportunidades mediante una
investigacion donde se ha de tener claro las condiciones del pais destino.
Términos de negociacion internacional: Es necesario celebrar un contrato en
el que se delimiten las responsabilidades tanto para el vendedor como para
el comprador.

Registro ante la ventanilla unica de comercio (VUCE): Esta herramienta es la
que facilitara y se canalizara todos los tramites de comercio exterior.
Registro para determinacion de origen o certificado de origen: Si el pais de
destino esta suscrito a un acuerdo de negociacion internacional especial se
pedira un respectivo certificado de origen para acceder a las condiciones
arancelarias especiales de dicho producto.

Procedimiento aduanero de exportacion de bienes: se trata de toda la
presentacion documentaria requerida por la Dian para poder exportar la

mercancia segun los lineamientos legales.
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Documentos de exportacion: estos documentos se deberan retener y tener
en cuenta para dar validez al proceso y demostrar la realizacion de la
actividad ante las autoridades del territorio aduanero en cuestion.

Reintegro de divisas: segun lo que se haya acordado con el cliente este
debera realizar el pago de la mercancia y posteriormente convertir ese monto
expresado en moneda extranjera a la moneda nacional. (PROCOLOMBIA,

2018)

7.1.1. CREACION DE LA EMPRESA

La empresa exportadora es M&D COMPANY IMP-EXP constituida

legalmente, en Cali. Su principal razén econdmica es la confeccién de vestidos de

bano.
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RUT EMPRESA

28

« y
DIAN Formulario del Registro Unico Tributario |m
2 chem !
4. Namero de formulario 14488549162
1415|77 721248[&!4\812 \ 1«]&54 16\
£ 7N “‘
5. Nimero de Identificacion Tributaria (NIT) 6.0V 12 Direccion secconal 14.Blzon slectronico
0234567809 l Impuestos de Cali /
IDENTIFICACION
24. Tipo de contribuyents 25, Tipo d documento 26. Nimero de Idertificacion 27. fecha expedicion
Persona natural o sucesion iliquida i g i
7 Ugdula Ge Cudadania 1 3 T Z 3 49 6 7020 10 20
Lugar de expedicion 28. Pais 29. Departamento
COLOMBIA 16 9 Valle del Cauca 00 1
31. Primer apelido 32. Sequndo apelido 3. Primer nombre
35. Razon social M & D Company IMP-EXP
3 Nombre comercid [ & D Company IMP-EXP
 UBICACION . .
38. Pais 39. Devartarenio SN N4 7 40. CudadMunicipo
/ ~ ] | /
COLOMBIA 16 9 Valedel Cauca Ve O il \_~) ) 76 |Cal 00 1
1. Direccion pinapal = -
Calle 10#18-034 LALS ST
: 5 myd.imp-oxp@gmail-com e : /0 A
—43Gadigopostl j—MthhoPJ—/ 48456 794k 34255587940
/. CLASIFICACION [
Actividad economica. L v ] Ocupacién
Actvidad prcipal I “Aevdadsecidaia = Tires scividates GRS
A \ Y/ / N
16 CT 47 Fechamcoacnwdrd 4§‘cg}in 1\ 49 Fogaicio setifdad 50. Codigo 1 2 sr Cadigo estzbleqrnmos
i 5 AL | | |
8512 201810198/74)) NS
S
. ._Responsabilidades, Calidades y Atibutos
. & 3 4 -9 10 11 12 13 1 15 16 17 18 19 20 21n 2 23 u 25
ssomo| 5 [ P |1 EERpl I LET T ELT B
20- Obtencion NIT / /
> =N l:ku:riosaduanoms Exportadores
1 2N/ 4 s s 7T 8 3w
ch | I I I | | ] I | I 55. Forma 6. Tipo Servicio 1 2 3
54.Gido 51 Modo
" 12 13 14 15 16 17 18 19 2
P ) | =
IMPORTANTE: Sin perjuicio de las actualizaciones a que haya lugar, la inscripcion en el Registro Unico Tributario -RUT-, tendra vigencia i yen igita su %
Para uso exclusivo de la DIAN
so e [s1] o] 60.No. do Folos 1] 6. Focha [2018-10-19
La informacién suministrada a través del formulario oficial de inscripcén, actualizacion. suspension
y cancolacion ¢al Registre Unice Tributario (RUT), docord o7 oxacta y vorsz. on Saso do constatar | Sin perjuicio delas venficaciones que la DIAN realice.
inexactitud en alguno do los dat i s0 los $imiantos st rati Firma autonzad.
sancionatorios o de suspensidn segin el caso, Paragrafo del articuo 1.6 1.2 8 del Decreto 1625
del 2016 De igual manera &l formalzar el tedmite el usuario fus informada y acepta la politica de
tratamientn de datos lav 1581 de 2012
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7.1.2. TRAMITES ANTE LAS ENTIDADES DE CONTROL

7.1.2.1. VUCE

Es un sistema implementado por el MINISTERIO DE COMERCIO,
INDUSTRIAY TURISMO (MinCIT) para facilitar la entrada y salida de bienes y
servicios del pais, encargandose de gestionar todo lo relacionado con
certificaciones, permisos y licencias que se requieran. Esto lleva de un
procedimiento que es el Registro en la VUCE, ingreso de la solicitud,

autorizaciones, la aprobacién y seguimiento.

Previamente a efectuar cualquier registro ante la VUCE, los usuarios deben
estar inscritos en el registro Unico Tributario y tener actualizada la informacién

inherente a este ante la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales — DIAN.

Las Agencias de Aduana, apoderados especiales, importadores,
exportadores y demas usuarios de los médulos de Importacion, Exportacion, SIIS,
Sistemas Especiales de Importacion — Exportacion, Productores Nacionales, que

realizan sus operaciones directamente en la herramienta VUCE.

Para el registro, el usuario debe ingresar a la pagina web de la VUCE
“http://lwww.vuce.gov.co”, acceder por el menu "AYUDA" en la seccién “Registro de
Usuarios” y seguir el procedimiento que esta dispuesto en el manual “Manual

Registro Electronico de Usuarios Para Ingresar a la VUCE”.
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INSTRUCTIVO DE REGISTRO DE USUARIOS

En este Documento se describe el proceso para crear usuarios: nuevos,
usuarios que otorgan poder a las agencias o apoderados/ especiales, usuarios
internos; actualizacidon de datos, radicacion de poderes y seguimiento al estado de

los poderes radicados.

7.1.2.2. BENEFICIOS PARA LOS COMERCIANTES

Se reducen costos asociados a las demoras.

Agilidad en la liberacién de la mercancia.
¢ Reglas mas claras y predecibles.
¢ Mejora en la eficiencia de los recursos.

¢ Informacién mas transparente del Gobierno.

7.1.2.3. REQUISITOS PARA REGISTRARSE ANTE EL VUCE

1. Poseer nombre de usuario y clave.

2. Contar con un certificado digital (certicamara).

3. Una vez se obtenga el certificado digital, enviar un correo electronico a esta

direccién reqgistro@mincit.gov.co; informando:

v RUT

v NIT

v" Digito de verificacion
v Nombre de la empresa

v" Nombre del representante legal


mailto:REGISTRO@MINCIT.GOV.CO
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v Direccién de correo electrénico para notificacion
v" Numero de teléfono

v" Direccion y ciudad de residencia

Los datos deben coincidir con la informacion registrada en el Certificado

Digital y si llegan a actualizar datos es importante reportarlos ante esta direccion de

correo: registro@mincit.gov.co.

7.1.3. VERIFICACION DE LAS DESCRIPCIONES MINIMAS

llustracion 8

Perfil de la mercancia

Perfil de la mercancia

DATOS GENERALES

Nivel Codigo Codigo Codigo
Momenclatura MNomenclatura Complem. Suplem. Desde Hasta Leg
ARIAN 6112.41.00.00 01-ene-2007 m

Prendas y complementos

(accesorios), de vestir, de punto

Conjuntos de abrigo para

entrenamiento o deporte (chandales),

monos (overoles) y conjuntos de 01-ene-2007 Im
esqui y bafiadores, de punto.

- Bariadores para mujeres o nifias:

- - De fibras sintéticas

Unidad fisica u - Unidades o articulos 01-ene-2007 [m

Descripcion


mailto:REGISTRO@MINCIT.GOV.CO

llustracion 9

Muisca

MEDIDAS
Concepto Importaciones Exportaciones Transito

Gravamen

VA

Otras tarifas generales

Gravamenes por acuerdos internacionales
Medidas de proteccion comercial
Régimen de comercio

Bienes de capital

indice Alfabético Arancelario

@ 0 0 00

Motas de nomenclatura

Correlativas por apertura

Correlativas por cierre

Requisitos Especificos de Origen (REQ)

Documentos soporte @
Caracteristicas especiales

Restricciones

Restricciones por Zonas de Régimen Aduanero
Especial

Tarifas por Zonas de Régimen Aduanero Especial

Modalidades permitidas

Descripciones de mercancias @ @
Documentos soporte por zona de RAE

Cupos de Mercancia
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llustracion 10

Descripciones

Descripciones de mercancias para exportaciones — 6112410000

Orden Cédigo Descripcion Tipo de dato Longitud Decimales Obligatorio
1 1370 MNombre Comercial TEXTO 60 Sl
2 1371 Denominacion de la prenda NUMERICO & Sl
3 1372  Tipo de tejido NUMERICO & NO
4 1373  Composicion Sl
5 1374 Usuario NUMERICO & NO
6 1375 Marca comercial TEXTO 60 NO
T 1376 Referencia TEXTO 60 NO
8 1377 Talla TEXTO 60 NO
9 1378 Color TEXTO 60 NO
10 1379  Ofras caracteristicas TEXTO 4000 NO
12 1697 Cantidad de unidades comerciales TEXTO 60 NO

7.2. NORMATIVIDAD LEGAL

7.21.  PAIS DE ORIGEN: (Colombia)

e Registro como exportador ante la DIAN

e Clasificacién arancelaria del producto (partida arancelaria).
En general, los textiles no requieren vistos buenos previos obligatorios para

exportarse desde Colombia. Sin embargo, hay excepciones, como cuando:

o Se usan materiales de origen animal (como cuero natural).

o Se aplican tratamientos quimicos o tintes especiales que pueden requerir
permiso ambiental.

o Seincluyen bordados o decoraciones metalicas, que puedan estar sujetos a

restricciones especiales.
Los documentos requeridos son:

e Diligenciar la Declaracion de Exportaciéon (DEX)
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e Factura comercial

e Lista de empaque (Si aplica)
e Certificado de Origen

e Documento de transporte

e Solicitud de autorizacion de embarque.

7.2.2.  PAIiS DESTINO: (Costa Rica)

Aunque Colombia no imponga muchos requisitos para la salida del producto,

es muy importante asegurarte de cumplir con:

¢ Normas técnicas o de etiquetado de Costa Rica
e Registro ante el Ministerio de Hacienda de Costa Rica (si el cliente lo
requiere)

e Certificados fitosanitarios o de composicion, si el pais lo exige
Etiquetado y normas técnicas

Costa Rica exige que los productos textiles cumplan con normas de

etiquetado, que incluyan:

e Nombre comercial del producto.

e Composicion de fibras (porcentaje de algodén, poliéster, etc.).
e Pais de origen.

¢ Instrucciones de lavado o cuidado.

o Talla.

e Nombre del fabricante o distribuidor.
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7.3. TERMINO DE NEGOCIACION INTERNACIONAL

Termino de negociacién FCA, permite que el exportador en este caso M&D

COMPANY, entregue la mercancia en un lugar acordado, que puede ser:

e En las instalaciones (fabrica, bodega)

¢ En un punto de transporte, como un aeropuerto, puerto o terminal terrestre

Esto ofrece flexibilidad logistica, especialmente util si el comprador coordina

el transporte internacional.

7.3.1. OBLIGACIONES DEL EXPORTADOR

1. Todas las personas juridicas deben estar domiciliados legalmente en el pais.

2. Todas las personas naturales deben estar registradas en el RUT.

3. Como exportador se debe presentar una solicitud autorizada.

4. Manifestar de forma juramentada que los productos, objeto de exportacion
cumplan con las normas de origen y demas requisitos establecidos en el acuerdo
comercial.

5. Contar con documentos soporte y el cumplimiento de requisitos legales al
presentar la declaracion aduanera.

6. Presentar la declaracion Andina de Valor cuando haya lugar a través de una

agencia de aduanas.
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7. Se debe conservar los documentos soporte y recibos oficiales de pagos en
bancos, ya sea en documento fisico o digitalizado por un periodo de 5 afios a
partir de la fecha.

8. Tener vigente la declaracion juramentada de origen para cada uno de los
productos contenidos en las declaraciones de origen o declaraciones de factura.

(JURISCOL, 2019)

7.3.2. RESPONSABILIDADES

7.3.2.1. RESPONSABILIDADES DEL VENDEDOR INCOTERM FCA

El FCA Incoterms establece que el vendedor debera:

e Preparar la mercancia segun se haya establecido en el contrato de
compraventa, embalarla, empaquetarla y marcarla adecuadamente y segun
el modo de transporte elegido.

e Aportar la documentacion pertinente: factura y lista de bultos. También
debera ayudar al comprador en caso que éste solicite algun otro documento
que sea requerido para poder despachar la mercancia.

¢ Notificar al comprador que la mercancia ha sido entregada al transportista
en sus instalaciones o en otro lugar convenido.

e Cargar la mercancia en el vehiculo de la empresa transportista que ha
designado el comprador. Si la entrega se produce en otro lugar que no sean
sus instalaciones, debera asumir el transporte hasta ese lugar, pero no se

incluira la descarga de la mercancia para traspasarla al vehiculo.
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e Realizar el despacho de exportacion (si procede) y obtener la

documentacion necesaria para poder realizarlo.

7.3.2.2. RESPONSABILIDADES DEL COMPRADOR INCOTERM FCA

El FCA Incoterms establece que el comprador debera:

e Abonar el precio de la mercancia acordado en el contrato de compraventa.

e Recibir la mercancia cargada sobre el vehiculo de la empresa transportista
en las instalaciones del vendedor o en otro lugar que se haya acordado; en
este caso, el comprador debera hacerse cargo de la descarga de la
mercancia para ubicarla en el vehiculo de transporte.

e Gestionar y asumir todos los costes de las operaciones que forman parte de
la cadena logistica posteriores a la recepcion de la mercancia: transporte
desde las instalaciones del vendedor (si procede), descarga, otros
transportes iniciales y operaciones (almacenaje, consolidacion) hasta la
terminal, costes en terminal de origen, transporte principal, despacho de

importacion, costes en terminal de destino, transporte final y descarga.

7.3.3. CONTRATACION DEL TRANSPORTE Y SEGURO

INTERNACIONAL

Iberia Cargo es la division de carga de la aerolinea espafiola Iberia, y opera
vuelos de carga y comerciales con capacidad en bodega para mercancias. Tiene
presencia en Latinoamérica, incluida Colombia, y es una opcién confiable para

envios urgentes, especialmente textiles, moda y productos de alto valor.
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¢ Qué servicios ofrece Iberia Cargo?

e Transporte de carga aérea internacional desde Colombia a Centroameérica y
Europa.

e Servicio puerta a puerta (a través de agentes aliados).

e Seguimiento en linea del envio.

e Espacios en vuelos regulares de pasajeros o vuelos de carga exclusiva.

¢ Manipulacion especializada para textiles, moda, documentos, productos

fragiles o urgentes.



Pdéliza contratada por el Importador:

llustracion 11

Poliza

SEGUROS ‘_~',U|"(:|j§/7

Certificado de seguro
Transporte de Carga Internacional
Responsabilidad general con respecto
a la cargay terceros

Referencia ZRC2018 - COTTON LTDA
(Referencia del certificado)

Nosotros, Sura, Certificamos que hemos emitido una péliza o polizas de Seguros de Responsabilidad de Transporte de
Mercancias, via aérea con fines de importacion, desde Colombia hasta Costa Rica que ampara las mercancias descritas en
la factura comercial 256-4157896 emitida por el exportador M&D COMPANY IMP-EXP, con fecha de 15/05/2025, la
ciudad de San Jose, Costa Ricas.

Asegurado KAI COSTA RICA

Periodo de validez del15/05/2025 a las 12:00 AM hasta el 15/12/2025 a las 12:00
AM.

En caso de que la cobertura del seguro sea interrumpida antes del periodo de
Periodo de Validez validez arriba indicado, el asegurado debera notificarlo por escrito inmediatamente
a la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales.

Tipo de transporte AEREO.
Fecha de emision Datos de contacto de asegurador
15/05/2025
Firma y sello del asegurador
sura

Pablo Moncayo No- 174

o Calle 35 Norte #6* BIS-100
SEGUROS ’ surda _7 Cali, Valle del Cauca

39
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7.4. COSTOS DE EXPORTACION

llustracion 12
Costos
MATERIALES / MATERIA PRIMA |UNIDAD COSTO UNITARIO [TRM 4013.5
TELA POLIESTER METRO 5 25,000.00 | & 6.23
LICRA METRO 5 18,000.00 | 5 4.48
MILOMN METRO 5 14,500.00 | & 3.61
HILOS COMOS5 5 3,000.00 | 5 0.75
COPAS PARES 5 3,000.00 | & 0.75
TIRANTES-CAUCHOS UNIDAD 5 3,000.00 | 5 0.75
EMCAJE METRO 5 5,000.00 | & 1.25
WVARILLAS METALICAS PARES 5 2,500.00 | 5 0.62

5 74,000.00 | 5 18.44

MATERIALES DE EMBALAJE

CAIAS UNIDAD 5 3,500.00 | & 0.87
ETIQUETAS UNIDAD 5 700.00 | 5 0.17
BOLSA CIERRE HERMETICO UNIDAD 5 2,000.00 | & 0.50

5 6,200.00

COSTO UNITARIO TOTAL S80,200.00

En la tabla, se determinan todas las variables que determinaran el precio

del producto después de evidenciar los costos que inciden en el proceso de

exportacion. El costo Unitario de cada unidad de vestidos de bafio en pesos es de

$80.200,00 pesos y el precio en dolares seria de USD$19.98 aproximadamente

USD$ 20.00

Anexando a la tabla un gasto por motivo de arriendo, servicios publicos y personal

del 10% por item, daria un total de $88.220 pesos colombianos, que serian

USD$22,00 aproximadamente.
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7.5. ETIQUETADO

7.5.1. ETIQUETADO EN COLOMBIA

En Colombia, el etiquetado para exportacion esta regulado por el Ministerio
de Comercio, Industria y Turismo y la autoridad sanitaria y fitosanitaria, el Instituto
Colombiano Agropecuario (ICA). A continuacion, se presentan los principales

requisitos de etiquetado para exportar productos desde Colombia:

1. Informacién obligatoria en la etiqueta: La etiqueta debe contener informacién
obligatoria, que incluye el nombre del producto, el pais de origen, la lista de
ingredientes (en orden descendente de peso), la cantidad neta del producto,
la fecha de vencimiento y las instrucciones de almacenamiento.

2. Ildioma: La etiqueta debe estar en espafol, aunque se puede agregar
informacion en otros idiomas.

3. Tamano de letra y legibilidad: La informacién en la etiqueta debe ser
facilmente legible, y el tamano de letra debe ser suficientemente grande.

4. Advertencias: Si el producto presenta algun riesgo para la salud o la
seguridad, debe incluirse una advertencia clara en la etiqueta.

5. Requisitos especificos para ciertos productos: Para productos como
alimentos, bebidas alcohdlicas, productos farmacéuticos, dispositivos
médicos y productos quimicos, existen requisitos adicionales de etiquetado

establecidos por el ICA.
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7.5.2. ETIQUETADO EN PAIS DE DESTINO DE EXPORTACION

Reglamento Etiquetado de Costa Rica

e El etiquetado de la ropa usada no debera describirse ni presentarse en una
forma que sea equivoca o engafosa, o susceptible de crear de modo alguno
una impresion erronea respecto de su naturaleza en ningun aspecto

e Cuando el idioma en que esta redactada la etiqueta original no sea el
espanol, se debera emplear una etiqueta complementaria que contenga la
informacion obligatoria en idioma espafiol, la cual debera ser colocada previo
a poner a disposicion del consumidor dicho producto.

e Cuando se comercialicen conjuntos de articulos que incluyan diferentes
productos textiles usados, cada uno de ellos debe cumplir individualmente
los requisitos de etiquetado del presente reglamento

e Cuando el producto se comercialice en empaque cerrado, la informacion
solicitada en el presente reglamento debe indicarse en dicho empaque.

e Cuando por su naturaleza se comercialicen productos en pares
confeccionados del mismo material, pueden presentar la etiqueta en una sola

de las piezas (ejemplo guantes, entre otros).

7.6. ENVASE Y EMPAQUE DEL PRODUCTO

El empaque adecuado de los vestidos de bafio no solo protege la
mercancia durante el transporte, sino que también refleja la calidad de la marca,
facilita su manipulacion logistica y cumple con requisitos aduaneros y comerciales.

Por tal motivo, los vestidos de bafo, estaran debidamente protegidos con bolsas
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plasticas biodegradables, que mantiene la tela de la ropa fresca, lejos de la

humedad, los pequefios insectos, etc.

7.7. EMBALAJE
Empaque: Cajas de carton de 30x30x30cm

Peso: 2kg

Pallet americano: 36 cajas aproximadamente.

llustracion 13

Embalaje

7.8. UNITARIZACION DE LA MERCANCIA

Paletizacion

La paletizacion es el principal método de unitarizacion. Su objetivo es reunir
los productos de menor tamafo (mayoritariamente, cajas) y colocarlos sobre un
palets. Aunque los mas utilizados son de madera, los palets también pueden ser

de plastico o metalicos.
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Para la presente exportacién usaremos pallets americanos de 1.20mx1.00m

llustracion 14

Embalaje

Contenerizacion

Otro proceso de unitarizacion es la contenerizacion, en el que se usa un
contenedor como unidad de almacenaje y transporte de mercancia. Se trata de un
recipiente donde se van introduciendo y alojando las cajas o piezas unitarias en su

interior.

Se considera una unidad de carga mas segura que el pallet porque el
contenedor solo se llena en el lugar de origen y se vacia en el destino.

(MECALUX, s.f.)
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7.9. CONTENEDOR (S| SU CARGA VA EN CONTENEDOR O UN EQUIPO

ESPECIAL)

llustracion 15
Informacién contenedor aéreo

Contenedor estandar. Contenedor 88 x 125 x 63". Cédigo IATA AAP / AA2

Contenedor completamente de aluminio, se abre por uno de los lados de 317.5 cm., cerrado por una solapa y una red con correas. Puede ser
adaptado para cargar prendas con colgantes. Algunos contenedores estan equipados con puertas de seguridad.

Dimensiones Largo 3175 cm Ancho 223.5cm Alto 162.5cm
Tara 230kg Volumen disponible S.8m3
]
Peso bruto méximo de 4,625 kg r’, ] Compatibilidad con aeronaves: B747 F / B747 / A340 / A330/
carga = B777

Contenedor aéreo de 31.75m x 1.62m x 22.35m (Noatum, s.f.)

7.10. OBTENCION DE VISTOS BUENOS PARA EXPORTACION

La exportacion de textiles desde Colombia puede requerir vistos buenos o
autorizaciones previas, dependiendo del tipo de producto, su composicion y el pais

de destino.

Pero para el presente informe la exportacion de textiles desde Colombia
hacia Costa Rica, generalmente no requiere vistos buenos o permisos especiales,

siempre que se trate de productos terminados de confeccion, como:

e Vestidos de bafio

e Camisetas

e Pantalones

e Ropa deportiva o casual

e Accesorios textiles (bufandas, etc.)



46

¢Por qué no se necesita visto bueno?

Colombia y Costa Rica tienen un acuerdo comercial vigente (TLC desde

2010).

Los textiles confeccionados (ropa terminada) no estan en las listas de
productos que requieren permisos especiales, como alimentos, productos

farmacéuticos o quimicos.

Si se tratara de materias primas textiles (fibras, hilos, tintes, quimicos
textiles), entonces si podrias necesitar visto bueno del MinCIT o ICA, pero no es el

caso de prendas listas para uso.



7.11. CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

llustracion 16

Contrato de compraventa

CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL. I

Este contrato de COMPRA-VENTA se celebra por una parte la empresa
M&D Company Imp-Exp Representada por Dayana Sarria y por la otra la empresa KAT
costa rica representada por Carla Gallego, a quienes

en lo sucesivo se les denominara “El vendedor” y “El comprador” respectivamente, de
acuerdo con las siguientes declaraciones y clausulas:

DECLARACIONES:
DECLARA “EL VENDEDOR?”:

I.- Que es una sociedad legalmente constituida de conformidad con las leyes de la
Republica de Colombia segun consta en las escrituras legales.

II.- Que dentro del objeto social se encuentran entre otras actividades: la fabricacion,
comercializacion, importacion y exportacionesde textiles.

IIL.- Que cuenta con la capacidad, conocimientos, experiencia y personal adecuado para
realizar las actividades a que se refiere la declaracion que antecede.

IV.- Que el senor (a) Dayana Sarria es su legitimo representante y, en consecuencia, se
encuentra debidamente facultado para suscribir el presente instrumento y obligar a su

representada en los términos del mismo.

V.- Que tiene su domicilio en Calle 10 #19-034, Cali-Valle del Cauca, mismo que senala
para todos los efectos legales a que haya lugar.

DECLARA “EL COMPRADOR”:
I.- Que es una empresa constituida de acuerdo con las leyes de la Republica de
Costa Rica y que se dedica entre otras actividades a la comercializacion e importacion de

los productos a que se refiere la declaracion II de “El vendedor”

IL.- Que conoce las caracteristicas y especificaciones de los productos objeto del presente
contrato.

IIL.- Que el senor (a) Carla Gallego es su legitimo representante y esta facultado
para suscribir este contrato.

IV.- Que tiene domicilio en ESCAZU Multiplaza Escazii Tercera Etapa - Diagonal a
Zara & frente a KOAJ, mismo que seiala para todos los efectos legales a que haya lugar.

AMBAS PARTES DECLARAN:

Que tienen interés en realizar las operaciones comerciales a que se refiere el presente
contrato, de conformidad con las anteriores declaraciones y asi a tenor de las siguientes:

Pagina 1 de 3.



llustracion 17

Contrato de compraventa

CLAUSULAS:

PRIMERA. OBJETO DEL CONTRATO. - Por medio de este instrumento “El
vendedor” se obliga a vender y “El comprador” a adquirir 500 UNIDADES.

SEGUNDA. - PRECIO. - El precio de los productos objeto de este contrato que “El
comprador” se compromete a pagar, sera la cantidad de USD10.000,00. INCOTERM
“FCA”. Aeropuerto, Bogota. INCOTERMS 2020 CCL

Ambas partes se comprometen a renegociar el precio antes pactado, cuando éste sea
afectado por variaciones en el mercado internacional o por condiciones econdmicas,
politicas y sociales extremas en el pais de origen o en el destino, en perjuicio de las partes.

TERCERA. FORMA DE PAGO. - “El comprador” se obliga a pagar a “El vendedor”
el precio pactado en la clausula anterior, mediante CARTA DE CREDITO, de los
siguientes documentos: Factura, guia aérea, lista de empaque, etc. De conformidad con
lo pactado en el parrafo anterior, “El comprador”, se compromete a realizar las gestiones
correspondientes, a fin de que se realicen los tramites necesarios para su cancelacioén en
las condiciones sefaladas.

Los gastos que se originen por la apertura y manejo de la carta de crédito o sistema de
pago convenido seran por cuenta de “El comprador”.

CUARTA. ENVASE Y EMBALAJE DE MERCANCIAS. - “El vendedor” se obliga
a entregar las mercancias objeto de este contrato, en el lugar sefialado en la clausula
segunda, cumpliendo con las especificaciones siguientes: EMPACADO EN cajas de
carton y cinta para asegurar las bolsas de plastico y los respectivos vestidos de baio.

QUINTA. FECHA DE ENTREGA. - “El vendedor” se obliga a entregar las mercancias
a que se refiere este contrato dentro de los 30-50 dias, contados a partir de la fecha
de confirmacion por escrito del pedido y convenido el sistema de pago previsto en la
clausula tercera.

SEXTA.PATENTES Y MARCAS. - “El vendedor” declara y “El comprador” reconoce
que los productos objeto de este contrato se encuentran debidamente registrados al
amparo de la patente o registro de propiedad No 12345678 o la Marca 6 ANTE EL
INSTITUTO COLOMBIANO DE LA PROPIEDA INDUSTRIAL oINVIMA o
ICA seglin sea el caso.

Asi mismo “El comprador” se compromete a notificar al “Vendedor”, tan pronto tenga
conocimiento, de cualquier violaciéon o uso indebido de dicha patente o marca, a fin de
que “El vendedor” pueda ejercer los derechos que legalmente le correspondan.

SEPTIMA. VIGENCIA DEL CONTRATO. - Ambas partes convienen que una vez
“El vendedor” haya entregado la totalidad de la mercancia convenida en la clausula
primera, y “El comprador” haya cumplido con cada una de las obligaciones estipuladas
en el presente instrumento, se da por terminado.

OCTAVA. RESCISION POR INCUMPLIMIENTO. - Ambas partes podran rescindir
este contrato en caso de que una de ellas incumpla sus obligaciones y se abstenga de

Pagina 2 de 3.



llustracion 18

Contrato de compraventa

tomar medidas necesarias para reparar el incumplimiento dentro de los 10 dias siguientes
al aviso, notificacion o requerimiento que la otra parte le haga en el sentido de que
proceda a reparar el incumplimiento de que se trate.

La parte que ejercite su derecho a la rescision debera dar aviso a la otra, cumplido el
término a que se refiere el inciso anterior.

NOVENA. INSOLVENCIA. - Ambas partes podran dar por terminado el presente
contrato, en forma anticipada y sin necesidad de declaracion judicial previa en caso de
que una de ellas fuere declarada en quiebra, suspension de pagos, concurso de acreedores
o cualquier otro tipo de insolvencia.

DECIMA. SUBSISTENCIA DE LAS OBLIGACIONES. - La rescision o terminacion
de este contrato no afecta de manera alguna a la validez y exigibilidad de las obligaciones
contraidas con anterioridad, o de aquellas ya formadas que, por su naturaleza o
disposicion de la ley, o por voluntad de las partes, deben diferirse a fecha posterior, en
consecuencia, las partes podran exigir aun con posterioridad a la rescision o terminacion
del contrato el cumplimiento de estas obligaciones.

DECIMA PRIMERA. CESION DE DERECHOS Y OBLIGACIONES. - Ninguna
de las partes podra ceder o transferir total o parcialmente los derechos ni las obligaciones
derivadas de este contrato, salvo acuerdo establecido por escrito previamente.

DECIMA SEGUNDA. LIMITE DE LA RESPONSABILIDAD CONTRACTUAL. -
Ambas partes aceptan que no sera imputable a ninguna de ellas, la responsabilidad
derivada de caso fortuito o fuerza mayor y convienen en suspender los derechos y
obligaciones establecidos en el presente contrato, los cuales podran reanudarse de comun
acuerdo en el momento en que desaparezca el motivo de la suspension, siempre y cuando
se trate de los casos previstos en esta clausula.

DECIMA TERCERA. LEGISLACION APLICABLE. - En todo lo convenido y en lo
que se encuentre expresamente previsto, este contrato se regira por las leyes vigentes en
la Republica de COLOMBIA particularmente lo dispuesto en la “Convencion de
Naciones Unidas sobre los contratos de compraventa internacional de mercaderias” y, en
su defecto, por los usos y practicas comerciales reconocidas por €stas.

DECIMA CUARTA. ARBITRAJE. - Para la interpretacion, ejecucion y cumplimiento
de las clausulas de este contrato y para la solucion de cualquier controversia que se derive
del mismo, las partes convienen en someterse a la conciliacion y arbitraje para el comercio
exterior existente en el pais exportador.

Se firma este contrato en la ciudad de Cali a los 15 dias del mes de juliode
2025.

EL VENDEDOR: EL COMPRADOR:

Dayana Saviia Carle Gallego

Representante Legal Representante Legal

Pagina 3 de 3.



7.12. CONTRATO DE IDENTIFICACION Y CONOCIMIENTO AL CLIENTE

llustracion 19

Contrato de conocimiento al cliente

F_187_Versién_11_vigencia_01_08_2022 pagina 1 de .
1 FORMATO DE IDENTIFICACION Y CONOCIMIENTO DE CLIENTE / USUARIO |
Dia Mes Afio
FECHA [ 20 | Julio 2025
Importante diligenciar todos los p en caso io diligenciar NO APLICA (N/A)

ESTIMADO CLIENTE: De conformidad con la Circular DIAN 0170, Decreto 1165 de 2019 articulo 50 y la resolucion 000046 de 2019 articulo 75, es nuestra
obligacion como prestadores de servicios en el area de comercio exterior, crear un banco de datos de nuestros clientes cuyo manejo sera estrictamente confidencial y
debe reunir como minimo la siguiente informacion:

1. Informacion General

Razon social (Nombre completo): |M&D COMPANY IMP-EXP

DV
Documento de identificacion NIT: No.[0[2[3[4a[s5[e6e|[7][8]9] | - EI
Direccion principal RUT: | CALLE 10 #19-034 | Ciudad: |CALI

CAPITAL SOCIAL REGISTRADO

CODIGO CIIU debe responder a la actividad 1410
econdémica principal.

2. Datos de Contacto

Nombres y apellidos: Dayana Sarria Ramirez Cargo: Gerente General

Correo Electrénico: dayanasarria0518 @gmail.com Teléfonos: 3044541949

3. Infori ion sobre Repr Legal. Cuando se trate de sociedades anonimas, direccion de representantes legales
Nombres y apellidos Identificacion Direccion tlieeg:z;esentantes Ciudad

4. Informacion de los Socios/accionistas con participacion (I-GUAL © SUPERIOR al 5%) de capital soaal.

Obligatorio segin Circular Externa 100-000016 del 24 de diciembre de 2020 de la superi dencia de iedades y ley 2195 del 18 de
enero de 2022 Capitulo III Articulo 12 Paragrafo 4.

Como parte de la mencionada obligacién, se debe llevar a cabo una debida diligencia con las contrapartes. Dentro de dicho proceso se encuentra conocer
el BENEFICIARIO REAL O FINAL DE LAS MISMAS. Por lo anterior, tener en cuenta lo siguiente:

1. Cuando se detallen los accionistas o socios de una persona juridica, serd necesario incluir todos los que tengan mas de 5% de participacién en la
sociedad.

2. Es beneficiario final: Persona natural que, actuando individual o conjuntamente, sea titular, directa o indirectamente, del cinco por ciento (5%) o mas.
del capital o los derechos de voto de la persona juridica, y/o se beneficie en cinco por ciento (5%) o mas de los activos, rendimientos o utilidades de la
persona juridica; y

3. Persona natural que, actuando individual o conjuntamente, ejerza control sobre la persona juridica, por cualquier otro medio diferente a los
establecidos en el numeral anterior.

En el evento que un accionista o socio directo sea una persona JURIDICA, adj icio i ia de sus ioni directos e
indirectos que tengan una participacion mayor del 5% hasta Ilegar al beneficiario final (persona natural).
Soporte juridico: https://www.supersociedades.gov.co/nuestra i 'matividadCircularbasicaluridica/Circular_100-
IGDDOIE de 24 de diciembre de 2020.pdf
& . . =% %o D: ticil io i i
Nombres y apellidos completos Nuamero de Identificacion ARArCIpaCIon accionana
o en capital social
Luis Carlos Sarria 16936518 15.0%
Manuel Ruiz 1111567890 2.0%
Yessica Suarez 12347890 3.0%
Si la composicion accionaria tiene mas de 10 p 5, adj como doci to anexo el certificado de composicion accionaria firmado por
representante legal o el Revisor fiscal.
5. Manifestacion (PEP) Personas exp as politic , PEP Extranjeras y PEP de organizaciones internacionales,
socms, represenmnte legal o beneficiario final.
g io: Decreto 830 de 26 de julio de 2021. La calidad de Politi (PEP) se d en el tiempo durante el
ejercicio del cargo y por dos (2) afios mas desde la dejacion, renunda, despido o i6n de i ia del nombramie o de cualquier otra

forma de deswnculaaon, o terminacién del contrato.

1) Es o ha sido funcionario publico PEP? 2) Goza de reconocimiento piblico? 3) inistra recursos p ?
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7.13. POLIZA DE SEGURO

El termino de negociacion es FCA por tal motivo el comprador se asegura de costear
el seguro de la mercancia. (Ver imagen 11)

7.14. MANDATO ADUANERO

llustracion 20

Mandato

Cludad y fecha, Santiago de Call, Julio 10 de 2025
Sefiores

Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales.
Direcciones Seccionales de Impuestos y Aduanas

Ref.: Mandato aduanero con representacion.

Identificacion del Mandante: Identificacion del Mandatario =1
Razon Social: ME&D Company Imp-Exp Agencia de Aduanas Junior S.A
NIT: 023456789 89255677-8
Domicilio principal: Calle 10 #19-034 CRA 44 #55-87

Los suscntos manifestamos que hemos celebrado un CONTRATO DE MANDATO CON REPRESENTACION, entre las
partes amba identificadas, en virtud del cual EL MANDANTE confiere mandato aduanero ala AGENCIA DE ADUANAS para
que esta adelante en nombre de aquel todas las gestiones de indole aduanera que sean necesarias en relacion con las
mercancias de EL MANDANTE y ante todas 1as Direcciones Seccionales en las cuales Ia AGENCIA DE ADUANAS tenga
operacidn o desplace sus agentes 0 auxiliares previo acuerdo con EL MANDANTE

PRIMERA. LA AGENCIA DE ADUANAS prestara a EL MANDANTE, de manera autonoma e independiente, sus servicios
para que en nombre y representacion de éste y por su cuenta y riesgo, adelante y/o gestione ante la DIAN, las formalidades
aduaneras necesarias para el cumplimiento del régimen aduanero que corresponda segdn |as instrucciones y las actindades
Inherentes o conexas con el msmo, respecto de las mercancias consignadas o endosadas en el documento de transporte a
nombre de EL MANDANTE, o de propiedad de éste

El presente mandato se ejecutara atendiendo a las definiciones, términos, principios y obligaciones consagradas en el Decreto
390 del 7 de marzo de 2016 y demas normas que lo modifiquen, adicionen o complementen. Igualmente se regira,
especiaimente, por Ias sigulentes definiciones:

1.1 DECLARANTE. Es &l obligado aduanero, llamese éste importador 0 exportador, es 1a persona natural o juridica en
cuyo nombre se realiza una declaracion de mercancias. El declarante en este contrato es EL MANDANTE.

1.2 DOCUMENTO OBTENIDO. Es el documento que tramita, consigue y qaorta al EL MANDANTE cuando es solicitado

e A SSENGARA S AES ATRASAMNA R — A A N e

T BSSEQ NG RS H N SEOR
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7.15. FACTURA COMERCIAL

llustracion 21

Factura comercial

JIRTERS

Muestra de Factura Comerclal

EXPORTADOR: MED Corpony \mp - (%P
DIRECCION: Cole \O®\q =034

CEDULA JURIDICA: 023456339 FACTURA No. 15030%
CODIGO DE EXPORTADOR: 1111452 FECHA: /0312015

CONSIGNATARIO: Ko Cosla TLico
DIRECCION: Escaré twoWglara

PAIS DE DESTINO: Cosda %ica FORMULARIO No. %
CANTIDAD PESO PESO | TOTAL
QUANTITY DESCRIPCION BRUTO |NETO (KG)| F.0.B.$

(KG)

500 esldos de bodo de 950 1o0Kg usD3i0 800,00
yelo polesle J
vec: c\odo \ elaslano
De dos plerus M
Pierwe V0ico

\)o\ov umlom o LSD$10,00

FIRMA: Davand <, $

TOTAL PESO BRUTO_LSO_ KG. TOTAL PESO NETO OO KG.

Declaramos bajo juramento que todos los datos contenidos en esta
factura son exactos y verdaderos.
We declared that all information given in this invoice Is exact and truly.



7.16. CERTIFICADO DE ORIGEN

llustracion 22

Certificado de Origen

COLOMBIA — COSTA RICA TRADE PROMOTION AGREEMENT
CERTIFICATE OF ORIGIN

1. Razén social, direccién, teléfono y correo electrénico del exportador. 2. Periodo cubierto / Blanket period

Exporter’s legal name, address, telephone and e-mail.

From 15/07/2025 to 15/07/2025
M&D Company Imp-Exp

Calle 10 #19-034, Cali-Valle del Cauca
M&dcompany@gmail.com

4. Razén social, direccién, teléfono y correo electrénico del

3. Razén social, direccién, teléfono y correo electrénico del productor. importador.
Producer’s legal name, address, telephone and e-mail. Importer’s legal name, address, telephone and e-mail.
M&D Company Imp-Exp KAl costa rica
Calle 10 #19-034, Cali-Valle del Cauca ESCAZU Multiplaza Escazu

M&dcompany@gmail.com

Tercera Etapa - Diagonal a Zara & frente a KOAJ

5. Descripcién de la mercancia L .
6. Clasificacién arancelaria

HS Tariff Classificati 9. Invoice No and Date
Swimwear made from 81% recycled polyester and aninClassncanon. 150707

19% elastane. Available in a variety of colors or 15/07/2025
prints, assorted designs, and two-piece or single- 6112:41.00.00

piece styles. Sizes XS, S, M, and L. // Vestidos de
bafio 81% oliester reciclado, 19% elastan. Colores
Unicos o estampados, disefios variados y dos piezas
o pieza tnica.Tallas XS, S, MY L.

7. Preference Criterion
N/A
10. Country of Origin
Colombia

8. Regional Value Content /
Valor contenido regional
N/A

11. | declare under the grave oath that the information contained in this certificate is true and accurate and | take responsibility for checking
it. | hereby declare that | am aware that | am responsible for any false statement or misrepresentation made in relation to this certificate. /
Declaré bajo la gravedad seguramente juramento que la informacién contenia en este certificado es verdadera y exacta y me hago
responsable de comprobarlo aqui declara estoy consciente que soy responsable por cualquier declaracién falsa o misién hecha en relacién
con el presente certificado.

| undertake to retain and submit, if required, the necessary documents that support the content of this certificate, as well as to notify in
writing all persons to whom | deliver it of any changes that could affect its accuracy or validity. / Me comprometo a conservar y presentar,
en caso de ser requerido los documentos necesarios que respalden el contenido del presente certificado, asi como a notificar por escrito a
todas las personas a quienes se lo entregue, de cualquier cambio que pudiera afectar la exactitud o validez del mismo.

This certificate consist 1 page.

Authotized signature: Dayana Sarria Ramirez Company’s name: M&D COMPANY IMP-EXP
Name: Dayana Sarria Ramirez Cargo / Title: Gerente
Date: 15/07/2025
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7.17. SAE. SOLICITUD DE AUTORIZACION DE EMBARQUE

llustracion 23

Sae

Iu. No. Referencia

“7)
“Piang
) D I AN Solicitud de Autorizacién de Embarque
S ylo Registros Previos
Espacio reservado para la DIAN 4. Numero de formulario
8890101507 1512}
mtammam |1Pmmuuldo 8. Segundo spelido 9. Primer nombrs ]
QANASENEN ) 1 |- |" | RE——
11. Razén sodal ‘ 3
\nn @ - EXP Comdany
2570 52 [ 26 Namero de entcacisn 27.DV. [28. Primer apelido 29, Segundo spelido 30. Primer nombre 31. Otros rombres
241596313 | 8 | |
32. Razén social
4@&0 de Aduoma Jvaov  S.0.S
34. Nomero de 35, Primer apellido 36. Segundo apelido 37. Primer nombre [u.ovum
39, Razén social
a: Cos-\o Lica
41, Pais Céd. |42 Ciudad
ESCDIG NQ\-\; dlapa Cosxo LiCa San Jase
43. No. Formutano antenior 45. No. Autorizacién global

|47. Regimen acuanero Ccod. I‘a. Aduana despacho Céd.

49. Regién Procedencia

2. No. it
Cod. Ifupmm 2Zona secundana

2
§ 51. Tipo datos Cod. |52 Natureleza de ls transaccion Cod. | 53. Tipo de sobcitud
H |
g lsﬂ.‘l’mdombh 59. Forma pago
|
> o " |65. Modo de transporte Céd.
si[] wo[]
E7. Aguana de salda Céd. | 68. Lugar de embarque Céd. |69, Pals destino final Ced
Adunes de (oY | Aevep 2O Plonso byl Cosda Rita -San Jose |
70. Lugar destino final ced. In Lugar destino final Colombia Cod. [ 72. Depésio habittaco Ccaa.
| [ | S
3 Ta.‘l’pndll-"_w a 75.DV. |76. Primer apelido 77. Segundo apelido 7. Primer nombre 79. Oros nombres
3 | | |
35160 Raztn socal
A0 Hlowp
% f; 81, Lugar 83, Direccién ublcacién mercanclas S Tspeccer

st [] v

; 85, Valor total fleles USD 86. Valor total seguros USD 87. Valor total olros gastos USD

88. Total valor FOB USD 89. Valor total exportaciones USD

3 gg 90. Tola valor agrogado cacional USD

91, Valor a reintegrar USD 92. Tolal series | 93, Total ndmero de bulios |u. Total peso bruto kgs.

95. No. e aceplacion Jno. Focha 97. No. de radicacion I
2B b 1331563840
_— RN 2 P " 1 - \]

()Oiombl,., U GO i Wnis O QU NO poadoim waQ
Firma da quien susce ol douTenio
1001, Apeidos y nombres
1002, Tigo Doz, 1003, No. [duntficacksn 1004, OV
1008, Cod. Reproseiacién
1008. Organizacion

TR ey T — <8
997. Fecha de aceptacién VS \
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7.18. DEX - DOCUMENTO DE EXPORTACION

llustracion 24

DEX
PR
\
NEPU'UCADECQ.OQ‘IA J . .
i (0 Ly g s
=‘H’ DI AN°® Declaracién de Exportacién Oy
Espacio reservado para la DIAN 1. Ao
4. Nomaro da formulario
ga8987201501 1211015
5. Numero de Identificacién Tributarla (NIT) 6.DV.| 11, Apelidos y nombres o razén soclal
0234563209, ., -1
13. Direccion 16, Toléfono 12.C5d. w. 17. Cod. Ciutad/
Calle \b¥ \a- 034 484567394 1 %e ™"
i 24. Numero de identificacion tibutania (NIT) 25. DV.| 26, Apolidos y nombres o razén social dol dedlarante aulorizado 27.Tpo de | 28. Cédigo usuaro
i \ - usuario
§ |qullslq161?|% Y R Yy 8 AQC“C-O Ac Ac\oc\f\o JLVa oY S‘p S [
g 29. Nomero documento de identificacion 30. Apellidos y nombres de qulen suscribe o documento
Lol A bl dacdindand ol
31, Clase de 32. Nombre o razdn soclal importador o consignatario
exportador
(—‘l Ka: Cosla TRice
33, Direcclén pals de destino 34, Céd. Pals| 35, Ciudad del pals de de: 38, Autorizacién de smbarque 37.A%c Mes Dia
- v destino
Molkplord E£stand I No
38. Tipa dedaracién 39.Cod | 40. Céd. lugar 41, C4d. dpto. 42. Declaracién exportacién anterior 43.A%0 Mes Dia
de salida procedencia '
| | No |
44, Adnesivo dedaracion de Importacion antenor 45.A% Mes Dia :&&mﬂhxﬂ]llcoﬂ.%.‘amﬂﬂ Iu.co\:i%c: 49.vu:v£ﬂummnau|dsgcoawzmo
No l | 1 | neoodadonl
51. Codigo Isszbruw kgs lsa, Cédigo | 54. Cédigo 55, Cantidad de pagos 56. Fecha primer pago 57.Cédigo | 58. Consolidacion 60. Cécigo
bandera modalidad | forma de — = g,m“r—D——{m
1 pago r |r' [“'l"'l embargues
Embalajes: 62. Cantidad. 63. Marcas y nUmeros
81. Cadigo: i
B4. Certificado de origen D €6. Sistemas Nos. Programas: Iu |sa Iss
65. Cudi? |% |11 n [7: D"'”"‘”‘
74. Visto bueno entided 75. No. 77. Visto bueno entidad [78. No. |0 cee. sice mco
6. I oA 1 ™ | oo ]n. I [ I Ilnkﬂuﬂn. embargue mercancia
o nsuhmnmbvh"‘mmﬁ 85.No. Factura Pt ligsie | 87 Centidad 83, Poso nelo kgs. 9. Valor FOB USD | 50. Valor agregada Nal.USD | 81. C.LP. | “oaics
&ML -41 1503 0% 500 100 10.000

Tas o exportar con lo sefialado en el arancel de aduanas en la subpartida arancelaria - Incluya marcas, seriales y otros). Si el campo

3. de fas (NO Inicle la de las
es insuficiente, utlice hojas anexas a fa declaracién de exportacion.

Jesdidos de ‘ooao de deo Polester vecclodo N elastavo .
De Dos pie10s  Wo piere Jnica.

Total peso neto kgs. |97, Total valor FOB USD [08. Total vakor agregado Nal. USD| 9. Cantidad
i w.cmaﬂa- 95. Hojas anexas nimeros 96, Total peso neto kgs. | rq . Cantidad.
]

100, Valor fletes USD l 101. Valor seguros USD 102. Valor atros gastos USD 103. Valor total de la exportacion USD I 104. Valor a reintegrar USD
10&?»«4-, 106.A% Mes Dia Certificacién de embarque 17, I6n de 5 118, Fecha
" 5 D 110. No, Manifiesto de cargs 111.Afc  Mes Dia |No. [ [ E
107. Auto y acta URBIASONA0D [1OLS |0} ID [Fima

12. Cod, 113, No. Bultos 114, Peso (kgs.)
No. SB108510 A {
Firma y sello del inspector 119, Nombre

120.C.C.

|16, Observaciones
108 Nombire
108 C.C.
Firma declarante sutorizado

| Ee—ETD



7.19. DOCUMENTO DE TRASNPORTE

llustracion 25

Guia aérea

4

i |
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Shipper's Name and Address

Shipper's Account Number
MY 0 ¢ 0N Imp

CoaZe o3 -0
Phone 483 Iowusua g

ot Negotiabla

Alr Vaybil

Coples 1, 2 and 3 of this Alr Wayblil are originals and have the same validity.

Consignee's Name and Address

Kat Cosde Rica

Consignee's Acoount Number

Molkiplona

It Is agreed thal the goods declared herain sre accepted in apparent good order and condition
(excop! 8s noted) for carrage SUBJECT TO THE CONDITIONS OF CONTRACT ON THE
REVERSE HEREOF. ALL GOODS MAY BE CARRIED BY ANY OTHER MEANS INCLUDING
ROAD OR ANY OTHER CARRIER UNLESS SPECIFIC CONTRARY INSTRUCTIONS ARE
GIVEN HEREON BY THE SHIPPER, AND SHIPPER AGREES THAT THE SHIPMENT MAY
BE CARRIED VIA INTERMEDIATE STOPPING PLACES WHICH THE CARRIER DETWS
APPROPRIATE. THE SHIPPER'S ATTENTION IS DRAWN TO THE NOTICE CGHCERNING
CARRIER'S LIMITATION OF LIABILITY. Shipper may Increass such imitation of Bavikty by
declaring a higher value for cardage and paying a supplemental charge If required

Issuing Carrier’s Agent Name and City
T\@a Gyvoup , Col:

Agent's IATA Code
231310100116

Account No.

Accounting Information

Airport of Departure (Addr. of First Camier) and Requested Routing

Relerence Number  \_Oponal Shipping Informaton

\¢onso Rontlla D<agon
N\_Rauting and Destination /" [to

To By First Carler o by
50/’

Declared Value for Camiage Declared Value for Cusioms

Currency [ m°"
03;1 | |x| |

C\O
ested FiighVDate
St) 3yaa4aq [pyoms

‘Airport of Destination

Amount of Insurance SURANCE - If carrier Tnsurance, and such insurance s requested
o :‘mm c&%‘smhndmmmhuuw»u
uhbulrrmod “Amount of Insurance”.

Handing Information CB\\CC4

sCi
No. of Rate Class i
Gross s . Chargeable Nature and Quantity of Goods
:‘gg” Weight o mﬁg ml"Y Weight Ra%hav;s Total (incl. Dimensions or Volume)
n
s| 150 150 1%0 Vesd:dos de
bano
4 Piera
1 Qletlos-
Prepald Wel e Calec Other Charges
\ Valuaton Charge /
Tax
N Total Other Charges Duo Agent 74 | hereby certify \nal the particulars on the face hereof are corect and that insofar as any part of the
9 goods. | hereby certify that the contents of this consignment are
fully and y described above by proper shipping name and are classified, packaged,
L harges il 74 marked and labeled, and In proper condition for carriage by alr g to
governmental regulations.
i T T SgmlusolShpperorhisAgent e bk =
Total Prepald \ Total Callect /
Curency Conversion Rates CC Charges In Dest.Curr \G-’-Q 3_\_‘_,;_) L_S L-L:\B nLo _%_Q _(_mi)\] 2, VIR
‘Exccuted on (date) al (place) Signature of bsulm Carnier o its Aqo
For Carler's Use only \_Chames al Destination /" | \__Total Colect Charges _/
at Destination
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7.20. REINTEGRO DE DIVISAS

El reintegro de divisas es un proceso obligatorio en Colombia mediante
el cual los exportadores deben reportar y traer al pais las divisas (dolares u

otra moneda) ;Coémo se hace el reintegro?

e El comprador en el exterior paga la exportaciéon en divisas (ej. USD, EUR).

e Esas divisas llegan a una cuenta bancaria en Colombia, a través de un
intermediario del mercado cambiario (un banco autorizado).

e El exportador diligencia el formulario de declaracién de cambio (Formulario
2 del Banco de la Republica).

e El banco reporta esa operacion al Banco de la Republica, cumpliendo con

el plazo legal de 6 meses desde el embarque (exportacion definitiva).
¢Por qué es importante?

o Es obligatorio para todas las exportaciones que generan pago en moneda
extranjera.
e Permite al gobierno controlar y registrar el ingreso de divisas al pais.

7.21. TIPO DE MODALIDAD DE EXPORTACION
Exportacion definitiva

Es la salida definitiva de mercancias nacionales o nacionalizadas, desde el
territorio aduanero nacional a otro pais, depdsito franco o zona franca, con la

finalidad de uso o consumo definitivo en el exterior.
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8. CONCLUSIONES

La exportacion de vestidos de bafio desde Colombia hacia Costa Rica
representa una oportunidad estratégica y altamente favorable para el crecimiento
del sector textil colombiano. Gracias al reconocimiento de la calidad, disefio y
confeccion de las prendas colombianas, asi como a la cercania geografica y el
marco de acuerdos comerciales vigentes entre ambos paises, este intercambio
comercial se fortalece cada vez mas. Ademas, Costa Rica es un mercado con un
alto potencial turistico y una creciente demanda de productos de moda y ropa de
playa, lo cual posiciona a Colombia como un proveedor competitivo, confiable y
con valor agregado. En este sentido, apostar por esta linea de exportacion no solo
impulsa la economia nacional, sino que también consolida la presencia del talento

colombiano en mercados internacionales.

9. RECOMENDACIONES

o Fortalecer la identidad de marca: Es importante resaltar el disefio
colombiano, los materiales de calidad y la sostenibilidad como elementos
diferenciadores en el mercado costarricense.

e Aprovechar el acuerdo comercial vigente: Utilizar el Tratado de Libre
Comercio entre Colombia y Costa Rica para acceder a beneficios

arancelarios que hagan mas competitivo el producto.
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Estudiar las tendencias del consumidor costarricense: Adaptar los disefios a
las preferencias locales en cuanto a colores, tallas y estilos puede mejorar
la aceptacion del producto.

Establecer canales de distribucion confiables: Identificar agentes de carga,
distribuidores y aliados logisticos eficaces garantizara una entrega puntual y
segura.

Usar estrategias digitales de promocién: El marketing digital y el comercio
electrénico son clave para posicionar los productos en el mercado

internacional, especialmente en destinos turisticos como Costa Rica.
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