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0. INTRODUCION

Se ha identificado una oportunidad estratégica en el mercado internacional para la
comercializacidén de grasa de calcio, es un lubricante ampliamente utilizado en
aplicaciones industriales, automotrices y agropecuarias. La decisién de realizar esta
exportacion surge como respuesta a la creciente demanda externa de insumos
lubricantes que garanticen estabilidad térmica, proteccion contra la corrosién y mayor
vida util de la maquinaria. A través de este proceso, se busca ampliar su presencia
comercial mas alla del mercado local, aprovechar economias de escala, fortalecer su
competitividad y posicionarse como un proveedor confiable en el sector de lubricantes
especializados. Ademas, la exportacion definitiva permite integrar cadenas globales de
valor, diversificar ingresos y generar mayores oportunidades de expansion internacional

a mediano y largo plazo.



1. PROBLEMA DE INVESTIGACION

1.1. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA:

En Chile, las industrias de alto rendimiento y uso intensivo de maquinaria, como la
mineria y la agricultura, han generado una demanda constante y creciente de lubricantes
industriales especializados. Especificamente, la Grasa de Calcio es un producto esencial
en estos sectores por su excelente resistencia a la humedad y el agua, caracteristicas
cruciales para el mantenimiento preventivo y la longevidad de los equipos pesados. Sin
embargo, aunque la demanda es fuerte, gran parte del suministro de este tipo de
lubricantes es cubierto por productos importados de paises lejanos, lo cual puede

incrementar los costos logisticos y los tiempos de espera.

Por estas razones, la importacion chilena de lubricantes desde fuentes
extrarregionales se debe a la confianza en los estandares de calidad que ofrecen estos
mercados. En primer lugar, los productos importados de Norteamérica o Europa suelen
estar respaldados por tecnologia de fabricacion avanzada y certificaciones que el
mercado chileno prioriza. En segundo lugar, y mas relevante para la oportunidad de
negocio, la dependencia de proveedores lejanos resulta en costos de flete internacional
elevados y una menor agilidad en la cadena de suministro, un factor que puede impactar

negativamente la continuidad operacional de las grandes industrias.

Si se mantiene la tendencia actual, es probable que la demanda chilena de Grasa
de Calcio siga creciendo y, por ende, la dependencia de importaciones costosas e
ineficientes logisticamente se mantenga. No obstante, Colombia posee la capacidad de
produccion y las ventajas geograficas para ofrecer un producto de alta calidad con un

precio final mas competitivo y mejores tiempos de respuesta. Esto se debe a los



acuerdos comerciales vigentes y a la menor distancia maritima, que se traduce en una
reduccion significativa de los costos de la cadena de suministro en comparacion con los
proveedores asiaticos o europeos. Por esto, si una empresa colombiana se dedica a la
fabricacion de lubricantes especializados deberia aprovechar las ventajas que trae la
exportacién directa de Grasa de Calcio (en balde) a Chile, pues si se capitaliza la
cercania geografica y la competitividad de costos, el resultado puede ser el
posicionamiento como un proveedor estratégico en el Cono Sur, un aumento en la
rentabilidad de las exportaciones y una diversificacion de la matriz de suministro para el

mercado chileno.



2. FORMULACION DEL PROBLEMA

¢ Es factible que la exportacion de grasa de calcio desde Cali - Colombia hacia

Santiago de Chile - Chile?



3. JUSTIFICACION METODOLOGICA

Justificacion Metodolégica (Enfoque Mixto)

3.1. METODOLOGIA:

Esta investigacion adoptara un enfoque metodologico mixto, combinando métodos
cualitativos y cuantitativos para ofrecer una comprension integral del proceso de

exportacion de grasa de calcio desde Colombia a Chile.

3.1.1. TIPO DE ESTUDIO:

Métodos Cualitativos: (Entrevistas y Analisis de Documentos): Se realizaran
entrevistas semiestructuradas a actores clave involucrados en el proceso de exportacion
y comercializacion de grasa de calcio (exportadores, importadores, autoridades
aduaneras, etc.). Estas entrevistas permitiran obtener informacion detallada sobre las
experiencias, percepciones y motivaciones relacionadas con la exportacion,
proporcionando un contexto rico y profundo para el analisis. Adicionalmente, se
analizaran documentos gubernamentales, informes de organizaciones no
gubernamentales y noticias relevantes para comprender el marco legal, las politicas

implementadas y las tendencias de la exportacion.

Métodos Cuantitativos (Estadistica): Se recopilaran y analizaran datos
estadisticos sobre el volumen de exportaciones de grasa de calcio desde Colombia a
Chile, los precios de mercado, los ingresos generados y otros indicadores relevantes. El

analisis estadistico permitira cuantificar el impacto econdémico de la exportacion y



establecer relaciones entre diferentes variables, proporcionando una base empirica

solida para las conclusiones.

3.2. FUENTES DE INFORMACION:

Integracién

La integracion de los datos cualitativos y cuantitativos se realizara a través de la
triangulacion. Los resultados de las entrevistas y el analisis de documentos se utilizaran
para interpretar y contextualizar los datos estadisticos, mientras que los datos
estadisticos proporcionaran evidencia empirica para respaldar y validar los hallazgos
cualitativos. Esta integracion permitira obtener una vision mas completa y rigurosa del

proceso de exportacion, superando las limitaciones de cada enfoque por separado.

Este enfoque metodoldgico mixto permitira responder de manera efectiva a la
pregunta de investigacion, ofreciendo una comprensién profunda del proceso de
exportacién de grasa de calcio desde Colombia a Chile y proporcionando

recomendaciones solidas para su optimizacion.



4. OBJETIVOS

41. OBJETIVO GENERAL:

Realizar un estudio de la factibilidad técnica, econdémica, financiera, legal y

comercial de la exportacién de grasa de calcio desde Colombia hacia Chile.

4.2. OBJETIVOS ESPECIFICOS:

e Realizar un estudio de mercado para establecer la factibilidad de exportar grasa
de calcio desde Colombia hacia Chile.

e Consultar las normas técnicas y legales sobre empaque y embalaje para la
exportacién de grasa de calcio desde Colombia hasta Chile.

e Generar una infraestructura administrativa acorde con la empresa exportadora de
grasa de calcio desde Colombia hacia Chile.

¢ Cumplir las normas ambientales en el proceso de Exportacion de Grasa de calcio
desde Colombia hacia Chile.

e Obtener los recursos necesarios para la exportacion de grasa de calcio desde

Colombia hacia Chile.



5. PRODUCTO

5.1. DEFINICION:

La grasa de calcio es un lubricante de alto rendimiento disefiado para diversas
aplicaciones que requieren proteccion contra la humedad y altas capacidades

de carga e impacto

La grasa de calcio es un lubricante semisolido obtenido a partir de aceites
minerales espesados con jabones de calcio. Se caracteriza por su alta adherencia,
resistencia al agua y capacidad de proteccion frente a la corrosion y la friccion. Es
utilizada principalmente para lubricar piezas y mecanismos que operan en condiciones
de humedad o exposicion ambientes exteriores, como rodamientos, ejes, cadenas y
componentes metalicos de maquinaria industrial, agricola y automotriz. Gracias a su
estabilidad y capacidad de sellado, permite prolongar la vida util de los equipos, reducir
el desgaste mecanico y optimizar el funcionamiento de sistemas maoviles en operaciones
continuas, disminuye también los costos de mantenimiento correctivo y mejora la

eficiencia operativa.

La grasa de calcio, también conocida como jabon de calcio o estearato de calcio,
es un tipo de grasa lubricante que se compone de una combinacién de hidréxido de
calcio y un acido graso, generalmente sebo o aceite vegetal. El producto resultante es un

material espeso y opaco con un alto punto de fusion y buena resistencia al agua.

La grasa de calcio se usa comunmente en una variedad de aplicaciones
industriales y automotrices, como rodamientos, engranajes y otras piezas mecanicas que

requieren lubricacidn. Es particularmente util en aplicaciones donde las altas



temperaturas o la exposicién al agua u otros productos quimicos son una preocupacion,

ya que tiene buena resistencia al calor y a los productos quimicos.

Una de las propiedades clave de la grasa de calcio es su capacidad para soportar
altas temperaturas sin descomponerse ni perder sus propiedades lubricantes. Esto la
hace ideal para su uso en aplicaciones como hornos, calderas y otros equipos de alta

temperatura

La grasa de calcio también se usa comunmente en aplicaciones automotrices,
como rodamientos de ruedas, cajas de direccion y otras piezas expuestas a altas cargas
y temperaturas. A menudo se usa en equipos de servicio pesado, como equipos de
construccion y mineria, donde su estabilidad a altas temperaturas y su resistencia al

agua la hacen idonea para las duras condiciones de funcionamiento. (RULIMAN, 2024)

5.1.1. ANTECEDENTES:

En el mercado de grasas y aceites lubricantes existen varias empresas
colombianas dedicadas a la exportacion de este producto. Entre ellas se destacan
PROQUIMSA, que se ha posicionado como uno de los mayores exportadores de grasas
en Colombia con presencia activa en multiples paises de Norte y Sudamérica. Asimismo,
C. I Kroil S. Ay Tecnolubricantes Power S. A. S (Power Qil), fabricantes de grasa de
calcio y otros lubricantes especializados, cuentan con la capacidad productiva y la
infraestructura necesaria para exportar, consolidando la presencia de las grasas

lubricantes colombianas en los mercados internacionales.



5.2.

FICHA TECNICA:

calciexport.company@gmail.com

(55) 1234-56781 | 234-5678

www.calciexport.com.ar

FICHA TECNICA

GRASA DE CALCIO AZUL
(Blue Calcium Grease)

GRASA DE CALCIO AZUL

La grasa azul es especialmente Util en rodamientos debido a su
capacidad para soportar altas cargas y resistir la humedad. Su
aplicacién asegura una lubricacién prolongada, minimizando el

desgaste y extendiendo la vida util del componente.

CARACTERISTICAS

Excelente resistencia al lavado por agua.

Buena adherencia en superficies metdlicas.

Protege contra corrosién y oxidacion.

Fdcil visualizacién gracias a su color azul, ideal para control de

mantenimiento.
Estabilidad mecdnica aceptable para trabajos generales.

Econdmica y versatil

ESPECIFICACIONES TECNICAS

Grado NLGI (ASTM D217) 2
Penetracién trabajada 265 - 295
Punto de goteo (ASTM D566) >90 °C
Viscosidad del aceite base (40 °C) 100-150 cSt

Apariencia

Grasa homogénea azul

Estabilidad al agua

Excelente (no emulsiona)

Corrosién cobre (ASTM D4048)

la

Consistencia

Media

Adherencia

Alta

Calle Cualquiera 123,
Cualquier Lugar
@CalciExport S.A.S

GRASA

DE CALCIO

BLUE CALCIUM GREASE

SEGURIDAD Y
MANEJO

« No inflamable.
« Evitar contacto con ojos y

piel por periodos

prolongados.

« No ingerir.

« Manipular en zonas
ventiladas.

« Almacenar en lugar

fresco y protegido del sol



5.3. POSICION ARANCELARIA:

Partida Arancelaria: 2710.19.34.00

Perfil de la mercancia

Nivel
MNomenclatura

ARIAN

Descripcion

Unidad fisica

DATOS GENERALES

Cadigo Cadigo Cadigo
Momenclatura Complem. Suplem. S
2710.19.34.00 01-ene-2007

Combustibles minerales, aceites
minerales y productos de su
destilacion; materias bituminosas;
ceras minerales

Aceites de petrdlec o de mineral
bituminoso (excepto los aceites
crudos) y preparaciones no
expresadas ni comprendidas en otra
parte, con un contenido de aceites de
petrdlec o de mineral bituminoso
superior o igual al 70 % en peso, en
las que estos aceites constituyan el
elemento base, excepto las que
contengan biodiésel y los desechos
de aceites: 01-ene-2007
- Aceites de petroleo o de mineral
bituminoso (excepto los aceites
crudos) y preparaciones no
expresadas ni comprendidas en otra
parte, con un contenido de aceites de
petrdlec o de mineral bituminoso
superior o igual al 0% en peso, en
las que estos aceites constituyan el
elemento base, excepto los desechos
de aceites:

- - Los demas:

- - - Preparaciones a base de aceites
pesados:

- - - - Grasas lubricantes

m3 - Metro cubico 01-ene-2007

Leg



6. ESTUDIO DE MERCADO

6.1. PAiS IMPORTADOR:

Chile es un pais ubicado entre la Cordillera de los Andes y el Océano
Pacifico. Su capital es Santiago y su poblacién es de aproximadamente 19.5
millones de habitantes. El pais presenta una gran diversidad climatica y de
paisajes, desde el desierto de Atacama en el norte hasta la tundra y glaciares en el

sur, y es conocido por ser el mayor exportador mundial de cobre.

Algunas empresas del sector agricola que utilizan este tipo de producto
para su maquinaria son: Vifia Concha y Toro, Forestal Arauco, Montes Wines,

Copefrut, Agrofruta S.A.

Algunas de las empresas que también comercializan la grasa de calcio en

Chile son: Mobil Centaur XHP, YPF, Chevron, Repsol.

Las grandes empresas mineras en Chile, como Codelco, BHP Billiton, y
Antofagasta Minerals, utilizan grasas de calcio porque son esenciales para la
lubricacién de su maquinaria pesada, que requiere productos de alto rendimiento
para operar en condiciones extremas. Si bien no hay un listado publico de qué
empresas compran qué productos especificos, el hecho de que proveedores como
TotalEnergies ofrecen grasas con espesantes de sulfonato de calcio en su
catalogo para la industria minera en Chile, y que estas son fundamentales para la
operacion de maquinaria en entornos de alta temperatura y presién, indica su uso

generalizado.



Este tipo de grasa es crucial para la lubricacion de la maquinaria pesada
utilizada en la extraccion de minerales, como el cobre, en condiciones de alta

temperatura y presion.

6.1.1. INDUSTRIA DEL PRODUCTO O SERVICIO A EXPORTAR:

La grasa de calcio en el mercado chileno se comporta como un lubricante
de alto rendimiento especialmente valorado en sectores donde existe presencia
constante de humedad, salinidad o ambientes exteriores. En Chile, este tipo de
grasa es ampliamente utilizado en maquinaria agricola, equipos industriales,
transporte pesado y en aplicaciones maritimas, debido a su buena adherencia y su

capacidad para soportar cargas moderadas sin degradarse con facilidad.

Generalmente, en el pais se percibe como un producto confiable y estable
frente a la corrosion, razon por la cual suele preferirse para piezas que requieren
proteccion duradera frente al agua o la friccion. Ademas, en ambientes frios,
caracteristicos de algunas zonas del sur, la grasa de calcio conserva su
consistencia y mantiene una pelicula lubricante que evita el desgaste prematuro

de los componentes metalicos.

6.1.2. ANALISIS PESTEL

Es una herramienta clave para comprender el contexto macroeconémico de
un pais y coémo estos factores afectan a los negocios en mercados
internacionales. La herramienta se enfoca en seis areas: Politico, econémico,

social, tecnoldgico, ecologico y legal.



6.1.2.1. ANALISIS POLITICO

Chile es una republica democratica presidencialista con tres poderes:
Ejecutivo, Legislativo y Judicial. Mantiene una politica de libre mercado y apertura
comercial, lo que favorece las importaciones gracias a su estabilidad econémica y
baja inflacion. El pais aplica bajos aranceles y promueve la competencia,
facilitando la entrada de productos colombianos, siempre que cumplan las normas

técnicas y sanitarias.

Entre Chile y Colombia existe un Tratado de Libre Comercio (TLC) vigente
desde 2009, que profundizé el Acuerdo de Complementacion Econdmica N.° 24

(ACE 24) firmado en el marco de la ALADI.

Detalles principales del TLC Chile—Colombia:

« Eliminacion de aranceles para casi el 100% del comercio de bienes.

« Facilitacion del comercio, simplificacién de tramites aduaneros y normas de

origen claras.

e Proteccion a las inversiones y a la propiedad intelectual.

o Reconocimiento de normas técnicas y sanitarias, para facilitar el ingreso de

productos.

Ademas, ambos paises son miembros de la Alianza del Pacifico (junto con

México y Peru), un bloque de integracién econémica que busca:

e Libre movilidad de bienes, servicios, capitales y personas.

o Cooperacion aduanera y reduccion de barreras no arancelarias.



e Impulso conjunto a la exportacién hacia terceros mercados (Asia-Pacifico).

6.1.2.2. ANALISIS ECONOMICO

La economia chilena finaliz6 el 2025 en una etapa de consolidacion y
normalizacion tras un ciclo de ajustes. El aio cerrd con un crecimiento del PIB
cercano al 2,4%, superando las expectativas iniciales gracias a una demanda
interna resiliente y un repunte significativo en la inversion en maquinaria y equipos.
En el frente inflacionario, el pais logré una reduccion sostenida, cerrando el afo
con una tasa en torno al 3,4%, lo que permitié al Banco Central flexibilizar su

politica monetaria para estimular el dinamismo empresarial.

Para el 2026, las proyecciones indican una estabilidad moderada con un
crecimiento estimado de entre el 1,8% y el 2,2%. Se espera que la inflacién
alcance finalmente la meta del 3% durante el primer trimestre, consolidando un
entorno de precios predecible. Los pilares de este periodo seran la recuperacion
del sector construccién y el impulso de los términos de intercambio favorecidos por
el alto precio del cobre. Este escenario posiciona a Chile como un mercado
maduro y seguro, donde la disciplina fiscal y la solidez institucional garantizan
condiciones favorables para el retorno de inversiones y la continuidad del flujo

comercial.

6.1.2.3. ANALISIS SOCIAL
Chile cuenta con una poblacion aproximada de 20,3 millones de habitantes
segun el Instituto Nacional de Estadisticas (INE), y el Censo 2024 evidencia un
envejecimiento acelerado, ya que cerca del 14 % de la poblacion tiene 65 afios o

mas, junto con una disminucion sostenida de la natalidad, lo que genera presion



sobre los sistemas de salud y prevision social. A pesar de la estabilidad
macroecondmica del pais, persisten altos niveles de desigualdad, y estudios
recientes indican que, al considerar la pobreza multidimensional, esta podria
alcanzar el 22,3 %, reflejando carencias en educacion, salud, vivienda y seguridad
social. En el ambito laboral, durante 2025 la tasa de desempleo se ha mantenido
entre 8 y 9 %, con dificultades para reducir la informalidad y crear empleo estable,
especialmente en jovenes y mujeres. Ademas, investigaciones académicas
muestran una marcada desigualdad urbana, particularmente en el Gran Santiago,
donde el acceso a transporte, empleo y servicios publicos varia significativamente

entre comunas, reforzando la segregacion socioespacial.

6.1.2.4. ANALISIS TECNOLOGICO

Chile presenta uno de los niveles mas altos de penetraciéon de internet en
América Latina (=94 %), junto con mas de 155 % de conexiones moviles por
habitante, lo que evidencia un elevado grado de conectividad digital. El pais ha
logrado atraer importantes inversiones en infraestructura tecnoldgica, destacando
el anuncio de Amazon Web Services (AWS) de invertir USD 4.000 millones en
servicios de computacién en la nube, fortaleciendo su posicién como polo
tecnoldgico regional. Asimismo, el proyecto del cable submarino Humboldt,
desarrollado junto a Google, busca conectar directamente Sudamérica con
Oceania y Asia, posicionando a Chile como un hub digital estratégico a nivel
global. EI mercado de las TIC se encuentra en expansion, con crecimiento en
areas como software, servicios cloud, Big Data, 10T e IA, impulsado por la

digitalizacion de empresas y servicios. Informes de la UNESCO sefialan que Chile



cuenta con condiciones favorables para el desarrollo de la IA, aunque aun enfrenta

desafios en formacion de capital humano, regulacion y gobernanza ética.

6.1.2.5. ANALISIS ECOLOGICO

El Informe del Estado del Medio Ambiente (IEMA), elaborado por el
Ministerio del Medio Ambiente, reune mas de 250 indicadores que evidencian
fuertes presiones sobre ecosistemas, océanos, aire y recursos naturales en Chile.
Uno de los principales problemas es la escasez hidrica, ya que el pais enfrenta
una megasequia prolongada que afecta el acceso al agua potable, la agricultura y
la biodiversidad, especialmente en la zona centro-norte. En cuanto a la calidad del
aire, la OCDE indica que cerca del 90 % de la poblacién esta expuesta a
concentraciones de PM2.5 superiores a las recomendaciones de la OMS, con
impactos significativos en la salud publica. Pese a estos desafios, Chile ha
avanzado en la transicion energética, logrando que la energia solar represente
mas del 22 % de la generacion eléctrica, posicionandose como lider regional en
energias renovables. Paralelamente, el desarrollo del hidrogeno verde abre
oportunidades econdmicas relevantes, aunque también genera tensiones
ambientales y sociales debido a su impacto en ecosistemas fragiles y

comunidades locales.

6.1.2.6. ANALISIS LEGAL

El sistema legal de Chile se caracteriza por ser uno de los mas estables y
transparentes de América Latina, basado en un marco de seguridad juridica que
protege la propiedad privada y garantiza el cumplimiento de los contratos. La

legislacion chilena ofrece un trato igualitario tanto a inversionistas locales como



extranjeros, lo que genera un entorno de confianza para la actividad empresarial.
Esta solidez se apoya en instituciones independientes y un poder judicial
profesional, lo que asegura que cualquier disputa comercial se resuelva bajo

reglas claras y predecibles, alineadas con los estandares internacionales.

En el ambito regulatorio, Chile cuenta con una normativa robusta en materia
civil y comercial que facilita la operacion de empresas extranjeras. El pais destaca
por su baja burocracia administrativa en comparacion con otros paises de la
region y por un estricto cumplimiento de las normas de propiedad intelectual y
proteccion de datos. Este esquema legal se complementa con una supervision
eficiente de los mercados, lo que garantiza una libre competencia y previene
practicas arbitrarias, consolidando a Chile como una plataforma juridica segura

para el establecimiento de relaciones comerciales y financieras de largo plazo.

6.1.3. COMERCIO EXTERIOR EN (PAIS DE DESTINO):

La balanza comercial mide la diferencia entre lo que un pais exporta y lo
que importa (bienes y servicios). Si exporta mas de lo que importa, tiene un

superavit comercial; si importa mas de lo que exporta, un déficit comercial.

En Chile, gran parte de las exportaciones se concentran en materias primas
y recursos naturales —por ejemplo, cobre, litio, concentrados minerales, madera—
lo que significa que la estructura exportadora esta fuertemente vinculada al

comercio de recursos.



1. Crecimiento econémico

La economia chilena se encuentra en un escenario de crecimiento
moderado. Por ejemplo, el Banco Central de Chile elevo su estimaciéon de

crecimiento para 2025 al rango 1.75 % a 2.75 %.

2. Déficit fiscal y politica fiscal

El déficit fiscal esta proyectado a disminuir: para 2025 se estima que pase

de ~2.3% del PIB en 2024 a ~1.3 % del PIB en 2025.

3. Inflaciéon, demanda interna y factores de riesgo

La inflacion se espera que ceda durante 2025, aunque parte de ella por

bases historicas altas y tarifas elevadas.

La demanda interna se proyecta que crezca, aunque sigue con cautela por

la incertidumbre externa.

Los riesgos incluyen una desaceleracion global, baja en precios de materias

primas, tension comercial o caida de inversiones.

6.1.3.1. EXPORTACIONES:

China: Aproximadamente 39 % de las exportaciones chilenas se destinaron

a China en 2023.



Estados Unidos: Alrededor del 14-16 % del total de exportaciones chilenas

van hacia EE.UU.

Japoén: Cerca del 7-8 % de los envios chilenos se dirigen a Japon.

Corea del Sur: Alrededor del 6 % aproximadamente.

Brasil: Representa cerca del 4-5 % de las exportaciones.

6.1.3.2. IMPORTACIONES:

1. China

Principal proveedor.

Chile importa desde China: maquinaria, tecnologia, vehiculos, insumos

industriales, electronicos, textiles.

2. Estados Unidos

Segundo origen mas importante.

Importaciones: combustibles, maquinaria pesada, vehiculos, productos

quimicos, servicios tecnologicos.

3. Brasil

Principal socio latinoamericano en importaciones.



Chile compra principalmente: alimentos, hierro y acero, combustibles,

vehiculos y productos manufacturados.

4. Argentina

Fuerte relacion en energia y combustibles.

Importaciones clave: gas natural, trigo, harina, productos agroindustriales.

Principales destinos de Importacion.

5. Unién Europea eu (especialmente Alemania, Espana e Italia)

Importaciones: tecnologia, maquinaria industrial, vehiculos, farmacos,

equipos eléctricos.

6. Peru

En Sudamérica, después de Brasil y Argentina.

Importaciones: minerales refinados, productos industriales y

alimentos especificos.

6.1.3.3. UBICACION:

Chile se ubica en el extremo suroeste de América del Sur, bordeando el

océano Pacifico.

Tiene una forma muy estrecha y alargada: mas de 4.200 km de largo de

norte a sur y un ancho promedio de solo 177 km.



Limites geograficos

Norte: Peru

Este: Bolivia y Argentina (cordillera de los Andes)

Oeste: Océano Pacifico

Sur: Océano Glacial Antartico.

Clima y territorios diversos Gracias a su gran extensién vertical, Chile
tiene desde desierto (Atacama) hasta zonas polares (Antartica). Eso permite
distintos tipos de produccidn: mineria en el norte, agricultura y vitivinicultura en el

centro, bosques y ganaderia en el sur.

Cordillera de los Andes Actua como barrera natural de proteccion y también
como recurso hidrico (nieve y rios), pero dificulta la conexion terrestre con paises

vecinos.

Océano Pacifico Facilita comercio internacional y puertos estratégicos para
exportaciones (salmones, frutas, cobre), pero también lo hace vulnerable a

tsunamis y marejadas.

Estrechez del territorio Facilita acceso rapido al mar, pero limita expansion

urbana y agricola.



Actividad sismica Chile esta sobre el Cinturon de Fuego del Pacifico — alta
sismicidad y riesgo de terremotos, aunque con excelente

preparacion y normativas.

6.1.4. TIPO DE CAMBIO:

La moneda oficial de Chile es el peso chileno (CLP). Segun los datos mas
recientes, el tipo de cambio del dolar estadounidense (USD) frente al peso chileno

(CLP) es de aproximadamente 951,45 CLP por 1 USD.

6.1.5. INFLACION EN CHILE:

La inflaciéon se ha mantenido por encima de la meta desde principios de
2024, llegando al 4.4% anual. Desde entonces, la economia de Chile se ha visto
golpeada por una serie de shocks de precios como el aumento de costos
laborales, aumento en el costo de vida, las tarifas eléctricas domésticas y la
posibilidad de aumento en el consumo. Asimismo, el banco central de chile tiene
como meta llegar al 3.0% de inflacion durante el tercer tristemente del 2026,
ajustando su Tasa de Politica Monetaria (TPM) para lograr esta meta sin afectar

demasiado la actividad econdémica. (bloomberglinea, 2025)

6.1.6. PRODUCCION NACIONAL EN CHILE:

La produccion nacional de Chile se caracteriza por ser diversificada,
aunque depende en gran medida de la explotacién de recursos naturales. El pais
tiene una economia sélida, abierta al comercio internacional y con una fuerte

orientacién exportadora.

Comportamiento de la produccién nacional



Chile posee una economia estable y competitiva, basada principalmente en

los sectores minero, agricola, forestal, pesquero y de servicios.

La mineria es el pilar fundamental, especialmente la extraccién de cobre,

del cual Chile es el primer productor mundial.

En los ultimos afos, el pais ha impulsado la diversificacion productiva,
fomentando sectores como la agroindustria, energia renovable, tecnologia y

turismo.

Su crecimiento econdmico depende en gran parte de las exportaciones, por
lo que los cambios en los precios internacionales de los minerales o

alimentos pueden afectar la economia.

Principales productos de exportacién de Chile

. Cobre y sus derivados (catodos, concentrados).

. Frutas frescas (uvas, manzanas, cerezas, arandanos, kiwis).

. Vino y bebidas alcohdlicas.

. Productos del mar (salmoén, trucha, harina y aceite de pescado).

. Celulosa y madera.

. Productos quimicos e industriales (litio, yodo, molibdeno).

6.1.7. DISTRIBUCION FiSICA INTERNACIONAL:

Puertos:



1. Puerto San Antonio Region de Valparaiso (V) Mayor movimiento de carga
y contenedores del pais. Es considerado el principal puerto de Chile. Carga

general, contenedores, fruta fresca (carga reefer), y productos industriales.

2. Puerto Valparaiso Region de Valparaiso (V) Segundo en movimiento y
con un rol histérico clave. Gran terminal de contenedores y cruceros.
Contenedores, carga general, importaciones para la zona central y envios a

Asia/Europa.

Aeropuertos:

1. Aeropuerto Internacional Comodoro Arturo Merino Benitez

(SCL)(Santiago de Chile, Region Metropolitana)

Principal Hub de Chile y uno de los mas importantes de Sudamérica.
Concentra la gran mayoria del trafico de pasajeros (nacional e internacional) y es
el principal punto de entrada y salida para la carga aérea. Infraestructura
Recientemente ampliado y modernizado. Cuenta con dos terminales principales:
un Terminal Nacional (T1) y un moderno Terminal Internacional (T2). Posee dos
pistas de aterrizaje (17L/35R de 3,750 m y 17R/35L de 3,800 m) que permiten
operaciones de gran capacidad. El T2 cuenta con multiples espigones (C, D, E 'y
F) con puentes de embarque que eliminan en gran medida la necesidad de
traslados en autobus. Carga Aérea Es el centro neuralgico para la carga aérea de
exportaciéon e importacion, manejando productos de alto valor como salmoén, fruta
fresca (berries), vinos premium y productos tecnoldgicos. Sus terminales de carga

estan disefiados para el manejo de mercancias que requieren cadena de frio.



Conectividad Sirve a mas de 40 destinos internacionales y es la base de

operaciones de las principales aerolineas chilenas (LATAM, Sky Airline, JetSmart).

2. Aerédromo EIl Loa (CJC) (Calama, Region de Antofagasta)

Datos Clave Detalle Rol Estratégico El aeropuerto regional mas importante
en movimiento de pasajeros (excluyendo SCL, compitiendo histéricamente con
Antofagasta). Su relevancia no reside en el turismo, sino en ser el principal punto
de acceso al distrito cuprifero mas grande del mundo, incluyendo faenas como
Chuquicamata y Escondida. Funcién Su trafico esta fuertemente influenciado por
la actividad minera. Es utilizado intensamente para el traslado de ejecutivos,
ingenieros, personal especializado, e insumos de alta urgencia para las
operaciones mineras. Ubicacion Se encuentra en la Regidon de Antofagasta, una
de las zonas econdmicas mas importantes del pais debido a la exportacion de

minerales

3. Aeropuerto Internacional Andrés Sabella (ANF) (Antofagasta,

Regién de Antofagasta)

Uno de los aeropuertos regionales con mayor trafico en el Norte Grande.
Sirve a la capital regional y a un area de gran actividad econdmica, tanto minera
como portuaria. Infraestructura Posee capacidad para recibir vuelos
internacionales y juega un papel de soporte al trafico generado por la mineria.
Conectividad Conecta la ciudad con el resto del pais y recibe vuelos

internacionales directos desde otros puntos de Sudamérica. Su importancia se



relaciona con la logistica y los negocios asociados al puerto y la industria del

cobre.

Sistemas de transporte de carga:

1. Transporte Maritimo (Via Costera y Puertos)

El transporte maritimo es el pilar fundamental del comercio exterior chileno,
manejando la gran mayoria de las exportaciones e importaciones. Chile cuenta

con una extensa red de puertos a lo largo de sus mas de 4.000 km de costa.

Descripcién y Rol:

Volumen de Carga: Domina el movimiento de carga a granel (minerales,
granos, celulosa, productos forestales) y la carga en contenedores (manufacturas,

fruta, productos industriales).

Infraestructura: La columna vertebral son sus puertos principales, donde

destacan:

San Antonio y Valparaiso: Concentran el mayor trafico de contenedores del

pais.

Antofagasta, Iquique y Mejillones: Clave para la exportacion de minerales

(cobre) en el norte.

San Vicente y Coronel: Importantes para la carga forestal e industrial en el

Sur.



Cabotaje: Aunque existe, el transporte de carga por mar entre puertos
nacionales (cabotaje) es menos desarrollado en comparacion con el transporte

terrestre.

Ventajas e Inconvenientes:

Ventaja: Capacidad masiva, bajo costo por unidad y esencial para el

comercio global.

Inconveniente: Lentitud y necesidad de complementar siempre con

transporte terrestre para la distribucion interior (hinterland).

2. Transporte Carretero (Rodoviario)

El transporte por carretera es el modo dominante para la distribucién interna
de mercancias y la conexion de los puertos con los centros de produccién y

consumo.

Descripcion y Rol:

Estructura: Esta fuertemente centralizado en la Ruta 5 (Carretera
Panamericana), que cruza longitudinalmente el pais de Arica a Quellén, uniendo

los principales centros urbanos.

Volumen de Carga: Maneja la mayor parte del tonelaje transportado dentro
de Chile y es esencial para la ultima milla de la cadena logistica. Es el nexo

imprescindible entre los puertos y las ciudades, y entre Chile y los paises vecinos.



Flota: Se utiliza una gran variedad de vehiculos, desde camiones de gran
capacidad para el largo recorrido (transporte interurbano e internacional) hasta

vehiculos de reparto mas pequefios para la distribucion urbana.

Transporte Internacional: Es vital para el comercio con Argentina, Bolivia y
Peru, utilizando pasos fronterizos en la Cordillera de los Andes (por ejempilo, el

paso Los Libertadores).

Ventajas e Inconvenientes:

Ventaja: Flexibilidad, rapidez en distancias cortas a medias, capacidad de

servicio puerta a puerta.

Inconveniente: Mayor costo en largas distancias, alto impacto ambiental y

sensibilidad a la congestion y peajes.

3. Transporte Ferroviario

Histéricamente crucial, la red ferroviaria de Chile ha experimentado un
declive en el transporte de pasajeros, pero sigue siendo un actor importante en el

movimiento de carga a granel y pesada.

Descripcién y Rol:

Estructura: La red principal opera en dos segmentos separados: la Red
Norte (centrada en la mineria) y la Red Sur (centrada en la carga forestal, celulosa

y cemento).



Red Norte: Predominan las lineas privadas o concesionadas que se
especializan en el transporte de minerales (cobre, acido sulfurico) desde las minas

hasta los puertos de embarque (como Antofagasta y Mejillones).

Red Sur: Mueve grandes volumenes de productos forestales, contenedores
y carga industrial desde las regiones del Biobio y Maule hacia los puertos y el

centro del pais.

Operadores: El principal operador de carga es EFE (Empresa de
Ferrocarriles del Estado) a través de sus filiales, ademas de operadores privados

concesionarios.

Ventajas e Inconvenientes:

Ventaja: Ideal para mover grandes volumenes de carga pesada y a granel

de forma eficiente y con menor costo energético en largas distancias.

Inconveniente: Poca flexibilidad de rutas, baja capilaridad (no llega a todos

los puntos) y la infraestructura requiere constantes inversiones de modernizacion.

4. Transporte Aéreo

El transporte aéreo se reserva para mercancias que requieren rapidez y

seguridad extrema, como productos perecederos de alto valor o tecnologia.

Descripcién y Rol:

Estructura: La operacion se concentra casi totalmente en el Aeropuerto
Internacional Arturo Merino Benitez (SCL) en Santiago, que funciona como el

principal hub de carga aérea.



Volumen de Carga: Aunque representa un volumen de tonelaje pequefio en

comparacién con el maritimo, su valor econémico es altisimo.

Productos Tipicos: Salmén fresco (principalmente desde Puerto Montt via
Santiago), fruta fina (berries), productos farmacéuticos, flores y componentes
electrénicos. La rapidez es clave para mantener la calidad de los productos

frescos chilenos en mercados lejanos (Asia, Europa, EE. UU.).

Infraestructura Regional: Aeropuertos como Iquique (IQQ), Antofagasta
(ANF) y Puerto Montt (PMC) manejan operaciones de carga mas limitadas, pero

esenciales para sus respectivas industrias (ZOFRI, mineria y acuicultura)

6.1.7.1. ACCESO MARITIMO:

Costa Atlantica

Puertos Chile
@ Puertos Colombia

1. Puerto de Valparaiso

. Ubicacioén: Region de Valparaiso (centro de Chile)



. Tipo de carga: Contenedores, carga general, vehiculos y
granel.

. Importancia: Uno de los mas importantes del pais; puerta
principal de comercio maritimo con América, Europa y Asia.

. Infraestructura: Terminal Pacifico Sur (TPS) y Terminal
Cerros de Valparaiso (TCVAL).

. Conexiones: Excelente red vial y ferroviaria hacia Santiago y

el interior del pais.

2. Puerto de San Antonio

. Ubicacion: Region de Valparaiso

. Tipo de carga: Contenedores, graneles solidos y liquidos.

. Importancia: Es el puerto con mayor movimiento de carga
en Chile.

. Infraestructura: Terminal Internacional San Antonio (STI) y
Puerto Panul.

. Ideal para importaciones y exportaciones de alto volumen.

3. Puerto de Antofagasta

. Ubicacion: Norte de Chile

. Tipo de carga: Minerales, productos quimicos, contenedores
y maquinaria.

. Importancia: Clave para el comercio con el norte de Chile,

Bolivia y Argentina.



. Ideal para exportaciones mineras o industriales.

4. Puerto de Iquique

. Ubicacion: Norte de Chile

. Tipo de carga: Contenedores, vehiculos y productos de zona
franca.

. Importancia: Funciona como puerto franco, facilitando el
comercio internacional sin pago de aranceles.

. Estratégico para reexportaciones hacia Peru, Bolivia 'y

Paraguay.

5. Puerto de Arica

. Ubicacion: Norte de Chile, frontera con Perd.

. Tipo de carga: Contenedores, granel, alimentos y productos
industriales.

. Importancia: Punto de salida al Pacifico para Bolivia.

. Usado frecuentemente en comercio con la Comunidad Andina.

6. Puerto de Talcahuano / San Vicente

. Ubicacion: Regién del Biobio
. Tipo de carga: Industrial, pesquera, forestal y automotriz.
. Importancia: Gran centro logistico e industrial del sur de

Chile.



7. Puerto de Puerto Montt

. Ubicacion: Sur de Chile

. Tipo de carga: Productos alimenticios, salmones y bienes de
consumo.

. Importancia: Vital para la industria acuicola y pesquera.

6.1.7.2. ACCESO AEREO:

Aeropuerto Internacional Arturo Merino Benitez (SCL) — Santiago

Es el principal centro logistico y de carga aérea del pais.

Concentra mas del 80% del total de carga aérea nacional.



Dispone de zonas francas, bodegas refrigeradas y servicios de aduana 24

horas.

Aeropuerto de Antofagasta (ANF)

En el norte, sirve a la industria minera y a la exportacion de productos

industriales.

Aeropuerto de Iquique (1QQ)

Importante por su Zona Franca de lquique (ZOFRI), usada para

reexportaciones.

Aeropuerto de Punta Arenas (PUQ)

En el extremo sur, apoya el transporte de productos pesqueros y logisticos

hacia la Antartida.



7. PROCESO DE EXPORTACION.

7.1. LOGISTICA DE EXPORTACION DE (BIEN O SERVICIO):

A continuacion, se mencionara una guia procedimental para realizar un

proceso de exportacion:

o Creacién de una empresa: es importante legalizar o constituir una
empresa para poder asi legalizar el proceso de exportacion y legitimar dicha
actividad tratandose de productos colombianos.

o Realizar el respectivo registro de caracterizacion como exportador:
Segun los lineamientos legales vigentes en Colombia toda persona natural o
juridica que quiera realizar una actividad de exportacion desde el territorio
aduanero nacional debe de estar adscrito y tener un registro unico tributario para
ser identificado y pueda operar bajo el régimen de la DIAN.

o Clasificacion arancelaria: Es completamente necesario y obligatorio
tener muy bien detallado la partida arancelaria del producto ya que es el método
de verificacion e identificacion de este en términos internacionales y con esta
informacion también tendremos acceso a la informacion arancelaria o
procedimientos especiales si el producto asi lo requiere.

o Solicitud de vistos buenos: Segun el tipo de producto éste tendra que
ver con la proteccion de la salud humana y animal ya que certifica que el producto
sea apto para el consumo del ser humano o animal. Este visto bueno es
proporcionado por diferentes entidades estatales segun el producto que asi lo

requiera.



o Seleccion de mercados: es importante analizar y tener claro a donde
se va a exportar la mercancia para identificar las oportunidades mediante una
investigacion donde se ha de tener claro las condiciones del pais destino.

o Términos de negociacion internacional: Es necesario celebrar un
contrato en el que se delimiten las responsabilidades tanto para el vendedor como
para el comprador.

o Registro ante la ventanilla unica de comercio (VUCE): Esta
herramienta es la que facilitara y se canalizara todos los tramites de comercio
exterior.

o Registro para determinacion de origen o certificado de origen: Si el
pais de destino esta suscrito a un acuerdo de negociacion internacional especial
se pedira un respectivo certificado de origen para acceder a las condiciones
arancelarias especiales de dicho producto.

o Procedimiento aduanero de exportacién de bienes: se trata de toda la
presentacion documentaria requerida por la Dian para poder exportar la mercancia
segun los lineamientos legales.

o Documentos de exportacion: estos documentos se deberan retener y
tener en cuenta para dar validez al proceso y demostrar la realizacion de la
actividad ante las autoridades del territorio aduanero en cuestion.

o Reintegro de divisas: segun lo que se haya acordado con el cliente
este debera realizar el pago de la mercancia y posteriormente convertir ese monto

expresado en moneda extranjera a la moneda nacional. (PROCOLOMBIA, GUIA



PRACTICA PARA CONOCER EL PROCESO DE EXPORTACION DE BIENES,

2018)

7.1.1. CREACION DE LA EMPRESA:

Indicar como esta creada la empresa y algunos detalles de su

funcionamiento.

I | A Formulario del Registro Unico Tributario

FOR UNA COLOMBIA MAS HONESTA

2. Concepto Actualizacion

4. Namero de formulario 14894617340

JNVANTRAY

5. Numero de Identificacion Tributaria (NIT) 6.DV |12, Direccion seccional 14, Buzon electronico
830512556|1

IDENTIFICACION
24, Tipo de contribuyente 25. Tipo de documenta 26. Namero de Identificacién 27. Fecha expedicion
Persona juridica 1 )
Lugar de expedicion 28, Pais 29, Depantamento [ 0-cudsticipio

|

31. Primer apellido 32. Segundo apellido 33. Primer nombre ‘34 Otrts nombres
35, Razdn social
CalciExport S. A. S
36. Nombre comercial |37 Sighs
CalciExportS.A. S JSalciExpol‘t S.A.S

/ JBICACION
38. Pais 39. Depantamento 40. Cludad/Municipio
COLOMBIA 16 9| Cali 001 | Valle del cauca 76
41. Direccion principal =
CR32 10 99
42. Correo electranico  CalciExport.company@gmail.com
43, Codigo postal —[M.Telelonox» \ 6 053087 4 7 445 Teléfono 2 6028833174

CLASIFICACION

Actividad-econémica Ocupacion
Actividad principal Actividad socundaria- ) Otras actividades. . ik
46. Codigo 47. Fecha inicio actividad 48. Codigo 49! Fechd inicib dctiicad 50. Codigo 1 2 51. Cadigo establecimientos

[t921]|20250111]|[4 66 1}2025011 1] 222 9] | | | | 1|

Responsabilidades, Calidades y Atributos

1 2 3 4 5,867/ & "9 10 1 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26
scwnls |7 |8 Jo [1Qlaafdofanlsiafss] | | | [ | | [ [ [ | [ [ | |||
05- Impto. renta y compl. régimen ordinar-._48.< Impuesto sobre las ventas - VA

07- Retencion en la fuente a titulo de'\rent /52 - Facturador electrénico

08- Retencion timbre nacional 55 - lnformante de Beneficiarios Finales

09- Retencion en la fuente en el impuesto /

10- Obligado aduanero

14- Informante de exogena

42- Obligado a llevar contabilidad

Obligados aduaneros Exportadores
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
55.Forma 56, Tipo Serviclo 1 2 3
ool | | | [ [ [ [ |
54. Codigo tw_ Modo I | | |
1 12 13 14 15 16 17 18 19 20 1 1
L 1 1 | | | | | | woe [ [ 1 |
sin io de | i que haya lugar, la i | Registro Unico Tributario -RUT-, tendré vigencia indefinida y en consecuencia no se exigira su renovacion

Para uso exclusivo de la DIAN
60. No. de Folios: [j 61. Fecha [ |

59. Anexos sl D NO

La informacién suministrada a través del formulario oficial de inscripcion, aciualizacion, suspension | Sin perjuicio e las verificaciones que la DIAN realice.
y cancelacién del Registro Unico Tributario (RUT), deberd ser exacta y veraz; en caso de constalar | firma autorizada:

inexactitud en aiguno de los datos se

sancionatorios o de suspensidn, seglin el caso.

Parégrafo del aniculo 1.6.1.2.20 del Decreto 1625 de 2016

Firma del solicitante: 984. Nombre  Geraldine Moncada
985 Cago  Representante legal Certificado

Fecha generacion documento PDF: 20-04-2023 03:21:27PM



Camara de Comercio de Cali

Cémafa_de CERTIFICADO DE EXISTENCIA Y REPRESENTACION LEGAL
Comerciode

Cali

Recibo No. 9950624, Valor: $11.600
CODIGO DE VERIFICACION: 0825J2MBDZ

Verifique el contenido y confiabilidad de este certificado, ingresando a www.ccc.org.co
y digite el respectivo cédigo, para que visualice la imagen generada al momento de su
expedicién. La verificacién se puede realizar de manera ilimitada, durante 60 dias
calendario, contados a partir de la fecha de su expedicién.

CON FUNDAMENTO EN LA MATRICULA E INSCRIPCIONES EFECTUADAS EN EL REGISTRO MERCANTIL, LA
CAMARA DE COMERCIO CERTIFICA:

NOMBRE, IDENTIFICACION Y DOMICILIO

Razébén social: CalciExportS.A.S
Sigla: CalciExportS.A. S
Nit.: 830512556-1
Domicilio principal: Cali

MATRICULA
Matricula No.: 1247155-16
Fecha de matricula en esta Camara: 11 de enero de 2025
Grupo NIIF: Grupo III.
UBICACION
Direccién del domicilio principal: CR 321099
Municipio: Cali - Valle
Correo electrénico: CalciExport.company@gmail.com
Teléfono comercial 1: 6053087474
Teléfono comercial 2: 6028833174
Teléfono comercial 3: No reporté
Direccidn para notificacién judicial: CR 32 10 99
Municipio: Cali - Valle
Correo electrdnico de notificacién: CalciExport.company@gmail.com
Teléfono para notificacién 1: 6053087474
Teléfono para notificacidén 2: 6028833174

Teléfono para notificacién 3:

La persona juridica CalciExportS. A.S
través de correo electrénico,

No reportd

SI autorizd recibir notificaciones personales a
de conformidad con lo establecido en los articulos 291

del Cédigo General del Proceso y 67 del Cédigo de Procedimiento Administrativo y de lo

Contencioso Administrativo.




7.1.2. TRAMITES ANTE LAS ENTIDADES DE CONTROL
7.1.2.1. VUCE

Requisitos previos

Antes de registrarte, la empresa debe cumplir con lo siguiente:

. Estar constituida legalmente (camara de comercio).
. Tener NIT activo en la DIAN.
. Contar con RUT actualizado, incluyendo la actividad econémica

relacionada con comercio exterior (por ejemplo, exportacidén de grasas o productos

quimicos).

. Tener correo electrénico institucional y certificado digital (si usas firma

electronica).

Ingreso a la plataforma VUCE

1. Ingresa a www.vuce.gov.co
2. Selecciona la opcién “Ingreso a la VUCE 2.0”.
3. Si no tienes usuario, da clic en “Registrese aqui”.
4. Elige el tipo de usuario:
o Persona juridica: para empresas.
o Persona natural: si actias como exportador independiente.

Diligenciar el formulario de registro

Completa los datos solicitados:

. Nombre o razén social.


https://www.vuce.gov.co/

. NIT y numero de RUT.

. Representante legal y documento.

. Direccion y contacto.

. Actividad economica (CIIU).

. Tipo de productos a exportar (por ejemplo: grasa de calcio, producto
industrial).

Validacion y aprobacion del registro

. La informacién es verificada por el MinCIT.

. Si todo esta correcto, recibiras un usuario y contrasena para operar en la
VUCE.

. Podras empezar a gestionar registros de exportacion, vistos buenos, y

certificados de origen.

Registro como exportador en la DIAN (complementario)

Ademas del registro en VUCE, la DIAN exige:

. Estar inscrito como exportador en el RUT (marcando la casilla de
“Exportador de bienes”).
. Presentar declaraciones de exportaciéon a través de la Plataforma SYGA o

Muisca (dependiendo del tipo de operacién).

Tramites posteriores (si aplican)

Dependiendo del producto:

o ICA o INVIMA: si son productos agricolas, alimenticios o quimicos.



. ANLA o MinAmbiente: si requieren permisos ambientales.
. Certificados de origen: si exportas a paises con acuerdos comerciales

(como Chile, en el marco de la Alianza del Pacifico).

7.1.2.2. BENEFICIOS PARA LOS COMERCIANTES

e Se reducen costos asociados a las demoras.
e Agilidad en la liberacion de la mercancia.

e Reglas mas claras y predecibles.

e Mejora en la eficiencia de los recursos.

¢ Informacion mas transparente del Gobierno.

7.1.2.3. REQUISITOS PARA REGISTRARSE ANTE EL VUCE:

1. Poseer nombre de usuario y clave.

2. Contar con un certificado digital (certicamara).

3. Una vez se obtenga el certificado digital, enviar un correo electronico a

esta direccion registro@mincit.qov.co; informando:

v RUT

v NIT

v Digito de verificaciéon

v" Nombre de la empresa

v" Nombre del representante legal

v Direccién de correo electrénico para notificacion
v" Numero de teléfono

v" Direccién y ciudad de residencia.


mailto:REGISTRO@MINCIT.GOV.CO

v Los datos deben coincidir con la informacion registrada en el Certificado Digital
y si llegan a actualizar datos es importante reportarlos ante esta direccion de

correo: registro@mincit.gov.co.

&% Ministerio de
v Comercio, Industria

Validacidn dal cliente Nueva consulta & Inresar
*RUT: 0 v * Nombre Completo:
Telclono: Fax: * Cefular:
F-mail: Otro F-mail:
Direccion: Cludad:
* 1D Usuario: * Tipo Usuario: Seleccione v
* Identificacion firmante * Lugar de expedicion del Seleccione... v
(Representante legal Sin DV): documento:
* Contrasefia: * Repetir Contrasefia:
Nombre representante legal: Identificacion representante
legal (Sin DV):

s Eflinisterlodled g VUCE v’
omercio, Industria \ )“

"y Turismo

COLOMBIA
(«. POTENCIA DE LA
) VIDA

§ EXPORTACIONES

Ventanilla Unica de Comercio Exterior

Por favar diite su usuario y cantrasefia
Para pader ingresar al sistema, usted
debe estar regisrada previamente

)

iActia en nombre de un tercero? D

[ Usuzio | I
 Corrasoha 1

Aceptar Cancelar

Bienvenido al servicio de exportaciones de la Ventanilla Unica de Comercio Exterior.

Este servicio permite solicitar y consultar trémites de exportacion asociados a una subpartida arancelaria. Estos framites
le permitiran a usted solicitar ante las entidades aprobadoras las autorizaciones previas y las inscripciones requeridas
para la exportacion desde Colombia y Ias requeridas por el pais de destino.

Ver Informacion de Regjstro


mailto:REGISTRO@MINCIT.GOV.CO

7.1.3 CREACION COMO CLIENTE ANTE LA AGENCIA DE ADUNAS
YAGENTE DE CARGA

e CIRCULAR 0170

FORMATO DE IDENTIFICACION DEL CLIENTE Codige: €170-TLA-25
Revisidn: ene-25]
CIRCULAR No. 0170
Wersion: 3
INSCRIPCION  [] ACTUALIZACION [ FECHA 21 1 2026

DATOS DE IDENTIFICACION

NOMBRE ¥ APELLIDOS ¥/'0 RAZON SOCIAL
CalciExport 5.A.5
DIRECCION ¥ CIUDAD [SEDE PRINCIPAL) OFICINADOMICILIO

IDENTIFICACION [CC o NIT)
830512556-1

CELULAR Na.

Propi Arriend
CR 32 #10-99 g g G053087474

DIRECCION INTERNET [URL - WAWW)
www.caltiExport.com

ERAIL PRIMCIPAL

LalciExport.company@gmail.com
ACTIVIDAD ECOMONICA Comercio de aceites lubricantes
(COBIGO ACTIVIDAD ECONOMICA 4661 CAPITAL SOCIAL REGISTRADD 200.000.000,00
(CODIGO ICA TARIFA ICA
COMUN | smpurcano | GRAN CONTRIBUYENTE |

DRIGEN DE LOS RECURSOS CON LOS QUE REALIZA LAS OPERACIONES DE COMERCIO EXTERIOR

Propios de |a actividad economica

REPRESENTANTE LEGAL Y REFRESENTANTE LEGAL SUPLENTE
APELLIDOS ¥ NOMBRE IDENTIFICACION [CC o CE) DIRECCION

CORRED ELECTRONICOD
Estefania Guluma Varela 11108186722 CR 15 # 56-50

Esguluma.calciExport@gmail_com

INFORMACION DE SOCIOS - 5.A - 5.A.5. (Si es sociedad anonima relacione los miembros de la Junta Directiva)

APELLIDDS ¥ NOMBRE IDENTIFICACION [CC o C.E) DIRECCION ¥ CIUDAD 3% PARTICIPACION

PERSONAS QUE REALIZAN DIRECTAMENTE LAS OPERACIONES DE COMERCIO EXTERIOR
APELLIDOS ¥ NOMBRES CARGO
Moncada Florez Geraldine
Medina Laura
5ancher Sancher Melissa

CORRED ELECTRONICO
da.calciExport@email.com

Analista de Exportaciones
Coordinadora de proyectos

Ejecutiva Trade Marketing

EFERENCIAS COMERCIALES
MOMBERE O RAZON SOCIAL

CORRED ELECTRORICO

PERSONA ENCARGA DE PAGOS Y DATOS FINANCIEROS
APELLIDOS ¥ ROMBRES
Moncada Florez Geraldine

CORRED ELECTRONICO

Geralflorez. calciExport @ gmail.com

BANCO | TIPO DE CUENTA | KUMERD
Bancolombia | Carrients | 06200005935
DOCUMENTOS A ANEXAR ORIGINAL COPLA
[CERTIFICADO DE CabddfA DE COMERCIO X
RUT

CEDULA DE CIUDADANIA DEL REPRESENTAMTE LEGAL
CERTIFICADO BAS [ 150 U OTROS




ACUERDO DE SEGURIDAD

ACUERDO DE SEGURIDAD Y PREVENCION DE ACTOS ILICITOS

Conscientes del grado del compromiso con cada uno de nuestros ASOCIADOS DE NEGOCIO, TRANSLOGISTIC LATIN
AMERICA S.AS. se encuentra comprometida con los procedimientos y requerimientos de seguridad y calidad en cada
uno de nuestros eslabones del servicio ofrecido. Por lo tanto, contamos con un mecanismo de respuesta para
combatir toda actividad ilicita que vaya en contra del buen nombre de nuestros ASOCIADOS y de toda la cadena
logistica del comercio internacional tales como, lavado de activos, narcotrafico, contrabando, terrorismo, etc. de las
operaciones contratadas. Por tal motivo, uno de los mayores requerimientos es, conocer la procedencia de nuestros
ASOCIADOS, a los cuales estaremos suministrando nuestros servicios, y para ello verificaremos sus criterios de
seguridad y calidad, que nos permitan validar segln nuestros requerimientos. Por lo anterior, se hace necesario
involucrarlos en la participacién de los procesos requeridos y generar el presente acuerdo de seguridad y calidad que
beneficie a ambas partes, el cual garantiza el compromiso en contra del manejo de actividades ilicitas con los
siguientes items: - Validacién de los documentos de los clientes finales y visita a sus instalaciones respectivas. -
Actualizacién de los documentos anualmente requeridos por nuestros funcionarios de TRANSLOGISTIC LATIN
AMERICA S.AS,, e igualmente de parte de ustedes hacia sus clientes. - El asociado de negocio confirma no estar
involucrado de manera media o inmediata en ningtin delito establecido en el cédigo penal en Colombia. — El asociado
debera reportar las operaciones intentadas o rechazadas gyle contengan caracteristicas que otorguen el cardcter de
sospechosas o que pueden estar vinculadas a cualqmer’tlﬁp de actividad ilicita. - Garantizar la confidencialidad del
manejo de la informacién, en todas las operaciones que s& ’c_ontrate - Garantizar el sostenimiento y cumplimiento de
los requisitos establecidos en el SIPLAFT y SARLAFT. De'lzmma manera, deberd comprometerse a usar de una
manera correcta la informacién que TRANSLOGISTIC LATIN AMERICA S.AS. en su buena fe pone a su disposicién, sin
transmitir a TRANSLOGISTIC LATIN AMERICA S.AS., cualquier responsabilidad que pueda acarrear el mal uso de la
misma. De igual manera, solicitamos su autorizacién para: - ansultar en las bases de datos de cardcter publico, o
aquellas que contengan registros personales, semiprivados y r!vacps, 1a 'ﬁrmaclén reqguerida dentro el presente
estudio de contabilidad, con el objeto de verificar su veracidad. Asi mismo, ante cualquier inconsistencia e
incumplimiento hacia nuestros asociados, a nosotros 0 a quien represente nuestros derechos se nos da autorizacién
explicita e irrevocable a generar reporte a las entidades publicas o privadas con funciones de vigilancia y control y
ante centrales de riesgo en el caso que aplique. — Manejar la informacién contenida en la documentacién entregada
a TRANSLOGISTIC LATIN AMERICA S.A.S., bajo una politica de tratamiento y seguridad de datos perscnales, la cual da
cumplimiento a la ley 1581 del afio 2012 y el de decreto 1377 del afio 2013. Aprovechamos la oportunidad para
invitarlos e incentivarlos en la implementacién de los sistemas de gestién de control y seguridad los cuales aportan
el mejoramiento continuo de nuestras organizaciones haciéndonos mas competitivos y confiables para el mercadeo
internacional. Declaro que he leido y comprendido el contenido de este documento aceptando los términos e
implicaciones de este texto y como constancia firmo:

Firma: Estefania Guluma Varela

Nombre Representante Legal - Cliente:
Estefania Guluma Varela

C.C.: 1109186722

Fecha: 21/01/2026



MANDATO ADUANERO

Call, Eretro O do 2026
Seifones

Direockdn de impussios v Aduanas Nadonales.
Direcciones Seooionales o IMpaesios 7 Aduanas

Ret.: Mand oo adwanedo Cof Pina Sonims e

Hontiecacion oel Mandanio. | [Genilcacean del Mandaiaio
Razhm Social: CaloExport 5 A5 mﬁ:ﬂm SIDECOMNER, 5A.5 Fivel 1
LS I F=]
Domicili principal: 3z 210-99 Cl. 50 Mz, 25401

Los sisorins manfesiames oot hemos oelebrado un CONTRATD DE MAMDATD CON REPRESENTACION, enbe bs
partes ariba denificadas, en vinud del cusl BL BSNDA&NTE confene mandato adusraro a la AGENCLA IDE ADUANAS para
gue esia adelante on nombre G ages odas las gestionss de indole aduanem QU SEan necesanas en relacidn con las
mercarcias e EL MANDANTE v anie 10das o Direcciones Seccionaies on s ouales la AGENCIA DE ADUAMNAS enga
opracin o desplace Sus agenies o auxlanes previo aosendo oon EL MANDRNTE

PRIMERA. LA AGENCIA OE ADUANAS prestard a EL MANDANTE, do mandra auldnoma & independiente, Sus servicios
para qu & Fombng y repeesentackin do dste v por S cusnia y fesgo, adelante wo gesSone ante L AN, bs femalidades
aduaniras necksarias para el oampimients del rbgimen aduanen gue oomesponda segin las Pstuoconss v las acivdades
inferenies o concxas con o mismo, respeoio de las mercancias consigradas o endosadas en o documento O ansporie &
nombee e EL MANDANTE, o di profiedad de ésie

B presanie mandgio s sjeoutard alondiend &las definciones., liminos, principos y obligaciores corsagadas on o Deowio
390 dl 7 de marzo de 2016 y demds nomas que o modhouen, adicionen o complemanien. igualments so regind,
espacialmente, por s siguiores definicones:

11 DECLARANTE. Es ¢l cbligado aduarend, limmese by importador o exponador, &5 la persona nalural o juridica en
cuys nombee se realiza una declaracion de mermancias. E] declarante en esie contralo &5 EL MANDANTE

1z OCUMENTD DETEMIRD. Es o documento QU ramila, oorakyus ¥ apota al EL MANDANTE cuandn s solciado
por LA AGENCIA DE ADUAMAS o autcriza @ esla para sU DONSEOUtHn por sU cusnta ¥ nesgo. para ulilzars oma
documenin sopore de una declamolin aoiane.

13 DECLARACIHIN DE VALDR: La Decamcion del Valor es o domento soporie & la declaracin aduanera o
imporiactn o la osal de conformidad oom o atiodo 170 decrein 380 de 016, se deben seflalar s demenios. de
Fezachi y circurstanolas comerndales de ka negociaciin pan la comecta delemiracon del valor o aduaras como base
graable para ke liguidackdn de los derechos @ impuesios o la impoiackin, soporiada en la informackdn que deberd
sir entregada en s otakdad por EL MANMDANTE, garanizando que la misma o5 vemz, exacla y compheta.

14  RESPOMSAELE DEL SUMINISTRO DE LA INFORMACIKIN SOPORTE DE LA DECLARACION DEL VALOR. Fam
los elecics de esie mandaio se endends por responsabie del suminisine de la infomacin soporie o declamacidn
el valor @ EL MUAMIDANTE, o on su disfechy la porsona desigrada por esie, ba cual, garaniiza EL MANDANTE oue
contderd suficerfemenie la regociacitn de las mercancias y on conseosenda estan penamenbe teouliada pera
enmegar oda la indommaciin, compleia, veraz y exaca sobme bos elomentos de hecho y las crocunsianclas
comarciales de la negocieckin, sl como 08 conoepdcs ¥ clloukos qQue resulien nedssorics para B comeoia
defeminackin dela base gravabie v @ debedo diigenciameente de la declarecidn disl valor

SEGUNDA. El mandato, objeto del presente contraio, Sens alcancs radional y &5 conlends & LA AGENCLA DE ADUANAE
oOMG persona joridica autonizada por la DIAM, & cual poded gjercerno n osalquier junsdocidn aduanera on gue osod
aulorizada, & ravis de cualjuicra de SUs agentes oF aduana yio awdianes aduareros debidamenie vinoulados ante la DUAM

TERCERA. - LA AGENCIA DE ADUANAS, guoda expresamanic faoulada pan:

11 Gesbonar y obbene ks documenics sopofie que expresamenis ke soboie EL MANDANTE y LA AGENCIA DE
ADUAKNAS aceple obiorer en relackdn con las lormakdades y o rédgimen aduarens que s indigue, doosmenios
rEspecio de ok cuales asume B resporsablidad prevista en la egislacktn aduaner, exospio on lo relaciorade ocon
los documsesnios & iRfommaciin gue obienga y suminisine EL MANDANTE.

az Presontar en nombne, represeniaode y por osenia de EL MANDANTE, con & cumplimiento de odas s formalkdades
legales, s declaraciones aduareras del régimen que comesponda, previamente dligenciadas con base on la
Infrmacisn y documenins suminisirados por EL BANDANTE o por un lercens & SU rombie, S50 como presentar ios



ir

doouimening obiliredes 7 apoiados por BL MANDANTE, o por LA AGENCIA DE ADNIANAS, ke cuakes Seban refojar
eoiaotitud, veracidad y oontenir k infdommankan compieta de la operacion oomencial, asumssndio 2 pes pons abdicad que
o @l diligercameente S L declarackdn estabieos |a legislacion aduanea, Sempne Jue LA AGENCLA DE ADUANAE
Fidbdiss o obteredn &n s Wotabdad ks dooamanios. sopois 0o aulorizacibn previa de EL MANDANTE.

Dikgenciar, Srmar y presentar B decloraciin del valor pon base en la infomacksn y dooumeniacdn suminsindos gue
refigje de manera eiacta la realidad O la ranseccisn ba cual send aporada por EL MANDANTE a frasis ded

responsabie del suminisino o L3 informackhn sopone pana o declarscide o valor, de aouerdo ©on las definiciones
provisias on la ddusda primera del presents mandaso.

Fara tal efeoia, L& AGENCIA DE ADNAMAS e obliga con EL MANDANTE a soldtare la informacion soporte para
|me“m.mmﬁllﬂ|m mﬂw&hmml‘ﬂ:mﬂlmmﬂmu“
¥ o Srbtn dligenciamienso de la declaracion del vakor, & su ver EL MAMDANTE s& obliga oon LA AGENCIA DE
ADUAMAS a eriregar L informacin que ésta le solicle, 08 manem oporune, comphet i veraz.

La AGENCIA DE ADIMAMAR no debord reconcosr la mercancia anies de su declarackds, o mencs oue BL
MANIDANTE & di inSiruciones previas o hacoro, pam cada una OF a5 opomoonss gue realoe, saemo on el
cual EL MANDANTE =& obliga & pagar a LA AGENCIA DE ADUANAS las tanifas por osta acividad y oS gasios &n
Qe S inCuma. En caso de realzari oo aoogerd ks disposiciones pana repoiar mencancias en oo, sobiantes,
mercancia dierenie o&n general mencancia no ampasda, denine de o estabkssids @n @ regulaciin aduanem.

La AGEMCLA DE AMNIANAS o solcivd dol imporiador clasilicand aranosanamenie b memoaroia, oon base on os
documenins & infammiaciones apoiadss por EL MANIDANTE, ko5 cuales deben Doimis ponder 3 & rsma inbermaoiis
Ol S RENJE QR SUPRENEIIGE BN DRSO O DR HpuET requsnimienio por pans de alguna solonded.

Mo ohsianie, <i BL MBNOBNTE rforma & LA AGENCLIA DE ADIMMAS una subparida arsroekna, o la mencaeoia
A 258 clasifioada en o documenios gue EL MANDANTE eninegue a LA AGENCIA DE ADUAKAS (por 8.
rEgising o kenoa S imponacion, celficado S ongen, ), LA AGENCIA DE ADUANAE deberd obligaioriamanie
oo v dedlaras o mermnoia por 52 subparida arancelaria, sin responsablicdad alguna para ela y bajp
compleia resporsabildad de EL MANDANTE, sin peerjuicks de gue LA AGENCLA DE ADUANAS pusda revisar y
sugenr, la subparida wancelaia a EL MANDANTE, advimonds las Ssorepaniias U opanones de clasificacsn
diferenies, ouando s presenien.

Caorcilar los donedhos & impsesion a la imporiacidn bk on los casos en bbe gue EL MANDANTE ro lo haga
dirstlamenie y e haya suminsindo & LA AGEMCIA DE ADUANAE kot dineros pam ial in, remiliendo soporie
BEOrRD O L2 rarsioreroia.
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7.1.4 VERIFICACION DE LAS DESCRIPCIONES MINIMAS:

Detallar como se debe nombrar la mercancia o servicio, de forma correcta

en el proceso de exportacion.

Grasa de calcio lubricante industrial, elaborada a base de aceite mineral
refinado y espesante de jabdn de calcio. Producto semisolido de color azul,
especialmente formulado para la lubricacion de maquinaria industrial, rodamientos,
ejes y componentes metalicos que operan en condiciones de baja y media

temperatura. Presentacion en balde plastico de 16 kilogramos.
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7.2. NORMATIVIDAD LEGAL:

7.2.1. PAIS DE ORIGEN: Colombia

Para exportar grasa de calcio desde Colombia, debes cumplir con varios

requisitos legales. Aqui te presento algunos de los mas importantes:



- Registro Unico de Exportadores (RUE): Debes inscribirte en el Registro
Unico de Exportadores, gestionado por el Ministerio de Comercio, Industria y

Turismo.

- Certificacion de Calidad: La grasa de calcio debe cumplir con los
estandares de calidad y seguridad establecidos por las autoridades colombianas y

del pais de destino.

- Factura comercial detallada con informacién sobre la mercancia, cantidad,

precio y condiciones de venta.
- Documento de transporte (conocimiento de embarque, guia aérea, etc.).
- Documentos de seguro de carga (si aplica).
- Certificado de origen y calidad.

- Etiquetado y Empaquetado: La grasa de calcio debe ser etiquetada y
empaquetada de acuerdo con las normas establecidas por las autoridades

colombianas y del pais de destino.

- Inspeccion y Certificacion: La grasa de calcio puede ser inspeccionada y

certificada por las autoridades colombianas antes de ser exportada.

Es importante tener en cuenta que estos requisitos pueden variar
dependiendo del pais de destino y del tipo de grasa de calcio que se esté

exportando.

7.2.2. PAIS DESTINO: Chile

Documentos requeridos para ingreso de mercancias:



7.3. TERMINO DE NEGOCIACION INTERNACIONAL:

FOB: (Free On Board), es un término de comercio internacional para

transporte maritimo o fluvial que define cuando la responsabilidad y el coste de la
mercancia pasan del vendedor al comprador. El vendedor se encarga de la
mercancia hasta que pasa la borda del buque en el puerto de embarque
designado, momento en el que el comprador asume el control, la propiedad y

todos los costes posteriores, como el flete y el seguro.

« Vendedor:

o Carga la mercancia en el buque en el puerto de embarque
especificado.

o Cubrira los costes de la mercancia hasta que cruce la borda del
barco.

o Se encarga de los tramites y costes de exportacion, asi como del
transporte hasta el puerto de embarque.

o Comprador:

o Asume el coste del flete maritimo y el seguro desde el puerto de
origen.

o Esresponsable de la mercancia una vez que esta a bordo del buque.

o Se encarga de los tramites y costes de importacion, descarga y
transporte hasta su destino final.

7.3.1. OBLIGACIONES DEL EXPORTADOR:

1. Todas las personas juridicas deben estar domiciliados legalmente en el pais.
2. Todas las personas naturales deben estar registradas en el RUT.

3. Como exportador se debe presentar una solicitud autorizada.


https://www.google.com/search?q=Free+On+Board&oq=QUE+ES+FOB&gs_lcrp=EgZjaHJvbWUyCQgAEEUYORiABDIHCAEQABiABDIHCAIQABiABDIHCAMQABiABDIHCAQQABiABDIHCAUQABiABDIHCAYQABiABDIHCAcQABiABDIHCAgQABiABDIHCAkQABiABNIBCDIzNTZqMGo5qAIGsAIB8QUXCcvZcP_gmQ&sourceid=chrome&ie=UTF-8&ved=2ahUKEwiC2NCHueOQAxUATjABHa4qGkMQgK4QegYIAQgAEAQ

4. Manifestar de forma juramentada que los productos, objeto de exportacion
cumplan con las normas de origen y demas requisitos establecidos en el
acuerdo comercial.

5. Contar con documentos soporte y el cumplimiento de requisitos legales al
presentar la declaracion aduanera.

6. Presentar la declaracion Andina de Valor cuando haya lugar a través de una
agencia de aduanas.

7. Se debe conservar los documentos soporte y recibos oficiales de pagos en
bancos, ya sea en documento fisico o digitalizado por un periodo de 5 afos a
partir de la fecha.

8. Tener vigente la declaracion juramentada de origen para cada uno de los
productos contenidos en las declaraciones de origen o declaraciones de

factura. (JURISCOL, 2019)

7.3.2. RESPONSABILIDADES:

7.3.2.1. RESPONSABILIDADES DEL VENDEDOR INCOTERM FOB:

Ejemplo: Las responsabilidades del vendedor en una transaccién CIF

incluyen:

v Preparar los bienes: El vendedor debe preparar y empaquetar los bienes de
acuerdo con las especificaciones del contrato y asegurarse de que estén
listos para su transporte en la fecha acordada.

v Entrega de los bienes: El vendedor debe entregar los bienes a bordo del

barco en el puerto de embarque designado.



v' Tramites aduaneros de exportacion: El vendedor es responsable de realizar

y pagar los tramites aduaneros de exportacion.

7.3.2.2. RESPONSABILIDADES DEL COMPRADOR INCOTERMS FOB.

v’ Las responsabilidades del comprador en una transaccioén fob incluyen:

v" Tramites aduaneros: El comprador debe realizar y pagar los tramites
aduaneros de importacion, asi como cualquier otro tramite relacionado con
la transaccion.

v" Recepcion de los bienes: El comprador debe recibir los bienes en el puerto
de destino y pagar los costos asociados a la descarga y al transporte desde
el puerto hasta su destino final. (NORMATIVA, 2019)

v Transporte y costos: El comprador debe pagar los costos de transporte
hasta el puerto de destino.

v Seguro: El comprador debe contratar y pagar un seguro de transporte para
los bienes durante el transporte hasta el puerto de destino. (NORMATIVA,

2019)

7.3.3. CONTRATACION DEL TRANSPORTE Y SEGURO

INTERNACIONAL:

Hapag-Lloyd es una compaiiia de transporte alemana. En la actualidad esta

compuesta del grupo de transporte maritimo Hapag-Lloyd AG y de Hapag-Lloyd Cruises.

7.4. COSTOS DE EXPORTACION:

Matriz de costos.



ESTRUCTURA COSTOS, GASTOS Y PRECIO UNITARIO

VALOR TR

ACTIVIDAD UNITARIO M usD %
S S S

Valor mercancia: 43.000 3.779,20 6.826,84 47%
S S S

Etiquetas: 500 3.779,20 79,38 1%
S S S

Empaque: 10.000 3.779,20 1.587,64 11%
S S S

Embalaje: 1.000 3.779,20 158,76 1%
$ $ $

Total EXW: 54.500 3.779,20 8.652,62 60%

Transporte interno S S S

local: 3.330 3.779,20 528,68 4%

S S S

Seguro interno local: |2.270 3.779,20 360,39 2%
S S $

Subtotal: 60.100 3.779,20 9.541,70 66%

Gastos de agencia de S S S

aduana: 900 3.779,20 142,89 1%

$ $ $

Subtotales: 61.000 3.779,20 9.684,59 67%
S S $

Utilidad sobre costos: | 30.000 3.779,20 4.762,91 33%
$ $ $ 100

Precios: 91.000 3.779,20 14.447,50 |%
S

Precios USD: 24,07

En la tabla, se determinan todas las variables que determinaran el precio
del producto después de evidenciar los costos y gastos que inciden en el proceso
de exportacion. El costo Unitario de cada unidad de cufetes en pesos es de

$91.000 pesos y el precio en dolares seria de $24,07



7.5. ETIQUETADO:

7.5.1. ETIQUETADO EN COLOMBIA:

En Colombia, el etiquetado para exportacion esta regulado por el Ministerio
de Comercio, Industria y Turismo y la autoridad sanitaria y fitosanitaria, el Instituto
Colombiano Agropecuario (ICA). A continuacion, se presentan los principales

requisitos de etiquetado para exportar productos desde Colombia:

1. Informacién obligatoria en la etiqueta: La etiqueta debe contener
informacion obligatoria, que incluye el nombre del producto, el pais de
origen, la lista de ingredientes (en orden descendente de peso), la cantidad
neta del producto, la fecha de vencimiento y las instrucciones de
almacenamiento.

2. Idioma: La etiqueta debe estar en espafiol, aunque se puede agregar
informacion en otros idiomas.

3. Tamano de letra y legibilidad: La informacién en la etiqueta debe ser
facilmente legible, y el tamano de letra debe ser suficientemente grande.

4. Advertencias: Si el producto presenta algun riesgo para la salud o la
seguridad, debe incluirse una advertencia clara en la etiqueta.

5. Requisitos especificos para ciertos productos: Para productos como
alimentos, bebidas alcohdlicas, productos farmacéuticos, dispositivos
meédicos y productos quimicos, existen requisitos adicionales de etiquetado

establecidos por el ICA.

(Ministerio de comercio, industria y turismo)



7.5.2. ETIQUETADO EN PAIS DE DESTINO DE EXPORTACION:

Requisitos de etiquetado en chile:

¢ |dentificadores del producto

e Palabra de advertencia.

¢ Indicaciones de peligro y consejos de prudencia.

¢ Informacién del proveedor.

7.6. ENVASE Y EMPAQUE DEL PRODUCTO:
Un cufiete plastico de 16 kg (5 galones) es un recipiente cilindrico,

normalmente de plastico resistente (como polietileno), disefiado para almacenary

transportar productos liquidos, semisélidos o viscosos.

Un cufiete es un envase similar a un balde grande con tapa hermética. En

este caso tiene:
Capacidad en peso: 16 kg de producto.

Capacidad volumétrica: aproximadamente 5 galones (equivalente a unos

18-20 litros).
Se utiliza comunmente para empacar:

e Grasas o lubricantes industriales (como grasa de calcio).
e Pinturas.

e Adhesivos.

¢ Productos quimicos.

e Las principales caracteristicas son:



e Fabricado en plastico resistente para evitar derrames.
e Tapa a presion o rosca con sello de seguridad.

e Facil de manipular, almacenar y transportar.

7.7. EMBALAJE:

El embalaje para transporte maritimo de grasa de calcio en cuiete
plastico de 16 kg (5 galones) requiere un envase primario en PEAD con tapa
hermética y sello de seguridad, debidamente etiquetado con la informacion del
producto; estos cufietes se agrupan verticalmente en pallets de madera
tratados bajo norma NIMF-15, asegurados con stretch film y zuncho, y
etiquetados con peso, origen e indicaciones de manejo. La unidad se carga en
contenedores dry, considerando humedad, vibracion y temperaturas variables
propias del ambiente maritimo, garantizando estabilidad, apilamiento seguro y
proteccion del envase. Ademas, se debe acompanar con ficha técnica, hoja de
seguridad y packing list que especifiquen cantidad, pesos y caracteristicas del

embalaje para exportacion.

7.8. UNITARIZACION DE LA MERCANCIA:

La mercancia se va a embalar de la siguiente manera:

Se usara una estiba de 1.20m largo x 0.90m ancho x 0.15m de alto donde
van 60 unidades de cunetes con grasa de calcio ubicando 4 filas de 3 unidades
por nivel, logrando subirla 5 niveles para un total de 60 cufietes por estiba
reforzando con vinipel y zunchos para asi evitar el volcamiento y deterioro de la

mercancia.



Medidas del cufiete:

30 cm de diametro x 35 cm de alto

7.9. CONTENEDOR:

Contenedor de 20 pies

Es la opcion ideal para el transporte de cargas pesadas o densas que no

requieren control de temperatura.

e Largo Exterior 6.10 m



e Ancho Exterior 2.44 m

e Alto Exterior 2.59 m

v Largo Interior Util  5.90 m
v" Ancho Interior Util 2.35

v' Alto Interior Util  2.39m
Capacidad de Volumen =33.2m
Tara (Peso del contenedor vacio): =2,300 kg

Peso Bruto Maximo: =24,000 kg (Peso total maximo, incluyendo contenedor

y carga).

Carga Util Neta: =21,700 kg (Peso maximo de la mercancia).

(ICONTAINERS, ICONTAINERS, 2025)

7.10. CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL.:

Contrato de compraventa internacional que celebran por una parte la
empresa CALCIEXPORT SAS en su caracter de vendedor, y por la otra la
empresa EPB GROUP en su caracter de comprador, a quienes en lo sucesivo y
para efectos de este contrato se les denominara "EL VENDEDOR" y "EL
COMPRADOR" respectivamente, al tenor de las siguientes declaraciones y

clausulas:

DECLARACIONES:

DECLARA "EL VENDEDOR™:

I. Que entre su objeto social se encuentra la fabricacién y comercializacién,
tanto nacional como internacional, de: grasa de calcio contando para ello con la



capacidad de suministro, asi como, con todos los elementos humanos, materiales
y técnicos necesarios para cumplir con el objeto de este contrato.

II. Que su establecimiento se encuentra ubicado en Colombia - Santiago de
Cali — Valle del Cauca, el cual se sefiala como unico para todos los efectos de
este contrato.

DECLARA "EL COMPRADOR™:

I. Que entre otras actividades se dedica a la comercializacion e importacion
de los productos objeto de este contrato, que conoce en cuanto a
especificaciones, calidad y demas caracteristicas y que tiene interés en adquirirlos
en términos del mismo.

[I. Que cuenta con la solvencia econdmica y moral para el pago del precio
de la mercancia en los montos y forma estipulados en este contrato.

Cada parte declara y garantiza, a través de sus representantes:

I. Que es una entidad debidamente constituida, existente y registrada
conforme a las leyes aplicables en la jurisdiccion bajo la cual se constituyo;

II. Que cuenta con el poder, facultad, autoridad y derecho para entrar en,
ejecutar y cumplir con el presente Contrato y las transacciones que del mismo se
deriven y ha tomado todas las medidas necesarias para autorizar su participacion
en el mismo;

lll. Que, a la fecha de firma del presente Contrato, sus representantes
cuentan con las facultades y poderes suficientes y necesarios para en su nombre
y representacion celebrar y ejecutar este Contrato, y que dichas facultades y
poderes no han sido revocados, restringidos ni modificados en forma alguna;

CLAUSULAS

|. Objeto del Contrato: "EL VENDEDOR" se obliga a enajenar y "EL
COMPRADOR" a adquirir siete mil seiscientos ochenta kilogramos grasa de
calcio.

ll. Ambas partes convienen en que el incoterm aplicable sera FOB.
lll. Precio de las Mercancias: "EL COMPRADOR" se obliga a pagar

como precio por la mercancia objeto de este contrato, la cantidad de
USD$11.553,60 en termino de negociacion FOB.



IV. Forma de Pago: "EL COMPRADOR" se obliga a pagar el precio
acordado en la clausula que antecede mediante una carta de crédito.

V. Entrega de la Mercancia: "EL VENDEDOR" se obliga a entregar la
mercancia objeto de este contrato en el barco escogido por “EL
COMPRADOR?” de acuerdo al termino de negociaciéon FOB, establecido en el
presente contrato.

VI. Envase y Embalaje: "EL VENDEDOR" declara que la mercancia
objeto de este contrato se encuentra debidamente envasada de conformidad
con las normas técnicas de la materia y cuenta con el sistema de embalaje
apropiado para su adecuado manejo, transporte y entrega.

VIl. Ambas partes convienen en que el presente contrato se podra
rescindir por las siguientes causas:

a) Por mutuo consentimiento expreso de las partes.

b) Por la falta de pago de la mercancia objeto del contrato.

c) Por la existencia grave de un caso fortuito o de fuerza mayor que
impidan la realizacién de este contrato.

d) Por la violacién a cualquier causal de este contrato.

VENDEDOR COMPRADOR

Firma Firma

CALCIEXPORT S.A.S EPB GROUP



7.11. POLIZA DE SEGURO

En virtud de las declaraciones contenidas en la solicitud del Seguro
presentada por EPB GROUP, en adelante el ASEGURADO, la cual se adhiere y
forma parte integrante de este Contrato de Seguro cuya veracidad constituye
causa determinante de la celebracion del presente contrato y de acuerdo a lo
estipulado tanto en las CLAUSULAS GENERALES DE CONTRATACION, en las
presentes CONDICIONES GENERALES DEL SEGURO DE TRANSPORTE DE
IMPORTACION Y EXPORTACION, asi como también en las Particulares,
Especiales, endosos y anexos adjuntos, Seguros Bolivar, en delante denominada
LA COMPANIA, conviene en amparar al ASEGURADO contra toda pérdida y/o
dafo directo que pudieran sufrir los bienes y/o mercancias sefalados en las
Condiciones Particulares, durante su transporte desde y hacia puertos
internacionales y/o almacenes de proveedores y/o del Asegurado y/o depédsitos

particulares de aduana.



7.12. DOCUMENTOS:

FACTURA COMERCIAL

Factura Comercial

EXPORTADOR: ESTEFANIA GULUMA

DIRECCION:CR 32 #10-99
CalciExport S. A. S

CEDULA JURIDICA: 830.512.556-1 FACTURA No. C-101
FECHA: 21/01/2026

CONSIGNATARIO:IMPORTADORA Y DISTRIBUIDORA LUBRICANTES ESPECIALES LIMITADA
DIRECCION:RRAZAVAL 5185 DPTO 210 SANTIAGO

PAIS DE DESTINO: FORMULARIO No.
CANTIDAD PESO PESO TOTAL
QUANTITY DESCRIPCION BRUTO |NETO(KG)| F.0.B.$
(KG)
Baldes/Cufetes
600 presentacién 16KG 9.850 Kg 9.600 Kg US$14.447,50
de Grasa de calcio
azul
FIRMA:

TOTAL PESO BRUTO 9.850 KG. TOTAL PESO NETO 9.600 Kg.

Declaramos bajo juramento que todos los datos contenidos en esta
factura son exactos y verdaderos.
We declared that all information given in this invoice is exact and truly.



e LISTADE EMPAQUE

LISTA DE EMPAQUE

(1) No. Factura:C-101

de Fecha 22/01/2026

Cantidad (2)

Numero (3)

Contenido de cada bulto (4)

Dimensiones de cada bulto

©)

Peso bruto de cada bulto (6)

Pallets

10

Grasa de calcio

12mx10mx175m

985 KG

Método de Embalaje :

(7) Paletizado

Marcas y numeros : (8)
NUmero total de Bultos (9) 10
Volumen total (10) 21 CBM

Peso Neto Total

Peso Bruto Total

(11) 9.600 KG
(12) 9.850 KG




e PODER DE TERMINAL PORTUARIO

Seflores
COMPARIA DE PUERTOS ASOCIADOS [COMPAS) 5.4,

Ciudad en que se expide este poder: P!-L EMAVENTURA
Fecha en gue se expide este poder DO/MM/ AL | 210172006

Identificacitn de quien otorga el poder (en adelante, “EL PODERDANTE")

Razdn social cormpleta: CALCIEXPORT

MNIT: 5051 2556-1

Mombre del representante legal gue firma este ESTEFANIA GULUMA VARELA
poder:

Clase de documento de identificacidn: o

Mdmero de documento de identificacidn: 1.109.186.722

Identificacitn de a guien se otorga el poder (en adelante, “EL APODERADO")

Razdn social completa: RIDECOMEX

NIT: SUTERELIIE

MNombre del representante legal que firmaeste  ALFREDO HERNANDEZ PEREZ
poder:

Clase de documento de identificacidn: 0

Nimero de documento de identificacidn: | 45TROA25T

Este poder es vdlido para los siguientes terminales portuarios [en adelante, los “Terminales
Portuarios de COMPAS"):

Escribir con una “X" donde apligue

Compas Barranguilla: Wia 40 las Flores #ES-1560.
Cofmpas Cartagena: Au. Pedro Vélez No.48-14 / Barrio el Basque.
Compas Told: Kmd Wia -Told Coveflas Carretera Troncal del Caribe.
¥ | Compas cascajal: Awenida Boyaca- Zona Portuaria, Buenaventura
X | Compas Aguadulce: Zona Portuara Aguadulce, Busnaventura
1. Objeto principal. EL PODERDANTE arriba identificado otorga al APODERADD poder especial,

amglio y suficiente, para gue EL APODERADD represente al PODERDAMTE ante COMPAS en
todo lo gue tenga relacidn con las cargas del PODERDANTE (en adelante, "las Cargas del
PODERDAMTE"] que s= mowilicen a través de los Terminales Portuarios de COMPAS
[incluyends cargas de importacidn, cargas de exportacidn, transbordos, cabotajes y
transitos aduaneros).

. Facultades. EL APDDERADD estd facultado, en general, para tomar todas las decisionas que
se refieran a las Cargas del PODERDANTE y/fo ala relacidn entre COMPAS y EL PODERDANTE.
Ello incluye las siguientes facultades especificas (pero sin limitarse a ellas, ya que el listado
&5 enunciativo y no taxathia):

21 En relacidon oon COMPAS:



211

212

213

214

215

216

2.2,

221

2212

2.23

14

225

Recibir y aceptar las copias de facturas emitidas por COBAPAS a cargo del
FODERDANTE.

Presentar, ennombre del PODERDAMNTE, reclamaciones a COMPAS por los servicios
de esta.

Hacer pagos a COMPAS en nombre del PODERDANTE; pedir a COMPAS estados de
cuenta e Informacidn sobre la cartera del PODERDANTE con COMPAS, y solicitar y
recibir devoluckones de dineros en favor del PODERDANTE.

Expedir y/o firmar, en nombre del PODERDANTE, recibos v paz ¢ salvos por sumas
que se adewden al PODERDANTE.

Ingresar ¥ hacer transacciones em los sisternas informdticos de COMPAS, en
representachdn del PODERDAMTE, de acuerdo con las instrucciones de uso del
sisterna establecidas por COMPAS, y haciéndose responsable por la verachdad y
exactitud de la informacidn gue ingrase.

Entregar y mantener actualizada la informacidn del PODERDANTE y el APODERADD
que COMPAS requiera para facturar y por eslgencia del sistermna COMPAS de
prevencidn de los resgos de Lawado de Activos, Financlacidn del Terrorismo,
Soborno y Frawde y Proliferacidn de Armas de Destruccidn Masiva.

En relacidn con las Cargas del Poderdante.

informar a COMPAS la empresa de transporte autorizada para el retiro e ingreso de
las Cargas del PODERDANTE.

Informar a COBPAS los datos completos de otros terceras autorizados para ej@outar
actividades sobre las Cargas del PODERDANTE dentro de bos Terminales Portuarios
de COMPAS, tales como (pero sin limitarse a): reconocimientos o Inspecciones
previas, toma de muestras, retiros parciales, pesaje, llenado y wvaciado de
contenedores, etc.

Ordenar o autorizar movimientos a las Cargas del PODERDANTE que sea necesario
hacer dentro de los Terminales Portuarios de COMPAS, por cualquier motiva,
incluyendo (pero sin limitarse a ello): revisidn por escaner, inspecciones aduaneras,
estiba y desestiba, traslados a zonas de inspeccidn, etc. PODERDAMTE vy
APODERADD entlenden gue todos estos mowimientos podran generar cargos que
seran facturados por COMPAS.

Ordenar o autorizar el retiro e Ingreso de mercancias yio de contenedores vacios a
o desde los Terminzles Portuarios de COMPAS, Incluyendo cargues a bugue,
descargues de bugue, reembarques, transbordos y transitos.

Entregar a COMPAS toda la documentackdn e informacidn requerida para gue
COMPAS g|ecule sus Servicios.



126 Epecutar actividades de llenados, retiro e ingreso de mercancia.

i EL APODERADO deberd adelantar todas sus actividades respetando integra y estrictarmenta
las reglas de proteccidn y seguridad industrial de COMPAS, asi como el Reglamento de
Condiclones Técnicas de Operacidn (RCTO) del respetive terminal. PODERDAMNTE y
APODERADD entiende y aceptan gue COMPAS tendrd derecho a negar el acceso, o expulsar
de sus instalackones, a cualquier persona natural que no cumpla con dichas reglas.

4. Vigencia. Este poder tendrd vigencia definida de dos (2) afios a partir de la fecha; sin
embargo: (i) EL PODERDAMNTE se obliga a motificar a COMPAS cualguier modificacikdn o
cancelacidn de este poder, maximo al dia habil sigulente en que se produzca dicha
modificackin o cancelackdn. (i) COMPAS podrd pedir cada afio al PODERDANTE gque
confirme gue este poder estd vigente, con el fin de mantenar actualizada la informacidn;
como se trata de una facultad, el hecho de gue COMPAS no pida la confirmacian no afectard
la validez nl la wigencia del poder.

Atentamente,
ESTEFAMIA GULLIMA
Al FREDO HERMWANDEZ
EL PODERDAMNTE ACEPTO
C.C. L10%.186.722 c.C.
HMIT 830512556-1 145706287
MIT
O3 22900.5
Condiciones de entrega:

El presente documenio deberd ser frmado por & representants legal debidamenie inscrito y facultado para tal
efecio. Esle documento deberd ser enviada y firmado en digilal formata PDF.
Mo requisne aulenlicacdn. Mo se debe escanear.

Requisito die caracier obligatoric

Anexo a éste deberd adjuntarsa:

1= RUT compleio de i@ agencia de aduana. Se validard que o repressntante legal que firma o poder
corresponda al redacionada en & Rul

E=le archivo debe enviarse con &l nomibre “agencia de aduana”.



SAE

DIAN

D)

Solicitud de Autorizacion de Embarque

CcC

1109186722

ylo Registros Previos
Dreccen o aumstn 1 Aares ooceois
1w 2]012]6] £
Espacio reservado para la DIAN 4. Namero de formulario
ﬁga,fngg,,?g 18. Numero de identificacion 6.DV. 7. Primer apellido 8. Segundo apellido 9. Primer nombre 10. Otros nombres

[-] Guluma Varela

|

| Estefania

11. Razon social

CalciExport S.A.S

24. Diplomatco

NO

Tipo de

ducumenlo 26. Namero de identificacion

27.DV.

| 5

28. Primer apellido

Hernandez

29. Segundo apellido

Perez

| |

30. Primer nombre

Alfredo

31. Otros nombres

|

890.322.590
32. Razén social
SIDECOMEX

33. Tipo de
docun?eomo

NIF

34. Namero de identificacion

76001037-5

35. Primer apellida

Bravo

36. Segunda apellido

Raul

37. Primer nom|

Damian

bre 38. Otros nombres.

39. Razon social

IMPORTADORA Y DISTRIBUIDORA LUBRICANTES ESPECIALES LIMITADA

40. Domicilio (Direccion)

IRRAZAVAL 5185 DPTO 210 SANTIAGO

41. Pais

Chile

Cod.

42, Ciudad

Santiago de Chile

43. No. Formulario anterior

‘44. No. Referencia

JAS. No. Autorizacién global

46. No. Og
sumlmsm: de energia

rama especial de MSVC o Contrato de

47. Réglmen aduanero céd. 48. Aduana despacho Cod. | 49. Region Procedencia Céd. | 50. Tipo de embarque cod.
§ | Exp definitiva |01 | Buenaventura | Valle del cauca |VLC| Definitivo |01
E 51. Tipg dam.s Coéd. | 52. Naturaleza de la transaccion Coéd. | 53. Tipo de solicitud Céd. f#co‘l::ﬂms 55. Lugar de entrega
% Unicos | 01 Venta |01 Unica | 01 Santiago de Chile
g S o Mdnede: |51 Valor Jactisa en moreca de 58. Tasa de cambio 50. Forma pago cod, |89, Cantdad pagos |61, Fecha ler. pago

ggl ‘lziercanc[a alamano | 63. Sistemas especiales aanagonacm en | ec Modo de transporte Cod. 6. l‘l’ipn de carga Céd.
S| NOD I:] NO. S| D NOD Maritimo 01 General | 10
67. Aduana de salida Cod. |68. Lugar de embarque 69. Pais des\.mo final Cad.
¢ Buenaventura  BUNSociedad Portuaria BUN IBUN hile |
3 70. Lugar destino final Céd. 71. Lugar destino final Colombia Cod. 72. Depésito habilitado Céd.
Santiago de Chile Buenaventura | Sociedad Portuaria BUN |
ducm‘reeon?g 74. Namero de identificacion 75. DV. | 76. Primer apellido 77. Segundo apellido 78. Primer nombre 79. Otros nombres
NT | 900.298.043 | 0 | |
80. Razon social
Hapag-Lloyd 82. robacion solicitud 84. Sol
& 5(81. Lugar Ccod. N fapron, icitud | 83, pireccion ubicacion mercancias A ot
_E% Pgaerto BUN Inspeccién zona secundaria Sociedad Portuaria BUN lussul:a,:] No
85. Valor total fletes USD 86. Valor total seguros USD 87. Valor total otros gastos USD 88, Total valor FOB USD 89, Valor total exportaciones USD
g| 2.000 14.447,50
g 90. Total valor agregado nacional USD 91. Valor a reintegrar USD 92. Total series 93. Total nimero de bultos | 94. Total peso bruto kgs.
9.850

95. No. de aceptacion ‘96. Fecha

97. No. de radicacién

Colombia, un compromiso que no podemos evadir.

Firma de quien suscrbe el documento

1001. Apellidos y nombres

1002. Tipo Doc. 1003. No. Identificacién

=

1005. Cod. Representacion
1006. Organizacion

1004. DV

997, Fecha de aceptacion




DEX

REPUBLICA DE COLOMBIA
s ® Declaracion de Exportacion nnuiI=scCH=
S DIAN ; LasER

Espacio reservado para la DIAN 1. Ao m
4. Numero de formulario 6 0 0 1 2 3 4 5 6 7

. | 5 Namero de Identificacion Tributaria (NIT) 6.DV.| 11. Apellidos y novsmves o razén social
1/1830,512.556 . 1| CalciExport S.A.S
§ 13, Direccion 15, Teléfono 12. Cod. |16. Cod. 1&. Ccl'd Civdad/
man. 0 o
i/CR 32 #10-99 3022299536 (0% |7 [¢l0
% 24, Namero de identificacion tributaria (NIT) 25. DV.| 26. Apellidos y nombres o raz6n social def declarante autorizado 27.Tipode | 28. Codigo usuario
2 usuario
£1,890.322.590, , -5 SIDECOMEX
7‘: 29. NGmero documento de identificacién 30. Apellidos y nombres de quien suscribe el dacumgmo
3
8 1,457.896.257,, | ALFREDO HERNANDEZ PEREZ
SIbOCf!‘aze de 32. Nombre o razon social importador o consignatario
exportador
1 IMPORTADORA Y DISTRIBUIDORA LUBRICANTES ESPECIALES LIMITADA
33. Direccion pais de destino gg l(:éQd Pais| 35. Ciudad del pais de destino| 36. Autorizacion de embarque 37. Ao Mes Dia
Sty
IRRAZAVAL 5185 DPTO 210 SANTIAGO |““¢L. | SANTIAGO | |
38. Tipo declaracion 39.Cod | 40. Cad. lugar 41. Cod, dpto. 42. Declaracion exportacion anterior 43, A0 Mes Dia
INICIAL de salij pruceder\g;
1 | No | ||
44. Adhesivo declaracién de importacién anterior 45, Afio Mes Dia | 46. Cod. Modalidad| 47. Céd. Ofic. Regional 48. Cédigo 49. Valor total en moneda de | 50. Cédigo modo
importacion Mincomercio Industria moneda de negociacion de transporte
No I | | y Turismo | negocnac:dnl
gé,nggago 52. Peso bruto kgs Sm@gggdo ’54 Cogugo 55. Cantidad de pagos 56. Fecha primer pago anticipado| 57. Cédigo | 58. Consolidacién gui Codigo
a modali orma de 59, Cantidad d atos
5050 1198 e [ 1w Tw] —
Embalajes: 62. Cantidad, 3. Marcas y nGmeros
61. Codigo: pX | 1 o
64, Certificado de origen El 66. Si§1emas Nos. Programas: 67 68 69
5. Cual? El [ n 2 73 ] Reposicion
74. Visto bueno entidad 75. No. 77. Visto bueno entidad 78. No. 80. Cod. 81. Cod. 82. Cod.
i6 Admén. de Localizacion
76, | | 79, ] I ] en transito i embarqneI mercanci‘?
'ﬁo’“ 83. Subpartida arancelaria s‘d&%‘v’g’ fo. 85. No. Factura cg,“_’“mgd"’ﬂd:" 87. Cantidad 88. Peso neto kgs. 89. Valor FOB USD 90. Valor agregado Nal. USD | 91. C.LP. Wﬁimﬂn
2710.19.34.00 | 76 c-101 5 21 9.600 14.447 50

las NO a exportar con lo seflalado en el arancel de aduanas en la subpartida arancelaria - Incluya marcas, seriales y otros). Si el campo

93.D ipcion de 1 (NO inicie la i de las
es insuficiente, utilice hojas anexas a la declaracion de exportacion.

H g gdﬁcarr\‘i!t‘ldaddgfﬂ = 95. Hojas anexas nameros 96. Total peso neto kgs. 97. Total valor FOB USD (98. Total valor agregado Nal. USD ;9‘9 Cantidad
subpartidas declaradas 0jas anexas
BE 9600 | 1444750 '
100. Valor fletes USD 101, Valor seguros USD 102. Valor otros gastos USD 103. Valor total de la exportacion USD 104. Valor a reintegrar USD
14.447,50 14.447,50
105, Procede 106.Afio  Mes Dia Certificacion de embarque 117. D ion de exp i it 118. Fecha
el embarque ? -
D 110. No, Manifiesto de carga 111. Ao Mes Dia |No.
107. Auto y acta | Firma
No. 112. Cod. 113, No. Bultos 114, Peso (kgs.)
mon.
Firma y sello del inspector no.nombre ALFREDO HERNANDEZ PEREZ
1% Joequcactn oo woce 1457896257
|116. Observaciones
108. Nombre
109.C.C.

Firma declarante autorizado

Original: Direccion Seccional UAE - DIAN 2 0 0 6 4 1 0



FORMULARIO 02

(EF

f‘ WI Decluracién de Cambio per Exportaciones de Bienes L. TIPO DE OPERACIN

o ﬁ y. Formulnrio MNo. 2 1. Himam 1

Mggmd®  Circular Reglamentaria Externa DCIN-83 de febrere 24 de 2011
IL IDENTIFICACKN DE L& DECLARACION
2. Rl dal L .iC o Cadigo comnin de companascsn 3 Facha AAEE- M-I 4. Hdrmaro
[E90.635.530-8 [p025-01-26 |
L IDENTIFICACION DE LA DECLARACION DE CAMBIO ANTERIOR

B Fachs ARAA-MK-D0 7. Kurmam

5. Rl dal L .C o Cadigo comnis de companascsn

iv. IDENTIFICACION DEL EXPORTADOR

B Tz ¥ Hlmees e denbicsoen OV 10. MNombre o reesn socis

[NIT  |B30.512.558 [t [CalciExport S.AS

V. DESCRIPCION DE LA OPERAGCION

12 Vmlor EFREgT

13 Tipo dm cambean m LS

11. Cadign moneda

||_|5|:| |1.1.-1-1 7.50

h.muu

Fara loa finen provinios an el sricolo 31 de b comifucen poliica de Colombis, deciess bejo Is groesdss de uramenio gue loa concepion, cantidedes y Semas

dwios comignedon an el presents lormmul anc son comecica 7 b fal sxpraessn S b veeded

Wi IDENTIFICACION DEL DECLARANTE
14 Hombes 13. Mdrmaesda

|Eﬁterama Guluma Varela 1.108.186. 722

|EﬁI:E13I'|lE oy

CHbsarancl e

s

IHFORMACION REQUERIDA POR LA DLAN:
Vil INFORMACION DE LOS DOCUMENTOS DE EXPORTACION

[Ceclracion da sxporiscion ! Formulerio da movimisnic de mercancias y'o Fecurs Comenciel |
FE. Kurmesl

0 Viskos rel nimgesdc: LISD

17. Mirmam 16 Fuche AAAA-MN-DD

o0 234567 L2E-01-206 100080 1d.447 20
21. Totsl wior POS 14.447 50
27 Toiwi guadon da meporiscen (numasl cembins 1107

Ix D e cambiann 0585

. rai (PO + gamica - - 1d.447 20




BL

Date BILL OF LADING — SHORT FORM = NOT NEGOTIABLE Page 1af 1
SHIF FRDM Bl off Lasddinig M umsibiir
[Waraz] CALCTEXPORT
[Serzet Address] CARRERA, 328 10-9%
[Ciey, ST ZEP Code] CALE, COLOMELS RAR OHDE BEHTE
SIIF Mo.- 8305125561
SHIF T Carrer M
[Warrez] 1M PORTADDRES ¥ DESTRIBUIDORA. LUERICANTES ESPECIALES Tradler number: HAPAG-LLDYD
LIMITAD®HS Sorial murnberns]:
[Seroet Addrees] RARRATAWAL SIAS DFTO. 210 SANTLAGD
[Ciy, ST ZEP Code] SANTIAGD DE CHILE, THILE
CED Mo: 7E00LIET-5
THIRD FARTY FREIGHT CHARGES BILL TD SCALC:
[ Warez] Fri Mumier:
[Stroet Addres]
[City, ST 7IP Code] B DDIE SRmTE

Speial It mctions: [Freigiht Charge TErms (Fraght chargas sre prepaid unks marked ot ensss]:
Frepaid 0 Colect O 3rd Party O
) Master bill of lading with attached underlying bills of lading.
CUSTOMER ORDER INFORMATION
Customesr Order Mo # of Fackages | 'Weight =m] Additional Shipper Infomaation
[ 600 ek | ] N
" N
" N
" N
Grand Total 5.050KG
CARRIER INFORMATION
Handling Unit Package LTL Dty
Oty | Twee | Gy | Type  |Weight | HM | Commodity Description NHFCMo. | Chss
Il [ e bprip el iy
Sarnon ) of FMIC im0
10 |PALLET | 00 |CURETEA | 9.850 GRASA LUERICANTE CE CALCIO 600 CURETES. WO PELIGRIOSA
tovery va v ke, sz e o wesds  COD Amount: % USD 14.447,50
e e ey e 1""','.“""'"“"""""""'" Festormes: Collect 0 Prepaid O Cusbomes check accepiable 0

Mioite: Liability lindtation for buss or damage in this shipnsent may ke applicable. See 45 USC § 14706{c){1](A) and (B

Focwsad, imijars i indavidoslly determined v o contacs that fues been sgresd. | Thit Caemier shaill nol make defivery of this shipment without payment of dhanges and

G . TR A T SN B Eha, o B aplcsbin, e e T, Al ther vl Tees,

deaificationy, srod s, dan e beer, ssishinfed by ©e T ond o ssslsbe T

v whipoar, oA mecpa, ard i ol spalcass e §nd federsl reguistora. Shipper Signature

Shipper Signatsne Date Trailer Coumited! Cairviesr Signatune | Flcksp Date
Losgedizd: 0 By shipper
O By shipper 00 By driverypallets said o ooniain

Thin i rw BTV raTed Tl B aoEy LT ackwwvadoel rck i of akages regaed




8. CONCLUSIONES

Cumplimiento Normativo: Toda la operacion se encuentra alineada con las
exigencias de la DIAN mediante el uso de los diferentes documentos requeridos y

procesos logisticos necesarios para llevar a cabo este procedimiento.

Consistencia Documental: Se diligenciaron y presentaron todos los
documentos requeridos y obligatorios para llevar a cabo este procedimiento;
priorizando que estén correctamente diligenciados para evitar sanciones

aduaneras o problemas durante el despacho de la mercancia.

Logistica: Parte del éxito de la operacion recae en el buen manejo logistico
de la mercancia, desde su salida de Cali hasta buenaventura, hasta el correcto

cumplimiento de las instrucciones de embarque y proceso de consolidacion.

Finalmente, se concluye que la exportacion de grasa de calcio representa
una oportunidad comercial viable, siempre que se garantice el cumplimiento de

estandares de calidad, certificaciones y regulaciones aduaneras.

Una adecuada estrategia de comercio exterior, acompafada de una gestion
logistica eficiente, fortalece la competitividad del producto y su posicionamiento en

el mercado internacional.



9. RECOMENDACIONES

Aseguramiento de la Coincidencia Documental: Dado que la consistencia
es critica para evitar sanciones, se recomienda realizar una lista de chequeo,
donde se realice la relacion entre la mercancia descrita en los documentos con la

consolidada para evitar sanciones.

Gestion de Estandares Fitosanitarios: Como conclusion de la estrategia de
paletizacion, se recomienda garantizar que los 10 pallets utilizados cuenten con el
sello de la norma NIMF 15 (madera tratada), requisito indispensable para el
ingreso de embalajes de madera a Chile y evitar rechazos por parte del Servicio

Agricola y Ganadero (SAG).

Optimizacion del Reintegro de Divisas: Para asegurar el flujo de caja tras la
exportacion de los USD 14.447,50, se recomienda establecer un canal de
comunicacion inmediato con el intermediario cambiario en Cali para presentar el
DEX definitivo firmado por la DIAN apenas se emita la certificacion de embarque

en Buenaventura.

Verificacion general: Se recomienda verificar el correcto diligenciamiento,

despacho y presentacion de documentos y la mercancia para evitar percances.
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