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0. INTRODUCCION

La exportacion de productos organicos ha ganado un impulso significativo en los ultimos
afnos, impulsada por la creciente demanda mundial de soluciones sostenibles y saludables. En
este contexto, la tierra organica se ha consolidado como un producto clave para satisfacer las
necesidades de jardineria ecoldgica, huertos urbanos y agricultura sostenible. Este trabajo
tiene como objetivo explorar la viabilidad de exportar tierra organica desde Santiago de Cali,
Colombia, hacia Canada, un mercado con una demanda creciente de productos ecoldgicos y

naturales.

Colombia, con su vasta biodiversidad y condiciones agricolas favorables, se posiciona
como un proveedor estratégico de productos organicos de alta calidad. En particular, Santiago
de Cali, ubicada en la region del Valle del Cauca, es reconocida por su potencial en la
produccién de tierras fértiles y compost organico, lo que la convierte en un punto clave para la

exportacion de tierra organica.

Por su parte, Canada representa un mercado atractivo debido a su creciente interés por
la sostenibilidad, la agricultura urbana y la jardineria ecolégica. El pais ha experimentado un
auge en iniciativas de huertos urbanos y cultivo de alimentos en casa, lo que ha incrementado
la demanda de productos como la tierra organica. La combinacién de un mercado en expansién
y la creciente conciencia ambiental de los consumidores canadienses hace de este pais un

destino ideal para la exportacion de este tipo de productos.



Para lograr una insercion exitosa en este mercado, el presente estudio empleara
inteligencia de mercado como una herramienta clave en la toma de decisiones. A través del
analisis de tendencias de consumo, segmentacion de clientes y evaluacién de la competencia,
se podra comprender mejor las necesidades del mercado canadiense y ajustar la oferta del
producto de manera estratégica. La recopilacion y analisis de datos permitiran identificar
patrones de compra, preferencias de los consumidores y posibles barreras de entrada,

optimizando asi las estrategias de comercializacion.

Ademas, el uso de inteligencia de mercado facilitara la identificacion de los principales
canales de distribucion, precios competitivos y certificaciones necesarias para cumplir con los
estandares exigidos por Canada. Este enfoque basado en datos permitira minimizar riesgos y
maximizar oportunidades, asegurando una comercializacién eficiente y alineada con la

demanda del mercado objetivo.

El objetivo de este trabajo es analizar las oportunidades y desafios que representa la
exportacion de tierra organica desde Colombia hacia Canad3, identificar los requisitos
fitosanitarios y regulatorios involucrados en el proceso y desarrollar una estrategia de
comercializacion basada en inteligencia de mercado. De esta manera, se busca garantizar un
posicionamiento exitoso en el mercado canadiense y contribuir al fortalecimiento del comercio

exterior de productos organicos colombianos.



.  PROBLEMA DE INVESTIGACION

1.1. Planteamiento del Problema

El comercio internacional de productos organicos ha experimentado un crecimiento
notable en los ultimos afos, especialmente debido al creciente interés por la sostenibilidad, la
salud y el medio ambiente. En este contexto, la exportacién de tierra organica representa una
oportunidad significativa para los productores colombianos, particularmente en ciudades como
Santiago de Cali, que cuenta con las condiciones agricolas necesarias para producir este tipo
de productos. Sin embargo, a pesar del potencial, la exportacion de tierra organica hacia
Canada enfrenta varios desafios que deben ser analizados y resueltos para garantizar el éxito

de la operacion.

Uno de los problemas principales es la competencia internacional en el mercado
canadiense, que presenta una creciente oferta de productos organicos tanto de productores
locales como de otros paises. Esto plantea la necesidad de que los exportadores colombianos
ofrezcan un producto diferenciado que cumpla con los estandares de calidad requeridos, lo cual
involucra obtener certificaciones y asegurar que la tierra esté libre de plagas y enfermedades,

de acuerdo con las estrictas regulaciones fitosanitarias canadienses.

Ademas, la logistica de transporte internacional y el cumplimiento con las normativas
aduaneras y de etiquetado son aspectos fundamentales que pueden generar dificultades si no
se gestionan adecuadamente. El costo del transporte, las tarifas arancelarias, y los posibles
obstaculos burocraticos pueden afectar la competitividad de la tierra organica colombiana en

comparacion con otras ofertas internacionales.

Otro aspecto a considerar es la percepcion del consumidor canadiense hacia los

productos importados de Colombia. A pesar de la alta demanda de productos organicos en



Canada, la preferencia por productos locales, especialmente en sectores tan sensibles como
los agricolas, podria representar un desafio adicional. En este sentido, se debe asegurar que el
marketing y la estrategia de comunicacion estén alineados con los intereses ecoldgicos y

sostenibles del mercado canadiense.



Il.  FORMULACION DEL PROBLEMA

¢ Es factible que la exportacion de Tierra Organica desde Santiago de Cali, Colombia

hacia Canada?

10
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ll.  JUSTIFICACION METODOLOGICA

La metodologia adoptada en este trabajo se centra en la exploracién detallada de los
factores clave que intervienen en la exportacion de tierra organica desde Santiago de Cali,
Colombia, hacia Canada. La eleccion de los métodos de investigacion es fundamental para
comprender las diversas dimensiones del proceso de exportaciéon, desde la demanda del
mercado hasta los requisitos regulatorios y logisticos necesarios para garantizar una

exportacion exitosa.

Para abordar de manera efectiva los objetivos del estudio, se ha optado por una
combinacién de enfoques descriptivos y analiticos, los cuales permiten identificar y analizar las
caracteristicas del mercado canadiense, las barreras regulatorias, las oportunidades
comerciales y los desafios logisticos. Estos métodos no solo ayudaran a obtener informacion
precisa sobre el contexto de la exportacion de productos organicos, sino que también ofreceran
una comprension profunda de los requisitos especificos del mercado canadiense y de los pasos

necesarios para cumplir con las normativas y estandares internacionales.

Ademas, la metodologia incorpora una investigacion documental, apoyada en fuentes
primarias y secundarias, que permitira recolectar datos relevantes sobre las tendencias de
consumo en Canada, las normativas fitosanitarias, los costos de transporte y las estrategias de
comercializacion. De esta manera, se garantizara que las decisiones tomadas durante el

desarrollo del proyecto estén respaldadas por datos confiables y actualizados.

En resumen, la justificacion metodoldgica establece el enfoque y las herramientas que
se utilizaran para abordar de manera integral los aspectos clave de la exportacién de tierra
organica, con el fin de ofrecer un analisis exhaustivo que permita formular recomendaciones

practicas y viables para los exportadores colombianos interesados en el mercado canadiense.
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ll.1. METODOLOGIA

3.1.1. Tipo de Estudio

el tipo de estudio mas adecuado para la investigaciéon es un estudio
exploratorio-descriptivo, con un enfoque mixto (cuantitativo y cualitativo). Este tipo de estudio
permitira obtener una vision completa sobre la viabilidad de exportar tierra organica de
Colombia a Canada, desde el analisis de la demanda y las regulaciones, hasta el estudio de los

costos y las barreras logisticas.
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ll.2. FUENTES DE INFORMACION

La informacién necesaria para la investigacion sobre la exportacion de tierra organica
desde Colombia hacia Vancouver, Canad4, se tomara de diversas fuentes confiables, tanto
primarias como secundarias. Las fuentes estaran relacionadas con la logistica internacional, las
normativas fitosanitarias, y los requisitos de exportacion establecidos tanto en Colombia como

en Canada.

Fuentes Primarias

Documentos Oficiales del Gobierno

Ministerio de Comercio, Industria y Turismo de Colombia: Se consultaran normativas y
guias sobre exportaciones de productos agricolas, en particular sobre la exportacion de

productos como la tierra organica.

Instituto Colombiano Agropecuario (ICA): Revisién de las regulaciones fitosanitarias,
certificaciones y requisitos de etiquetado para productos agricolas que contienen tierra

organica.

Canada Border Services Agency (CBSA) y Canadian Food Inspection Agency (CFIA):
Requisitos especificos para la importacién de productos agricolas en Canada, asi como las

normativas sobre la importacién de tierra organica.

Estas fuentes primarias proveeran los requisitos legales y las regulaciones especificas

relacionadas con el proceso de exportacion e importacion.
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Fuentes Secundarias

Libros y Articulos Académicos sobre Exportacion y Logistica Internacional:

Se consultaran libros especializados en comercio internacional, logistica maritima y
gestion aduanera, que proporcionan una vision mas amplia sobre el proceso de exportacién de

productos agricolas y las mejores practicas de logistica internacional.

Articulos académicos relacionados con la exportacién de productos agricolas,

normativas fitosanitarias y estudios de casos previos de exportacion de productos organicos.

Informes de Agencias de Carga y Consultoras Logisticas

Se consultaran informes de empresas de agentes de carga y consultoras logisticas
internacionales que proveen analisis sobre las mejores practicas de exportacion maritima, el

embalaje de productos agricolas y los seguros requeridos durante el transporte internacional.

Informacion de sitios web especializados en exportaciones agricolas y las

recomendaciones especificas sobre la exportacion de productos como la tierra organica.

Publicaciones Especializadas en Agricultura y Comercio Internacional

Se utilizaran fuentes como revistas especializadas y portales web relacionados con la
agricultura organica y el comercio internacional, que brindan articulos sobre tendencias de
exportacion, normas fitosanitarias, y casos de estudio sobre la exportacién de productos

agricolas.

Método de recoleccion de la informacion

Consultas en linea a través de bases de datos académicas como Google Scholar,
JSTOR, Scopus, y fuentes oficiales de organismos gubernamentales y organismos

internacionales.



Entrevistas o consultas con expertos en comercio exterior, agentes de carga, y
autoridades sanitarias que operan en Colombia y Canada, para obtener informacién mas

especifica y actualizada.

Investigacion documental en informes, guias y publicaciones de entidades relevantes

(ICA, CFIA, etc.).

15
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IV. OBJETIVOS

IV.1. OJETIVO GENERAL

Analizar la viabilidad de la exportacién de tierra organica desde Santiago de Cali,
Colombia, hacia Canada, identificando las oportunidades de mercado, los requisitos
regulatorios, los aspectos logisticos, y las estrategias necesarias para posicionar este producto

en el mercado canadiense.
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IV.2. OBJETIVOS ESPECIFICOS

. Establecer la factibilidad del proyecto de exportacién de tierra organica hacia Canada,
mediante un analisis exhaustivo de la demanda del mercado canadiense, las normativas de
importacién, la competencia existente y las condiciones logisticas para asegurar una operacién

viable.

Determinar las normas técnicas y legales de empaque y embalaje que deben cumplirse
para la exportacién de tierra organica, garantizando que el producto cumpla con las

regulaciones sanitarias, fitosanitarias y medioambientales de Canada

Desarrollar una infraestructura administrativa adecuada para la exportacion, que
contemple la creacion de procesos organizacionales eficientes para la gestion del comercio

internacional, incluyendo la logistica, la documentacion y la gestién aduanera.

Establecer la factibilidad econémico-financiera del proyecto, analizando los costos de
produccion, transporte, aranceles y otros gastos asociados, asi como los ingresos potenciales y

la rentabilidad del proyecto a corto y largo plazo.

Evaluar los aspectos ambientales y sociales relacionados con la exportacion de tierra
organica, identificando los impactos potenciales en el medio ambiente y las comunidades
involucradas, y proponiendo estrategias para mitigar posibles efectos negativos, asegurando la

sostenibilidad del proyecto.
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V.  PRODUCTO

V.1. DEFINICION

5.1.1. ¢Qué es la tierra organica?

La tierra organica es un tipo de suelo enriquecido con material organico, como restos de
plantas, compost, residuos de animales y otros elementos bioldgicos que se descomponen
naturalmente. Este tipo de tierra se caracteriza por su alta capacidad para retener agua, nutrir
las plantas y mejorar la estructura del suelo, lo que la convierte en un medio ideal para el

crecimiento de cultivos organicos y la jardineria.

En comparacién con la tierra convencional, la tierra organica tiene una mayor
concentraciéon de humus, un compuesto natural que es esencial para la fertilidad del suelo.
Ademas, suele estar libre de productos quimicos sintéticos, lo que la hace mas amigable con el

medio ambiente y mas adecuada para agricultura ecolégica.

La tierra organica tiene diversos usos en sectores como la jardineria, la agricultura

ecologica y la produccion de huertos urbanos. Entre sus principales aplicaciones, se destacan:

Agricultura Ecolégica

Mejora la fertilidad del suelo: Al ser rica en nutrientes, favorece el crecimiento de plantas

sin la necesidad de fertilizantes quimicos.

Aumenta la retencién de agua: Esto es esencial en suelos arenosos que tienden a

drenar rapidamente el agua, mejorando asi la eficiencia en el riego.

Promueve la biodiversidad del suelo: La tierra organica favorece la presencia de

microorganismos beneficiosos que ayudan a mantener un equilibrio ecolégico en el suelo.
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Jardineria y Paisajismo:

Uso en jardines, macetas y céspedes: Los jardineros y paisajistas utilizan la tierra
organica para mejorar la calidad del suelo, asegurando que las plantas reciban los nutrientes

adecuados para su desarrollo.

Mejor estructura del suelo: Facilita la aireacion y la circulacidén de nutrientes, lo que

favorece un crecimiento saludable de las plantas.

Huertos Urbanos:

Ideal para cultivos urbanos: En zonas urbanas donde el espacio es limitado, la tierra
organica es ideal para huertos urbanos, ya que es rica en nutrientes y se adapta facilmente a

pequefias parcelas de tierra.

Cultivo de alimentos organicos: Es fundamental para el cultivo de alimentos sin el uso
de pesticidas o fertilizantes quimicos, lo que aumenta la demanda de productos alimenticios

mas saludables y ecoldgicos.

Restauracién Ecolégica

Recuperacion de suelos degradados: Se utiliza en proyectos de restauracion de suelos
afectados por la deforestacion, la contaminacién o el uso intensivo de productos quimicos,

ayudando a devolver la fertilidad al suelo de manera sostenible.

Beneficios y Valor en el Mercado Internacional

La tierra organica tiene un gran valor en el mercado internacional, especialmente en
paises como Canad4, donde existe una creciente demanda por productos ecoldgicos y

sostenibles. Los consumidores canadienses, tanto en el ambito doméstico como en la
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agricultura, buscan cada vez mas productos que respeten el medio ambiente, y la tierra
organica cumple con esos criterios. Ademas, la tendencia hacia la agricultura urbana y los
huertos urbanos en las principales ciudades canadienses aumenta la demanda de este tipo de

tierra.

5.1.2. Antecedentes

Relacién Comercial entre Colombia y Canada

Desde la firma del Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Colombia y Canada en 2011,
ambos paises han fortalecido su relacion comercial. Este acuerdo ha promovido el intercambio
de productos y servicios, y ha generado un entorno mas favorable para las exportaciones
colombianas hacia Canada. En particular, el TLC ha abierto oportunidades en sectores como la
agricultura, incluyendo la exportacion de productos organicos, lo que crea un contexto favorable

para la exportacion de tierra organica.

Exportaciones Agricolas desde Colombia

Colombia es un pais con una gran diversidad de productos agricolas, y la exportacion
de productos como café, flores, frutas tropicales y vegetales ha sido una actividad econémica
clave. La tierra organica, especialmente aquella destinada a la agricultura sostenible y
ecoldgica, ha ganado terreno en los ultimos afios como un producto exportable, en respuesta a
la creciente demanda de productos organicos en mercados internacionales como el

canadiense.

En 2022, Colombia exporto alrededor de 1.5 millones de toneladas de productos
agricolas organicos, lo que refleja un crecimiento sostenido en el sector organico. Esto se debe,
en parte, al esfuerzo del gobierno por promover la agricultura organica y la sostenibilidad, y a la

existencia de certificaciones organicas reconocidas internacionalmente.

Reglamentacién y Certificacion Organica
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Colombia ha avanzado en la creacién de marcos regulatorios y sistemas de certificacion
para garantizar la calidad de los productos organicos exportados. El Instituto Colombiano
Agropecuario (ICA) y la Comisién Nacional de Normas Organicas son los principales
organismos encargados de certificar la tierra y otros productos agricolas como organicos, lo
cual es fundamental para que dichos productos sean aceptados en mercados internacionales

con altos estandares, como el canadiense.

Canada, por su parte, tiene regulaciones estrictas sobre la importacion de productos
organicos, y la Canadian Food Inspection Agency (CFIA) asegura que los productos importados
cumplan con los estandares de seguridad alimentaria y fitosanitarios, lo que implica que

cualquier producto agricola o tierra debe ser certificado y tratado adecuadamente.

Experiencia Previa en Exportacion de Tierra y Sustratos Organicos

Aunque la exportacion de productos agricolas colombianos ha sido una actividad
constante, la exportacion de tierra organica es un nicho mas reciente. En los ultimos afios,
empresas colombianas han comenzado a exportar tierra y sustratos organicos hacia mercados
como Estados Unidos y algunos paises europeos, lo que ha creado un precedente para la

exportacion hacia Canada.

La tierra organica exportada desde Colombia suele estar destinada a la agricultura
organica, la jardineria sostenible y la produccion de cultivos sin quimicos. El tratamiento
adecuado y la certificacion fitosanitaria son aspectos fundamentales que se deben garantizar

para cumplir con las normativas internacionales, como las exigidas por la CFIA.

Demandas y Tendencias en el Mercado Canadiense

El mercado canadiense ha mostrado un interés creciente en productos organicos y
sostenibles. Segun datos de la Canadian Organic Growers Association, la demanda de
productos organicos, incluidos los sustratos y tierras para cultivos organicos, ha aumentado

considerablemente en los ultimos afios. Esta tendencia se ha visto impulsada por el mayor



22

interés de los consumidores en productos ecoldgicos y en la reduccién de la huella ambiental

de las practicas agricolas.

Este cambio en los patrones de consumo ha hecho que los importadores canadienses
busquen proveedores internacionales que ofrezcan productos agricolas certificados y que
cumplan con los requisitos de sostenibilidad, lo cual pone a Colombia en una posicién favorable

como proveedor de tierra organica



V.2,

FICHA TECNICA

Categoria

Producto

Descripcion

Categoria

Posicion Arancelaria

Descripcion

Tierra Organica de Alta Calidad

Tierra organica libre de contaminantes, ideal
para la agricultura organica, jardineria sostenible y
cultivo sin quimicos. Esta tierra es rica en nutrientes
esenciales y materias organicas que favorecen el

crecimiento saludable de las plantas.

Producto agricola organico

2821200000

23



Composicion

Certificacion

PH

Certificacion

Fitosanitaria

Embalaje

Peso por Unidad

Peso del Contenedor

Peso total (producto +

contenedor)

Precio Unitario

arena)

24

80% material organico, 20% minerales (arcilla,

Certificacion organica ICA, Norma

Internacional (OFDC)

6.0 — 6.5 (ideal para cultivos organicos)

ICA (Colombia)

730 sacos de 25kg cada uno

25 kg por saco, total de 18.250 kg por

contenedor

18.205 kg

36..455 kg

4.000 USD por contenedor
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Condiciones de Pago Pago anticipado o contra entrega

5.2.1. Informacién General del Producto
Nombre del producto: Tierra Organica de Alta Calidad

Descripcion: Tierra organica libre de contaminantes, ideal para la agricultura
organica, jardineria sostenible y cultivo sin quimicos. Esta tierra es rica en nutrientes

esenciales y materias organicas que favorecen el crecimiento saludable de las plantas.

Categoria: Producto agricola organico

Posicion Arancelaria: 2821200000

Caracteristicas Técnicas del Producto

Composicién: Esta compuesta principalmente de carbono, hidrogeno, oxigeno,

nitrégeno, fosforo, y azufre.

Material organico: 80%

Minerales (arcilla, arena, limo): 20%

pH: 6.0, 6.5

Certificacion Organica:
Certificacion otorgada por [Nombre de la entidad certificadora en Colombia, por ejemplo,
ICA] que garantiza que el producto cumple con los estandares internacionales de

agricultura organica.
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Tratamiento Fitosanitario:
La tierra ha sido tratada de acuerdo con las normativas fitosanitarias del Instituto
Colombiano Agropecuario (ICA) y cuenta con el certificado fitosanitario que asegura que

esta libre de plagas y patégenos.

Tipo de tierra: Suelo agricola de alta fertilidad

Tierra preparada y tamizada para su uso en cultivos organicos, adecuada para el

cultivo de vegetales, flores y plantas en general.
Condiciones de Exportacion
Origen: Santiago de Cali, Valle del Cauca, Colombia

Destino: [Ciudad y puerto de destino en Canad4, por ejemplo, Toronto o

Vancouver]
Modalidad de transporte: Transporte maritimo (por contenedor de 20 pies)
Unidad de medida: Toneladas (t), kilogramos (kg), metros cubicos (m?)
1 contenedor de 20 pies con capacidad para [X toneladas o m® de tierral.
Embalaje: El producto sera empaquetado en sacos de 25 kg cada uno.

Cantidad de sacos por contenedor: 730 sacos de 25 kg, lo que equivale a 18.250
kg por contenedor. El contenedor tiene un peso bruto de 18.205 kg. Total, de peso

(producto + contenedor): 18.250 kg + 18.205 kg = 36.455 kg.

Los sacos seran de materiales resistentes, preferentemente reciclables, para evitar

fugas y contaminacion.
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Cada saco estara etiquetado con el nombre del producto, origen, fecha de

recoleccidon y numero de lote.

Documentacién Requerida

Certificado fitosanitario: Emitido por el Instituto Colombiano Agropecuario (ICA)

para garantizar que la tierra es libre de plagas y enfermedades.

Certificacion organica: Certificado de producto organico emitido por una entidad

certificadora reconocida.

Factura comercial: Detalles sobre el valor del producto y condiciones de venta.

Conocimiento de embarque: Documento de transporte que especifica el envio de

la carga.

Certificado de origen: Documento que confirma que el producto proviene de

Colombia.

Condiciones de Almacenamiento

Temperatura y humedad: Se recomienda almacenar el producto en lugares
frescos y secos, evitando la exposicion directa al sol o a fuentes de calor excesivas para

preservar su calidad.

Vida atil: No tiene una vida util definida si se mantiene bajo condiciones
adecuadas de almacenamiento, aunque su eficacia como fertilizante puede disminuir si no

se almacena correctamente.
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V.3. POSICION ARANCELARIA

Actualmente el proceso de exportacion se realiza con la siguiente partida

arancelaria:

Partida Arancelaria: 2821200000

VI. ESTUDIO DE MERCADO

VI.1. PAIS IMPORTADOR: CANADA

i Nombre oficial: Canada

i Capital: Ottawa

i Superficie: 9.98 millones de km? (es el segundo pais mas grande del mundo por

superficie)

i Poblacion: Aproximadamente 39 millones de habitantes (estimacién 2023)

i Idioma: Elinglés y el francés son los idiomas oficiales.

iw Moneda: Ddlar canadiense (CAD).

i Tipo de Gobierno: Monarquia constitucional con una democracia parlamentaria.

i Religién: Predomina el cristianismo, aunque Canada es un pais multicultural y

secular.

6.1.1. Industria del Producto a Importar
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La industria de productos organicos en Canada ha experimentado un crecimiento
sostenido en las ultimas décadas, impulsado por un fuerte interés en practicas agricolas
sostenibles, la creciente demanda de alimentos y productos libres de quimicos, y una
mayor conciencia ambiental por parte de los consumidores. Esto ha creado un mercado

receptivo para productos ecolégicos, como la tierra organica.

Principales competidores y sus estrategias

Colombia enfrenta a varios competidores en el mercado de exportacion de tierra

organica hacia Canada. Algunos de los principales competidores son:

Estados Unidos: Su estrategia es la calidad y la certificacién, estados unidos
cuenta con sistemas robustos de certificacién organica, como USDA Organic, que

aseguran a los consumidores canadienses la calidad y el origen de la tierra organica.

México: Su estrategia son los precios competitivos, debido a los costos de
produccion mas bajos, México puede ofrecer precios mas atractivos en comparacién con

Colombia, lo que lo convierte en un competidor clave.

Peru: Su estrategia es la produccién sostenible y diversificada, Peru se ha
destacado en la produccion organica debido a su capacidad para ofrecer productos

agricolas de alta calidad, lo que también incluye la tierra organica.

Chile: Su estrategia es la certificacion de productos organicos, Chile se destaca

por su fuerte cumplimiento con los estandares internacionales de agricultura organica.
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6.1.2. Entorno Geografico
Ubicaciéon Geografica de Canada

Canada esta ubicado en América del Norte, limitando al norte con el Artico, al este
con el océano Atlantico, al oeste con el océano Pacifico y al sur con los Estados Unidos.
Con una superficie total de 9.98 millones de km?, Canada es el segundo pais mas grande

del mundo por area, después de Rusia.

El pais se divide en 10 provincias y 3 territorios. La capital de Canada es Ottawa,
ubicada en la provincia de Ontario, aunque Toronto es la ciudad mas grande y el principal
centro econémico del pais. Otras ciudades clave son Vancouver, en la costa oeste, y

Montreal, en la provincia de Quebec.

Latitud y longitud: Se extiende de 60°N en el Artico hasta 42°N en la frontera con

los Estados Unidos, lo que le da una gran diversidad climatica.

Clima: El clima en Canada varia considerablemente dependiendo de la regién. En
el sur, las zonas mas cercanas a la frontera con EE. UU. tienen un clima mas templado,

mientras que en el norte, el clima es subartico o artico, con inviernos largos y frios.

Caracteristicas Geograficas Importantes:

Regidon montanosa: En el oeste, el pais esta dominado por las Montafas
Rocosas, que son una barrera natural que influye en el clima y en la actividad econémica

de esa region.

Llanuras y tierras agricolas: Las llanuras de las praderas canadienses son una
de las principales areas productivas de agricultura del pais, especialmente en las

provincias de Alberta, Saskatchewan y Manitoba.



31

Regiones boscosas: El norte de Canada esta cubierto por vastos bosques
boreales, que son un recurso natural importante para la industria maderera y la

biodiversidad del pais.

Economia Regional: La economia de Canada esta altamente diversificada y tiene
una estructura moderna con fuertes sectores en los servicios, manufactura, energia 'y
agricultura. A continuacion, se presentan algunos detalles sobre como funciona la

economia en las principales regiones de Canada:

Regidon del Oeste (Columbia Britanica y Alberta): Esta region es conocida por
su fuerte sector energético (especialmente el petrdleo y gas natural) y sus vastos recursos
forestales. Vancouver, en la provincia de Columbia Britanica, es un importante puerto de

comercio internacional, especialmente con Asia.

Region Central (Ontario y Quebec): Ontario alberga a Toronto, que es el centro
financiero y economico de Canada. La industria manufacturera (automotriz, maquinaria,
productos electronicos) es fuerte en esta region. Quebec es conocida por sus industrias
de alta tecnologia y productos alimenticios, ademas de ser un centro cultural de habla

francesa.

Regién de las Praderas (Saskatchewan y Manitoba): La economia aqui esta
dominada por la agricultura (trigo, cebada, canola, etc.) y la ganaderia. Las tierras de las
praderas son algunas de las mas productivas del pais. La agricultura organica también ha
tenido un crecimiento notable en estas regiones, lo que representa una oportunidad para

los exportadores de productos organicos como la tierra organica.

Regidn Atlantica (New Brunswick, Nueva Escocia, Isla del Principe Eduardo,

Terranova y Labrador): Esta region tiene una economia mas pequefa, centrada
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principalmente en la pesca, la foresteria y el turismo. Sin embargo, la agricultura organica

esta comenzando a ganar importancia en la region.

Regién Norte: El norte de Canada, en las Territorios del Noroeste, Yukén y
Nunavut, tiene una poblacién mas baja y una economia menos diversificada, pero es rica

en minerales y recursos naturales.

Impacto del Entorno Geografico en la Agricultura: La diversidad geografica y

climatica de Canada afecta directamente las actividades agricolas en el pais:

Condiciones para la agricultura: Las zonas del sur, como las provincias de
Ontario, Quebec y las praderas canadienses, son ideales para la agricultura, ya que
tienen un clima mas templado, suelos fértiles y una temporada de cultivo mas larga. Esto

permite una produccién significativa de productos organicos y agricolas.

Jardineria urbana y compostaje: En las principales ciudades como Toronto y
Vancouver, la jardineria urbana y el cultivo de alimentos en espacios pequefios esta en
auge, lo que impulsa la demanda de tierra organica y otros productos relacionados con la

agricultura urbana.

6.1.3. Entorno Politico

Tipo de Gobierno en Canada

Canada es una monarquia constitucional y una democracia parlamentaria. El jefe
de Estado es la Reina de Inglaterra (aunque su rol es principalmente ceremonial), y el jefe
de Gobierno es el Primer Ministro, quien lidera el poder ejecutivo. El sistema politico
canadiense es una federacion, lo que significa que el pais esta compuesto por provincias

y territorios con gobiernos auténomos, pero bajo la autoridad del gobierno federal.
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Estructura politica: ElI Parlamento canadiense esta compuesto por dos camaras:
la Camara de los Comunes (electa por voto popular) y el Senado (cuyos miembros son

designados por el Primer Ministro).

Gobierno federal y provincial: Mientras que el gobierno federal tiene autoridad
en temas de politica exterior, defensa, comercio y algunas areas de economia, cada

provincia tiene sus propios poderes en areas como educacion, salud y regulacién local.

Politica Gubernamental en Canada y su Impacto en la Importacion de

Productos:

Canada tiene una politica econdmica abierta y se caracteriza por un entorno
comercial proactivo, especialmente hacia la importacién de productos de otras naciones,
lo que se refleja en sus acuerdos de libre comercio y sus normas reguladoras para

asegurar la calidad y la seguridad de los productos que ingresan al pais.

La politica gubernamental canadiense favorece el libre comercio y el acceso al
mercado para productos internacionales, pero esta acompafada de ciertas regulaciones
estrictas que aseguran que los productos importados cumplan con los estandares de

calidad, seguridad y salud publica.

Regulacion de productos agricolas: En el caso de productos como la tierra
organica, Canada tiene normativas claras sobre lo que se considera un producto organico
certificado y debe cumplir con el Canada Organic Regime (COR), que establece las reglas

para la certificacion de productos organicos, incluyendo la tierra.

Control de plagas y enfermedades: La Canadian Food Inspection Agency (CFIA)
regula la importacion de productos agricolas y establece medidas fitosanitarias para
garantizar que los productos no introduzcan plagas, enfermedades o contaminantes en el

pais.
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Tratados y Acuerdos Comerciales que Afectan la Importacién de Productos

desde Colombia

Canada tiene una politica de comercio exterior abierta y ha firmado diversos
tratados de libre comercio con paises y regiones alrededor del mundo. Algunos de estos
acuerdos impactan directamente la importacion de productos desde paises como
Colombia, favoreciendo el comercio y reduciendo barreras arancelarias. A continuacion,

se detallan los acuerdos mas relevantes:

Tratado de Libre Comercio Canada-Colombia (TLC C-CAN)

Uno de los acuerdos mas relevantes para la exportacion de productos desde
Colombia a Canada es el Tratado de Libre Comercio entre Canada y Colombia (TLC

C-CAN), firmado el 21 de noviembre de 2008 y en vigor desde el 15 de agosto de 2011.

Este acuerdo es un pilar fundamental para facilitar el comercio entre ambos paises
y proporciona una serie de beneficios para los exportadores colombianos, incluidos los

que desean exportar productos como tierra organica.

Eliminacién de aranceles: Uno de los beneficios clave del TLC C-CAN es que
reduce o elimina los aranceles a muchos productos. Esto facilita el acceso de los
productos colombianos al mercado canadiense y hace que los exportadores colombianos
sean mas competitivos en comparacion con otros paises que no estan cubiertos por

acuerdos similares.

Acceso a un mercado de mas de 30 millones de consumidores: Este acuerdo
otorga a los productos colombianos un mejor acceso al mercado canadiense, que es un
mercado bien desarrollado y con un poder adquisitivo significativo. Es un mercado que
valora los productos ecolégicos, como la tierra organica, lo cual es una oportunidad

importante para el comercio de este tipo de bienes.
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Regulaciones y estandares: Aunque el TLC facilita el acceso al mercado, el
acuerdo también establece que los productos importados deben cumplir con las normas
canadienses de calidad. Por ejemplo, en el caso de la tierra organica, debe cumplir con el
Canada Organic Regime (COR) y las normativas fitosanitarias del pais, lo cual se debe

tener en cuenta al planificar la exportacion.

Acuerdo Estados Unidos-México-Canada (T-MEC)

Aunque este acuerdo no se aplica directamente a las exportaciones de Colombia,
el T-MEC, conocido como el Tratado entre México, Estados Unidos y Canada (T-MEC),
tiene implicaciones indirectas para el comercio canadiense con otros paises, como
Colombia. Dado que Canada y Estados Unidos son socios comerciales clave en América
del Norte, las dinamicas de comercio dentro de este acuerdo afectan también las
importaciones a Canada, en la medida que facilitan el flujo de productos entre los paises

involucrados y abren oportunidades de exportacion regional.

Acuerdos Multilaterales y de la OMC

Canada también es miembro de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC) y
participa activamente en acuerdos multilaterales que promueven la libertad comercial
global. Estos acuerdos pueden influir en las politicas arancelarias y reguladoras
relacionadas con los productos importados, incluida la tierra organica, asegurando que las

exportaciones colombianas puedan beneficiarse de reglas comerciales transparentes.

Impacto de los Tratados de Libre Comercio en la Importacién de Tierra

Organica desde Colombia

Gracias al TLC C-CAN, los exportadores colombianos de tierra organica pueden
aprovechar una reduccion de barreras arancelarias y obtener un acceso mas facil al

mercado canadiense. Esto se traduce en una mayor competitividad de los productos
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colombianos en términos de costos y precios en Canada. Sin embargo, es importante
recordar que, aunque los aranceles se han reducido, los productos deben cumplir con las
regulaciones sanitarias y fitosanitarias de Canada, asi como con las normas de

certificacion organica establecidas en el Canada Organic Regime (COR).

6.1.4. Comercio Exterior en CAN

Balanza Comercial de Canada

La balanza comercial de un pais mide la diferencia entre las exportaciones e
importaciones de bienes y servicios. En el caso de Canada, histéricamente ha tenido una
balanza comercial fluctuante, influenciada por diversos factores como los precios de los

recursos naturales, la demanda global y las politicas comerciales.

Exportaciones: Canada es un exportador neto de recursos naturales, y las
principales exportaciones incluyen pro ductos como petréleo y gas, minerales, madera y
productos agricolas. El pais es también un importante exportador de productos
manufacturados y tecnologias avanzadas, aunque su economia sigue siendo muy

dependiente de los recursos naturales.

Las exportaciones agricolas de Canada también juegan un papel importante.
Productos como cereales, canola, frutas y productos organicos (como la tierra organica)
son exportados en cantidades significativas, principalmente a paises como Estados

Unidos, China, y México.

Las exportaciones canadienses tienen como destinos principales los paises con
los que Canada tiene acuerdos comerciales, como Estados Unidos (su principal socio

comercial), México (a través del T-MEC), y paises de la Unidon Europea y Asia.
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Importaciones: Por otro lado, las importaciones de Canada son mas
diversificadas, con productos de tecnologia avanzada, vehiculos, productos electronicos,
ropa y alimentos que provienen de todo el mundo, especialmente de Estados Unidos,

China, México y otros paises de Asia y Europa.

Tendencias en la Balanza Comercial de Canada

En los ultimos anos, Canada ha experimentado déficits comerciales, es decir,
importa mas de lo que exporta. Esto se debe a varios factores, incluyendo la fuerte
demanda de productos manufacturados y tecnologia avanzada que no se producen a gran

escala en Canada.

Sin embargo, el sector energético sigue siendo un pilar clave de la balanza
comercial. El aumento de la produccién de petrdleo y gas en las provincias de Alberta y
Columbia Britanica, junto con el crecimiento de las exportaciones de recursos naturales,

ayuda a equilibrar las cifras comerciales.

Economia de Canada

Canada tiene una economia altamente desarrollada y se considera una de las
economias mas competitivas y estables del mundo. En términos de PIB per capita,
Canada se encuentra entre los paises mas ricos, lo que refleja su alto nivel de calidad de

vida, educacion y salud.

Pilares de la economia canadiense: Recursos naturales: Canada es un gran
productor de recursos naturales como petroleo, gas natural, minerales, madera y agua

dulce, lo que impulsa sectores como la energia, la mineria y la agricultura.

Manufactura: Aunque el sector manufacturero ha perdido algo de peso en las
ultimas décadas, sigue siendo relevante, especialmente en la industria automotriz, la

electrénica, la industria aeroespacial y la industria farmacéutica.



38

Servicios: El sector de servicios es uno de los mas importantes de la economia
canadiense, con énfasis en finanzas, seguros, tecnologias de la informacién y comercio

minorista.

Comercio Internacional: La economia canadiense depende en gran medida del
comercio internacional, especialmente con Estados Unidos, su principal socio comercial.
Canada es parte de varios acuerdos de libre comercio, lo que facilita la importacion y

exportacion de bienes y servicios con multiples mercados alrededor del mundo.

Diversificacion: Si bien el pais depende de los recursos naturales, esta
trabajando activamente para diversificar su economia hacia sectores de tecnologia

avanzada, inteligencia artificial, y energias renovables.

Perspectivas Econémicas de Canada

A pesar de los desafios que enfrentan muchas economias a nivel global, Canada
sigue mostrando perspectivas econdmicas positivas a largo plazo. Las principales

proyecciones incluyen:

Crecimiento Moderado: La economia canadiense experimentd un crecimiento
moderado en los ultimos afos, impulsado principalmente por el consumo interno y el
sector energético. Las proyecciones para los préximos afos indican que el crecimiento del
PIB se mantendra en un rango del 1.5% al 2.0% anual, lo cual es positivo en comparacion

con otras economias desarrolladas.

Transiciéon hacia la Sostenibilidad: Con la creciente presion por adoptar politicas
de sostenibilidad y el cambio hacia energias renovables, Canada esta invirtiendo en

infraestructura verde, tecnologia limpia y agricultura sostenible. Esto abre nuevas
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oportunidades para productos ecolégicos como la tierra organica, que podria ganar

terreno en el mercado canadiense.

Innovacion y Tecnologia: Canada esta fortaleciendo su posicion en sectores de
innovacion tecnolégica, especialmente en inteligencia artificial, biotecnologia y tecnologias
limpias. La tecnologia avanzada y las startups tecnoldgicas estan creciendo rapidamente

en ciudades como Toronto, Montreal y Vancouver.

Desafios Econdmicos: Aunque la economia canadiense es fuerte, enfrenta varios
desafios, como el envejecimiento de la poblacion, las altas tasas de deuda publica 'y
privada, y la necesidad de reducir las emisiones de gases de efecto invernadero. Estos
desafios podrian afectar las politicas gubernamentales a largo plazo, pero también abren

oportunidades en sectores relacionados con la sostenibilidad y la innovacion.

Perspectivas para las Exportaciones de Tierra Organica desde Colombia

La tierra organica es un producto en crecimiento en Canada, especialmente con el
aumento de la agricultura urbana, el compostaje y el interés por productos ecolégicos. El
entorno econdmico de Canada favorece la importacion de productos organicos, lo que

crea un mercado potencial para exportaciones de tierra organica desde Colombia.

ElI TLC C-CAN reduce las barreras arancelarias, lo que facilita el comercio entre
ambos paises y crea una ventaja competitiva para las exportaciones colombianas,
especialmente en un mercado que valora los productos sostenibles y ecoldgicos. Ademas,
la tendencia hacia la sostenibilidad y el crecimiento de los huertos urbanos en las
principales ciudades canadienses son factores que favorecen las exportaciones de tierra

organica.

Principales destinos de exportaciéon de Canada
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Canada es una economia orientada al comercio internacional, con una gran parte
de su producto interno bruto (PIB) derivado de las exportaciones. Los principales destinos
de exportacion de Canada son, en su mayoria, paises cercanos, especialmente en
América del Norte, debido a los acuerdos comerciales y las fuertes relaciones

econdémicas, pero también incluye mercados importantes en Asia y Europa.

Estados Unidos

Porcentaje de exportaciones: Aproximadamente el 75% de las exportaciones
canadienses se dirigen a Estados Unidos, lo que lo convierte en el principal socio

comercial de Canada.

Principales productos exportados:

Petréleo y productos derivados: Canada es el mayor proveedor de petroleo de

los EE. UU., principalmente desde las arenas bituminosas de Alberta.

Automoviles y partes automotrices: Canada tiene una gran industria automotriz,
y las partes de vehiculos y los automdviles completos son una parte significativa de las

exportaciones.

Productos agricolas: Como trigo, canola, maiz y carne.

Minerales y metales: Incluyendo oro, cobre, niquel y plata.

Productos tecnolégicos y electrénicos: Como componentes electronicos,

software y tecnologias de la informacién.

Acuerdo Comercial: El Tratado entre México, Estados Unidos y Canada (T-MEC),
que reemplazé al NAFTA (Tratado de Libre Comercio de América del Norte), facilita el
comercio entre estos tres paises, reduciendo aranceles y promoviendo el comercio sin

barreras arancelarias en muchas categorias de productos.
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China

Porcentaje de exportaciones: China es el segundo mayor destino de exportacion

de Canada3, representando alrededor del 5-6% de sus exportaciones.

Principales productos exportados:

Recursos naturales: China es un importante importador de minerales y metales,

como cobre, oro, petréleo, carbdn y productos agricolas.

Granos: Canada es un gran exportador de trigo a China, especialmente en los

ultimos afios debido a la creciente demanda de alimentos y cereales.

Canola: Canada es el mayor exportador de semillas de canola y aceite de canola

a China.

Productos agricolas procesados: Ademas de los productos basicos, Canada
también exporta productos agricolas procesados, como alimentos preparados y productos

lacteos.

Reino Unido

Porcentaje de exportaciones: El Reino Unido es uno de los principales destinos
de las exportaciones canadienses, representando alrededor del 3-4% de las

exportaciones totales.

Principales productos exportados:

Productos agricolas: Como trigo, aceite de canola y productos carnicos.

Tecnologias: Software y productos tecnolégicos avanzados.

Minerales y metales: Oro, plata y productos de mineria.

Industria automotriz: Partes automotrices y vehiculos.
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Japon

Porcentaje de exportaciones: Japon representa aproximadamente el 2-3% de las

exportaciones canadienses.

Principales productos exportados:

Productos agricolas: Como canola, trigo y productos carnicos (especialmente

carne de res).

Minerales y metales: Canada exporta carbon, cobre y minerales para la

produccion de acero y otros metales.

Tecnologias y maquinaria: Automoviles y componentes electronicos.

México

Porcentaje de exportaciones: México es otro importante socio comercial de
Canada dentro del acuerdo T-MEC, representando aproximadamente el 2-3% de las

exportaciones canadienses.

Principales productos exportados:

Automoviles y partes automotrices: Canada es un importante proveedor de

componentes automotrices para la industria mexicana.

Productos agricolas: Trigo, canola y productos lacteos.

Minerales: Cobre y otros metales industriales.

Paises Bajos (Holanda)
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Porcentaje de exportaciones: Los Paises Bajos se encuentran entre los
principales destinos de exportacién europeos para Canada, representando alrededor del

2% de las exportaciones.

Principales productos exportados:

Productos agricolas: Canola y trigo.

Tecnologias y maquinaria: Software y componentes tecnoldgicos.

Productos de mineria: Oro y plata.

India

Porcentaje de exportaciones: India es un mercado en crecimiento para las

exportaciones de Canada, con una participacion de alrededor del 2%.

Principales productos exportados:

Canola: India es un gran importador de aceite de canola.

Productos agricolas: Granos, trigo y lacteos.

Productos de tecnologia: Software y componentes electronicos.

Corea del Sur

Porcentaje de exportaciones: Alrededor del 2% de las exportaciones de Canada

van a Corea del Sur.

Principales productos exportados:

Granos y productos agricolas: Canola y trigo.

Minerales y metales: Cobre y petréleo.

Productos industriales: Maquinaria y automdéviles.
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Otros Mercados Importantes

Arabia Saudita: Canadéa exporta principalmente productos minerales y

magquinaria.

Brasil: Productos agricolas (especialmente soja y trigo) y materiales de

construccion.

Francia: Exportaciones de productos agricolas (especialmente trigo y aceite de

canola) y productos manufacturados.

Principales origenes de importacion a Canada

Canada es un pais altamente dependiente de las importaciones para satisfacer las
necesidades de consumo y de su industria. Debido a su ubicacion geografica, las
importaciones provienen principalmente de Estados Unidos, pero también de una variedad
de otros paises, en su mayoria de Asia, Europa y algunos de América Latina. Las
principales categorias de productos importados incluyen bienes de consumo, productos

electrénicos, vehiculos, productos industriales y productos agricolas.

Principales Origenes de Importacion de Canada:

Estados Unidos

Porcentaje de importaciones: Aproximadamente el 50-60% de las importaciones
de Canada provienen de Estados Unidos, lo que lo convierte en el principal proveedor de

productos importados.

Principales productos importados: Automéviles y partes automotrices: Estados

Unidos es el principal proveedor de vehiculos completos y componentes automotrices.

Productos electrénicos: Incluyendo computadoras, televisores, teléfonos moviles

y otros dispositivos de consumo.
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Productos quimicos: Como plasticos, fertilizantes y productos farmacéuticos.

Magquinaria industrial y equipos: Equipos de construccion, maquinaria agricola y

herramientas.

Alimentos y bebidas: Carnes, productos lacteos, cereales, y alimentos

procesados.

Acuerdo Comercial: El comercio con Estados Unidos se facilita a través del
Tratado entre México, Estados Unidos y Canada (T-MEC), que elimina barreras

comerciales y facilita el comercio sin aranceles para muchas categorias de productos.

China

Porcentaje de importaciones: China es el segundo mayor proveedor de
importaciones para Canada, representando alrededor del 10-12% de sus importaciones

totales.

Principales productos importados:

Productos electréonicos: Computadoras, teléfonos moviles, electrodomeésticos y

otros dispositivos de consumo masivo.

Ropa y textiles: China es el principal proveedor de ropa, calzado y textiles.

Maquinaria y equipos: Equipos de construccion, herramientas industriales, y

materiales de fabrica.

Juguetes y productos para el hogar: China también exporta una gran cantidad

de juguetes, articulos de decoracién y productos de consumo.

Productos quimicos y farmacéuticos: Incluyendo productos farmacéuticos,

plasticos y fertilizantes.
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México

Porcentaje de importaciones: México es el tercer mayor proveedor de

importaciones de Canada, representando alrededor del 5-6% de sus importaciones.

Principales productos importados:

Automoviles y partes automotrices: México es una fuente clave para vehiculos y

componentes automotrices que se ensamblan en Canada.

Productos agricolas: Frutas, vegetales, aguacates, tomates y otros productos

frescos.

Productos electrénicos: Televisores, computadoras, y componentes electronicos.

Petréleo y productos derivados: Aunque Canada produce petroleo, también

importa de México productos relacionados.

Alemania

Porcentaje de importaciones: Alemania es un importante socio comercial

europeo, representando alrededor del 4-5% de las importaciones de Canada.

Principales productos importados:

Maquinaria y equipos industriales: Equipos de manufactura, tecnologia de

precision y maquinas herramientas.

Productos automotrices: Automoviles de lujo y componentes automotrices.

Productos quimicos: Productos farmacéuticos, cosméticos y productos quimicos

especializados.
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Tecnologias: Equipos de tecnologia avanzada, materiales electronicos y software.

Japon

Porcentaje de importaciones: Japon es otro proveedor clave de productos de

alta tecnologia, representando alrededor del 3-4% de las importaciones de Canada.

Principales productos importados:

Automoviles: Vehiculos de alta gama y automdviles eléctricos.

Electrénica de consumo: Camaras, televisores y sistemas de audio.

Maquinaria y equipos industriales: Equipos de manufactura y tecnologia

avanzada.

Productos quimicos: Plasticos y productos farmacéuticos.

Corea del Sur

Porcentaje de importaciones: Corea del Sur es un importante proveedor de
productos tecnoldgicos y automotrices, representando alrededor del 2-3% de las

importaciones canadienses.

Principales productos importados:

Automoviles y partes automotrices: Vehiculos y componentes automotrices.

Electronica: Televisores, equipos de audio y componentes electrénicos.

Productos de tecnologia: Semiconductores y materiales electronicos.

Italia

Porcentaje de importaciones: Italia es otro proveedor clave europeo,

representando alrededor del 2-3% de las importaciones canadienses.
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Principales productos importados:

Maquinaria: Equipos de manufactura y tecnologia de precision.

Productos automotrices: Automoviles de lujo y partes automotrices.

Alimentos y bebidas: Vino, aceite de oliva, pastas y otros productos gourmet.

Moda y textiles: Ropa de disefiador, calzado y productos de lujo.

Reino Unido

Porcentaje de importaciones: El Reino Unido es un socio comercial importante,

representando alrededor del 2% de las importaciones canadienses.

Principales productos importados:

Productos farmacéuticos y quimicos: Medicamentos, cosméticos y productos

farmacéuticos.

Automoviles: Vehiculos de alta gama y componentes automotrices.

Maquinaria: Equipos industriales y tecnologia avanzada.

Otros Mercados Importantes:

India: Canada importa principalmente productos textiles, ropa, ropa de trabajo,

alimentos procesados, y productos tecnolégicos.

Taiwan: Importaciones de componentes electrénicos, computadoras y maquinas

herramientas.

Brasil: Productos agricolas (como soja y café), productos de cuero y mineria.

Ubicacion geografica de Canada y como afecta al pais
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La ubicacion geografica de Canada juega un papel crucial en su economia, su
politica y su relacion con el resto del mundo. Como el segundo pais mas grande del
mundo en términos de superficie, Canada se extiende a través de una amplia gama de
latitudes y zonas geograficas, lo que influye en su clima, recursos naturales, comercio,

infraestructura y relaciones internacionales.

Ubicacién Geografica de Canada:

Coordenadas: Canada se encuentra en el norte de América del Norte, limitando al
sur con Estados Unidos, al norte con el Océano Artico, al este con el Océano Atlantico y al

oeste con el Océano Pacifico.

Superficie total: Aproximadamente 9.98 millones de km?, lo que le otorga el titulo

de segundo pais mas grande por superficie, solo superado por Rusia.

Limites territoriales: Canada comparte una larga frontera terrestre de mas de

8,891 km con Estados Unidos, la frontera terrestre mas larga del mundo entre dos paises.
Impacto de la Ubicacion Geografica en Canada:

Acceso a Recursos Naturales: Abundancia de recursos naturales: La vasta
extension territorial de Canada le permite contar con una gran variedad de recursos
naturales como petréleo, gas natural, madera, minerales, agua dulce y productos
agricolas. La regién norte del pais es rica en minerales como oro, plata, cobre y
diamantes. El oeste alberga importantes reservas de petrdleo y gas en la Cuenca de

Alberta y las arenas bituminosas.

Agricultura: Las vastas llanuras de las provincias de Saskatchewan, Manitoba y

Alberta favorecen la produccion agricola, especialmente de trigo, canola, maiz y soja.
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Estas tierras también permiten una ganaderia extensa, principalmente en Alberta, que es

un productor clave de carne de res.

Pesca: La proximidad de Canada a tres océanos facilita una importante industria
pesquera, especialmente en la costa atlantica (norte de Terranova) y en la costa pacifica

(colaboracién con el comercio de mariscos y salmon).
Clima y Condiciones Meteorolégicas:

Inviernos frios: La mayor parte del territorio canadiense se caracteriza por un
clima frio y continental, especialmente en el norte, con inviernos extremadamente frios
que afectan la vivienda, la infraestructura y la agricultura. Las regiones cercanas al Artico
tienen inviernos largos y temperaturas bajo cero, lo que limita la capacidad de habitar y

cultivar en ciertas areas.

Climas mas templados en el sur: En el sur de Canada, especialmente en areas
cercanas a la frontera con los Estados Unidos, como en Vancouver y Toronto, las
condiciones climaticas son mas templadas, lo que permite una mayor densidad de

poblacién y una agricultura mas variada.
Relaciones Internacionales y Comercio:

Proximidad a Estados Unidos: La cercania a Estados Unidos, el mayor socio
comercial de Canada, tiene un impacto muy positivo en su comercio internacional. La
relacion comercial entre ambos paises esta facilitada por acuerdos como el T-MEC
(Tratado entre México, Estados Unidos y Canada), que permite un acceso preferencial al
mercado estadounidense para productos canadienses sin barreras arancelarias

significativas.
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Acceso a océanos: Canada tiene costas en tres océanos (Atlantico, Pacifico y
Artico), lo que le proporciona un acceso inigualable para comercio internacional a través
de puertos maritimos. Puertos como Vancouver (Pacifico), Montreal (Atlantico) y Halifax

son clave para su capacidad de exportacién e importacion.

Apertura hacia el Artico: La ubicacién de Canada cerca del Circulo Polar Artico
tiene un impacto estratégico en términos de comercio global y seguridad internacional. El
deshielo progresivo en el Artico ha abierto nuevas rutas maritimas, lo que permite a
Canada un acceso mas directo a mercados de Asia a través de la ruta del Artico. Sin
embargo, esto también presenta desafios en cuanto a la soberania territorial y la

proteccion ambiental.
Diversidad Cultural y Demografica:

Diversidad de poblaciones: La ubicacion geografica de Canada, con sus grandes
distancias y fronteras, también ha influido en su politica inmigratoria. La proximidad con
Estados Unidos ha facilitado el establecimiento de comunidades migrantes que provienen
de todo el mundo. En especial, hay una notable poblacion asiatica en Vancouver, india en

Toronto y europea en las Maritimas.

Multiculturalismo: Gracias a la ubicacion geografica estratégica y su politica de
inmigracion inclusiva, Canada ha logrado construir una sociedad diversa y multicultural, lo
que tiene un impacto en su politica, su economia y su identidad social. Las grandes
ciudades canadienses son conocidas por su diversidad, especialmente Toronto,

Vancouver y Montreal.
Desafios de Infraestructura y Transporte:

Grandes distancias: La vasta geografia de Canada plantea desafios significativos

para la infraestructura de transporte y la conectividad interna. Las distancias largas entre
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las principales ciudades, como Vancouver, Toronto y Montreal, requieren un sistema

eficiente de transporte ferroviario, aéreo y por carretera.

Red de transporte internacional: Si bien las conexiones terrestres con Estados
Unidos son muy fuertes, el transporte aéreo y maritimo se convierten en esenciales para
las importaciones y exportaciones internacionales. La ubicacién de Canada también lo

convierte en un actor clave en las rutas de comercio transpacifico.
Desafios Ambientales y Riesgos Naturales:

Desastres naturales: Canada enfrenta algunos riesgos naturales, como
huracanes, terremotos (en la regién de la costa pacifica), y inundaciones en algunas
zonas del norte. Sin embargo, el pais esta relativamente protegido de fendmenos

meteoroldgicos extremos en comparacion con otras naciones.

Cambio climatico: Debido a su proximidad al Artico, Canada también se ve
afectado por los efectos del cambio climatico. Las regiones del norte estan
experimentando deshielos y cambios en los patrones climaticos, lo que podria tener

consecuencias econdmicas y sociales a largo plazo.

6.1.5. Tipo de cambio
Moneda de Colombia: Peso Colombiano (COP)
Comportamiento del Peso Colombiano (COP) frente al Délar (USD)
Tipo de cambio histérico y fluctuaciones

El tipo de cambio del peso colombiano (COP) frente al délar estadounidense
(USD) ha experimentado variaciones a lo largo del tiempo, influenciado por factores

internos y externos como la politica econémica de Colombia, la inflacién, los precios de
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las materias primas (como el petréleo, principal exportacién de Colombia), las tasas de

interés en EE. UU. y la situacién econémica global.

En los ultimos anos, el tipo de cambio del peso colombiano ha mostrado una
tendencia a la depreciacion frente al délar. Esto significa que, en general, un délar
estadounidense compra mas pesos colombianos hoy en dia que hace algunos afios. Esto
ha ocurrido principalmente debido a la baja de los precios internacionales del petréleo y

otros factores econémicos.

Factores que afectan el tipo de cambio: Precios internacionales del petroleo,
politicas econdmicas internas, inflacidn, y la intervencion del Banco de la Republica de

Colombia.

6.1.6. Inflacion en Canada

Situacion Actual de la Inflaciéon en Canada (2024)

En Canada, como en muchas otras economias globales, la inflacién ha sido un
tema importante en los ultimos afos. Tras los efectos de la pandemia de COVID-19, las
politicas monetarias expansivas, las interrupciones en las cadenas de suministro y la
guerra en Ucrania, la inflacién en Canada experimentd un aumento significativo. Sin
embargo, en los ultimos meses de 2023 y principios de 2024, la inflacion parece haber
comenzado a desacelerarse ligeramente debido a la accion del Banco de Canada y otros

factores econdémicos.

Tasa de inflacidon actual: A partir de octubre de 2023, la tasa de inflacion en
Canada se habia moderado a un rango de aproximadamente 4.0% a 4.5%. Este nivel
sigue siendo relativamente alto, aunque inferior a los picos observados en 2022, cuando
la inflacion llegd a superar el 8% en algunos meses debido a los efectos post-pandemia, el

aumento de los precios de la energia y la inestabilidad global.
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Componentes principales de la inflacién:

Precios de alimentos: Los precios de los alimentos han sido un factor clave en la
inflacién de Canada. El costo de la canasta basica de alimentos ha aumentado debido a
las interrupciones en las cadenas de suministro, el aumento de los costos de produccion y

las condiciones climaticas que afectaron la cosecha.

Vivienda: El costo de la vivienda, especialmente en las grandes ciudades como
Toronto y Vancouver, ha sido un factor de presion inflacionaria. El mercado inmobiliario
canadiense ha experimentado altos precios, lo que ha incrementado los costos de alquiler

y compra de vivienda.

Energia: Aunque los precios de la energia fueron muy volatiles debido a la crisis
global del petroleo y gas, Canada ha logrado cierta estabilidad en el precio de la energia

interna. Sin embargo, el impacto global sigue siendo importante.

Afectacion a la Economia Canadiense:

La inflacion tiene efectos significativos sobre la economia de un pais, y en Canada,

Sus consecuencias son amplias:

Poder adquisitivo: La inflacién reduce el poder adquisitivo de los consumidores,
lo que afecta el gasto en bienes y servicios. Esto puede resultar en una menor demanda

interna, especialmente para productos que no son esenciales.

Tasas de interés y politica monetaria: El Banco de Canada, que es el banco
central del pais, ha respondido a la inflacién elevando las tasas de interés. Esta politica
monetaria mas restrictiva tiene el objetivo de enfriar la economia y controlar la inflacion,
pero también puede aumentar el costo del crédito, lo que afecta a los consumidores y

empresas que dependen de préstamos para financiar sus actividades.
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Costo de vida: El aumento de los precios de los bienes basicos (alimentos,
energia, vivienda) ha incrementado el costo de vida, lo que pone presion sobre los

hogares, especialmente aquellos con ingresos fijos o limitados.

Exportaciones e importaciones: La inflaciéon también puede afectar la
competitividad de las exportaciones canadienses. Si los costos internos aumentan, los
productos fabricados en Canada pueden volverse mas caros en los mercados
internacionales, lo que podria reducir la demanda de exportaciones. En cambio, las
importaciones pueden ser mas caras debido a la depreciacién del dolar canadiense frente

a otras monedas.

Perspectivas a Futuro

Proyecciones de inflacion para 2024: Segun las proyecciones del Banco de
Canada y otros organismos econdmicos, se espera que la inflacién continue moderandose
a lo largo de 2024, con una tasa estimada de alrededor del 3.0% al final del afo, aunque
esto dependera de factores internos y externos como los precios internacionales de las

materias primas, las politicas monetarias y la evolucién de la demanda interna.

Impacto de las politicas monetarias: El Banco de Canada podria seguir
ajustando sus politicas de tasas de interés, dependiendo de la evolucién de la inflacion.
En 2024, se espera que las tasas se mantengan elevadas por mas tiempo para contener

la inflacion, lo que podria continuar afectando a las empresas y los consumidores.

Impacto de la recesién global: Aunque Canada no esta en una recesion
profunda, la desaceleracién econdmica global, influenciada por factores como la guerra en
Ucrania, las tensiones comerciales y la incertidumbre econémica en algunas regiones,
podria generar un enfriamiento adicional en la economia canadiense. Esto podria afectar

tanto el crecimiento econdmico como las tasas de inflacion.
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Expectativas de crecimiento econdmico moderado: Se espera que Canada
tenga un crecimiento econdmico mas moderado en 2024, con proyecciones de
crecimiento del PIB alrededor del 1.5% al 2.0%. Esto puede ayudar a reducir las presiones
inflacionarias, aunque la situacion podria seguir siendo incierta dependiendo de las

condiciones externas.

6.1.7. Produccion Nacional de Canada

Comportamiento de la Produccién Nacional en Canada:

Canada es una economia altamente desarrollada y una de las mas grandes del
mundo, con una produccion nacional diversificada que abarca sectores como la mineria,
la agricultura, la manufactura, la tecnologia y los servicios. Sin embargo, algunos sectores
son particularmente importantes para la economia canadiense, tanto en términos de

produccién interna como de exportaciones.

En los ultimos afnos, la economia canadiense ha mostrado un crecimiento
moderado, impulsado principalmente por el sector de los servicios (como finanzas,
educacién y salud) y la extraccion de recursos naturales. La produccién manufacturera
también ha mostrado estabilidad, pero en menor medida en comparacion con otros

sectores, debido en parte a la desindustrializacion gradual en algunas areas.

Principales Productos de Exportacion de Canada:

Canada es una economia orientada a la exportacién, con un alto grado de
dependencia de los mercados internacionales para la venta de sus productos. A

continuacion, se detallan los principales productos de exportaciéon de Canada:

Petréleo y Productos Energéticos
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Petroleo crudo es el principal producto de exportacién de Canada, especialmente
desde las arenas bituminosas de Alberta. A menudo exportado a Estados Unidos, Canada

es el mayor proveedor de petroleo de este pais.

Gas natural es otro de los principales productos exportados, tanto a Estados

Unidos ¢

Como a otros mercados internacionales.

Productos Minerales y Metales

Canada es un lider mundial en la exportacion de minerales y metales, siendo el

oro, plata, niquel, cobre y zinc algunos de los metales mas exportados.

Uranio: Canada ha sido tradicionalmente uno de los mayores productores y

exportadores de uranio, un recurso clave en la generacion de energia nuclear.

Minerales industriales: como el potasio (utilizado en fertilizantes) y el aluminio.

Agricultura y Productos Alimenticios

Trigo: Canada es uno de los mayores exportadores de trigo del mundo,

especialmente de trigo de calidad para panaderia.

Canola: Canada es el mayor productor y exportador mundial de aceite de canola y

semillas de canola.

Carne: Carne de res y carne de cerdo son productos clave en las exportaciones
agricolas. Canada tiene acuerdos comerciales preferenciales con varios paises, incluidos

Estados Unidos y México (a través del Tratado T-MEC o USMCA).

Productos lacteos y huevos: Aunque estan sujetos a cuotas dentro de Canada,

algunos productos lacteos y huevos también se exportan a mercados cercanos.
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Automoviles y Partes Automotrices

La industria automotriz canadiense es fuerte, con la produccion de autos y partes
de automaviles siendo una exportacion clave. Muchas grandes empresas automotrices

internacionales tienen fabricas en Canada, particularmente en la provincia de Ontario.

Aeronaves y aeroespacial: Canada tiene una industria aeroespacial soélida,
liderada por empresas como Bombardier y Magellan Aerospace, que fabrican aviones y

partes aeroespaciales.
Productos Forestales

Madera y productos derivados de la madera, como papel y madera aserrada, son
productos importantes de exportacion, especialmente hacia los Estados Unidos y otros

mercados.

Productos Quimicos y Farmacéuticos

Canada también exporta una variedad de productos quimicos y productos

farmacéuticos. Esto incluye productos quimicos industriales, fertilizantes y medicamentos.

Aplicacion de la Inteligencia de Mercado en la Exportacion de Tierra Organica

Para llevar a cabo una exportacion exitosa de tierra organica desde Santiago de
Cali, Colombia, hacia Vancouver, Canada, se utilizara inteligencia de mercado para
identificar oportunidades y optimizar las estrategias comerciales. La inteligencia de

mercado permitira obtener datos clave sobre el comportamiento de los consumidores
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canadienses, asi como sobre las tendencias actuales en la demanda de productos

ecoldgicos y naturales en la region de Vancouver.

1. Andlisis de Demanda y Preferencias del Consumidor: Se realizara un
analisis detallado de las preferencias y necesidades de los consumidores canadienses,
especificamente en Vancouver, una ciudad conocida por su enfoque hacia la
sostenibilidad y la jardineria ecoldgica. Esto incluira la identificacion de segmentos clave
de mercado, como jardineros urbanos, huertos comunitarios y consumidores interesados
en productos organicos. A través de encuestas, entrevistas y analisis de datos de compra,
se podra comprender con mayor precision los factores que influyen en la decision de

compra, como el precio, la calidad del producto y la certificacién organica.

2. Estudio de la Competencia: Mediante el analisis competitivo, se investigara la
oferta actual de tierra organica en el mercado de Vancouver. Esto incluira la evaluacién de
los principales proveedores, los precios de venta y las estrategias de distribucion
utilizadas. Este analisis permitira identificar posibles nichos de mercado, asi como
oportunidades para diferenciar el producto colombiano en términos de calidad, beneficios

ambientales y autenticidad.

3. Identificacién de Canales de Distribucion: Se utilizara la inteligencia de
mercado para identificar los canales de distribucion mas efectivos para la tierra organica
en Vancouver. Esto incluye el analisis de distribuidores locales, tiendas especializadas en
productos ecoldgicos, cadenas de retail y plataformas en linea. A partir de esta

informacion, se podra establecer una red de distribucién que maximice el alcance del
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producto en el mercado canadiense, aprovechando los canales que mejor conecten con

los consumidores interesados en productos ecoldgicos.

4. Cumplimiento de Regulaciones y Requisitos: La inteligencia de mercado
también se aplicara para entender los requisitos fitosanitarios y regulatorios en Canada
para la importacién de tierra organica. Este analisis incluira la investigacion de normativas
locales sobre la calidad del producto, certificaciones necesarias (como el sello organico) y
cualquier restriccion de importacion de materiales organicos. De esta forma, se
garantizara que el producto cumpla con todos los estandares de calidad y regulaciones

exigidos por las autoridades canadienses.

5. Estrategias de Precios y Posicionamiento: Con la ayuda de la inteligencia de
mercado, se podra definir una estrategia de precios competitiva y un posicionamiento
adecuado en el mercado de Vancouver. Esto incluira el analisis de los precios de los
productos similares, el coste de importacién y distribucién, y las percepciones de los
consumidores respecto a la relacion calidad-precio. Se buscara un precio que sea
atractivo para los consumidores, al mismo tiempo que asegure la rentabilidad para el

exportador colombiano.

6. Evaluacion de Tendencias a Largo Plazo: Finalmente, la inteligencia de
mercado proporcionara informacion sobre las tendencias de consumo a largo plazo en
Canada, relacionadas con la sostenibilidad, la agricultura urbana y la demanda de

productos organicos. Esto permitira ajustar las estrategias de exportacion conforme
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evoluciona el mercado, asegurando que la tierra organica colombiana continte siendo una

opcidén atractiva para los consumidores en Vancouver.

A través de estas estrategias basadas en inteligencia de mercado, se optimizaran
las decisiones clave en el proceso de exportacion, aumentando las probabilidades de
éxito y facilitando una insercion efectiva de la tierra organica colombiana en el

mercado canadiense.

6.1.8. Distribucion Fisica Internacional

Sistema de Transporte de Carga

En el contexto de la exportacion de tierra organica desde Colombia a Canada, el
transporte maritimo es la opcion mas utilizada para el envio de grandes volumenes de
carga a nivel internacional, debido a su capacidad para mover grandes cantidades a

costos relativamente bajos.

Transporte Maritimo

Modalidad: El envio de tierra organica se realizara mediante contenedor maritimo

en un contenedor estandar de 20 pies (20' STD).

Volumen y Capacidad: Cada contenedor de 20 pies tiene capacidad para

transportar hasta 18.250 kg de tierra organica (730 sacos de 25 kg cada uno).

Tipo de Carga: La carga es solida (tierra), por lo que se asegura en sacos
resistentes y sellados, protegidos contra la humedad y otros factores ambientales durante

el transporte.
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Transporte de Carga en Contenedor: El contenedor sera cargado en el puerto de
Buenaventura, Colombia y transportado por via maritima hasta el puerto de destino en

Canada.

Transporte Terrestre (de ultimo kilometro)

Una vez que el contenedor haya llegado al puerto en Canada, sera necesario
realizar un transporte terrestre desde el puerto hasta el destino final dentro de Canada.
Dependiendo del destino final, se utilizara transporte por carretera mediante camiones

para trasladar la carga desde el puerto hasta el almacén o cliente final.

Puertos de Carga y Descarga
Puerto de Carga en Colombia: Puerto de Buenaventura

El Puerto de Buenaventura es el principal puerto maritimo de Colombia para la
carga de productos de exportacion hacia mercados internacionales, incluyendo América

del Norte (Canada).

Ubicacion: Buenaventura esta situado en la costa del Pacifico colombiano, en el

Departamento del Valle del Cauca.

Infraestructura: El puerto tiene una infraestructura adecuada para recibir
contenedores y carga general, con conexiones eficientes a la red de carreteras del pais,

facilitando la movilizaciéon de carga hacia y desde el puerto.

Operadores y Transporte: Existen multiples operadores logisticos y compafiias
de transporte maritimo que facilitan el transporte internacional, incluyendo lineas navieras
como Maersk, CMA CGM, Hapag-Lloyd y otras, que operan rutas directas entre

Buenaventura y puertos en Canada.

Puerto de Descarga en Canada: Puerto de Vancouver
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El Puerto de Vancouver es el principal puerto maritimo de Canada para la

importacién de productos desde América Latina y otras partes del mundo.

Ubicacién: Vancouver esta en la costa del Pacifico y es el puerto mas importante

en la Columbia Britanica.

Infraestructura: El puerto de Vancouver cuenta con infraestructura moderna para
el manejo de carga contenerizada, incluidos contenedores de 20'y 40', y equipos

especializados para el manejo de cargas de productos organicos y agricolas.

Conexion Intermodal: Este puerto tiene una excelente conexién intermodal, lo
que significa que una vez descargada la mercancia, se puede transportar rapidamente por
carretera o ferrocarril hacia otras ciudades canadienses como Toronto, Montreal, o

directamente a la region productora o consumo en Columbia Britanica.

Los principales puertos canadienses que se utilizan para importar productos desde
América Latina son Vancouver, Montreal y Toronto, pero para el caso especifico de la
tierra organica, el Puerto de Vancouver es el mas adecuado debido a su cercania y

capacidad para manejar cargas agricolas.

Procedimientos Aduaneros y Despacho

Requisitos Aduaneros en Colombia:

Antes de que el contenedor con la tierra organica salga de Colombia, se deben
cumplir ciertos procedimientos aduaneros, como la inspeccién fitosanitaria, que garantiza

que el producto cumple con los requisitos sanitarios para ser exportado a Canada.
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Certificado Fitosanitario: La ICA (Instituto Colombiano Agropecuario) emitira un
certificado fitosanitario para garantizar que el producto cumple con los estandares

internacionales de seguridad y salud para el transporte de productos agricolas.
Documentacion Requerida:
Factura Comercial.
Certificado de Origen.
Certificado Fitosanitario.
Conocimiento de Embarque (Bill of Lading).
Pdliza de Seguro (si aplica).
Requisitos en Canada

A la llegada al puerto de Vancouver, las autoridades canadienses, como la Agencia
Canadiense de Inspeccion de Alimentos (CFIA), deben inspeccionar la carga para

garantizar que cumpla con las regulaciones sanitarias y fitosanitarias canadienses.

Inspeccion Sanitaria: La carga sera sometida a una inspeccion fitosanitaria para

asegurar que no contenga plagas o contaminantes.

Documentacion Requerida:

e Factura Comercial.
e Certificado Fitosanitario (emitido por el ICA en Colombia).
e Certificado de Origen.

e Documentos de transporte (Bill of Lading y otros).
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e Declaracion de Aduanas: El importador debera realizar una declaracion de

aduanas para asegurar el paso de la carga.
e Sistemas de Transporte Internacional:
Lineas Navieras:

Las lineas navieras que operan entre Colombia y Canada ofrecen servicios
regulares de transporte maritimo de carga contenerizada. Algunas de las principales

empresas de transporte maritimo que operan en esta ruta incluyen:

Maersk Line

CMA CGM

Hapag-Lloyd

Mediterranean Shipping Company (MSC)

Estas empresas ofrecen transporte semanal o quincenal de carga en contenedores
y tienen rutas establecidas entre el Puerto de Buenaventura (Colombia) y el Puerto de

Vancouver (Canada).

Transporte Terrestre:

Una vez que la mercancia llegue a Canada, el transporte terrestre jugara un papel
importante en la distribucion local. Esto incluye el uso de camiones para transportar la

carga desde el puerto hasta el destino final dentro de Canada.

Tipos de Transporte Terrestre:

Camiones de carga completa (FTL): Para grandes volumenes de tierra organica.

Camiones de carga parcial (LTL): Si el volumen de carga no es completo, se

utilizan camiones compartidos para reducir los costos.
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Las autopistas y ferrocarriles en Canada estan bien desarrollados, lo que facilita el

movimiento eficiente de la mercancia dentro del pais.

ACCESO MARITIMO:

© PumtosdeConmbia Bananasay
Cartagena
@ Preton de Cointiia Buenentuns

@ FuetosenCanads

Puertos maritimos para el manejo de carga.
ACCESO AEREO:

——
-

@ Asopustoimamacim sl £1Dorade
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Aeropuertos para el manejo de carga

VIl. EXPORTACION.

VIl.1. PROCESO DE EXPORTACION DEL BIEN

Logistica de Exportacién

A continuacion, se mencionara una guia procedimental para realizar un proceso de

exportacion:

Creacién de una empresa: es importante legalizar o constituir una empresa para
poder asi legalizar el proceso de exportacién y legitimar dicha actividad tratandose de

productos colombianos.

Realizar el respectivo registro de caracterizacion como exportador: Segun los
lineamientos legales vigentes en Colombia toda persona natural o juridica que quiera
realizar una actividad de exportacion desde el territorio aduanero nacional debe de estar
adscrito y tener un registro unico tributario para ser identificado y pueda operar bajo el

régimen de la DIAN.

Clasificacion arancelaria: Es completamente necesario y obligatorio tener muy
bien detallado la partida arancelaria del producto ya que es el método de verificacion e
identificacion de este en términos internacionales y con esta informacion también
tendremos acceso a la informacién arancelaria o procedimientos especiales si el producto

asi lo requiere.

Solicitud de vistos buenos: Segun el tipo de producto éste tendra que ver con la
proteccién de la salud humana y animal ya que certifica que el producto sea apto para el
consumo del ser humano o animal. Este visto bueno es proporcionado por diferentes

entidades estatales segun el producto que asi lo requiera.
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Seleccidén de mercados: es importante analizar y tener claro a donde se va a
exportar la mercancia para identificar las oportunidades mediante una investigacion donde

se ha de tener claro las condiciones del pais destino.

Términos de negociacion internacional: Es necesario celebrar un contrato en el

que se delimiten las responsabilidades tanto para el vendedor como para el comprador.

Registro ante la ventanilla tnica de comercio (VUCE): Esta herramienta es la

que facilitara y se canalizara todos los tramites de comercio exterior.

Registro para determinacion de origen o certificado de origen: Si el pais de
destino esta suscrito a un acuerdo de negociacion internacional especial se pedira un
respectivo certificado de origen para acceder a las condiciones arancelarias especiales de

dicho producto.

Procedimiento aduanero de exportacion de bienes: se trata de toda la
presentacion documentaria requerida por la Dian para poder exportar la mercancia segun

los lineamientos legales.

Documentos de exportacion: estos documentos se deberan retener y tener en
cuenta para dar validez al proceso y demostrar la realizacion de la actividad ante las

autoridades del territorio aduanero en cuestion.

Reintegro de divisas: segun lo que se haya acordado con el cliente este debera
realizar el pago de la mercancia y posteriormente convertir ese monto expresado en

moneda extranjera a la moneda nacional.
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7.1.1. Creacion de la Empresa

Nombre de la Empresa: VLSM Organic S.A.S

VLSM Organic S.A.S. es una empresa colombiana dedicada a la produccion y
comercializacion de productos organicos, con un enfoque particular en la exportacién de
tierra organica a mercados internacionales. La empresa fue constituida con el objetivo de
ofrecer productos agricolas de alta calidad, cumpliendo con las normativas fitosanitarias y

medioambientales, y promoviendo practicas sostenibles y responsables en la agricultura.

Creacion Legal y Estructura Empresarial:

Tipo de Empresa:
VLSM Organic S.A.S. es una Sociedad por Acciones Simplificada (S.A.S.), una
figura juridica que otorga flexibilidad operativa y permite la participacion de socios sin

necesidad de cumplir con formalidades complejas en cuanto a la estructura organizativa.

Fecha de Constitucion:
La empresa fue constituida formalmente en el afio 12/04/2023 bajo la legislacion
colombiana, con el objetivo de atender la creciente demanda de productos organicos tanto

en el mercado local como internacional.

Objetivo
El objeto principal de la empresa es la produccién, comercializacion y exportacion
de tierra organica, asi como la promocién de productos agricolas organicos en general.
Ademas, la empresa se dedica a la gestion sostenible de recursos naturales, y al

cumplimiento de los estédndares fitosanitarios nacionales e internacionales.

Régimen Fiscal:

VLSM Organic S.A.S. esta registrada ante la Direccion de Impuestos y Aduanas



70

Nacionales (DIAN) y cumple con todas las obligaciones fiscales segun el régimen

tributario establecido para las pequefias y medianas empresas (PYMES) en Colombia.

Estructura Organizativa y Funcionamiento

Organizacién Interna:
El Director General es el encargado de la administracion global de la empresa, y
tiene la responsabilidad de tomar decisiones estratégicas y supervisar la operacion diaria

de todas las areas.

Departamento de Produccion:
Encargado de la obtencion de tierra organica, garantizando que cumpla con las
normativas locales e internacionales de calidad y seguridad. Este departamento también

gestiona las actividades agricolas necesarias para mantener la calidad del producto.

Departamento de Logistica y Exportacién:

Responsable de coordinar los procesos de exportacion, incluyendo la gestion de la
documentacion aduanera, el transporte internacional y la gestién de la cadena de
suministro. Este departamento se asegura de que los productos lleguen a su destino final

de manera segura y puntual.

Departamento Comercial y de Ventas:
Se encarga de la promocion de los productos en el mercado internacional, gestionando
relaciones con clientes internacionales y proveedores. Ademas, realiza estudios de

mercado para identificar nuevas oportunidades de negocio.

Departamento de Calidad y Normativas:
Su funcion es garantizar que todos los productos cumplan con los estandares de calidad,

asi como con las normas fitosanitarias que exigen tanto Colombia como los paises
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importadores (como Canadd). Este departamento también maneja las certificaciones

necesarias, como el certificado fitosanitario y otras aprobaciones pertinentes.

Proceso de Produccion: La produccion de tierra organica se lleva a cabo bajo un

proceso controlado que incluye:

Recoleccién de materiales organicos que cumplen con los estandares exigidos por

las normativas fitosanitarias.

Compostaje: Transformacién de los materiales organicos en tierra de alta calidad

mediante un proceso de descomposicion controlada.

Certificacion y Pruebas: Todo el proceso de produccién es monitoreado y
auditado para asegurar que la tierra cumpla con los estandares internacionales para la

exportacion.

Funcién del Departamento de Exportacion:

El departamento de exportacién se encarga de gestionar todo lo relacionado con
los envios internacionales. Esto incluye la coordinacién con agentes de carga, el
cumplimiento de los incoterms (en este caso, CFR), y la obtencion de los documentos

necesarios como el certificado fitosanitario y las facturas comerciales.

Para este tipo de exportacién, se utiliza un agente de carga especializado, quien
se encarga de coordinar la logistica maritima, asegurando que la tierra organica llegue al
puerto de destino, en este caso, Vancouver, Canada, cumpliendo con todos los requisitos

legales y de calidad.
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Visién Y Misién de la empresa

Misioén
"Producir y comercializar tierra organica de alta calidad, promoviendo practicas
sostenibles en la agricultura, y contribuyendo al desarrollo de un mercado global que
valore los productos organicos, con un compromiso constante con la excelencia, la
innovacién y el cumplimiento de las normativas internacionales."

Vision
"Ser la empresa lider en Colombia en la produccién y exportacion de tierra organica y
productos agricolas organicos, expandiendo nuestra presencia en mercados
internacionales, especialmente en América del Norte, Asia y Europa, y siendo reconocidos

por nuestra sostenibilidad y responsabilidad empresarial."

Proceso de Innovacién y Sostenibilidad

VLSM Organic S.A.S. se distingue por su compromiso con la sostenibilidad y la
innovacién. La empresa invierte en la mejora continua de sus procesos productivos,
utilizando tecnologia moderna en la gestion de la tierra organica y en la optimizacién de la
cadena de suministro. Ademas, sigue practicas que promueven la conservacion de los
recursos naturales y el respeto por el medio ambiente, alineandose con los principios de la
agricultura organica y con las expectativas de los mercados internacionales mas

exigentes.
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FORMATO DE IDENTIFICACION Y CONDCXM_]_ENTO DE CLIENTE / USUARIO 1

DOCUMENTO DE IDENTIFICACION DE USUARIO/CLIENTE

F_187_Versién_11_vigencia_01_08_2022

Dia Mes Afo
FecHa [ {5 | OL [ 1015 |

Importante diligenclar todos los campos, en caso contrario diligenclar NO APLICA (N/A)

ESTIMADO CLIENTE: De conformidad con la Circular DIAN 0170, Decreto 1165 da 2019 articulo 50 v |a resolucién 000046 de 2019 articulo 75, es nuestra
obiigacén como prestadores de servicios en el drea de comerdio exterior, crear un banco de datos de nuestros clientes cuyo manejo serd estrictamanta confidencial y
debe reunir coma minimo |a siguiente Informacién:

1, Informaclon General

Razén soclal (Nombre completo): | \lLS\J\‘ O‘(Qr\(\\('. CD QC)
DV
MicacénNIT: No. [ [ 2 [V [V JG6l6]3 ]2 9] - (O]

D to de |

Direcclén principal RUT: | Q\\ QL X198 € 6D Jcmd-d: 0ol volle C.

CAPITAL SOCIAL REGISTRADO

CODIGO CIIU debe responder a |a actividad 6 s4 f 31!5 \O‘OC(J I(m

econémica principal.

2. Datos de Contacto
Nombres y apellidos: \Jalend N OB MoctkeS cargo:  [Defe - Coonesno Ex\.
Correo Electrnico: cannX esSvie W o @ @enonl eooh [Teldfones: [ 205 1D 53 N

3. Informacién sobre Representante Legal. Cuando se trate de onli iénder legales

Nombres y apellidos Identificaclén Diracribn ‘I’:g:'l::“"u"'“ Cludad

VolenQ WORER WONRES LLL) u WAL Mg < | [Cal

oy Lot MoneoO P Qe € [IeES N \00 VY A4q70-\u Qs

<. lnfurmiclon-dc los So;;u/l-:i'r T s con rparr‘ _7(mo;ﬂ 5%) de capital social.

de y ley 2195 del 18 de enero

Obligatorio segGn Circular Externa 100-000016 del 24 de diclembre de 2020 de la super

de 2022 Capitulo III Articulo 12 Parigrafo 4,
Como parte de la mencionada obligacién, se debe llevar a cabo una deblda dillgencia con las contrapartes. Dentro de dicho proceso se encuentra conocer el

BENEFICIARIO REAL O FINAL DE LAS MISMAS. Por lo anterior, tener en cuenta lo sigulente:
1. Cuando se detallen los accionistas o soclos de una persona jurfdica, serd necesarlo Incluir todos los que tengan méas de 5% de participacién en la

sociedad.
2. Es benefidario final: Persona natural que, I 0 conjur sea titular, directa o Indirectamente, del cinco por clenta (5%) o més del

capital o los derechos de voto de |a persona juridica, y/o se beneficie en cinco por ciento (5%) o més de los activos, rendimlentos o utilidades de la persana

juridica; y

3. Persona natural que, actuando Individual o conjuntamente, ejerza control sobre la persona juridica, por cualquier otro medio diferente a los establecidos
en el numeral anterior.

En el evento que un acclonista o soclo directo sea una persona JURfDICA, la de sus e

Indirectos que unoln una participacién mayor del 5% hasta llegar al beneficlario final (persona natural).

[Circular 100-

pagina 1de 3

NG v fleael& % De participacién acclonaria o
Nombres y apellidos completos o de en capital soclal

Jalewd  Moohkes LAY 6637 30 LOO (-

1 la composicion accianaria tiene més de 10 personas, adjuntar como documento anexe el certificade de composicion accionaria firmado por

representante legal o el Revisor fiscal.

5. Manifestaclén (PEP) Pononu expuestas politicamente, PEP Extranjeras y PEP de organizaci internacional

socios, repr e legal o beneficiario final.

Obllgatorio: Decreto 830 de 26 de Jullo de 2021, La calidad de (PEP) se 4 en el tiempo durante el ejercicio
1a del o de otra forma de

del urw ¥ por dos (2) aflos més desde ia dejacidn, renuncla, despldo o decfaracidn rt-

, 0 terminacidn del contrato.

2) Goza de remm:clmlunto m’.bllco? 3) Mmlnlurl recursos pablicos?

l.) Es o ha sido funcionario pﬁbllm F!F?

74
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F_187_Versldn_11_vigencia_01_08_2022 pagina2de3

« ]

Nu sl D “0 sl D No

Fecha de Fecha desvinculaclén
Los sigulentes campos se deben diligenciar si la respuesta a la pregunta 1 fue SI. vinculaclén carge
Nombres y apellidos 1dentificaclén Cargo Dia |Mes| AfRo | Dla | Mes Afio
LYY ™| N N
Las p comao P (PEP) fa exls ia de ras en algdn
pals extranjero en caso de que tengan derecho o poder de firma o de otra Indole sobre alguna. L
Banco Pals Cludad Tipo de cuenta Numero

abuelos, nletos, hermanos, del ) ¥ primero cvil (hijos
cuando el PEP sea socio de, 0 estd asoclado u, una persona jlrfdlu y, ademds, sea propletario directa o Indirectamente de una participacién superior al 5% de la
persona juridica, o ejerza el control de la persona juridica.

Diligencia la Informacién de sus relaclonados en el sigulente cuadro, 51 [a resoussta » |a pregunta 1 fue ST

La Debida Diligencia Intensificada & los PEP se extenderdn 8 (1) los conyuges o compafieros permanentes del PEP (esposo, esposa, compafiero parmananta); (i)

los familiares de las PEP, hasta el segundo undu de umnnauinmlu (padres, abuslos, hermanos, hijos, nietos), segundo da afinidad (padre, madre, hijos,
o padres 3i () los. de un PEP,

Nimero de Identificacién

Relaclonados del PEP Nombres y apellidos completos
NiA N (A N[ A

6. ueneﬂcladni-j de nisi utlvldadiui de comercio exterlor (Clientes / Proveedores).

Nombres o Razén Soclal Identificacién Ciudad Direccién

- OMED X KX XX 4 e Qv ¥ 1%
Cou\0S  COQ0 ‘ Ixxxxx | I o\ | CoW QA % 16

7. Origen de los recursos.

Popos de \a acdwdad Tea@wiiadld, o omtnd N cocheO

B. Entidad financlera que utlllza para reallzar sus pagos
Banco Tipo de cuenta Cludad

Instrumento de pago

[Boncdorardy | owowo | cal

+ons{eienct
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F_187_Versidn_11_vigencia_01_08_2022 pagina 3de 3

mercancias objelo del trdmite Importacién / Exportacién)

9. de comercio (descripcién r

ExpOATAOON de +exron Oi%c’n‘c_o\

10. Referenclas comerciales. i
Nombre o Razén Soclal Contacto Teléfono

Thne Sule Corex ] [OR EOWREAY ] [IETANIST

11. Correo para envlé de facturacién electrdnica.
Correo Nombre contacto Cargo
Lacttnaaeroe()io Paman. comn]  [Bonad Woaex 1 [Conkate.clael

12. Declaracién de oﬂgen y destino de fondos.
‘Obrand nombre propio y/o en calidad de representants legal, declaro de manera voluntana que Ia TATormaTion CONSIGNada en este dOCUMENLO &S CIerLs, veral y puede ser
verificads. Declarg que el origen y destine de los fondes no provienen de ninguna actividad llicita de las contempladas en ¢l cddigo penal colombiane (Lay 599 da 2000) o de
cudiquiers qua lo modifiqus o adicione. Declaro que no he efectusde ni efectusnd o tales o8 I‘wor da personas natursles o Juridicas
relacionadas con tales actividades llicitas. Deciaro que o recursos no provienen de ninguna actividad ficita que sea nacionales ni | ionales. B8
€50 de Infraccién de de los en este eximo & las empresas del Grupo Coltrans SAS “ toda responsabilidad que sa derive por la
Informacién errénes, falsa a Inexacta qua yo hublers p &N eite odela én del mismo.
[Es responsabilidad del cliente Informar y actualizar la sl los datos #n ol presenta formato, en el AUT, de ¥ legal,
© cualquler otro documento que se aportd en el momento de vinculacién o sctualizacién presenta algin cambio. En constancia de haber leido, entendido y sceptada lo anterior,
firma el documenta como representante legal da la compafila o quien o representa para 1a firma de tales documentos.
La Informacidn incluida en el diligenclamiento del presente formato es veraz y real, En ol caso de encontrarse Incongruencias /o wrrores an la misma, #ste formato podrd ser
gevuelto para ajustar la Informacidn o ser rechazado.
13, Tratamliento de datos personales.
Dando cumplimiento a la ley 1581 , reglamentada por el je este doCuMento autonro de maners libre, conscients, expresa,
axplicita y previa el tratamiento da los datos personales incluidos para los Mines Indludq[ ped ;. pdlm de proteccién de datos personales da las ampresas del grupo COLTRANS
SAS publicada en las péginas web www,coltrans.cOm.co , www.COIMES.COM.CO , www.£olotm.com y www.COldEPOSItDS.com.co,
14. Autorizacién de consulta y reporte a centrales de riesgo.
Autorizo » las empresas del Grupo Empresarial Cnltrlni 0 @ quien represente sus derechos u ostents en el futuro & cualquier Utulo la calidad de acreedor, @ consultar, solicitar,
suministrar, reportar, procesar y divulgar toda In Informacién que sa reflere 8l comportamienta crediticio, inanciers y comerdial propia y de la sociedad qua represanto, 8 la
central de Informacidn Ninanciers = CIFIN - o cualquier otra entidad que maneje o administre bases de datos con los mismes Nnes o de antecedentes sobre Investigaciones penales
© e cudlquier otro po. Lo anterior implica que el comportamiento presenta y pasado frente a mis obligaciones proplas y de la sociedad qua represento, permanecerd reflejada da
manera complets en las menclonadas bases da datos con el objeto de suministrar Informacin suficients y adecuada al mercado sobre ¢l estado de mis obligaciones financleras,
comercisles y crediticias.

15. Acta con los documentos solicitados y recibidos, que debe anexar a este formato,

PERSONA  — |7~
DOCUMENTOS . — = PERSONA
| Pars dar estricto ale el 7 000046 del 26 de Julio de 2018 articula 75 ::::;':._: N:TUMI- NATURAL
Pardarafo 3, y Decreto 1165 de 2019 articula 50, se procede a solicitar los sigulentes documentos: COMERCIANTE
Certificado de existencia y representacian legal en original con vigencia no superior a 30 dias, X No aplica Mo aplica
|Certificado oe matricula mercantil con vigencia no superior a 30 dias. Mo aplica No aplica X
Fotocopia del AUT COMPLETQ habilitads como exportador y/o Impartador, y obligado aduanero, Con fecha de x x
generacidn del afo en que se diligencia el formato de conocimients de cliente. *
Fotocopla C.C. Representante legal. x x x
Declaracién de renta (uitima presentada a la DIAN) No aplica X No aplica
Estado de situacion financiera o balance general, y Estada de resultados debldamente firmados por
legal, contador y revisor fiscal piblico con sus Notas & los x No aplica X
estados financieros,
Certificado de EE.FF emitido por contador pdblico y representante legal, Dictamen de EE.FF emitido por revisor x
fiscal o contador piblica Independiente. X o bpcn
Fotocopia de 1a Tarjeta profesional del contador y revisor fiscal o contador publica Independiente. X No aplica x
Certificacién bancaria del afio en que se diligencla el formato de conocimignts de cliente, la cual debe responder X x
a los datos diligenciados en este formato. iy
Referencla comercial del afio en que se diligenda el formato de conocimiento de cllents. x X x
Fotocopla de la Resolucidn vigente emitida por la sutoridad competente, mediante Ja cual se
autoriza o Inscriba & Comercializadora Internacional. APLICA STEN LA CASILLA 54 DEL AUT TIENE £l x No aplica No aplica
£001GO 04,
Resolucidn o sutonzacién como operador econdmico autorizado (OEA) (s! se tiene) APLICA ST EN LA HOJAS 2 | x x x
DEL RUT, CASILLA 89 TIENE £L CODIGO 610 62,
Acuerdo de seguridad debidamenta diligenciado y firmado en original por el representants legal. x X X
Fotocopla del certificada 150 y BASC (sl s Uene) X Na aplica X
Si es cliente de primera sxportacién con ¢l Grupa Empresarial debe anexar of formato de: % x %
| YERIFICACION CONSIGNATARIO EN DESTING F-237,
T
vomere | \OWCWGY  Woocs  Faookes ]
7

FIRMA (Persona natural). REPRESENTANTE LEGAL O FACULTADO (SEGUN CAMARA DE COMERCIO)

Ne® Documento de Identidad. | \\1\ 563234 3l |
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DOCUMENTO DIRECCION DE IMPUESTOS Y ADUANAS NACIONALES

Cali, 02/15/2025
Sefiores:
Direccidn de Impuestos y Aduanas Nacionales.

Direcciones Seccionales de Impuestos y Aduanas

Ref. Mandato aduanero con representacion.

Identificacion del Mandante: [ldentificacion del Mandatario
Razoén Social: VLSM ORGANIC S.A.S AGENCIA DE ADUANAS ML S.A
NIVEL 1
NIT: 901.054.501 900.081.359-1
Domicilio principal: |CALI MEDELLIN

Los suscritos manifestamos que hemos celebrado un CONTRATO DE MANDATO CON
REPRESENTACION, entre las partes arriba identificadas, en virtud del cual EL
MANDANTE confiere mandato aduanero a la AGENCIA DE ADUANAS para que esta
adelante en nombre de aquel todas las gestiones de indole aduanera que sean
necesarias en relacion con las mercancias de EL MANDANTE y ante todas las
Direcciones Seccionales en las cuales la AGENCIA DE ADUANAS tenga operacién o
desplace sus agentes o auxiliares previo acuerdo con EL MANDANTE

PRIMERA. LA AGENCIA DE ADUANAS prestara a EL MANDANTE, de manera
auténoma e independiente, sus servicios para que en nombre y representacion de éste y
por su cuenta y riesgo, adelante y/o gestione ante la DIAN, las formalidades aduaneras
necesarias para el cumplimiento del régimen aduanero que corresponda segun las
instrucciones y las actividades inherentes o conexas con el mismo, respecto de las
mercancias consignadas o endosadas en el documento de transporte a nombre de EL
MANDANTE, o de propiedad de éste.

El presente mandato se ejecutara atendiendo a las definiciones, términos, principios y
obligaciones consagradas en el Decreto
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390 del 7 de marzo de 2016 y demas normas que lo modifiquen, adicionen o
complementen. Igualmente se regira, especialmente, por las siguientes definiciones:

DECLARANTE. Es el obligado aduanero, llamese éste importador o exportador, es la
persona natural o juridica en cuyo nombre se realiza una declaracion de mercancias. El
declarante en este contrato es EL MANDANTE.

DOCUMENTO OBTENIDO. Es el documento que tramita, consigue y aporta al EL
MANDANTE cuando es solicitado por LA AGENCIA DE ADUANAS o autoriza a esta para
su consecucién por su cuenta y riesgo, para utilizarlo como documento soporte de una
declaracién aduanera.

DECLARACION DE VALOR: La Declaracién del Valor es el documento soporte de la
declaracién aduanera de importacién en la cual de conformidad con el articulo 170
decreto 390 de 2016, se deben senalar los elementos de hecho y circunstancias
comerciales de la negociacion para la correcta determinacién del valor en aduanas como
base gravable para la liquidacién de los derechos e impuestos a la importacion, soportada
en la informacion que debera ser entregada en su totalidad por EL MANDANTE,
garantizando que la misma es veraz, exacta y completa.

RESPONSABLE DEL SUMINISTRO DE LA INFORMACION SOPORTE DE LA
DECLARACION DEL VALOR. Para

los efectos de este mandato se entiende por responsable del suministro de la informacion
soporte de la declaracién del valor a EL MANDANTE, o en su defecto la persona
designada por este, la cual, garantiza EL MANDANTE que conocera suficientemente la
negociacion de las mercancias y en consecuencia estara plenamente facultada para
entregar toda la informacién, completa, veraz y exacta sobre los elementos de hecho y
las circunstancias comerciales de la negociacion, asi como los conceptos y calculos
que resulten necesarios para la correcta determinacion de la base gravable y el debido
diligenciamiento de la declaracion del valor.

SEGUNDA. El mandato, objeto del presente contrato, tiene alcance nacional y es
conferido a LA AGENCIA DE ADUANAS como persona juridica autorizada por la DIAN,
la cual podra ejercerlo en cualquier jurisdiccion aduanera en que esté autorizada, a través
de cualquiera de sus agentes de aduana y/o auxiliares aduaneros debidamente
vinculados ante la DIAN.

TERCERA. - LA AGENCIA DE ADUANAS, queda expresamente facultada para:

Gestionar y obtener los documentos soporte que expresamente le solicite EL MANDANTE
y LA AGENCIA DE ADUANAS acepte obtener en relacion con las formalidades y el
régimen aduanero que se indique, documentos respecto de los cuales asume la
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responsabilidad prevista en la legislacion aduanera, excepto en lo relacionado con los
documentos e informacion que obtenga y suministre EL MANDANTE.

Presentar en nombre, representacion y por cuenta de EL MANDANTE, con el
cumplimiento de todas las formalidades legales, las declaraciones aduaneras del régimen
que corresponda, previamente diligenciadas con base en la informacién y documentos
suministrados por EL MANDANTE o por un tercero en su nombre, asi como presentar los
documentos obtenidos y aportados por EL MANDANTE, o por LA AGENCIA DE
ADUANAS, los cuales deben reflejar exactitud, veracidad y contener la informacion
completa de la operacion comercial, asumiendo la responsabilidad que por el
diligenciamiento de la declaracion establece la legislacion aduanera, siempre que LA
AGENCIA DE ADUANAS hubiese obtenido en su totalidad los documentos soporte con
autorizacioén previa de EL MANDANTE.

Diligenciar, firmar y presentar la declaracién del valor con base en la informacion y
documentacién suministrados que refleje de manera exacta la realidad de la transaccién
la cual sera aportada por EL MANDANTE a través del responsable del suministro de la
informacién soporte para la declaracién de valor, de acuerdo con las definiciones previstas
en la clausula primera del presente mandato.

Para tal efecto, LA AGENCIA DE ADUANAS se obliga con EL MANDANTE a solicitarle
la informacion soporte para la declaracion del valor, los documentos y la informacion
necesaria para la correcta determinacion de la base gravable y el debido diligenciamiento
de la declaracion del valor. A su vez EL MANDANTE se obliga con LA AGENCIA DE
ADUANAS a entregar la informaciéon que ésta le solicite, de manera oportuna, completa y
veraz.

documentos obtenidos y aportados por EL MANDANTE, o por LA AGENCIA DE
ADUANAS, los cuales deben reflejar exactitud, veracidad y contener la informacion
completa de la operacion comercial, asumiendo la responsabilidad que por el
diligenciamiento de la declaracion establece la legislacion aduanera, siempre que LA
AGENCIA DE ADUANAS hubiese obtenido en su totalidad los documentos soporte con
autorizacion previa de EL MANDANTE

La AGENCIA DE ADUANAS no debera reconocer la mercancia antes de su declaracion,
a menos que EL MANDANTE le dé instrucciones previas de hacerlo, para cada una de
las operaciones que realice, evento en el cual EL MANDANTE se obliga a pagar a LA
AGENCIA DE ADUANAS las tarifas por esta actividad y los gastos en que se incurra. En
caso de realizarla se acogera las disposiciones para reportar mercancias en exceso,
sobrantes, mercancia diferente o en general mercancia no amparada, dentro de lo
establecido en la regulacion aduanera.
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La AGENCIA DE ADUANAS a solicitud del importador clasificara arancelariamente la
mercancia, con base en los documentos e informaciones aportados por EL MANDANTE,
los cuales deben corresponder a la misma informacion que se tenga que suministrar en
caso de cualquier requerimiento por parte de alguna autoridad.

No obstante, si EL MANDANTE informa a LA AGENCIA DE ADUANAS una subpartida
arancelaria, o la mercancia ya esta clasificada en los documentos que EL MANDANTE
entregue a LA AGENCIA DE ADUANAS (por ej.: registro o licencia de importacion,
certificado de origen, etc.), LA AGENCIA DE ADUANAS debera obligatoriamente
clasificar y declarar la mercancia por esa subpartida arancelaria, sin responsabilidad
alguna para ella y bajo la completa responsabilidad de EL MANDANTE, sin perjuicio de
que LA AGENCIA DE ADUANAS pueda revisar y sugerir, la subpartida arancelaria a EL
MANDANTE, advirtiendo las discrepancias u opiniones de clasificacion diferentes, cuando
se presenten.

Cancelar los derechos e impuestos a la importacién sélo en los casos en los que EL
MANDANTE no lo haga directamente y le haya suministrado a LA AGENCIA DE
ADUANAS los dineros para tal fin, remitiendo soporte escrito de la transferencia.

Realizar las siguientes gestiones en nombre, representacion y por cuenta de EL
MANDANTE: Notificarse de actos administrativos; presentar derecho de peticion; hacer
reclamos; solicitar liquidaciones oficiales de correccion o de revision; solicitar y recibir
devoluciones; solicitar clasificaciones arancelarias anticipadas, generales o de unidades
funcionales y en general presentar solicitudes de resoluciones anticipadas de que trata el
articulo 12 del Decreto 390 de 2016; informar la practica de diligencia de inspeccion,
reportar inconsistencias encontradas en las mismas, solicitar diligencias de aforo,
embarques, traslados, introducciones y salidas de mercancias hacia y desde zonas
francas; localizar y relocalizar mercancia en puertos; gestionar el retiro de las mercancias
de las zonas primarias aduaneras, una vez obtenida la autorizacion de retiro o resolucion
u orden de entrega de las mismas, pero sin asumir ninguna responsabilidad por el
transporte y en general adelantar los tramites contemplados en la legislacion aduanera
que sean requeridos por EL MANDANTE y que deban realizarse través de LA AGENCIA
DE ADUANAS.

En los casos en los cuales se requieran realizar labores de representaciéon para adelantar
otros tramites de caracter administrativo o judicial, ante las autoridades aduaneras o
cualquier otra, derivados de una operacién de comercio exterior, por causas no imputables
exclusivamente a LA AGENCIA DE ADUANAS, éste prestara el servicio previo acuerdo
entre las partes del valor de los honorarios.

Devolver todos los documentos fisicos originales a EL MANDANTE, dentro de los 10 dias
habiles siguientes a la finalizacién del desaduanamiento; esto de acuerdo con las
obligaciones especiales establecidas en el articulo 62 del Decreto 390 de 2016.
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Mantener vigente la autorizacién otorgada por la DIAN para el ejercicio de la actividad
como Agencia de Aduanas para lo cual debera informar de manera inmediata a EL
MANDANTE sobre la pérdida o suspension provisional del registro de autorizacién como
agencia de aduanas.

CUARTA. - Obligaciones de EL MANDANTE.

Pagar todos los derechos e impuestos a la importacion, asi como los intereses, valor del
rescate, sobretasas, gravamenes, demas impuestos o sanciones y demas gastos que se
deriven o causen por el desaduanamiento de las mercancias, ya sea que se liquiden
privadamente en el proceso de desaduanamiento o en control posterior.

Si la clasificacion arancelaria fue realizada exclusivamente por LA AGENCIA DE
ADUANAS, esta respondera por las sanciones que se le generen, pero EL MANDANTE
seguira obligado a pagar los derechos de aduana, impuestos a la importacion e intereses
que reclame la DIAN. EL MANDANTE se declara como unico deudor frente a
obligaciones dinerarias ante terceros proveedores contratados a través de LA AGENCIA
DE ADUANAS y en tal sentido declara que se obliga a mantener indemne y eximir de
responsabilidad a LA AGENCIA DE ADUANAS por dichos conceptos.

Entregar cuando sea requerido por LA AGENCIA DE ADUANAS |a documentacién e
informacion, en forma completa, veraz, exacta, legible, libre de enmendaduras, tachones o
repisados, obtenidos por medios legales y que llenen los requisitos legales que sean
necesarias para que LA AGENCIA DE ADUANAS adelante las gestiones encomendadas,
especialmente en lo relacionado con el valor, clase y descripcidn de la mercancia,
seriales, marca, cantidad, posicién arancelaria y tratamientos preferenciales.

Pagar las sanciones, rescates, multas, etc., que se impongan por razones imputables a
EL MANDANTE, incluyendo inexactitudes, errores, deficiencias, omisiones o defectos
formales de los documentos e informaciones que entregue a LA AGENCIA DE
ADUANAS.
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Mantener indemne y resarcir plenamente a LA AGENCIA DE ADUANAS en caso de que
esta sea sancionada, se le cobren derechos e impuestos, se haga efectiva una péliza
constituida por ella, debido a irregularidades o insuficiencias, omisiones o defectos
formales, o falta de veracidad en los documentos o informacion aportada por EL
MANDANTE, o persona encargada por éste, incluyendo el certificado de origen, asi como
por cualquier reclamacion, investigacion o requerimiento relacionado con el valor de las
mercancias. Cuando LA AGENCIA DE ADUANAS hubiese cancelado suma alguna por
dichos conceptos, EL MANDANTE se obliga a retornarlos a LA AGENCIA DE
ADUANAS, en su totalidad, en el tiempo y forma en el que las partes acuerden.

Eximir de toda responsabilidad contractual y extracontractual a LA AGENCIA DE
ADUANAS por la contratacion de medios de transporte que ésta, en ausencia de
contratacion directa por parte de EL MANDANTE, deba efectuar, ya que lo hace a nombre
de EL MANDANTE.

Exonerar a LA AGENCIA DE ADUANAS de toda responsabilidad vinculante por la
conducta o hechos desencadenados en manifestaciones y actuaciones de terceras
autoridades diferentes a la aduanera y terceros proveedores de servicios, cuya
consecuencia no sea imputable exclusivamente a su gestion.

Mantener personal interlocutor valido con perfil en comercio exterior, que esté en
capacidad de atender los requerimientos de LA AGENCIA DE ADUANAS.

Pagar las tarifas y demas gastos que genere la inspeccion previa de mercancias, de
acuerdo con lo previsto en la Clausula Tercera, numeral 3.4 del presente contrato.

Aportar toda la informacion requerida por LA AGENCIA DE ADUANAS para el
cumplimento de las obligaciones relacionadas con los mecanismos de prevencion y
control para el lavado de activos, financiacion del terrorismo y proliferacién de armas
masivas, de acuerdo con lo previsto en los articulos 52 y 542 del Decreto 390 del 7 de
marzo de 2016 y demas normas que lo modifiquen, adicionen o complementen. El
incumplimiento de esta obligacion faculta a LA AGENCIA DE ADUANAS para finalizar
anticipadamente el presente contrato y abstenerse de adelantar mas operaciones en
nombre y por cuenta de EL MANDANTE.

Proveerle todo lo necesario, incluyendo, pero sin limitar a estos; la informacion y
documentacion que sirvan para determinar el valor en aduana, la base gravable, el origen.
Los cuales deberan cumplir con los requisitos estipulados en la normatividad aduanera,
para la ejecucion del mandato objeto del presente contrato.
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En general, al cumplimiento de las siguientes obligaciones para con LA AGENCIA DE
ADUANAS

Pagarle o reembolsable los gastos causados por la ejecucidén del mandato, con los
intereses a que haya lugar.

Pagarle la remuneracion acordada.

Indemnizarlo por las pérdidas o pagos en que haya incurrido por culpa de EL
MANDANTE.

QUINTO. PRECIO Y FORMA DE PAGO. EL MANDANTE se obliga a reconocer y pagar
oportunamente a LA AGENCIA DE ADUANAS, por la gestidn de sus servicios, los
valores resultantes con base en las tarifas consagradas en la oferta de negocios
presentada a EL MANDANTE, las cuales se cancelaran en la forma, término y por lo
medios que se acuerden.

SEXTO. CESION. LA AGENCIA DE ADUANAS no podra subcontratar ni ceder total o
parcialmente éste Contrato sin la autorizaciéon previa de EL MANDANTE.

El presente mandato es oneroso. Las condiciones comerciales que se han pactado entre
los contratantes figuran en documentos separados que hacen parte integral del presente
mandato.

Este mandato estara vigente por dos (2) afios a partir de la firma, prorrogable automatica,
sucesiva e indefinidamente por periodos iguales. Sin embargo, las partes estan en libertad
de dejarlo sin efecto en cualquier momento por decisién unilateral por escrito dirigido a la
otra parte.

Bajo la gravedad del juramento, las personas naturales que suscribimos este documento
declaramos que contamos con las facultades suficientes para obligar a las companias que
representamos en los términos de este contrato.



Se suscribe el (15/02 ) de 2025
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EL MANDANTE:

VLSM ORGANIC S.A.S VALERIA
NUNEZ MONTES-JEFE COMERCIO
EXTERIOR

1111663234

EL MANDATARIO:
REPRESENTANTE LEGAL
Cédigo: 0513
AGENCIA DE ADUANAS ML S.A. NIVEL 1

VALERIA NUNEZ MONTES

AGENCIA DE ADUANAS ML S.A NIVEL
1 CODIGO 0513

*El presente documento debe presentarse personalmente ante Notario por parte del

representante legal del Mandante



DOCUMENTO DE EXPEDICION DE PODER

PODER ESPECIAL

Senores:

COMPANIA DE PUERTOS ASOCIADOS (COMPAS) S.A.
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Ciudad en que se expide este poder:

Cali

Fecha en que se expide este poder
DD/MM/AAA:

15/02/2025

Identificacién de quien otorga el poder (en adelante, “EL PODERDANTE”)

Razon social completa:

VLSM Organic s.a.s

NIT:

901.054.501

Nombre del representante legal que firma
este poder:

Valeria NUnez Montes

Clase de documento de identificacion:

Cedula Ciudadana

NuUumero de documento de identificacion:

1111663234

Identificacion de a quien se otorga el poder (en adelante, “EL APODERADQO”)

Razén social completa:

AGENCIA DE ADUANAS ML S.A NIVEL 1

NIT:

900.081.359-1

Nombre del representante legal que firma
este poder:

Juan Camilo Ortega Convers

Clase de documento de identificacion:

C.C

79.945.711
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Este poder es valido para los siguientes terminales portuarios (en adelante, los
“Terminales Portuarios de COMPAS”):

Escribir con una “X” donde aplique

Compas Barranquilla: Via 40 las Flores #85-1560.

Compas Cartagena: Av. Pedro Vélez No.48-14 / Barrio el Bosque.
Compas Tolu: Km4 Via -Tolu Covenas Carretera Troncal del Caribe.
Compas cascajal: Avenida Boyaca- Zona Portuaria, Buenaventura.
Compas Aguadulce: Zona Portuaria Aguadulce, Buenaventura. X

1. Objeto principal. EL PODERDANTE arriba identificado otorga al APODERADO
poder especial, amplio y suficiente, para que EL APODERADO represente al
PODERDANTE ante COMPAS en todo lo que tenga relacién con las cargas del
PODERDANTE (en adelante, “las Cargas del PODERDANTE”) que se movilicen a
través de los Terminales Portuarios de COMPAS (incluyendo cargas de
importacién, cargas de exportacién, transbordos, cabotajes y transitos aduaneros).

2. Facultades. EL APODERADO esta facultado, en general, para tomar todas las
decisiones que se refieran a las Cargas del PODERDANTE y/o a la relacion entre
COMPAS y EL PODERDANTE. Ello incluye las siguientes facultades especificas
(pero sin limitarse a ellas, ya que el listado es enunciativo y no taxativo):

En relacién con COMPAS:

1.1.1 Recibir y aceptar las copias de facturas emitidas por COMPAS a
cargo del PODERDANTE.

1.1.2 Presentar, en nombre del PODERDANTE, reclamaciones a
COMPAS por los servicios de esta.

1.1.3 Hacer pagos a COMPAS en nombre del PODERDANTE; pedir a
COMPAS estados de cuenta e informacion sobre la cartera del
PODERDANTE con COMPAS, vy solicitar y recibir devoluciones de
dineros en favor del PODERDANTE.

1.1.4 Expedir y/o firmar, en nombre del PODERDANTE, recibos y paz
y salvos por sumas que se adeuden al PODERDANTE.

1.1.5 Ingresar y hacer transacciones en los sistemas informaticos de
COMPAS, en representacion del PODERDANTE, de acuerdo con
las instrucciones de uso del sistema establecidas por COMPAS, y
haciéndose responsable por la veracidad y exactitud de la



87

1.1.6 Entregar y mantener actualizada Ila informacion del
PODERDANTE y el APODERADO que COMPAS requiera para
facturar y por exigencia del sistema COMPAS de prevencion de los
riesgos de Lavado de Activos, Financiacion del Terrorismo, Soborno
y Fraude y Proliferacion de Armas de Destruccion Masiva.

En relacién con las Cargas del Poderdante.

2.2.1 Informar a COMPAS la empresa de transporte autorizada para
el retiro e ingreso de las Cargas del PODERDANTE.

2.2.2 Informar a COMPAS los datos completos de otros terceros
autorizados para ejecutar actividades sobre las Cargas del
PODERDANTE dentro de los Terminales Portuarios de COMPAS,
tales como (pero sin limitarse a): reconocimientos o inspecciones
previas, toma de muestras, retiros parciales, pesaje, llenado y
vaciado de contenedores, etc.

2.2.3 Ordenar o autorizar movimientos a las Cargas del
PODERDANTE que sea necesario hacer dentro de los Terminales
Portuarios de COMPAS, por cualquier motivo, incluyendo (pero sin
limitarse a ello): revisidon por escaner, inspecciones aduaneras,
estiba y desestiba, traslados a zonas de inspeccién, etc.
PODERDANTE y APODERADO entienden que todos estos
movimientos podran generar cargos que seran facturados por
COMPAS.

2.2.4 Ordenar o autorizar el retiro e ingreso de mercancias y/o de
contenedores vacios a o desde los Terminales Portuarios de
COMPAS, incluyendo cargues a buque, descargues de buque,
reembarques, transbordos y transitos.

2.25 Entregar a COMPAS toda la documentacion e informacion
requerida para que COMPAS ejecute sus servicios.

2.2.6 Ejecutar actividades de llenados, retiro e ingreso de mercancia.

1. EL APODERADO debera adelantar todas sus actividades respetando integra y
estrictamente las reglas de proteccion y seguridad industrial de COMPAS, asi
como el Reglamento de Condiciones Técnicas de Operacion (RCTO) del respetivo
terminal. PODERDANTE y APODERADO entiende y aceptan que COMPAS tendra
derecho a negar el acceso, o expulsar de sus instalaciones, a cualquier persona
natural que no cumpla con dichas reglas.
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2. Vigencia. Este poder tendra vigencia definida de dos (2) afios a partir de la fecha;
sin embargo: (i) EL PODERDANTE se obliga a notificar a COMPAS cualquier
modificacion o cancelacion de este poder, maximo al dia habil siguiente en que se
produzca dicha modificacion o cancelacion. (i) COMPAS podra pedir cada afio al
PODERDANTE que confirme que este poder esta vigente, con el fin de mantener
actualizada la informacién; como se trata de una facultad, el hecho de que
COMPAS no pida la confirmaciéon no afectara la validez ni la vigencia del poder.

Atentamente,

EL PODERDANTE C.C. 1107840847
NIT 901.054.501

ACEPTO C.C. 79.945.711
NIT 900.081.359-1

Condiciones de entrega:

El presente documento debera ser firmado por el representante legal debidamente inscrito y
facultado para tal efecto. Este documento debera ser enviado y firmado en digital formato PDF.

No requiere autenticacion. No se debe escanear.

DOCUMENTO DE ACUERDO DE SEGURIDAD

COL, MAS

AGENCIA DE ADUANAS NIVEL1

ACUERDO DE SEGURIDAD CLIENTE

De una parte, la sociedad COLMAS S.A.S. Agencia de aduanas nivel 1, Miembro del Grupo
Leschaco, sociedad debidamente constituida y existente de conformidad con las leyes de
Colombia, con NIT 830.003.960-0, con domicilio en Bogota D.C., Colombia, representada en
este acto por JUAN CAMILO ORTEGA CONVERS, identificado con cédula de ciudadania No
79.945.711 en su calidad de Representante Legal, (En adelante, COLMAS) y de otra, VLSM
ORGANIC S.A.S sociedad debidamente constituida y existente de conformidad con las leyes
de Colombia, cuyo objeto social principal es Exportacion de tierra organica _.identificada con
NIT 901.054.501, con domicilio en Cali representada legalmente por Valeria Nufez Montes,
identificado (a) C.C_X___C.E No. _1111663234 de. __Cali, Valle del cauca (En
adelante, EL CLIENTE) convienen celebrar el presente acuerdo de seguridad para dar
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cumplimiento a la normatividad legal vigente de prevencion del lavado de activos y financiacion
del terrorismo, corrupcion, trafico de estupefacientes y delitos conexos, al Decreto 3568 del 27
de septiembre de 2011, , la Resolucién 004089 del 22 de mayo de 2018 expedidos por la DIAN,
sus anexos y demas normas que lo regulen o modifique, al Manual SAGRILAFT y las politicas
internas de la compainia, conforme a las siguientes clausulas:

OBJETO: Establecer estrategias conjuntas que permitan a las empresas cumplir las normas y
estandares de seguridad en la cadena de suministro internacional, para evitar que puedan ser
involucradas en actividades ilicitas como el lavado de activo, financiamiento del terrorismo,
narcotrafico, contrabando soborno, corrupcién y todas aquellas actividades que puedan afectar
el comercio internacional o que estén por fuera del marco legal.

De otra parte, cumplir con normatividad legal vigente que aplica a cada compafiia de acuerdo
con el desarrollo de su objeto social.

POLITICA DE SEGURIDAD.

Primera: Cumplir con todas las leyes, normas, reglamentaciones y requisitos aplicables a la
prestacion de servicios de la compania. Contar con las autorizaciones legales que permitan su
operacion.

Segunda: Suministrar anualmente la informacién y documentacion solicitada por COLMAS, de
acuerdo con lo establecido en la Circular Externa DIAN 0170/2002, para mantener la
informacion de conocimiento del CLIENTE actualizada.

Tercera: Tener un sistema de administracion de riesgos que prevea actividades ilicitas, tales
como; lavado de activos, contrabando, trafico de estupefacientes, trafico de sustancias para el
procesamiento de narcéticos, terrorismo, financiacién del terrorismo. trafico de armas entre
otras.

COL, MAS

AGENCIA DE ADUANAS NIVEL1
ACUERDO DE SEGURIDAD CLIENTE

Cuarta: Contar con un programa de seguridad o implementar politicas y procedimientos
documentados que incluyan como minimo a los empleados, clientes, proveedores y terceros
gue intervengan en la cadena logistica realizando como minimo las siguientes actividades:

Empleados:

e Disponer de un procedimiento documentado para la seleccién de personal, que permita
la contratacion de personal confiable, que incluya aspectos como: verificacion de la
informacion de la solicitud de empleo, analisis de antecedentes, estudio
socioecondmico, registro fotografico y visita domiciliaria.

e Cuando aplique, realizar un estudio de seguridad a sus empleados, especialmente a
aquellos que representen un nivel de criticidad en la operacion, debido a la informacion
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y/o documentacion sensible que manejan o por el contacto que tengan con la
mercancia.

e Cuando aplique, implementar y mantener procedimientos documentados para el
seguimiento y analisis de los resultados estudios socioecondmicos y las visitas
domiciliarias que permitan detectar cambios relevantes o injustificados en el patrimonio
del personal vinculado.

e Actualizar periédicamente los datos del personal.

e Realizar capacitaciones dirigidas a todo el personal en temas relacionados con la
seguridad en la cadena de suministro, controles operacionales, requisitos legales y los
demas temas relacionados con las funciones que desempefan.

e Mantener evidencia documentada de las capacitaciones, inducciones, entrenamientos y
sensibilizaciones que se realicen.

e Tener un procedimiento documentado para el retiro del personal.
Asociados de negocio:

e Contar con procedimientos documentados para seleccion, evaluacién y conocimiento de
sus asociados de negocio, que incluyan variables como: identificacion de propietarios
de la empresa, antecedentes legales y comerciales, capacidad financiera, capacidad
operacional, capacidad zde respuesta frente a los riesgos y amenazas y visitas a las
instalaciones.

e Realizar evaluaciones periddicas de sus asociados de negocio, a fin de verificar sus
estandares de seguridad.

e Actualizar periédicamente los datos de sus asociados de negocio.

COL, MAS

AGENCIA DE ADUANAS NIVEL
ACUERDO DE SEGURIDAD CLIENTE

Sexta: Las partes se comprometen a mantener estricta confidencialidad de toda la informacién
y documentos que se reciban por cualquier medio, para el desarrollo de las operaciones de
comercio exterior. Se dara acceso Unicamente a aquellos empleados o terceros que en forma
razonable requieran conocerlos y ser usada unicamente para el desarrollo de los fines para los
cuales han sido suministrados.

Séptima: Tener politicas y procedimientos documentados de seguridad informatica que
comprendan entre otros temas, uso de contrasefias en los equipos usados por los empleados
responsables del manejo de la informacion, administracion de cuentas de acceso a los
sistemas de informacion y correo electronico, uso de Internet; el correcto uso de recursos
informaticos, asi como los controles necesarios que garanticen la confidencialidad e integridad
tanto de la informacién como de la documentacion de las operaciones.
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Octava: Basado en un proceso de andlisis y evaluacion de riesgos contar con un plan de
contingencia y/o continuidad que garantice el desarrollo éptimo de las operaciones en el caso
de que se presente un incidente que interrumpa el proceso.

Novena: Implementar y/o mantener controles de acceso a las instalaciones que incluya
medidas de control para prevenir accesos no autorizados, control de sus empleados vy
visitantes y proteger los bienes de la compaiiia.

Decima: Cuando aplique mantener controles en areas identificadas como criticas y/o
restringidas, especialmente aquellas que pueden atentar con la seguridad de las mercancias.

Decima primera: Cuando aplique, tener procedimientos de seguridad en el lugar de
cargue/descargue, procedimientos para la inspeccion y sellado apropiado para mantener la
integridad del contenedor, vehiculo y demas unidades de carga, establecer criterios para definir
cuando un contenedor y/o unidad de transporte no es apto para ser cargado y dejar evidencia
fotografica y/o filmica de la inspeccién del contenedor vacio, del proceso de llenado del
contenedor y/o camién, del sello utilizado para el cierre de la unidad debe cumplir minimo con
los requisitos de la norma ISO 17712, estas evidencias seran recopiladas por el CLIENTE para
guardar el registro y trazabilidad de la operacion.

Decima segunda: Tener procedimientos documentados para reportar a la autoridad
competente los casos en que se detecten irregularidades o actividades ilegales o sospechosas
en su cadena de suministro internacional, como Lavado de Activos, Financiacion del
Terrorismo, Contrabando, Trafico de estupefacientes, Trafico de

COL, MAS

AGENCIA DE ADUANAS NIVEL
ACUERDO DE SEGURIDAD CLIENTE

El CLIENTE declara expresamente que entiende y acepta que COLMAS exige el cumplimiento
de toda la normatividad de anticorrupcion y anti soborno aplicable y vigente en el ejercicio de su
actividad; que la empresa aplica los valores de honestidad y transparencia promoviéndolos y
estableciéndolos como parte de su cultura organizacional en el Programa de Etica y Conducta,
que la Empresa aplica tolerancia cero a todo tipo de actividades de corrupcién de cualquier
naturaleza, ya sea cometida por empleados o por un tercero que actie en nombre y
representacion de la misma; que la Empresa ha implementado para ello todo tipo de medidas
necesarias para la prevencién y mitigacion de los factores de riesgo asociados a la corrupcion y
soborno que se puedan materializar.

POLITICA DE SEGURIDAD Y SALUD EN EL TRABAJO.

Las partes deben cumplir con la implementacion y ejecucion del Sistema de gestion de

seguridad y salud en el trabajo SG-SST, regulado por el Decreto 1072 de 2015, Res 0312 de
2019 en el capitulo y numerales que les aplique, asi mismo, supervisar y asegurar que el
personal y/o contratistas que participan en la operacion realicen sus actividades en condiciones
seguras, contando con los elementos de proteccidén personal y en general dando cumplimiento
a la normatividad legal vigente.
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POLITICA DE MANEJO AMBIENTAL

Cuando aplique, se deben implementar politicas dirigidas a la conservacion y proteccion del
medio ambiente. Adoptar oportunamente las medidas o acciones tendientes a preveniry
controlar el dafio ambiental derivado de la actividad que desarrolle.

POLITICA DE PROTECCION DE DATOS PERSONALES .

EL CLIENTE declara que la informacién proporcionada en este documento es veraz, completa,
exacta, actualizada y verificable.

En cumplimiento de las normas legales vigentes relacionadas con la proteccion de datos
personales, teniendo en cuenta que para la adecuada prestacion de los servicios COLMAS
puede solicitar algunos datos del CLIENTE de sus directivos, trabajadores y/o terceros, con la
firma de este documento EL CLIENTE autoriza de manera expresa, libre, consciente, y
espontanea a COLMAS para recolectar, almacenar, organizar, usar, transmitir o transferir, y en
general, tratar, de manera directa o de un encargado de tratamiento de datos, la informacion
personal de acuerdo con las finalidades determinadas con el grupo de interés al cual hago
parte o hace parte mi representado. De igual forma, declaro que he sido informado que
COLMAS cuenta con una Politica de Tratamiento de Datos Personales en los términos de la ley
1581 de 2012,

COL, MAS

AGENCIA DE ADUANAS NIVEL1

ACUERDO DE SEGURIDAD CLIENTE

Decreto reglamentario 1377 de 2013, el Decreto 1074 de 2015 (Capitulos 25 y 26) y demas
normas que la regulen, adicionen, complementen y modifiquen, a la cual tengo acceso a través
de su pagina web.

VIGENCIA. El presente acuerdo estara vigente por el término de un (1) afio contado a partir de
la fecha consignada en la suscripcion del documento.

Se suscribe el presente acuerdo de seguridad a los 15 dias del mes de __02 de
2025 .
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bun (walV/

Juan Camilo Ortega Convers
C.C No. 79.945.711 de Bogota D.C

Representante Legal

Empresa y/o Entidad (Firma del representante legal de la empresa o entidad que suscribe).

Valeria NUfez Montes

Nombre: Valeria NUfiez Montes
C.C. N0 1111663234
Representante Legal

7.1.2. Tramites Ante las Entidades de Control

Vuce

Indicar como se hace el registro de la empresa como exportador ante el VUCE.

Obtener la RUC (Registro Unico de Contribuyentes): Antes de realizar el registro como
exportador, la empresa debe estar registrada ante la Superintendencia Nacional de Aduanas y

de Administracion Tributaria (SUNAT) con su RUC.

Registro en el portal de la VUCE: La Ventana Unica de Comercio Exterior (VUCE) es
una plataforma digital que centraliza los tramites relacionados con las exportaciones. Para

registrarse:
Accede al portal de la VUCE: https://www.vuce.gob.pe.

Inicia sesion con tu RUC y clave SOL (la cual se obtiene a través del portal de la

SUNAT).
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Si no tienes acceso, deberas obtener tu Clave SOL en la pagina de SUNAT.

Completar el formulario de registro: En la plataforma VUCE, se debe completar un
formulario con informacion sobre la empresa, los productos que planeas exportar y otros datos

relacionados. Debes proporcionar los siguientes datos:

Datos basicos de la empresa (razén social, RUC, direccién, etc.).
Actividades econdmicas principales de la empresa.

Informacion sobre la persona responsable de los tramites.

Presentar los documentos requeridos: La VUCE puede solicitar que presentes ciertos

documentos como parte del registro. Entre ellos se pueden encontrar:
Copia del RUC actualizado de la empresa.
Copia de la constancia de inscripcion en el registro de exportadores (si aplica).

Otros documentos que puedan ser especificos dependiendo de los productos a

exportar.

Revision de la solicitud: Una vez que completes el registro, la VUCE procesara la
informacién proporcionada. La entidad correspondiente revisara la solicitud y los documentos
presentados. Si todo esta correcto, se te otorgara la calificacion de exportador y podras

empezar a utilizar la plataforma para realizar tus operaciones de comercio exterior.

Obtencidn de la calificacién de exportador: Después de la validacion de la informacion,

recibiras una confirmacién de que la empresa esta registrada como exportadora ante la VUCE.
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Esto te permitira gestionar permisos, certificados y otros tramites necesarios para exportar tus

productos.

Beneficios para los comerciantes

La exportaciéon de productos, como la tierra organica, esta influenciada por diversos
factores logisticos y regulatorios. Para los comerciantes que participan en el comercio
internacional, especialmente aquellos involucrados en la exportacion desde Colombia, existen
multiples beneficios derivados de las politicas y reformas que facilitan el comercio. A

continuacién, se detallan los beneficios mas relevantes para los comerciantes:

Reduccioén de costos asociados a las demoras

Eficiencia en el despacho aduanero: Las reformas en los procedimientos aduaneros y la
digitalizacion de los tramites permiten reducir las demoras en la liberacion de mercancias. Esto
se traduce en menores costos asociados al almacenamiento de productos y a la pérdida de

valor de la mercancia durante el proceso de exportacion.

Agilizacion de procesos logisticos:

La mejora en la infraestructura portuaria y la coordinacién entre autoridades facilita que

la carga sea procesada mas rapidamente, reduciendo tiempos de espera innecesarios.

Agilidad en la liberacién de la mercancia:

Simplificacion de tramites: La implementacion de sistemas electrénicos y procesos mas
agiles permite que la mercancia sea liberada rapidamente después de pasar por los controles
aduaneros y fitosanitarios. Esto mejora la competitividad de los comerciantes al reducir el

tiempo total necesario para completar una exportacion.
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Uso de ventanillas Unicas: Algunos paises han implementado ventanillas unicas de
comercio exterior, donde el comerciante puede realizar todos los tramites en un solo lugar,

acelerando la liberacion de mercancias.

Normativas transparentes: Las reformas y acuerdos comerciales, como los tratados
de libre comercio (TLC), permiten que los comerciantes conozcan con antelacion las
normativas que rigen el proceso de exportacion e importacion. Esto les brinda seguridad

juridica y les permite planificar con mayor eficacia.

Facilitaciéon del acceso a la informacion: Los gobiernos, a través de plataformas
digitales, proporcionan informacion actualizada sobre normas fitosanitarias, documentacion
requerida y procedimientos de exportacién, lo que reduce la incertidumbre para los

comerciantes.

Mejora en la eficiencia de los recursos:

Optimizacion de la cadena de suministro: Al eliminar las demoras y hacer mas
predecible el proceso, los comerciantes pueden optimizar la logistica, reduciendo los costos de

operacién y maximizando el uso de recursos como el transporte y el almacenamiento.

Menor inversién en inventarios: Con procesos mas agiles y menos tiempos de
espera, los comerciantes pueden mantener niveles de inventario mas bajos, reduciendo costos

asociados al manejo y almacenamiento de productos.

Informacion mas transparente del Gobierno:

Acceso a plataformas electrénicas: Los gobiernos de muchos paises han mejorado la
transparencia mediante el uso de plataformas digitales que brindan informacién en tiempo real

sobre los tramites aduaneros y normativas de exportacion.
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Comunicacién clara sobre regulaciones: A través de paginas web oficiales, boletines
informativos y atencion directa, los comerciantes pueden obtener detalles precisos sobre las
politicas comerciales, los requisitos fitosanitarios y las tarifas aplicables, lo que facilita la toma

de decisiones informadas.

Requisitos para registrarse ante el vuce

1. Poseer nombre de usuario y clave.

2. Contar con un certificado digital (certicamara).

3. Una vez se obtenga el certificado digital, enviar un correo electrénico a esta direccion

registro@mincit.gov.co; informando:

RUT

NIT

Digito de verificacion

Nombre de la empresa

Nombre del representante legal

Direccion de correo electrénico para notificacion

Numero de teléfono

Direccion y ciudad de residencia

Los datos deben coincidir con la informacion registrada en el Certificado Digital y si
llegan a actualizar datos es importante reportarlos ante esta direccién de correo:

reqgistro@mincit.qgov.co.
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7.1.3. Verificacion de las descripciones minimas

Descripcion del Producto en Documentos Aduaneros.

Uso de Nombres Comunes y Técnicos

“Tierra organica certificada para cultivo agricola"

Caracteristicas Especificas del Producto

98

Valeria Nufiez Montes

99105733 *Colular:  anTomes

Cali

' Montesvaled6@gmail.com

Cantidad: 730 sacos de tierra organica, 25 kg cada uno, para uso agricola, proveniente

de Colombia, certificada como organica
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Presentacion: El producto estd embalado en sacos de 25 kg cada uno. Cada saco esta
sellado herméticamente para evitar la contaminacién y asegurar su calidad durante el

transporte

Uso especifico: Tierra organica de alta calidad, adecuada para su uso en cultivos
agricolas, especialmente en huertos, jardineria y proyectos de reforestacién. Ideal para mejorar
la calidad del suelo, proporcionando nutrientes naturales y ayudando al desarrollo de plantas de

forma sostenible.

Origen: El producto proviene de Colombia, una de las regiones con mayor produccion
agricola del mundo. La tierra es extraida de areas certificadas que cumplen con las normativas

medioambientales y de calidad establecidas por el ICA (Instituto Colombiano Agropecuario)

Clasificacion Arancelaria (Cédigo HS)

La Clasificacion Arancelaria o Cédigo HS (Sistema Armonizado de Designacion y
Codificacion de Mercancias) es un sistema internacional utilizado para clasificar productos y
determinar los aranceles aplicables. Para la exportacion de tierra organica, se debe verificar

que el codigo HS sea el adecuado para este tipo de producto.

Caodigo HS para Tierra Organica: Aunque la clasificacion exacta puede variar
dependiendo de las caracteristicas del producto y su uso, la tierra organica generalmente se
clasificaria bajo la categoria "fertilizantes" o como un producto agricola. En este caso, un

cédigo posible podria ser:

ARIAN 2821.20.00.00

Cumplimiento con Requisitos de Etiquetado y Certificacion
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Certificacién Organica: Certificado por ICA, acreditada por el organismo nacional de

certificacion en Colombia (por ejemplo, Certificacion Organica Colombia (COC))

Normativa aplicable: Cumple con los requisitos del Reglamento Organico de Canada

(COR) para productos organicos

Certificacion de procesos agricolas organicos: El producto ha sido cultivado sin el
uso de pesticidas sintéticos ni fertilizantes quimicos, cumpliendo con las practicas agricolas

sostenibles certificadas por ICA

Etiquetado del Producto: Producto organico certificado segun el Reglamento Organico

de Canada (COR).

Cédigo de certificacién: Certificado po rICA, numero de certificacion: 911011008

Detalles del empaque y composicion: Sacos de 25 kg de tierra organica certificada.

Producto libre de pesticidas sintéticos.

Idioma: En Canada, los productos importados deben estar etiquetados en inglés y

francés:

Inglés: "Certified organic soil, 25 kg bag, produced without synthetic pesticides or

fertilizers."

Francés: "Sol organique certifié, sac de 25 kg, produit sans pesticides ou engrais

chimiques."

Informacién sobre el origen: Producto originario de Colombia.

Documentacion Relacionada con la Certificacion Organica

Certificado fitosanitario (emitido por el ICA de Colombia) que garantiza que el producto

esta libre de plagas y enfermedades.
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Certificado de origen (emitido por la Camara de Comercio de Colombia) para confirmar

que el producto es de origen colombiano

Certificado de certificacién organica que acredite que la tierra cumple con los

estandares organicos establecidos por la entidad certificadora

Cumplimiento con Regulaciones Aduaneras de Canada: La carga sera inspeccionada
por la CFIA en el puerto de entrada a Canada para verificar que cumple con los requisitos del

Reglamento Organico de Canada (COR) y otras normativas sanitarias canadienses.

Descripcion de la Mercancia en la Factura Comercial

Nombre del Producto: "Tierra organica certificada para cultivo agricola".

Cantidad: 730 sacos.

Peso neto: 18.250 kg (730 sacos x 25 kg).

Valor unitario: USD 4,000 por contenedor de 20 pies.

Cédigo HS: (Aqui debe incluirse el codigo HS apropiado).

Certificacion: ICA

5. Descripcién en el Conocimiento de Embarque (Bill of Lading)

Tipo de Carga: "Tierra organica en sacos".

Cantidad: 730 sacos.

Peso: 18.250 kg.

Embalaje: "Sacos de 25 kg, embalados para su transporte seguro".

Puerto de Origen: Buenaventura, Colombia.

Puerto de Destino: Vancouver, Canada



6. Documentos Sanitarios (Certificados Fitosanitarios)

Descripcion en el certificado fitosanitario:

Producto: "Tierra organica certificada para uso agricola".

Cantidad: 730 sacos de 25 kg.

Origen: Colombia.
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Certificacion: Producto libre de plagas y enfermedades, inspeccionado y aprobado por

el ICA.

Perfil de la mercancia

MNivel
Momenclatura

AR

Descripcidgn

Unidad fisica

Grawvamen
W

Otras tarifas generales
Gravamenes por acuerdos internacionales
Medidas de protecciédn comercial
R&gimen de comarcio

Bienes de capital

indice Alfabs&tico Arancelario

Motas de nomenclatura

Correlativas por apertura

Correlativas por cierre

Requisitos Especificos de Origen (REO)
Documentos soporte

Caracteristicas especiales

Restricciones

Restriccionas por Zonas de Régimen Aduanara

Especial

Tarifas por Zonas de Regimen Aduanero Especial
Modalidades permitidas

Descripciones de mercancias

Documentos soporte por zona de RAE

Cupos de Mercancia

DATOS GENERALES
Codigo Codigo Codigo
MNomenclatura Complerm. Suplem.
2821.20.00.00 O1-ene-2007

Productos gquimicos imorganicos:;
compuestos inorganicos u organicos
de metal precioso. de elementos
radiactivos, de metales de las tierras
raras o de isdtopos

Oxidos e hidroxidos de hierro; tierras
colorantes con un contenido de hierro
combinado, expresado en Fe20O3,
superior o igual al 0% en peso.

- Tierras colorantes

Desde

01-ene-2007

kg - Kilogramo 01-ene-2007

MEDIDAS

Hasta

Leg

i

Conceplto Importaciones Exportaciones Transito

B8 0000000

@ anterior 3@ =] 1 ®Siguiente)




Orden Cadigo

1
2
3

Descripcion

73 Mombre Comercial
74 (Otras caracteristicas
1716  Cantidad de unidades comerciales

VIl.2. NORMATIVIDAD LEGAL

7.2.1. Pais de Origen:(Colombia)

Q)

Longitud Decimales Obligatorio  Desde

60 Sl 20-sep-2007
4000 Sl 20-sep-2007
60 NO 20-ene-2008

Normativa Colombiana para la Exportaciéon

103

Hasta

En Colombia, la exportaciéon de productos, incluidos aquellos agricolas como la tierra

organica, esta regulada por diversas entidades y leyes que aseguran que el producto cumpla

con las normativas tanto nacionales como internacionales. Para exportar tierra organica a

Cema
@ weriana

Leg Detalle

Canada, se deben seguir varios pasos y cumplir con los requisitos establecidos por el gobierno

colombiano y las autoridades internacionales.

Ministerio de Comercio, Industria y Turismo (MINCIT)

El MINCIT es la entidad encargada de regular y promover las exportaciones

colombianas. Para exportar, es necesario contar con la Registro Unico de Proveedores (RUP),

gue permite a las empresas acceder a programas de apoyo al comercio exterior y obtener los

permisos necesarios para exportar legalmente.

Registro de Exportador: Cualquier empresa que desee exportar productos como la tierra

organica debe estar registrada en el Registro Unico de Exportadores (RUE) del MINCIT.
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Comercio Exterior: Ademas de registrarse, los exportadores deben cumplir con los

requisitos aduaneros establecidos por la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales (DIAN).

Direccién de Impuestos y Aduanas Nacionales (DIAN)

La DIAN es la entidad encargada de controlar y facilitar el comercio internacional en
Colombia. En cuanto a la exportacion, la DIAN establece una serie de requisitos aduaneros que

deben cumplirse para que la mercancia pueda salir del pais.

Declaraciéon de Exportacion: El exportador debe presentar la Declaracion de
Exportacion a la DIAN. Esto incluye informacién detallada sobre la mercancia, el valor del

producto y la ruta que tomara.

Factura Comercial: La factura comercial es un documento obligatorio que detalla la

informacion del producto, incluyendo el valor, cantidad, y descripcién del mismo.

Instituto Colombiano Agropecuario (ICA)

El ICA es la entidad encargada de regular la sanidad agropecuaria y velar por la calidad
de los productos agricolas que se exportan. En el caso de la tierra organica, que es un
producto de origen agricola, el ICA debe emitir ciertos certificados para garantizar que el
producto esta libre de plagas y enfermedades que podrian afectar la agricultura de otros

paises.

Certificado Fitosanitario: Es obligatorio para la exportacion de tierra organica. Este
certificado asegura que la tierra cumple con los requisitos sanitarios y fitosanitarios

internacionales y que esta libre de plagas, enfermedades y contaminantes.

Requisitos Sanitarios: El ICA también puede exigir pruebas adicionales o inspecciones

de la carga antes de la exportacion.

Certificacién Organica
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Entidad Certificadora: El producto debe ser certificado por una entidad acreditada en
Colombia que esté reconocida internacionalmente. En el caso de exportaciones a Canada, se
recomienda que la certificadora esté autorizada por el Departamento de Agricultura de Canada

(CFIA).

Cumplimiento con Normas Internacionales: La certificacion debe indicar que la tierra

organica fue cultivada sin el uso de pesticidas, fertilizantes sintéticos o productos quimicos, de

Documentacion Necesaria para la Exportacion

A continuacioén, se detallan los principales documentos necesarios para la exportacion

de tierra organica desde Colombia a Canada:

Factura Comercial

Este documento es fundamental para cualquier proceso de exportacién y debe

contener:

Descripcion del producto (tierra organica).

Cantidad y valor del producto.

Nombre y direccion del exportador y del importador.

Condiciones de venta (incoterms).

Certificado de Origen

Este documento es requerido por las autoridades canadienses para certificar que el
producto proviene de Colombia. Es emitido por la Camara de Comercio del lugar donde se

produce la tierra organica.

Certificado Fitosanitario
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Emitido por el ICA de Colombia, garantiza que la tierra organica esta libre de plagas,
enfermedades y contaminantes, cumpliendo con los estandares internacionales de seguridad

sanitaria.

Certificacion Organica

Este certificado, emitido por una entidad certificadora acreditada, confirma que la tierra
organica cumple con los estandares establecidos para la agricultura organica y es apta para su

exportacion a mercados internacionales.

Declaracion de Exportacion (DIAN)

Este es un documento obligatorio para la exportaciéon de cualquier mercancia. Contiene
la informacion detallada sobre el producto y su clasificacion arancelaria, y es necesario para el

despacho aduanero.



107

DOCUMENTO DE DECLARACION DE EXPORTACION
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DOCUMENTO DE DECLARACION DE EXPORTACION (DEX)

JRUPXODULR 1R

Declaracién de Cambio por Exportaciones de Bienes 1. TIPO DE OPERACION

Formulario No. 2 | 1. Nimer: | 1, inicial

&LUFXODU SHJIODPHQWDULD ([WHUQD '&,1 GH IHEUHUR GH

II. IDENTIFICACION DE LA DECLARACION

2. Nit del LM.C o Cédigo cuenta de compensacicn 3. Fecha AAAA-MM.DD 4. Niimern

| 80031624-8 | 2025-02-15 [ 34532

Ill. IDENTIFICACION DE LA DECLARACION DE CAMBIO ANTERIOR

5. Nit del LM.C o Cédigo cuenta de compensacidn 6. Fecha AAAA-MM-DD 7. Nimero

I [ [

IV. IDENTIFICACION DEL EXPORTADOR

8. Tipo 9. Nimero de identificacién DV 10, Nombre o razdn social
lLcc| 1111663234 [ | VLSM Organic S.A.S

V. DESCRIPCION DE LA OPERACION

11. Cixligo moneda reintegro 12. Valor moneda reintegrm 13, Tipo de cambio a USD
| CAD — Délar Canadiense | 30.000.000 [ 4.153.10

Para los fines previstos en el articulo 83 de la constitucién politica de Colombia, declaro bajo la. gravedad de que los o dudes y demis datos consignados en

el presente formulario son comrectos y la fiel expresitn de la verdad.

V1. IDENTIFICACION DEL DECLARANTE

14.  Nombre 15. Nimero de identificacidn 16. Firma

| Juan Camilo Ortega Convers | 79.945.711 Jurn Camilo O,

Observaciones:

INFORMACION REQUERIDA POR LA DIAN:

VIl. INFORMACION DE LOS DOCUMENTOS DE EXPORTACION
(Declaracion de exportacién / Formulario de vimmi de ias ylo Factura Ci
17. Nimero 18, Fecha AAAA-MM-DD 19, Numweral 20. Valor reintegrado UISD

21. Total valor FOB

22. Total gastos de exponuciin (numeral cambiario 1510)

23. Deducciones (numeral cambianio 201 6)

24. Reintegro neto (FOB + gastos - deducciones)

109
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Regulaciones Internacionales y Requisitos de Importacién en Canada

Es importante que el exportador colombiano también esté al tanto de los requisitos de
importacion establecidos por Canada. El Reglamento Organico de Canada (COR) es la
normativa que regula la importacion de productos organicos a este pais. Los productos deben
cumplir con las normativas de seguridad alimentaria y fitosanitarias, y deben ser

inspeccionados a su llegada por la Canadian Food Inspection Agency (CFIA).

Normativas de Etiquetado: La tierra organica debe ser etiquetada adecuadamente
segun las regulaciones canadienses, incluyendo el uso de las denominaciones correctas en
inglés y francés, y la certificacién organica que avale el cumplimiento de los estandares de

Canada.

Consideraciones Adicionales

Aranceles y Tasas de Exportacion: El exportador debe revisar las tarifas arancelarias
que se aplican a la exportacion de productos agricolas como la tierra organica. En el marco de
acuerdos comerciales, como el Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Colombia y Canada,

ciertos productos pueden beneficiarse de aranceles preferenciales.

Inspeccién y Control Aduanero: A la llegada de la carga a Canada, la CFIA llevara a
cabo una inspeccién para asegurar que el producto cumple con todos los requisitos

fitosanitarios y organicos.

7.2.2. Pais Destino:( Canada)

Requisitos de Exportaciéon Especificos para Canada

Es importante destacar que, aunque los requisitos legales colombianos para exportar

tierra organica estan regulados por el ICA y la DIAN, Canada tiene sus propios requisitos para
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la importacion de productos agricolas, como la tierra organica. Estos incluyen la inspeccién
fitosanitaria por parte de la CFIA (Canadian Food Inspection Agency), regulaciones sobre la
salud publica y la seguridad ambiental. A continuacién, se enumeran algunos puntos clave para

la exportacion a Canada:

Inspeccidén en la Aduana Canadiense: La carga serd inspeccionada a su llegada al
puerto de destino en Canada (por ejemplo, Vancouver). La Canadian Food Inspection Agency

(CFIA) verificara la conformidad con los requisitos fitosanitarios.

Certificado Fitosanitario Requerido: Es necesario que el exportador presente el
certificado fitosanitario emitido por el ICA para asegurar que el producto cumpla con los

requisitos sanitarios de Canada.

VII.3. TERMINO DE NEGOCIACION INTERNACIONAL

El término de negociacién internacional es un acuerdo entre el vendedor y el comprador
que define las responsabilidades y obligaciones de cada parte en cuanto al transporte, costos,
seguros, y riesgos asociados a la entrega de la mercancia en el comercio internacional. Este
acuerdo también se conoce como INCOTERM (International Commercial Terms), que son un
conjunto de reglas internacionales que determinan como se distribuyen las responsabilidades y

riesgos en la transaccion internacional.

Eleccion del INCOTERM

Para la exportacién de tierra organica desde Cali, Colombia hacia Vancouver, Canada,

el INCOTERM elegido sera CFR (Costo y Flete).

Definicion de CFR
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CFR (Cost and Freight) significa que el vendedor es responsable de los costos de

transporte y flete hasta el puerto de destino (en este caso, Puerto de Vancouver).

El vendedor cubre todos los gastos hasta que la mercancia llegue al puerto de destino,

incluyendo los costos de carga, transporte maritimo y cualquier costo asociado al envio.

Sin embargo, el riesgo se transfiere del vendedor al comprador en el momento que la

mercancia es entregada a bordo del buque en el puerto de embarque en Colombia.

El comprador asume los costos de descarga, los derechos de aduana, los impuestos y
cualquier costo adicional que pueda surgir una vez que la mercancia haya llegado al puerto de

destino.

7.3.1. Obligaciones del Exportador

Todas las personas juridicas deben estar domiciliados legalmente en el pais.

Todas las personas naturales deben estar registradas en el RUT.

Como exportador se debe presentar una solicitud autorizada.

Manifestar de forma juramentada que los productos, objeto de exportacién cumplan con

las normas de origen y demas requisitos establecidos en el acuerdo comercial.

Contar con documentos soporte y el cumplimiento de requisitos legales al presentar la

declaracion aduanera.

Presentar la declaracion Andina de Valor cuando haya lugar a través de una agencia de

aduanas.

Se debe conservar los documentos soporte y recibos oficiales de pagos en bancos, ya

sea en documento fisico o digitalizado por un periodo de 5 afios a partir de la fecha.
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Tener vigente la declaracion juramentada de origen para cada uno de los productos

contenidos en las declaraciones de origen o declaraciones de factura. (JURISCOL, 2019)

7.3.2. Responsabilidades

Responsabilidades del vendedor incoterm

Las responsabilidades del vendedor en una transaccién CFR incluye

El vendedor asume las siguientes responsabilidades bajo el término CFR:

Entrega de la mercancia: El vendedor debe entregar la mercancia en el puerto de
embarque acordado en el pais de origen (en tu caso, en Colombia, por ejemplo, en el puerto de

Buenaventura).

Contratar el transporte maritimo: El vendedor debe contratar y pagar el transporte
principal hasta el puerto de destino (en este caso, el puerto de Vancouver, Canada). Esto

incluye:

Contratar el servicio de transporte maritimo.

Pagar los costos del flete para que la mercancia llegue al puerto de destino.

Costos de carga: El vendedor es responsable de los costos relacionados con la carga
de la mercancia en el medio de transporte (por ejemplo, en un buque), asi como los costos de

carga en el puerto de salida.

Documentacion necesaria: El vendedor debe proporcionar los documentos necesarios

para que el comprador pueda tomar posesion de la mercancia en el destino. Esto incluye:

Conocimiento de embarque (Bill of Lading): Documento que prueba el contrato de

transporte y que se necesita para recoger la mercancia en el puerto de destino.
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Factura comercial: Documento que detalla los términos de la venta y el valor de la

mercancia.

Lista de empaque: Documento que especifica el contenido y la forma en que se

empacé la mercancia.

Cumplir con las regulaciones de exportacion: El vendedor es responsable de cumplir
con todos los requisitos legales y aduaneros para exportar la mercancia desde el pais de
origen (Colombia). Esto incluye la obtencion de permisos de exportacion, certificados

fitosanitarios, y cualquier otra documentacion que exija la legislacion colombiana.

Riesgo y seguro durante el transporte hasta el puerto de destino: Aunque el vendedor
paga el transporte hasta el puerto de destino, el riesgo de pérdida o dafio de la mercancia se
transfiere al comprador en el momento en que la mercancia ha sido entregada al transportista
en el puerto de salida. Es decir, el vendedor cubre los costos hasta que la mercancia esté a

bordo del medio de transporte, pero no es responsable de los dafios o pérdidas posteriores.

Responsabilidades de comprador incoterm

Responsabilidades del comprador en una transaccion CFR incluye:

Riesgo desde el punto de embarque: A pesar de que el vendedor paga el flete hasta
el puerto de destino, el comprador asume el riesgo de pérdida o dafio de la mercancia una vez

que ha sido entregada al transportista en el puerto de embarque.

Desembarque y transporte desde el puerto de destino: El comprador es responsable
de los costos de desembarque y de transporte interno desde el puerto de destino hasta su

ubicacion final en Canada. Esto incluye:

El costo del desembarque de la mercancia en el puerto de destino.
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El transporte local dentro de Canada (por ejemplo, el transporte terrestre desde el

puerto de Vancouver hasta el destino final).

Despacho aduanero y pago de aranceles de importacién: El comprador es responsable

de:

Realizar el despacho aduanero de importacién en Canada.

Pagar los aranceles y los impuestos de importacion que se puedan generar al ingresar

la mercancia al pais.

Seguro: Aunque no es obligatorio, el comprador puede optar por contratar un seguro
para cubrir los riesgos durante el transporte desde el puerto de embarque hasta el puerto de

destino y mas alla, si asi lo considera necesario.

7.3.3. Contratacion del transporte y Seguro Internacional

Para la exportacién maritima de tierra organica desde Cali, Colombia, hacia Vancouver,
Canada, se utilizara un agente de carga. Esta decision se toma con el fin de garantizar una
gestion eficiente de la logistica internacional y asegurar que todos los aspectos del proceso de
exportacion se manejen de acuerdo con las normativas aduaneras, fitosanitarias y de

transporte especificas para productos agricolas.

El agente de carga sera responsable de

Contratar el servicio de transporte maritimo con la naviera adecuada para asegurar el

traslado desde el puerto de Buenaventura hasta Vancouver.
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Gestionar la documentacion necesaria para el despacho aduanero tanto en Colombia
como en Canada, incluidos los documentos de exportacion y los certificados fitosanitarios

requeridos para la tierra organica.

Coordinar el seguro de la carga, ya que, aunque bajo el Incoterm CFR no esta obligado
el vendedor a contratarlo, el agente de carga podra ofrecer opciones de seguro de transporte

maritimo para proteger la mercancia durante el trayecto.

De esta manera, se optimiza el proceso logistico y se minimizan los riesgos asociados
con la exportacion, asegurando que el envio llegue a destino de forma segura y cumpliendo

con todas las regulaciones internacionales.



DOCUMENTO DE BILL OF LANDING

Date BILL OF LADING — SHORT FORM — NOT NEGOTIABLE Page 1 of 1
[€ SHIP FROM . } BIll of Lading Number:
s oy e e A0S
eel ress =7 AR © & A
[Cty, ST ZIP Code] cﬁ\., ualle cel cavct BAR CODE SPACE
SIDNo.: 11116632 3¢)
SHIP TO Carrier Name:
(name] Woadtore's Yokn Qg foods Traller number:  SOY 224
[Street Address) ?\ Chenond, Be UBwthY Serlal number(s): 4.0 Wa 10O LN
[City, ST ZIP Code] Venancou v en
CID No.:
THIRD PARTY FREIGHT CHARGES BILL TO SCAC:
[Name] Nedoe 's Pakn OrwguenC Focds Pro Number:
o Bromenond BT OB OO BAR COOE SPACE

[City, ST ZIP Code] \ Jerm ey wes

Special Instructions: Freight Charge Terms (Freight charges are prepald unless marked otherwise):
Prepald @ Collect O 3rd Party O

O Master bill of lading with attached underlying bills of lading.

CUSTOMER ORDER INFORMATION
Pallet/Slip
Customer Order No. # of Packages | Weight (cirdle one) Additional Shipper Information
Y N

CARRIER INFORMATION
Handling Unit Package LTL Only
Qty Type Qty Type Weight | HM (X) | Commeodity Description NMFC No. Class

Commadities requiring special or additional care or attention in handling or stowing must
be s0 marked and packaged as to ensure safe transportation with ordinary care. See
Section 2(e) of NMFC tem 360

Y | N
Y | N
2 M N I [ . i

Mmmuubmmnnmuwmmmwhmmumﬁm COD A t:$

declared value of the property agreed or declared property i :
mwv;‘.:mu::mbzmn " = pu-mom! Fee terms: Collect O  Prepaid @ Customer check acceptable O

Note: Liability limitation for loss or damage In this ship t may be applicable, See 49 USC § 14706(c)(1)(A) and (B).

Received, subject to individually determined rates or contracts that have been 2greed | The carrier shall not make delivery of this shipment without payment of charges and
mmmmmmmm rmn;a!w,muwwm all other lawful fees.

the shipper, on request, and to all applicable state and federal regulations. Shipper Sig e
Shipper Signature/Date Trailer Loaded: | Freight Counted: Carrier Signature/Pickup Date
@ By shipper @ By shipper
0 By driver 0 By driver/pallets sald to contain s pep—] po prewy—"

This Is to certify that the above named materials are properly .
, packaged, marked, and labeled, and are In proper Q By driver/pieces placards. Carrier certifies emergency response information
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DOCUMENTO DE AUTORIZACION DE EMBARQUE (SAE)

-YDIAN

!
(]
Sewioen be e g A Mesrnie

Solicitud de Autorizacion de Embarque
ylo Registros Previos

T CLTL]

Espacio reservado para la DIAN

2. Concepto ED

4. Niimero de formulario

2 Fgo e Iu‘ Niimero de idemtificacidn 6.DV. |7. Primer apellido 8. Segundo apellido 9. Primer mmbre 10. Otros nombres
cc | piigssess ] Niifiez | Montes | Valeria |
11, Razén social 0 Diplomice
VLSM Organic S.A.S |
5. Tpode b Nimero de identificacion 27.0V. llﬁ,l’ﬁmﬂ cllido 29. Segundo apellida 30, Primer nombre 31. Otros nombres
[eXe 1111663234 | —y | Montes | Valeria |
# RURT8M Organic S.A.S
3. Tipo de by Nmers de adentificacion ‘xsrmummm 36. Segundo apellido 37. Primer nombre 38, Otros nombres
43 ] |
39. Razan social
Nature’s Polth Organic Foods
40. Domicitio (Direccidn) 41, Pais Cod. |42 Ciuud
Richmond, BC vBw1H3 Canadd CAN| Vancouver

43, No. Formulario anterior

44. No. Referencla 45. No. Autorizacin global

36, No. de programa especial de MSVC o Contrato de
suministro de energia

Inspe-
ccion

Lugar de embarque |SPB

47 Réglmen aduarero O |48, Aduana despacho Cod. | 49, Region Proedencia Cad |50, Tipo de embargue Cod.
3| Exportacion definitiva| 11 | Aduana Buenaventura Buenaventura | Unico | 01
g . 52. Naturaleza de k transaccion Cad. | 53. Tipo de solicitud Cad. Incoterms 55. Lugar de entrega
8 compy yenta, pr | 4 Especifica | | sCERu e puerto de Vancouver
8 i3 = 2 5T Fecha Ter g0
- l l anticipados anticipado .
™~ | f Mes o
e o Exportaciinen | 65 Modo de transparte Cod |66 Tipo de cargn o
st ﬁ N @ et D NO IE St I:] "“E] Transporte maritimo Suelta \
67. Aduana de salida Cil. 63, Lu!‘l! de embargue . Cod. |69, Paks destino final Cad.
; Aduana Buenaventura | Sociedad Portuaria | Canada |
3 70. Lugar destino final Cod. 71. Lugar destino final Colombia Cad. 72. Depasito habilitado Cod.
Canadi, Vancouver CAN | 1
B Tipode by, Niimero de identificacion 75.DV. [76. Primer apellido 7. Segundo apellido T8, Primer pombre 79. Otros pombres
3 | | | \
O @[ 80. Raz6n social
81 Lugar co | 8% No Aprobucisn soliciud 43 pireccign ubicackin mercancias o sapeoin

CLL. 11, Buenaventura; Valle del Cauca

Sl[:!ND[E]

85. Valor total fletes USD

86. Valor total seguros USD

Totatvalor FOB-USE
87. Valor total otros gastos USD

89. Valor total exporticiones USD

Totales

90. Total valor agregado nacional USD

91. Valor o remntegrar USD 92. Total series 93. Total nimero de bukos

94. Total peso bruto

18.205kg

" 000360290808080

96. Fecha
120250 02 ols

97. No. de radicacidn |

Colombia, un compromiso que no podemos evadir.

Firma de quien suscrbe el documento

1001, Apellidos y nombres
1002. Tipo Doc

1005. Cdd. Representacion
1006. Organizaciin

1003, No. Identificaciin

1004, DV

997. Fecha de aceptacion
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o D I AN Solicitud de Autorizacion de Embarque
e ylo Registros Previos ‘
e ——
Pégina e Hoja No. 2
Espacio reservado para la DIAN 4. Niimero de formulario
_ 30.Tipode 4 de identificacc 6.DV. 7. Primer apellido b Segundo apelido 9. Primer nombee 10. Otros nombres
5
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3
112. Moneda C6d. 113 Monto del documenia 114, Unidad comencial e iik:cmimlhmwéid . B
205, N 106, Tipo documsin | ] Cod. 107, No. del docunwnto | 108. NIT ermisor
109. Nombre efisor | 110. Fecha redicitn 111. Fechn vencimiento
4
112 Moneds Cod. 113, Monto del 114, Unidad comercial [ i L
103 Mo, 106. Tipo | l ’ Cod.107. No. del documentn I 108. NIT emisor
109, Nomiwe efuisor | 110, Fecha expedicion 111, Fecha vencimienio
5
112 Moneds Cod. 113 Moo del 114, Unidad comercial A 115! Chondad unkdod coperciat |
WM. 06 Tipo | Cod._107. No. del 108. NIT emisar
109. Nombre efnisor | 110 Fecha expedicin 111, Fecha vencimiento
6
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109. Nombre efmisor | 110, Fecha expedicitn
1
112, Moneda Cod. 113 Monto del 114, Unidad comercial e s 1S 8
Colombia, un compromiso que no podemos evadir.
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Solicitud de Autorizacion de Embarque
ylo Registros Previos

Pigina de Hoja No. 5
Espacio reservado para la DIAN 4, Niimero de formulario
20.To de 45, Niimero de dentificacion 6.DV. |7. Primer apellido 8. Segundo apcllido 9. Primer nombe 10. Otros nombres
g ccl iueeanss, . Niifie | Montes | Valeria
& |" VISM Organic S.AS
Registros especiales
Datos del Productor Exportador de Materias Primas e Insumos
158. Tipode | 159 Nimer de identificacion 160. Primer apellido 161. Segundo upellido 162. Primer ombee 163. Owros nombres
cCc  |1111663234 Niifiez [ Montes [Valeria
164. Razdn social
E VLSM Organic S.A.S
3 |65, Diveccion
&| CLL91#28e368
Datos del negocio
16. Tipo de bien producida / E GaL | 167, No. Programa PEX 168, Fech Programa PEX | 169, Modalidad imponacidn
Tierra Organica | ¢ Mes Di
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173, Fecha desde

173, Fecha desde

10 y 07

174. Fecha hasta.

Colombia, un compromiso que no podemos evadir.
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C.C| 1111663234 | Niifiez | Montes | Valeria |

11. Razén socml

Exportador

180, Descripeion

VLSM Organic S.A.S
Subpartidas declaradas
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VI.4. COSTOS DE EXPORTACION

MARITIMO AERED TERRESTRE

CONCEPTO COSTOS EXPORTACION Costo Costo Total TIEMPO Costo Costo Total TIEMPO| Costo Costo TIEMPO
Unitario [DiAS]) |Unitario [DiAS]) |Unitario Total [DiAS)
EMFAGQUE 0.30 213,00 200 | o000 | 0000
EMEALAJE 10,00 730,00 100 | o000 10,000
Y ALOR EXW 11.256,60 2.00 T oo
Costos Directos i
UNITARIZACION (2 FPALLETSIZUMCHOSIFLAS TICOS) 1,000 7.0 1
MANPULED LOCAL EXPORTADOR: 010 9, 1
DIOCUMENTACIGH 250 23,0 ; ; 1
TRANSFORTE (HASTA PUNTO DE EMBARGUE] 0,263 16,0 ; ; 1
ALMACENAMIENTO INTERMEDID TEES - 1
z MANFUELD FREEMEARGUE 16863 - 1
2 MANFULED EMEARGUE 865 50,00 2,00 1
= EANCARID 300 - 1
] AGEMTES 430 170,00 100 1
il Costos Indirectos 1
@ ADMIMIETRATIVOS - Costo Indirecta 0,000 1.030,00 2,00 | 0,000 [ o000
=z CAFITALINYENTARIC 0,027 18.71 0,000 [ o000
SEGURO™ 38644 -
COSTO DE LA DFI PAIS EXPORTADOR 30 2.011.26 0,000 - kB : - :
WALOR : FCA Mo Incluye Embarque 13177 86 12,00 0,000 = 0,000 - -
YALDR: FAS Molncluye Embarque 13.177.86
YALOR : FOE 4,250 13.267.86
TRAMSFORTE INTERMACIONAL 4,130 440,00
¥ALOR CFR 5,537.40 13.707.86
2 YALOR CFT
z SEGURO INTERMNACIONAL
b YALOR CIF
E VALOR CIF
[ MANPUELD DE DESEMEARGUE
= Costos indirectos
2 CAFITALINYENTARIO
= COSTO DE LA DFI EN TRANSITO INTERNACIONAL
E WALOR DAP™ Mo Incluye Desembarque
YALOR DAT
TRANSFORTE LUGAR CONYENIDO COMPRADOR HIE HIE
ALMACENAMENTO | 0000 | 0000
YALOR DaP™ ] 0000 - - [ oom - -
« DOCUMENTACION I 0,000 I 0,000
2 ADUANEROS (IMPUESTOS) T o000 T o000
= AGEMTES HET HET
§ EANCARID | 0000 | 0000
= Costos indirectos | I
2 CAFITALINYENTARIO HTT HITT
[ SEGLRD 1 1
COSTO DE LA DFI PAIS IMPORTADOR 0000 | 1 0000 ]
L O DOF TOTAL [ 0,000 -1 -

En la tabla, se determinan todas las variables que determinaran el precio del producto
después de evidenciar los costos y gastos que inciden en el proceso de exportacién. El costo
Unitario de cada unidad de sacos de tierra organica en pesos es de $62,212.72 pesos y el

precio en dolares seria de $14,12
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VIL.5. ETIQUETADO

7.5.1. Etiquetado en Colombia

El etiquetado para la exportacion de productos desde Colombia esta regulado por el
Ministerio de Comercio, Industria y Turismo y la autoridad sanitaria y fitosanitaria del pais, el
Instituto Colombiano Agropecuario (ICA). Es fundamental cumplir con estos requisitos para
asegurar que los productos cumplan con las normativas nacionales e internacionales, asi como
garantizar su aceptacion en los mercados de destino. A continuacion, se detallan los principales

requisitos de etiquetado para exportar productos desde Colombia:

Informacién Obligatoria en la Etiqueta

La etiqueta debe contener la siguiente informacién obligatoria, especialmente en

productos que seran exportados:

Nombre del producto: Debe estar claramente indicado y reflejar el tipo exacto de

producto exportado.

Pais de origen: Indicar explicitamente que el producto se origina en Colombia.

Lista de ingredientes: Si aplica, la lista debe presentarse en orden descendente de

peso, indicando todos los componentes del producto.

Cantidad neta del producto: La cantidad o volumen del producto debe ser

especificada, ya sea en unidades de peso o volumen.

Fecha de vencimiento: Si aplica, debe incluirse una fecha de caducidad o de consumo

preferente.

Instrucciones de almacenamiento: En el caso de productos que requieran
condiciones especiales de conservacién, se deben especificar las condiciones de

almacenamiento adecuadas para asegurar la calidad del producto hasta su consumo o uso.
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Idioma

La etiqueta debe estar en espafiol, dado que es el idioma oficial de Colombia. Sin
embargo, se permite afnadir traducciones o informacién adicional en otros idiomas, como inglés,
para facilitar la comprension en los mercados de exportacién, siempre que no se omita la

informacién en espaniol.

Tamaio de Letra y Legibilidad

La informacién en la etiqueta debe ser facilmente legible y no debe generarse confusién

en el consumidor.

El tamafio de letra debe ser suficientemente grande para garantizar que los

consumidores puedan leerla sin dificultad.

Se recomienda usar un tipo de letra claro y comprensible para facilitar su lectura.

Advertencias

Si el producto presenta algun riesgo para la salud o la seguridad del consumidor (por
ejemplo, por su contenido de sustancias peligrosas, alergénicas, o su uso incorrecto), la
etiqueta debe incluir advertencias claras que informen al consumidor sobre los posibles riesgos

y las precauciones necesarias.

Requisitos Especificos para Ciertos Productos

El ICA establece requisitos adicionales de etiquetado para productos especificos, como:

Alimentos: Se requiere informacioén adicional, como la declaraciéon nutricional, los
ingredientes, y los posibles alérgenos. Ademas, algunos productos pueden requerir un
certificado fitosanitario que demuestre que cumplen con las normativas de seguridad

alimentaria.
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Bebidas alcohélicas: Deben incluir advertencias sobre el consumo responsable y la
cantidad de alcohol, y en algunos casos, el etiquetado debe indicar la edad minima para su

consumo.

Productos farmacéuticos: Deben incluir las advertencias de uso, los efectos

secundarios posibles, las instrucciones de dosificacion, y la fecha de vencimiento.

Dispositivos médicos: La etiqueta debe contener informacién sobre las instrucciones

de uso, precauciones y garantias.

Productos quimicos: Es obligatorio incluir informacién sobre los riesgos que puedan

presentar para la salud o el medio ambiente, asi como las precauciones de manejo.

Consideraciones Adicionales para la Exportacion:

Cumplimiento con las Normativas del Pais Importador: Ademas de los requisitos
colombianos, debes asegurarte de que el etiquetado cumpla con las normativas de etiquetado
en el pais de destino (en este caso, Canada). Por ejemplo, el etiquetado de productos agricolas
en Canada esta regulado por el Canadian Food Inspection Agency (CFIA), y puede exigir

informacién adicional o diferente.

Certificados Especiales: Para productos como la tierra organica, podrias necesitar un

certificado fitosanitario que demuestre que el producto no contiene plagas o enfermedades.

7.5.2. Etiquetado en Canada

Requisitos Generales de Etiquetado en Canada

El etiquetado de productos exportados a Canada esta regulado principalmente por la
Agencia Canadiense de Inspeccién de Alimentos (CFIA, por sus siglas en inglés), asi como por

el Canada Border Services Agency (CBSA). Estos organismos establecen directrices para
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asegurar que los productos importados cumplan con las normativas de seguridad, salud y

medioambiente.
Etiquetado de Productos Agricolas (Tierra Organica)

Para la tierra organica, es necesario cumplir con ciertos requisitos especificos
relacionados con la seguridad alimentaria, el origen y las certificaciones de calidad. A

continuacioén, se detallan los puntos clave que debe contener la etiqueta:

Informacién Obligatoria en el Etiquetado

Nombre de la empresa: VLSM ORGANIC S.A.S
Direccion: CLL 91 #28 e3 68, Santiago de Cali; Valle del Cauca, Colombia
Descripcion del Producto

Descripcion: Tierra organica de alta calidad para uso agricola, libre de contaminantes,

tratada y certificada.
Certificaciéon Organica (si aplica):
Certificacion: Certificacion organica, conforme con el Canada Organic Regime (COR).
Cantidad
Cantidad: 25 kg por saco, 730 sacos por contenedor (18.250 kg en total).
Pais de Origen
Colombia
Instrucciones de Uso y Almacenamiento (si aplica)
Instrucciones de Almacenamiento: Mantener en lugar fresco y seco.

Declaracioén de Ingredientes (si aplica)
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Ingredientes: 100% tierra organica, sin aditivos quimicos.

Etiqueta Bilingtie (Inglés y Francés)

Descripcion del Producto (en inglés y francés):

"Organic Soil for Agricultural Use" / "Sol Organique pour Usage Agricole"
Cumplimiento con Normativas Ambientales

Declaracién Ambiental: Embalaje reciclable.

VII.6. ENVASE Y EMPAQUE DEL PRODUCTO

Para la exportacién de tierra organica desde Cali, Colombia hacia Vancouver, Canada,
el producto sera empacado en sacos de polipropileno (PP), con una capacidad estandar de 25

kg cada uno. La cantidad total de sacos sera de 730 unidades.

Caracteristicas del Empaque:

Material del Empaque:

Sacos de Polipropileno (PP):
Los sacos de polipropileno son ideales para el empaque de productos agricolas como la tierra
organica, ya que ofrecen alta resistencia, durabilidad y proteccion contra factores como la
humedad y la abrasion durante el transporte. Ademas, son un material ligero y de bajo costo

que permite manejar grandes volumenes de producto.

El polipropileno es un material que permite que el contenido respire, reduciendo la
acumulacién de humedad interna y ayudando a mantener la calidad del producto durante el

transporte.

Tamano y Capacidad del Empaque:
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Cada saco tiene una capacidad de 25 kg, lo cual es adecuado tanto para el peso de la
tierra organica como para las necesidades logisticas. Este peso permite una carga manejable y

eficiente durante el proceso de manipulacion y transporte.

La cantidad total de sacos a exportar sera de 730 sacos. Esto da un total aproximado de

18,250 kg (730 sacos x 25 kg por saco).
Etiquetado del Empaque:

Los sacos de polipropileno estaran etiquetados de acuerdo con los requisitos

internacionales y nacionales:
Nombre del producto: Tierra organica.
Origen: Colombia.
Peso neto: 25 kg por saco.

Instrucciones de almacenamiento: Indicar las condiciones 6ptimas de almacenamiento

para evitar humedad o dafio.

Certificado fitosanitario (si es necesario): Incluir el sello o certificado que avale que la
tierra cumple con los estandares fitosanitarios colombianos y las regulaciones de importacion

de Canada.

Advertencias: En caso de ser necesario, se incluiran advertencias sobre el manejo

adecuado del producto, especialmente si hay alguna restriccion de uso o peligrosidad.
Embalaje para el Transporte Maritimo:

Paletizacion: Los sacos de 25 kg seran agrupados en palets para facilitar su manejo y

asegurar su integridad durante el transporte. Los palets de madera o plastico se utilizaran para
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agrupar los sacos y garantizar una manipulacion eficiente en el puerto y durante el transito

maritimo.

Es importante que los palets de madera cumplan con las regulaciones del ISPM 15
(tratamiento fitosanitario para madera) para evitar cualquier riesgo de plagas o enfermedades

durante el transporte internacional.

Cada palet tendra entre 20 y 30 sacos, dependiendo del tamafo y la forma del palet.

Esto dara un total de 24 a 36 palets (730 sacos + 20-30 sacos por palet).

Proteccion adicional: Los sacos pueden ser envolventes con plastico o film estirable
para ofrecer una capa extra de proteccion contra la humedad y garantizar que los sacos

permanezcan intactos durante el transito.

Normativas Fitossanitarias y de Seguridad:

El empaque debe estar alineado con las normativas fitosanitarias internacionales,
especialmente en lo que se refiere a la importacion de productos agricolas a Canada. Esto
incluye el certificado fitosanitario que garantice que la tierra organica esta libre de plagas,

enfermedades y contaminantes.

Cumplimiento de regulaciones de Canada: El empaque también debe cumplir con las
normativas de la Canadian Food Inspection Agency (CFIA), que regulan la importacién de
productos agricolas y otros productos organicos. Esto asegura que la tierra organica sea

aceptada en el puerto de Vancouver sin problemas.

Contenedor para el Transporte Maritimo:

Los sacos seran cargados en contenedores maritimos estandar de 20 o 40 pies. La

cantidad de palets a cargar dependera del tamano del contenedor elegido. Los contenedores
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deben estar cerrados y sellados herméticamente para proteger el producto de factores

climaticos adversos durante el trayecto.

Los contenedores maritimos también deben estar preparados para cumplir con las

normativas internacionales de seguridad y transporte de productos agricolas.

VII.7. EMBALAJE
Detalles del Embalaje para el Transporte Maritimo (Contenedor de 20 Pies)

El embalaje de la tierra organica destinada a la exportacion desde Cali, Colombia hacia
Vancouver, Canada se realizara teniendo en cuenta el uso de un contenedor maritimo de 20
pies. A continuacion, te proporciono los detalles clave del embalaje, especificamente adaptados

para este medio de transporte:

Materiales de Embalaje

Sacos de Polipropileno (PP):

La tierra organica se empacara en sacos de polipropileno (PP) con una capacidad de 25

kg cada uno, que es el peso estandar adecuado para el transporte y manejo del producto.

Este material es resistente, ligero y adecuado para mantener la integridad de la tierra

organica durante su transito, ademas de ser flexible para adaptarse a la carga.
Palets:
Los sacos de tierra organica se agruparan en palets de madera o plastico.

Cada palet tendra entre 20 y 30 sacos, dependiendo de la distribucion y tamafo del

palet. Esto da un total aproximado de 24 a 36 palets (730 sacos + 20-30 sacos por palet).



132

Tratamiento de los palets de madera: Si se opta por palets de madera, estos deben
cumplir con la normativa ISPM 15 (tratamiento fitosanitario de la madera), asegurando que

estan libres de plagas.

Carga en el Contenedor de 20 Pies:

El contenedor maritimo de 20 pies tiene una capacidad aproximada de 28 metros
cubicos y una capacidad de carga de aproximadamente 20,000 kg (aunque esto puede variar
segun las regulaciones del transportista y el tipo de carga). A continuacién, se detallan los

aspectos clave sobre como se distribuiran los sacos en el contenedor:

Célculo de la carga:

Si se utiliza un saco de 25 kg, con un total de 730 sacos (18,250 kg en total), se puede
calcular que la carga total es compatible con un contenedor de 20 pies, que generalmente tiene
capacidad suficiente para albergar entre 18,000 y 20,000 kg, dependiendo del tipo de carga 'y

las restricciones del operador logistico.

El espacio de carga sera distribuido de manera eficiente para asegurar que el
contenedor esté completamente lleno y que los sacos no se deslicen o se dafien durante el

transporte.

Paletizacion en el Contenedor:

Los palets seran cargados en el contenedor de forma ordenada y estibada para

maximizar el uso del espacio. Esto asegura que la carga se maneje con seguridad y eficiencia.

Los palets de madera o plastico se cargaran cuidadosamente, apilandolos de manera
gue haya un uso maximo del espacio sin sobrecargar el contenedor. Esto también ayuda a
garantizar que la carga esté bien distribuida y no sobrecargue una zona del contenedor, lo cual

es crucial para la estabilidad del transporte.
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Proteccién durante el Transporte:

Film estirable: Los sacos de polipropileno se envolveran con film estirable para evitar

que se muevan durante el transito, brindando mayor seguridad a la carga.

Si se considera necesario, se puede usar material acolchonado (como cartén o papel
kraft) entre los palets o sacos para proteger la mercancia contra golpes y rasgufios durante el

proceso de carga y descarga.

Seguridad y Estabilidad de la Carga:

Amarre y Sujecion:

Durante la carga en el contenedor, se utilizaran cintas de amarre o fajas de sujeciéon
para fijar los palets de manera que no se deslicen ni se desestabilicen durante el transporte

maritimo.

Las cintas de amarre aseguraran que los palets estén firmemente sujetos a las paredes

del contenedor, evitando el movimiento interno durante el trayecto.

Estiba eficiente:

La estiba del contenedor debe ser realizada por personal capacitado para asegurar que
los palets se distribuyan de manera uniforme y eficiente dentro del contenedor. La carga debe
estar distribuida para que el peso no se concentre en un solo lugar, lo cual podria afectar la

estabilidad del transporte.

Cumplimiento con Normativas Internacionales:

Normas Fitossanitarias:
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Debido a que se trata de un producto agricola, se requerira el certificado fitosanitario
que asegure que la tierra organica esta libre de plagas, semillas no deseadas y enfermedades.

Este certificado debe ser emitido por el Instituto Colombiano Agropecuario (ICA).

Normativa ISPM 15:

Si se utilizan palets de madera, estos deben cumplir con el tratamiento fitosanitario
ISPM 15 (tratamiento de madera) para evitar la propagacioén de plagas en el transporte

internacional. Si se emplean palets plasticos, no es necesario este tratamiento.
Regulaciones de Importacion de Canada:

El embalaje y la carga deben cumplir con las regulaciones de importacién de Canada,
especialmente las que regulan la importacion de productos agricolas, dictadas por la Canadian
Food Inspection Agency (CFIA). Esto incluye asegurar que la carga no contenga plagas ni

contaminantes que puedan afectar la agricultura canadiense.

Documentacién y Etiquetado

Factura Comercial y Lista de Empaque:

Cada contenedor debe acompafiarse de la factura comercial y una lista de empaque,

que indique con precisién la cantidad de sacos, el peso total y la distribucion por palet.

Conocimiento de Embarque (Bill of Lading):

El Conocimiento de Embarque debera reflejar todos los detalles del embalaje,

incluyendo el numero de palets, el peso total y las especificaciones del producto.
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VIL.8. UNITARIZACION DE LA MERCANCIA

La unitarizacién de la mercancia es un proceso logistico clave en la exportacion, ya que
implica la organizacion de los productos en unidades o bloques de carga mas grandes, de
manera que faciliten el manejo, transporte y almacenamiento de los mismos. En este caso,
para la exportacién de tierra organica desde Cali, Colombia hacia Vancouver, Canada, la
unitarizacién sera fundamental para asegurar la eficiencia y seguridad durante el transporte

maritimo.

Elementos de Unitarizaciéon a Utilizar

Palets (pallets):
Los palets son los elementos clave en la unitarizacion de la mercancia en este caso. La tierra
organica se empacara en sacos de polipropileno de 25 kg, y estos sacos seran agrupados en

palets para facilitar su manipulacion, carga, descarga y almacenamiento.

Tipo de Palets:

Se utilizaran palets de madera o plastico para la unitarizacién de los sacos.

Los palets de madera deben cumplir con las normativas internacionales de tratamiento

fitosanitario ISPM 15, mientras que los palets de plastico no requieren tratamiento especifico.

Numero de Sacos por Palet:

En cada palet se colocaran entre 20 y 30 sacos de 25 kg cada uno, dependiendo del

tamario y forma del palet.

Esto da como resultado un total aproximado de entre 24 y 36 palets para los 730 sacos

de tierra organica (730 + 20-30 sacos por palet).

Peso Total por Palet:
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El peso total por palet sera entre 500 kg y 750 kg, dependiendo de la cantidad de sacos

colocados en cada palet.

Film Estirable y Cintas de Sujecion:
Para garantizar la estabilidad y la seguridad de la carga durante el transporte, se aplicaran los

siguientes elementos de unitarizacion:

Film estirable: Cada palet de sacos de tierra organica sera envuelto con film estirable
para mantener los sacos en su lugar y protegerlos de posibles dafios o desplazamientos
durante el transporte. El film también ayudara a proteger la mercancia de la humedad y el

polvo, factores comunes durante el transito maritimo.

Cintas de sujecion: En algunos casos, se pueden usar cintas de sujecion adicionales,
especialmente si se considera necesario asegurar aun mas los palets dentro del contenedor.
Estas cintas se colocaran de forma transversal sobre los palets para evitar que se deslicen o se

deshagan durante el manejo.

Embalaje en Contenedor de 20 Pies:
La unitarizacién no solo afecta el manejo de los productos individualmente, sino también la
carga en el contenedor. Para un transporte mas eficiente, se debe organizar la carga de

manera optima dentro del contenedor de 20 pies.

Distribucion de los Palets:
Los palets se cargaran dentro del contenedor de 20 pies en una distribucion eficiente para
maximizar el uso del espacio, manteniendo el equilibrio y la estabilidad de la carga. Esto se
hara con cuidado para que los palets no se deslicen durante el viaje y no sobrecarguen ninguna

zona especifica del contenedor.

Aseguramiento de la Carga:

Para evitar movimientos durante el transporte, los palets seran asegurados con cintas de



137

amarre o fajas de sujecion dentro del contenedor. Ademas, se pueden utilizar materiales de
relleno (como papel o cartén) entre los palets o alrededor de ellos para protegerlos y evitar que

se danen.

Forma en que se Aplicaran los Elementos de Unitarizacion

Agrupacion de Sacos en Palets:

Los sacos de 25 kg de tierra organica se agruparan en palets (de madera o plastico). El
proceso de carga de los sacos en los palets se llevara a cabo de manera ordenada, siguiendo

un patron de estiba que permita optimizar el espacio en cada palet.

Los sacos estaran alineados y distribuidos de manera que el peso esté equilibrado y los

sacos no se muevan durante el transporte.

Aplicacién de Film Estirable:

Una vez que los sacos estén dispuestos sobre el palet, se envolveran con film estirable
para asegurar que todos los sacos permanezcan en su lugar. El film estirable se utilizara para
cubrir los sacos de forma hermética, asegurando que estén protegidos de elementos externos

como la humedad y el polvo, y para evitar que se deslicen.

Cintas de Sujecion:

En algunos casos, se pueden utilizar cintas de sujecion adicionales, especialmente si la
carga debe asegurarse mas firmemente para evitar cualquier tipo de desplazamiento o colapso

de los sacos durante el manejo.

Las cintas de sujecion también pueden aplicarse para garantizar que los palets estén

fijados dentro del contenedor, evitando que se deslicen o caigan mientras se transportan.

Carga y Distribucién en el Contenedor:
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Una vez que los palets estén correctamente unitarizados, se procedera a cargar el
contenedor maritimo de 20 pies. Los palets se cargaran cuidadosamente, de manera ordenada

y eficiente, para aprovechar al maximo el espacio disponible.

Se deben utilizar fajas de amarre o cintas de sujecion dentro del contenedor para

garantizar que los palets no se deslicen o caigan durante el transito.

Beneficios de la Unitarizacion:

Facilita el manejo: Los palets permiten que la carga sea manipulada mas facilmente
durante el proceso de carga y descarga. Ademas, los palets hacen que el manejo de la carga

sea mas eficiente, reduciendo el riesgo de dafios y aumentando la rapidez de la operacion.

Proteccién: El uso de film estirable y cintas de sujecion asegura que los sacos de tierra
organica no se deslicen ni se derramen durante el transporte, protegiendo el producto y

evitando pérdidas.

Maximizacion del Espacio: La unitarizacién optimiza el uso del espacio en el contenedor,
asegurando que se pueda cargar la mayor cantidad de mercancia posible en el contenedor sin

sobrecargarlo.

Cumplimiento de Normativas: Al utilizar palets debidamente tratados (en caso de ser de
madera), se cumple con las regulaciones internacionales de tratamiento fitosanitario ISPM 15,

lo que garantiza la aceptacién del producto en el pais importador (Canada).
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VII.9. CONTENEDOR

Para la exportacion de tierra organica desde Cali, Colombia hacia Vancouver, Canada,
se utilizara un contenedor maritimo estandar. Este tipo de contenedor es adecuado para
transportar productos sélidos como la tierra organica, ya que ofrece la proteccién necesaria
frente a las condiciones del transporte maritimo, ademas de ser el medio mas comunmente

utilizado para exportaciones internacionales.

Detalles del Contenedor a Utilizar

Tipo de Contenedor:

Contenedor Maritimo de 20 Pies (también conocido como 20' Dry Container):

Dimensiones:

Longitud: 6.058 metros (20 pies).

Ancho: 2.438 metros.

Altura: 2.591 metros.

Capacidad volumétrica: Aproximadamente 28 metros cubicos.

Capacidad de carga: Entre 18,000 kg y 22,000 kg, dependiendo del tipo de carga y las

regulaciones del transportista.

Razén para Elegir un Contenedor de 20 Pies:

Adecuado para la Carga: Un contenedor de 20 pies es una opcidon comunmente
utilizada para productos como tierra organica, ya que ofrece una buena capacidad de carga y
un volumen adecuado para el tipo de embalaje (palets) y el peso total de la mercancia (18,250

kg en este caso).
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Acceso Facil y Seguro: Los contenedores de 20 pies estan disefiados para un facil
acceso durante el proceso de carga y descarga, lo que facilita la manipulacion eficiente de la

carga.

Estandarizacién: Este tipo de contenedor es estandar en la industria maritima, lo que

facilita su manejo en puertos de carga y descarga, asi como en la logistica general.

Seguridad: Los contenedores secos de 20 pies ofrecen alta seguridad para la carga,
protegiéndola de las inclemencias del tiempo, la humedad y otros factores que podrian afectar

la calidad del producto durante el transito maritimo.
Distribucion de la Carga en el Contenedor:
Organizacién de los Palets:

Los 730 sacos de tierra organica (con un peso total de 18,250 kg) seran organizados en

palets, con entre 20 y 30 sacos por palet.

El numero total de palets sera aproximadamente 24-36 palets, dependiendo de como se

distribuyan los sacos en cada palet.
Distribucion Eficiente:

Los palets seran estibados en el contenedor de 20 pies de forma eficiente para

optimizar el espacio disponible y garantizar que la carga esté equilibrada.

Dependiendo del tamario de los palets y como se distribuyan, se utilizara una
distribucion vertical u horizontal de la carga para aprovechar la altura y la longitud del

contenedor.
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Aseguramiento de la Carga

Para evitar el deslizamiento o movimiento de los palets durante el transporte, se
utilizaran cintas de sujecion o fajas de seguridad. Estas cintas mantendran los palets
firmemente en su lugar dentro del contenedor, asegurando la estabilidad de la carga durante el

trayecto.

También se puede utilizar material de relleno (como cartéon o plastico) entre los palets o

alrededor de ellos para evitar dafios a la carga y garantizar que los palets no se deslicen.

Espacio Adicional para Ventilacién y Seguridad:

Si es necesario, se puede dejar un pequefo espacio entre los palets para garantizar la
circulacion de aire y evitar la acumulacién de humedad, que podria dafiar la mercancia (aunque
en este caso, la tierra organica es relativamente resistente, es importante protegerla de la

humedad excesiva).

Los contenedores secos estan disenados para proteger la carga de la humedad
externa, pero siempre es recomendable evaluar las condiciones durante el transporte,

especialmente en zonas maritimas humedas.

Cumplimiento con Normativas de Transporte:

Regulacién Internacional:

El contenedor de 20 pies cumple con las normas internacionales de transporte, como
las regulaciones del International Maritime Organization (IMO) y las normas ISPM 15 para el

uso de palets de madera tratados (si se utilizan).

Seguridad en el Transporte Maritimo:



142

Los contenedores de 20 pies estan disefiados para resistir las condiciones del
transporte maritimo, asegurando la carga de manera segura y protegiéndola de condiciones
climaticas adversas, como lluvia, salinidad o cambios de temperatura que pueden ocurrir

durante el viaje.

Documentacion y Etiquetado:

Factura Comercial y Lista de Empaque acompafiaran la carga, detallando la mercancia,

el numero de palets y su distribucion dentro del contenedor.

Conocimiento de Embarque (Bill of Lading): Este documento sera necesario para
registrar los detalles del contenedor, asegurando la legalidad y trazabilidad de la carga durante

el transporte.

Alternativas y Equipos Especiales:

Aunque en este caso se utilizara un contenedor maritimo estandar de 20 pies, existen

otros tipos de equipos especiales que podrian ser necesarios en casos especificos, como:

Contenedores refrigerados (reefers): Si la tierra organica contiene componentes que

requieran temperaturas controladas (aunque no es el caso de la tierra organica estandar).

Contenedores Open Top: En situaciones donde la carga no pueda ser colocada en un
contenedor cerrado, aunque para este caso, la tierra organica no requiere este tipo de equipo

especial.

VI.10. OBTENCION DE VISTOS BUENOS PARA EXPORTACION

La Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales (DIAN) es la entidad encargada de
regular y controlar las exportaciones desde Colombia. Es necesario obtener los permisos
aduaneros previos para asegurarse de que la carga cumpla con los requisitos tributarios y de

exportacion.
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Declaracion de Exportacion:
Antes de exportar, se debe presentar una Declaracion de Exportacion ante la DIAN, en la que

se declare la mercancia, su valor, cantidad, origen y destino.
Proceso:

Registrarse en el Sistema Electronico de Comercio Exterior (Ventanilla Unica de

Comercio Exterior, VUCE).

Realizar la declaracion de exportacién a través de este sistema y esperar la validacién

por parte de la DIAN.
La DIAN emite el visto bueno aduanero para proceder con el embarque.
4. Visto Bueno de la Autoridad Canadiense: Canadian Food Inspection Agency (CFIA)

Aunque el proceso de obtencion de permisos y vistos buenos esta principalmente
regulado en Colombia, es importante cumplir con los requisitos fitosanitarios y de importacion

establecidos por las autoridades del pais importador, en este caso, Canada.

Permiso de Importacion de la CFIA:
La Canadian Food Inspection Agency (CFIA) regula la importacion de productos agricolas y
puede exigir que los productos sean inspeccionados al llegar a Canada. La tierra organica debe
cumplir con las regulaciones fitosanitarias para garantizar que no contenga plagas o

enfermedades que puedan afectar la agricultura en Canada.
Proceso:

Asegurarse de que el Certificado Fitosanitario emitido por el ICA sea reconocido por la

CFIA.
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Verificar las regulaciones especificas para la importacion de tierra organica a Canada,

ya que ciertos productos agricolas pueden estar sujetos a restricciones.

Al llegar a Canada, la carga sera inspeccionada por la CFIA en el puerto de entrada

(Vancouver).

5. Otros Permisos o Requisitos Especificos

Dependiendo de las caracteristicas especificas del producto o del destino, pueden ser

necesarios otros permisos o requisitos, tales como:

Certificados de Calidad:
Si la tierra organica esta certificada como organica o cumple con algun otro estandar

especifico, es posible que se necesiten certificados adicionales que lo validen.

Revisién de la Declaracion de Exportacion:
Dependiendo del valor de la mercancia, es posible que se requiera una inspeccion aduanera

previa por parte de la DIAN o una evaluacion de la declaracién de exportacion.

VII.11. CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

El contrato de compraventa internacional es un acuerdo formal y vinculante entre el
exportador (en este caso, VLSM Organic S.A.S. en Colombia) y el importador en Vancouver,
Canada para la venta de tierra organica. Este contrato detalla todas las condiciones y términos
bajo los cuales se llevara a cabo la transaccion internacional, incluyendo los términos

comerciales, responsabilidades de las partes, plazos de entrega, pagos y garantias.

A continuacién se presenta un desglose de los principales elementos que debe incluir

este contrato:

1. Partes Contratantes



145

Vendedor (Exportador):

Nombre: VLSM Organic S.A.S.

Direccion: Calle XXX, Cali, Colombia.

Representante Legal: Valeria Nufiez

Correo Electronico: montesvale46@gmail.com

Teléfono: 3052858719

Comprador (Importador):

Nombre: Nature’s Path Organic Foods

Direccion: Nature’s Path tiene su sede en Richmond, BC, que esta muy cerca de
Vancouver. Aunque la direccion exacta no siempre se proporciona publicamente en el sitio web,

puedes usar la siguiente direccion para correspondencia:

Nature’s Path Organic Foods
20211 93A Avenue
Richmond, BC, V6W 1H3

Canada

Representante Legal: o se proporciona publicamente el nombre del representante legal
en su sitio web, pero puedes contactar con el Departamento de Compras o el Equipo de
Proveedores para obtener esta informacion. A menudo, las empresas grandes como Nature’s
Path tienen equipos especializados en adquisiciones, y los representantes legales suelen ser

ejecutivos de alto nivel (como el CEO o el Director de Compras).
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Correo Electrénico: Correo de contacto general: inffo@naturespath.com
Proveedor: Para consultas relacionadas con proveedores, es recomendable usar un correo

como el anterior o contactar a través del formulario de contacto en el sitio web

Teléfono: Numero de contacto general: +1-800-663-0801
Este es el numero de atencion al cliente, pero también puedes solicitar ser transferido al

departamento de compras o proveedores

Objeto del Contrato

El contrato debe especificar claramente el producto que se va a vender, en este caso:

Producto: Tierra organica

Descripcion: Tierra organica de alta calidad, destinada para uso agricola, empaquetada

en sacos de polipropileno de 25 kg cada uno.

Cantidad: 730 sacos de 25 kg (equivalentes a 18,250 kg de tierra organica).

Incoterm Seleccionado

El Incoterm elegido para esta transaccion es CFR (Cost and Freight), que especifica que
el vendedor asume la responsabilidad de los costos y el flete hasta el puerto de destino
(Vancouver, Canada), pero no cubre el seguro de la mercancia una vez que ha sido cargada en

el barco. El comprador debe asumir el riesgo y el seguro a partir de ese punto.

Incoterm CFR (Puerto de destino: Vancouver, Canada).

El vendedor asume la responsabilidad de los costos de transporte hasta el puerto de

Vancouver.

El comprador es responsable de los costos de descarga, aduanas, impuestos y

transporte interno en Canada.
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Precio y Condiciones de Pago

El contrato debe establecer de manera clara el precio de venta de la mercancia, asi

como los términos de pago.

Precio por unidad: El precio de cada saco de tierra organica de 25 kg se acuerda entre

ambas partes. Ejemplo: USD $10 por saco.

Precio total: El precio total seria el resultado de multiplicar el precio por saco por la

cantidad total de sacos (730 sacos x precio por saco).
Términos de pago
Modalidad de pago: Transferencia bancaria o carta de crédito (L/C).

Condiciones: El pago se realizara previo al envio o bajo una letra de cambio (si ambas

partes lo acuerdan).

Plazo de pago: 30 dias después de la emision del conocimiento de embarque o de la

factura comercial.
Plazo de Entrega y Condiciones de Transporte

El contrato debe detallar los plazos y condiciones relacionadas con la entrega de la

mercancia.

Fecha de entrega estimada: El vendedor debe comprometerse a entregar la mercancia
en el puerto de carga en Colombia (probablemente Buenaventura), dentro de un plazo
especifico después de la firma del contrato. Ejemplo: 15 dias después de la firma del contrato o

confirmacion del pedido.



148

Transporte: El vendedor debe organizar el transporte maritimo hasta el puerto de
destino (Vancouver, Canada), de acuerdo con el Incoterm CFR. El vendedor es responsable de

organizar y pagar el flete maritimo hasta el puerto canadiense.

Documentacién de envio: El vendedor entregara al comprador los documentos
necesarios para la importacién en Canada, tales como el conocimiento de embarque (Bill of

Lading), factura comercial, lista de empaque y certificado fitosanitario.

Inspeccién y Control de Calidad

Este apartado debe estipular las condiciones bajo las cuales la mercancia sera

inspeccionada tanto antes de la salida como a su llegada.

Inspeccion previa: El vendedor garantizara que la tierra organica esté de acuerdo con
las especificaciones acordadas en cuanto a calidad y cantidad. El vendedor podra realizar
inspecciones de calidad antes de la carga, y las partes podran acordar una inspeccion de

calidad en el puerto de salida en Colombia.

Certificado fitosanitario: El vendedor proporcionara un certificado fitosanitario emitido
por el ICA que garantice que la tierra esta libre de plagas y enfermedades, como parte de los

requisitos para la exportacion de productos agricolas.

Garantias y Responsabilidad

Garantia del producto: El vendedor garantiza que la tierra organica cumple con los

estandares de calidad especificados y que esta libre de plagas o contaminantes.

Responsabilidad por dafios: El comprador asume los riesgos a partir del momento en
que la mercancia es cargada a bordo del barco (segun el Incoterm CFR). Sin embargo, el

vendedor es responsable de cualquier dafio o pérdida que ocurra antes de este punto.

Seguro de la Mercancia
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Dado que el Incoterm CFR implica que el vendedor solo cubre el costo del flete hasta el
puerto de destino y no el seguro, el comprador sera responsable de contratar un seguro para la

mercancia durante el transporte.

Seguro de la carga: El comprador debe contratar un seguro maritimo para cubrir

cualquier riesgo durante el transporte. El vendedor no es responsable de este seguro.

Resolucion de Conflictos y Ley Aplicable

El contrato debe especificar como se resolveran los posibles conflictos y cual sera la ley

aplicable.

Ley aplicable: El contrato estara sujeto a las leyes comerciales internacionales y, en
caso de litigio, ambas partes acuerdan someterse a la jurisdiccién de los tribunales de

Colombia o Canada, dependiendo de lo acordado previamente.

Arbitraje: En lugar de litigios, las partes pueden acordar un arbitraje internacional bajo
las reglas de la Camara de Comercio Internacional (CCl), para resolver cualquier disputa de

manera rapida y eficiente.

Fuerza Mayor

Este apartado establece que en caso de situaciones imprevistas fuera del control de las
partes (como desastres naturales, guerras, bloqueos, pandemias, etc.), ninguna de las partes

sera responsable de la falta de cumplimiento del contrato.

Clausula de fuerza mayor: En caso de eventos de fuerza mayor, las partes deberan
notificar a la otra parte inmediatamente y hacer esfuerzos razonables para cumplir con el

contrato tan pronto como las circunstancias lo permitan
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DOCUMENTO DE SEGURIDAD DE CLIENTE

)
COLYTRANS

AGENTE DE CARGA

ACUERDO DE SEGURIDAD CLIENTE

De una parte, la sociedad COLTRANS S.A.S agente de carga internacional, miembro del Grupo
Leschaco, sociedad debidamente constituida y existente de conformidad con las leyes de
Colombia, con NIT 800.024.075 -8, con domicilio en Bogota D.C., Colombia, representada en
este acto por JUAN CAMILO ORTEGA CONVERS, identificado con cédula de ciudadania No
79.945.711 de Bogota en su calidad de Representante Legal,(En adelante, COLTRANS) y de

otra, VLSM ORGANIC S.SA.S sociedad debidamente constituida y
existente de conformidad con las leyes de Colombia, cuyo objeto social principal
es Exportacion _de _tierra _organica identificada con  NIT
901.054.501 . con
domicilio Cali representada legalmente por _Valeria Nunez Montes
, identificado (a) con C.C _X C.E No _1111663234 de

Cali, Valle del cauca (En adelante, EL CLIENTE) convienen celebrar el presente

acuerdo de seguridad para dar cumplimiento a la normatividad legal vigente de prevencion del
lavado de activos y financiacion del terrorismo, corrupcion, trafico de estupefacientes y delitos
conexos, al Manual SAGRILAFT y las politicas internas de la compafiia, conforme a las
siguientes clausulas:

OBJETO: Establecer estrategias conjuntas que permitan a las empresas cumplir las normas y
estandares de seguridad en la cadena de suministro internacional, para evitar que puedan ser
involucradas en actividades ilicitas como el lavado de activo, financiamiento del terrorismo,
narcotrafico, contrabando soborno, corrupcién y todas aquellas actividades que puedan afectar
el comercio internacional o que estén por fuera del marco legal. De otra parte, cumplir con
normatividad legal vigente que aplica a cada compafia de acuerdo con el desarrollo de su
objeto social.

POLITICA DE SEGURIDAD.

Primera: Cumplir con todas las leyes, normas, reglamentaciones y requisitos aplicables a la
prestacion de servicios de la compania. Contar con las autorizaciones legales que permitan su
operacion.

Segunda: Suministrar anualmente la informacion y documentacion solicitada por COLTRANS
SAS, de acuerdo con lo establecido en la Circular Externa DIAN 0170/2002, para mantener la
informacion de conocimiento del CLIENTE actualizada.
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Tercera: Tener un sistema de administracion de riesgos que prevea actividades ilicitas, tales
como; lavado de activos, contrabando, trafico de estupefacientes, trafico de sustancias

)
COL,TRANS

AGENTE DE CARGA

ACUERDO DE SEGURIDAD CLIENTE

Cuarta: Contar con un programa de seguridad o implementar politicas y procedimientos
documentados que incluyan como minimo a los empleados, clientes, proveedores y terceros
que intervengan en la cadena logistica realizando como minimo las siguientes actividades:

Empleados:

e Disponer de un procedimiento documentado para la seleccién de personal, que permita
la contratacion de personal confiable, que incluya aspectos como: verificaciéon de la
informacion de la solicitud de empleo, analisis de antecedentes, estudio
socioecondmico, registro fotografico y visita domiciliaria.

e Cuando aplique, realizar un estudio de seguridad a sus empleados, especialmente a
aquellos que representen un nivel de criticidad en la operacién, debido a la informacion
y/o documentacion sensible que manejan o por el contacto que tengan con la
mercancia.

e Cuando aplique, implementar y mantener procedimientos documentados para el
seguimiento y analisis de los resultados estudios socioeconémicos y las visitas
domiciliarias que permitan detectar cambios relevantes o injustificados en el patrimonio
del personal vinculado.

Actualizar periédicamente los datos del personal.

Realizar capacitaciones dirigidas a todo el personal en temas relacionados con la
seguridad de la carga, controles operacionales, gestién de riesgos de la cadena de
suministro, requisitos legales, normatividad aduanera y los demas temas relacionados
con las funciones que desempenan.

e Mantener evidencia documentada de las capacitaciones, inducciones, entrenamientos y
sensibilizaciones que se realicen.

e Tener un procedimiento documentado para el retiro del personal.

Asociados de negocio:
e Contar con procedimientos documentados para seleccion, evaluacion y conocimiento de

sus asociados de negocio, que incluyan variables como: identificacién de propietarios
de la empresa, antecedentes legales y comerciales, capacidad financiera, capacidad
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operacional, capacidad de respuesta frente a los riesgos y amenazas vy visitas a las
instalaciones.

)
COLITRANS

AGENTE DE CARGA

ACUERDO DE SEGURIDAD CLIENTE
e Actualizar periédicamente los datos de sus asociados de negocio.

Quinta:Las partes se comprometen a mantener estricta confidencialidad de toda la informacion
y documentos que se reciban por cualquier medio, para el desarrollo de las operaciones de
comercio exterior. Se dara acceso Unicamente a aquellos empleados o terceros que en forma
razonable requieran conocerlos y ser usada unicamente para el desarrollo de los fines para los
que han sido suministrados.

Sexta: Tener politicas y procedimientos documentados de seguridad informatica que
comprendan entre otros temas, uso de contrasefias en los equipos usados por los empleados,
responsables del manejo de la informacion, administracion de cuentas de acceso a los
sistemas de informacion y correo electrénico, uso de Internet; el correcto uso de recursos
informaticos, asi como los controles necesarios que garanticen la confidencialidad de la
informacion.

Séptima: Basado en un proceso de analisis y evaluacion de riesgos contar con un plan de
contingencia y/o continuidad que garantice el desarrollo 6ptimo de las operaciones.

Octava: Implementar y/o mantener controles de acceso a las instalaciones que incluya
medidas de control para prevenir accesos no autorizados, control de sus empleados y
visitantes y proteger los bienes de la compaifiia.

Novena: Establecer procedimientos y controles que garanticen la seguridad de la carga en la
cadena logistica.

Decima: Cuando aplique mantener controles en areas identificadas como criticas y/o
restringidas, especialmente aquellas que pueden atentar con la seguridad de las mercancias.

Decima primera: Cuando aplique, tener procedimientos de seguridad en el lugar de
cargue/descargue de la mercancia, procedimientos para la inspeccion y sellado apropiado
para mantener la integridad del contenedor, vehiculo y demas unidades de carga, establecer
criterios para definir cuando un contenedor y/o unidad de transporte no es apto para ser
cargado y dejar evidencia fotografica y/o filmica de la inspeccion del contenedor vacio, del
proceso de llenado del contenedor y/o camidn, del sello utilizado para el cierre de la unidad
debe cumplir minimo con los requisitos de la norma ISO 17712, cuando no haya presencia de
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funcionarios de COLTRANS en el cargue, estas evidencias seran recopiladas por el CLIENTE y
compartidas con COLTRANS para guardar el registro y trazabilidad de la operacion.

)
COLTRANS

AGENTE DE CARGA

ACUERDO DE SEGURIDAD CLIENTE

POLITICA ANTICORRUPCION.

El CLIENTE declara expresamente que entiende y acepta que COLTRANS exige el
cumplimiento de toda la normatividad de anticorrupcién y antisoborno aplicable y vigente en el
ejercicio de su actividad; que la empresa aplica los valores de honestidad y transparencia
promoviéndolos y estableciéndolos como parte de su cultura organizacional en el Programa de
Etica y Conducta, que la Empresa aplica tolerancia cero a todo tipo de actividades de
corrupcién de cualquier naturaleza, ya sea cometida por empleados o por un tercero que actue
en nombre y representacién de la misma a nivel nacional o en el exterior; que la Empresa ha
implementado para ello todo tipo de medidas necesarias para la prevencion y mitigacion de los
factores de riesgo asociados a la corrupcién y soborno que se puedan materializar.

POLITICA DE SEGURIDAD Y SALUD EN EL TRABAJO.

Las partes deben cumplir con la implementacion y ejecucion del Sistema de gestion de
seguridad y salud en el trabajo SG-SST, regulado por el Decreto 1072 de 2015, Res 0312 de
2019 en el capitulo y numerales que les aplique, asi mismo, supervisar y asegurar que el
personal y/o contratistas que participan en la operacion realicen sus actividades en condiciones
seguras, contando con los elementos de proteccion personal y en general dando cumplimiento
a la normatividad legal vigente.

POLITICA DE MANEJO AMBIENTAL.

Cuando aplique, se deben implementar politicas dirigidas a la conservacion y proteccion del
medio ambiente. Adoptar oportunamente las medidas o acciones tendientes a prevenir y
controlar el dafio ambiental derivado de la actividad que desarrolle.

POLITICA DE PROTECCION DE DATOS PERSONALES.

EL CLIENTE declara que la informacion proporcionada en este documento es veraz, completa,
exacta, actualizada y verificable.En cumplimiento de las normas
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)
COLTRANS

AGENTE DE CARGA

ACUERDO DE SEGURIDAD CLIENTE

para la adecuada prestacion de los servicios COLTRANS puede solicitar algunos datos del
CLIENTE de sus directivos, trabajadores y/o terceros, con la firma de este documento EL
CLIENTE autoriza de manera expresa, libre, consciente, y espontanea a COLTRANS para
recolectar, almacenar, organizar, usar, transmitir o transferir, y en general, tratar, de manera
directa o de un encargado de tratamiento de datos, la informacién personal de acuerdo con las
finalidades determinadas con el grupo de interés al cual hago parte o hace parte mi
representado.

De igual forma, declaro que he sido informado que COLTRANS cuenta con una Politica de
Tratamiento de Datos Personales en los términos de la ley 1581 de 2012, el Decreto
reglamentario 1377 de 2013, el Decreto 1074 de 2015 (Capitulos 25 y 26) y demas normas que
la regulen, adicionen, complementen y modifiquen, a la cual tengo acceso a través de su
pagina web.

VIGENCIA. El presente acuerdo estara vigente por el término de un (1) afo contado a partir de
la fecha consignada en la suscripcion del documento.

Se suscribe el presente acuerdo de seguridad a los __15_ dias del mes de __ febreo de
2025 .

bup (wal/

Juan Camilo Ortega Convers
C.C No. 79.945.711 de Bogota D.C
Representante Legal COLTRANS 5.A.S

Empresa y/o Entidad (Firma del representante legal de la empresa o entidad que suscribe).

Valeria Nunez Montes
Nombre: Valeria Nuhez Montes
C.C. No. 1111663234

Representante Legal
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VII.12. POLIZA DE SEGURO
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nl'r-lr:"r

sesuros | SUMA

Certilicado de segaro
Transporte de Corgn Internucionnl
Responsahilidad general con respecto @ la carga v terceros

Referencia LRCINE - COTTON LTDA

| Relerencin del cemificado)

fosotros, Surn, Certificamos que hemos emitido una pidiza o polizas de Seguros de Responsabilidad de
Tmnspeaie de Mercaneias, vin maritima con fines de imporaciion desde Ching a Colvmbia, gque umpar las
mereancins desenias en la M comerncial 005 — 562478 emifida por el exponndor Chongwed Ding, con fecha
de O1201E, In cimlsd de Shandong, China.

Ascgurada COTTON LTDA

Periodo de validez | Dl 01052005 a las 12:00 AM hasta el 01052009 2 las 1 200 P

En coso de que la cobenura del segueo sea intermumpida antes del perisdo de valides
amba indicado, el asegumado deberd notificarko por escrio inmediatamente a la Dhrecesin
e Imypucstos y Aduanas Nocionales

Tipo de transporte | MARITIMO,

Fecha de emisidn Datos de contacto de asegurndor

DL4Z01E

Pablo Moncayo No- 174
Carrera 63 Mo, 958- 16, Hasrin Andes.
Firma v sello del asefuradior Baogatd. D.C, Condinsmanes, Colombin.
CPozn

VII.13. FACTURA COMERCIAL
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Muestra de Factura Comercial

EXPORTADOR: \Jo\eva Naoacx
DIRECCION: C\\ o\ # 1 & 6D

CEDULA JURIDICA: \\\\663124 FACTURA No. OO\
CODIGO DE EXPORTADOR: OO\ FECHA: 5|01 |201%
CONSIGNATARIO: Nalure's Patw Qe  {OOAS o
DIRECCION: 20211 Q3a Aveade, Zichhenond, 3C YBW AW
PAIS DE DESTINO: Conodd FORMULARIO No.
CANTIDAD PESO PESO TOTAL
QUANTITY DESCRIPCION BRUTO |NETO(KG)| F.0.B.$
(KG)
B0 Tewo Owpoca 25wg - @250 §id.26x
e ) Rg

(30 50009 % A5.59) = \230 <Y

To ST T ALY - 3 ‘7 s R——
~ Nalos um)r()\\o - 050 Q150
Teimnos de OGO = 30 Aos.

Tacoreven = CEFR - Das of 4
Naacoover . Cocadd

FIRMA: /N@&J’Z“—“ $
V Vv

TOTAL PESO BRUTO_2S _ KG. TOTAL PESO NETO \D.250 KG.

Declaramos bajo juramento que todos los datos contenidos en esta
factura son exactos y verdaderos.
We declared that all Information given In this Invoice is exact and truly,

VII.14. LISTA DE EMPAQUE
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DESCRIP CA UNID PE OBSERVACI
CION NTIDAD AD SO ESO ONES
UNITARIO | TOTAL
(Ka) (Kg)
Tierra 730 sacos 25 Saco de
Organica en saco 8.250 polipropileno (pp),
organico
Contenedo 1 Conte 18. Contenedor
r de transporte nedor 205 8.205 maritimo de 20 pies
Certificaci 1 Certifi - Certificacion
on Organica cado Canada

Organic/USDA




VII.15. CERTIFICADO DE ORIGEN

En caso de que aplique. A continuacion, un ejemplo:

159

ACUERDO DE PROMOCION COMERCIAL COLOMBIA — EMIRATOS ARABES

UNIDOS

EMIRATOS ARABES UNIDOS — COLOMBIA TRADE PROMOTION AGREEMENT

CERTIFICADO DE ORIGEN / CERTIFICATE OF ORIGEN

1.Razdn social, dirzccidn, teléfono y comeo electrdnice del exportador:

Smnneris legal nane. asdiiRss. RieRhens and e-mal

WLSM ORGANIC 525
Calle 100D & 20-135
4200771

infoi@lorganicsas com

2. Perindo cubierto / Blapke! periad:
Desde (DDMMIAS) | Expm (MMWDDMY):

Hasta ([DOMMIAA) ! T (MMTDAY):

3. Razan social, direcoion, teléfono y comeo electrdnico del productor:

Erodesra lepsl pame. address, elenbons and e-mail

4. Razdn social, direcoion, teléfono y comeo electranico

irmportadaor:

Nature’s Path Organic Foods

20211 934 Avenus

Richmond, BC VEW 1H3

Canada

n aturespath. com
mearsns Jegal name address, telephone and e-mail

5. Descripcicn de (las) mercancias(s) / Descigsinn of

Tierra pura organica, products natural obtenido a través de a
descomposicion de materales organicos, tierra desinfectada en
forma natural, baja compatibiidad y sho contznido de matedia
organica en forma de compost, alta capacidad de drenaje y
aireacion.

6. Clasificacion

Arancelaris /

H3 Tand

2821200000

7. Critrio
Preferencial
Prefemns

S

B Valor
Contenido
Repionsl /

ﬁ.;ﬂgnd

Content

MO

9. Factura Mo.

Fecha /

Ingiss. No.
Dzte

101172024

10. Fais de

Crrigen ! Country
of Qi

Co
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Mombre | Mame:
Sara L Mareno

Cargo Tite:
Gerente de Expartacionas

Fecha (10011/2024) / Date {11/10thiZ024)

Teléfono y fax / Telephooe and Fax:
4200771
S110110008

12. Observaciones | Bamaks:

1.Razdn social, direccian, teléfono y comeo electronico del exportadar:
Expansrs kgal name. adiess. Blerhons and e-mal

WLEM ORGANIC a5
Calle 1000 & 21-145
4200771

i OIQENICSEs. Com

2. Peripdo cubizrio ! Blanks! perkd:
Diesde (DOMMAR) / Ero (MMODRY)

Hasts (DOMANVAA) | Ta (MMDDVYY):

3. Razdn social, direccicn, teléfono y comen elecindnico del productor;

4. Razdn social, direccicn, teléfono y comen electninico

Broduszrs lepal name. address, izlephens and e-mail irgortador:
N31J.II'E 5 Path Cranic Foods
20211 934 Auﬂtm

Richmand, BC YBW 1H3

Canada

in aturespath.com

meafens legal name address, tedephons and e-mail

5. Dezcripeidn de {las) mercancizs(s) / Descipion of §. Clasificacion 7. Criterio &.Valor 9. Factura Na. 10. Pafs de
L Preferencial! | contenida : .
Tiara pura organica, products natural obtenido a raves de fa Arancelaria / Brefecencs o Fecha Origen ¢ Country
descomposicion de materales onganicos, tiema desinfactsds =n HS Tanf Ciitering. Renjonal / MB%- Ho. -
forma natural, baja compatitdidad y afto contenido de mateda Glassification &;ﬂgnﬂ of iain
organica en forma de compost, alta capacidad de drenaje ¥
airearidn, Content
2321200000 (o) ND 101172024 o
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11.Certificacion de Origen | Camificatian. of Criain
Declaro bajo la gravedsd d= juramenta que /| g that

- La infarmacidn cantenida en este cerificado es verdadera y exacta, y me hapo responsable de comprokbar lo agu declarada. E51nyroun5c|a1t= que por cuslquier
declaracian falsa u cmision hecha en o relacionada con & icado. | The infrrmatinn. oanificats.is true and_azairate and Tassume e respansibiin fax

SoRAINg S5E
- Me mmnpamam alap.-m de sar
a5 persnnasamse

mentation I"IEEHE'SSEF!‘ to support this cam

amuram( or validity of this nenrr'
son temibosin de las pares
midos. { gnn-ds onginsted in ﬂ'le 1en11|:-n.l

T rmabion Agreement

4.12. ! The gonds

Esta certificacion se compane da_2

prasents certifi
I undnrsland that | am liablz for any false sla‘bements ar maxnnal :xmssmn;._made on or |n mnneum with this nertrﬁ-:xabe

% a nptifiac por
w %w maintzin an:l present upon
cenificate, and to in |n wrrllrru. E" persons to the 1E was given of any {hanges- that could affect the

| Sgaerdn d=
HM L}

mamanmas no han sido uhjew de procesamiento uberior o de cualquier otra n:‘-Eracnn fuera de los territorics de las Partes, salvo en los casos estahlecidns en el Ariculo
uodesases. no fudber prodistinn of othet oparmting auisids ofthe Fardiasupless spasilicall-cxaraptad in .

con bos
= partizs, an

que les son gplinables,

mmnhr with the ongin rgqmremems

higjas, incluyendo todos sus anexos. ! This.cerlificale. co0sist__2_ pAass. MRusing sfacimeis

Colombiz
ombia - United States

Firrna autorizada { Authonzed sianatie: Mombre de la empresa | Compam.s DEms:
Sara L. Morzno VLSM ORGANIC 5AS

Mombre { Hams: Cango (Tife

Sars L Moreno Gerente de Expartaciones

Fecha (10/11/2024) / Date {11/106h/2024)

Telsfono y fax / Telephqne and Fax:
4200771
2110110008

12. Observaciones ! Bemaks:

11.Certificacion de Origen ! Cagification of Qrisin
Declaro bajo la gravedsd de jurarnento gue || geidify that

- Lainfarmacidn cantenida =n este cerificada es verdaders y exacta, ¥ me hapo responsable de comprobar o sgui declarada. E51|:f5r canscients que por cuslquier
decl.amuun falsa u omision hecha en o relacionada con = icade. | The infamsting, cenificals.is true and sepurmte and Tassume e fesnanalkity
I undnrmznd that | am liabdz for any false siz‘bemenrs ar maxnnal ﬂmssmn:._made on ar |n anﬂne:tm v.nﬂ1 this oatrﬁcabe

M mwnpumm an-ﬂﬂ-ﬁ! de sar
35 personas a gueu,g& =2 lo
req uﬂ mentation necessary to support this cen
L amura.v:\,ruruahdrt\rufthls :&equﬁcate dal
-Llas 5”"%51;6 Iemiigdn de las pades v
}ﬁghmdos ! noods onginated in the temiony
T

riafion Agresment.

- Las mencancias no han sido ul:uem de procesamiento ulterior o de cualquier oira o
poodstinn o othes ooaraling ouside

4.13. / The conds uvodemees. no futher

Esta certificacion se compene de _2

prasents cartifi

mgﬁg ﬁ% 3 b} mairtzin anl:l prasent upon

ificate, and ta in in wrrllrru. all persans t?mhe cenificais was nnlen any chanqes that could affect the
que les son apficakies al Agupin d=

2 origin requirements %M int
cidn fuera de los territorics de las Partes, sabo an los rasos establecinns en e Articuky

tecritaries of e Fardies upess. )

con los

= parties, an mmnhr with

hojas, incluyendo tedos sus anexos. | This.cerfificale. consiat 2 pagss. inguding afiashments

par

Eulnmbla
ombia - Unitd State

in

Firmna autorizada ! Suibanzed. sanatie
Sara L. Morzno

VLSM ORGANIC SAS

Mombre de la empresa ! Campamds Dams:
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VIIl.  CONCLUSIONES

En conclusion, la exportacion de tierra organica desde Santiago de Cali hacia
Vancouver representa una oportunidad significativa para los exportadores colombianos,
respaldada por el creciente interés de los consumidores canadienses por productos ecoldgicos
y sostenibles. El mercado canadiense, especialmente en ciudades como Vancouver, muestra
una clara tendencia hacia la preferencia por productos organicos, lo que abre un espacio
favorable para que Colombia, con su rica biodiversidad y condiciones agricolas ideales, se
posicione como un proveedor clave. A lo largo del proceso, se identificaron varias fortalezas de
Colombia, como la calidad de la tierra organica y los costos competitivos de produccién, asi
como la existencia de una mano de obra calificada, factores que confieren ventajas

estratégicas frente a otros competidores internacionales.

Sin embargo, a pesar de las oportunidades, el proceso de exportacién presenta
desafios considerables, principalmente en términos de la logistica internacional y las estrictas
normativas fitosanitarias y de certificacion que deben cumplirse para garantizar la aceptacién
de la tierra organica en el mercado canadiense. El cumplimiento de los requisitos aduaneros y
las regulaciones ambientales es esencial para asegurar el éxito del proceso de exportacion.
Ademas, los costos asociados al transporte internacional, la certificacion del producto y la
gestién administrativa son aspectos que deben ser cuidadosamente gestionados para

mantener la competitividad en el mercado.

Desde una perspectiva econémica y social, la exportacion de tierra organica tiene el
potencial de ser una fuente importante de ingresos y desarrollo para las comunidades
productoras en Colombia, fomentando el comercio justo y la adopcién de practicas agricolas
mas sostenibles. Este tipo de comercio no solo contribuye al crecimiento econémico local, sino
que también impulsa la reputacion internacional de Colombia como un pais comprometido con

la sostenibilidad y la produccion responsable.
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Para garantizar el éxito en la exportacién de tierra organica, es recomendable que los
exportadores colombianos inviertan en la obtencion de certificaciones internacionales que
validen la calidad y la sostenibilidad del producto, asi como en el fortalecimiento de relaciones
comerciales con distribuidores y socios estratégicos en Canada. La mejora de la infraestructura
logistica también sera clave para reducir tiempos y costos, lo que facilitara el acceso al
mercado canadiense y otros mercados internacionales en el futuro. Con un enfoque adecuado
en la calidad, la sostenibilidad y la gestion eficiente del proceso, la exportacion de tierra
organica puede convertirse en un negocio rentable y de largo plazo, contribuyendo a la

economia colombiana y fomentando un comercio mas responsable y consciente a nivel global.
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