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1. Introduccién

Durante los ultimos afios el mercado de la ropa deportiva en Colombia se ha
caracterizado por presentar un aumento importante, por ende, surgen con frecuencia
nuevas marcas, debido a que el consumidor exigente avanza con las tendencias y asi
crea estilos que impulsan este sector del mercado tanto a nivel nacional como
internacional. Colombia en la industria textil es el sector dedicado a la produccion de
fibras ya sea natural o sintética, hilados, telas y productos relacionados con la
confeccion de ropa, aunque desde el punto de vista técnico es un sector diferente, en
las estadisticas econdmicas se suele incluir la industria del calzado como parte de la
industria textil. Los materiales textiles como fibras, hilos, telas y ropa, son productos de
consumo masivo, razon por la que la industria textil y de la confeccion genera gran
cantidad de empleos directos e indirectos, teniendo un rol importante en la economia
mundial y una fuerte influencia sobre el empleo y la tasa de desempleo en los paises
donde se instala. Es uno de los sectores industriales mas controvertidos, tanto en la
definicién de tratados comerciales internacionales como por su tradicional
incumplimiento de ciertas condiciones laborales y salariales minimas y su constante

deslocalizacion.

Las fabricas textiles es el lugar donde se desarrolla el trabajo y elaboracion de
los distintos materiales transformando la materia prima Inicialmente el trabajo se realiza
por mujeres en sus domicilios, luego en talleres mas o menos adecuados y finalmente
en instalaciones fabriles para la elaboracion de hilaturas y confeccion de prendas. En la

actualidad en América Latina se denominan maquiladoras.



1.1 Glosario

CLIENTE: Persona que adquiere bienes de productos o servicios por una

empresa y paga por el beneficio recibido.

COMERCIO EXTERIOR: Intercambio comercial de productos y servicios

basados en las importaciones o exportaciones de distintos paises.

CONSUMIDOR: Canal que realiza la transferencia de productos o servicios

desde los productores hasta los consumidores finales.

COSTOS: Desembolso para producir bienes y servicios de venta posterior de las

organizaciones del mercado para generar ingresos.

DISTRIBUCION FISICA INTERNACIONAL (DFI): Area del comercio exterior el
cual se encarga de trabajar las fases fisicas de la distribucion de los productos a los
mercados externos, en los cuales tiene presente el embalaje, transportes, Seguros,

fletes, etc.

DISTRIBUIDOR: Empresa que buscan promocionar y vender sus bienes y

productos.
EMBALAJE: Actividad de preparacion de la carga para su transporte:

EMPAQUE: Procedimientos que responden a la presentacién comercial de un
producto, este asegura que en el transporte este no se afecte mediante el contacto con

el exterior.

EXPORTACIONES: Envio de un producto o servicio a un pais extranjero, esto

con fines comerciales.
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FABRICANTE: Persona dedicada a la produccion de bienes.

PROCOLOMBIA: Organizacién encargada de promover las exportaciones no
tradicionales, inversion extranjera y turismo internacional a Colombia identificando

estrategias y oportunidades en diferentes mercados.

PROVEEDOR: Persona o empresa que proporciona bienes o servicios a otras

personas.

TEXTILES: Materiales hechos de fibras que pueden ser naturales como el

algodon o sintéticas como el poliéster que sirven para disefiar una prenda de vestir.

Valor FOB: Es una nomenclatura establecida por la Camara de Comercio
Internacional. Es el valor Free On Board o el valor Libre a Bordo, que establece el
precio que adquiere una mercancia cuando es puesta en un buque para su

exportacion. El precio no incluye el seguro y el flete.
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2. Problema De Investigacién

2.1 Planteamiento Del Problema

La industria textil a nivel nacional, es una de las mas prosperas e indispensables
para la economia del pais, no solo por generar millones de pesos en ingresos, sino
también por la produccion textil, a través de los tintes y los productos de acabado,
desde la antigliedad, los tejidos se han utilizado como ropa para cubrir el cuerpo y
protegerlo, asi como para la interaccion social, para almacenar y proteger objetos y
para aislar y decorar espacios y superficies. Existen tres tipos de fibras textiles:
naturales, artificiales, sintéticas. Las fibras naturales provienen de animales y plantas,
Las artificiales se hacen a partir de fibras naturales con cambios quimicos, y las

sintéticas se crean con procesos quimicos complejos.

2.2 Formulacion del problema

¢, Qué beneficios tiene exportar busos de hombre desde Santiago de Cali —
Colombia hacia Lima-Peru para que el mercado se potencialice y tenga mas

oportunidades?

2.3 Justificacién Metodolbgica

Los artesanos no cuentan con un plan adecuado para la exportacién por lo tanto
solo han tomado en cuenta en vender sus productos localmente, es por eso que deben
buscar ayuda de un intermediario para que sus productos sean exportados, lo cual
genera un margen de ganancia mas bajo para ellos. Esto genera limitaciones ya que, al
no conocer el mercado internacional, como conseguir clientes potenciales para realizar

el proceso de exportacion, los diferentes procesos y canales de distribucion, todas



estas causas hacen que no se realicen ventas directas con el exterior y no poder
obtener mayores ingresos y teniendo una buena rentabilidad, para generar un

crecimiento en el mercado.

12
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3. Objetivos

3.1 Objetivo General

Disefiar un modelo de exportacién de busos de hombre que sea
econdmicamente viable para impulsar al sector textil y expandirse hacia el mercado de

Lima-Peru

3.2 Objetivos Especifico

* Estudiar como esta actualmente el panorama para conocer aspectos

relevantes en el mercado

« Identificar la normatividad, leyes y requisitos vigentes que se requieren para el

proceso de exportacion de los busos de hombre

» Determinar las condiciones de la logistica internacional a usar para el proceso

de exportacion del producto.
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4. Exportacion

4.1 Definicion

Las exportaciones consisten en el conjunto de bienes y servicios vendidos por

un pais en territorio extranjero para su consumo.

4.2 Marco Legal

En Colombia, el marco legal que rige las exportaciones esta formado por

diversas regulaciones y entidades encargadas de su supervision, entre las cuales se

encuentran:

Articulo 150, numeral 19, literales b y c: establece las competencias de la
rama legislativa del poder publico para regular el comercio exterior. Por su parte,
el articulo 189, numeral 25, establece las competencias de la rama ejecutiva del
poder publico para regular el comercio exterior.

Ley 7 de 1991: Establece directrices generales para la regulacion del comercio
exterior del pais y da origen al Ministerio de Comercio Exterior, al Banco de
Comercio Exterior y al Consejo Superior de Comercio Exterior. Entre las normas
de esta ley se incluyen: la formulaciéon de normas generales para que el
Gobierno Nacional pueda gestionar el comercio exterior, la creacion del
Ministerio de Comercio Exterior

Ley 9 de 1991: también conocida como el Nuevo Estatuto Cambiario, fue
promulgada el 17 de enero de 1991 en Colombia. Esta ley establece las normas
generales que debe seguir el Gobierno Nacional para regular los cambios

internacionales y adopta medidas complementarias. Tiene muchos objetivos y
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toca muchos temas diferentes, pero un articulo en especifico es bastante
importante para nuestro caso, es el articulo 25 de esta ley donde se menciona
gue los exportadores estan exentos de todo gravamen. Esto fue un cambio muy
importante para los exportadores.
Decreto 1165 de 2019: El Decreto 1165 de 2019 rige las normas aduaneras del
régimen de exportaciones en Colombia. Este decreto consolida y armoniza las
normas vigentes, y simplifica puntos para mejorar la logistica y reducir los
trdmites, se habla de exportacion en los siguientes articulos:
1. Articulo 110: Se modifica el numeral 12 para que se identifiquen por
medios fisicos o electrénicos las mercancias en proceso de exportacion.
2. Articulo 33: Se establecen los presupuestos para actuar como
exportador en los tramites aduaneros.
3. Articulo 91: Se modifica el inciso 1y el paragrafo 2 para incluir los
centros de distribucion logistica internacional.
Decreto 360 de 2021: Es un decreto que modifica el Decreto 1165 de 2019,
relativo al régimen de aduanas en Colombia. El objetivo de este decreto es
facilitar las operaciones de comercio exterior y atender necesidades derivadas
de la emergencia sanitaria por el COVID-19. Algunas de las modificaciones que
introduce el Decreto 360 de 2021 son:
1. Ajustes al concepto de Analisis Integral en los procesos de fiscalizacion

de la DIAN.
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Eliminacion de la prohibicion de realizar labores de transporte,
consolidacion y desconsolidacion de carga y deposito para Agentes de
Aduanas.

Exigencia de un dispositivo de trazabilidad de carga en las mercancias,
unidades de carga o medios de transporte.

Permiso para que los importadores o exportadores OEA hagan
importaciones de forma temporal de materias primas e insumos para su

procesamiento o manufactura industrial.

- Decreto 659 de 2024: Su objetivo es actualizar la normativa para mejorar el

desempefio logistico del pais y aumentar la seguridad en las fronteras. Algunas

de las modificaciones mas relevantes son:

1.

2.

Se introduce una nueva etapa llamada autorizacion de pago.

Se da mayor importancia a la actualizacion de la declaracién anticipada.
Se invierte el proceso de pago e inspeccion.

Se reduce el tiempo de permanencia en el lugar de arribo para realizar el
desaduana miento.

Se establece que la inspeccion previa se realiza en el lugar de arribo,
salvo en casos especiales.

Se permite el pago de tributos aduaneros después del proceso de
selectividad.

Se establece la suspension del beneficio de pago consolidado en algunos

casos.



17

8. Se establece que la DIAN puede declarar contingencia operativa por

eventos que afecten la logistica, orden publico o desastres naturales.
4.3 Requisitos Y Obligaciones Del Exportador

El exportador debe cumplir con los requisitos y obligaciones cuando se actue de

manera directa 0 a través de una agencia de aduanas:

4.3.1 Personas Juridicas

- Estar domiciliados y/o representados legalmente en el pais.
4.3.2 Personas Naturales

- Estar inscrito en el Registro Unico Tributario (RUT) o en el registro que haga sus
veces con la calidad correspondiente, salvo lo previsto en el paragrafo 1 del
articulo 1.6.1.2.6. del Decreto Unico Reglamentario 1625 de 2016 o el que lo
modifique o adicione.

- Presentar una solicitud de exportador autorizado.

- Manifestar bajo juramento, el que se entiende prestado con la firma del escrito,
gue los productos objeto de exportacion cumplen con las normas de origen y

demas requisitos establecidos en el acuerdo comercial.
4.3.3 Obligaciones

- Tener todos los documentos soporte requeridos vigentes y con el cumplimiento
de los requisitos legales, al momento de la presentacion de la declaracion

aduanera.
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Elaborar, suscribir y presentar la Declaracion Andina del Valor cuando haya
lugar a ella, salvo que actue a través de una agencia de aduanas y
expresamente la hubiere autorizado para ello.

Cancelar los tributos aduaneros, intereses, sanciones y valor del rescate, a que
hubiere lugar, en la forma que determine la Unidad Administrativa Direccion de
Impuestos y Aduanas Nacionales (DIAN). En los eventos en que actue
directamente debera, adicionalmente, liquidar los conceptos sefialados en el
presente numeral.

Cuando actue directamente, proporcionar, exhibir o entregar la informacién o
documentacion requerida, dentro del plazo establecido legalmente u otorgado
por la autoridad aduanera.

Garantizar que la informacion entregada a través de los servicios informaticos
electronicos, corresponda con la contenida en los documentos que la soportan.
Poner a disposicion o entregar a la autoridad aduanera la mercancia que esta
ordene.

Cuando el importador o exportador actle directamente, conservar los
documentos soporte y los recibos oficiales de pago en bancos, en documento
fisico o digitalizado, segun lo determine la Unidad Administrativa Especial
Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales (DIAN), por un periodo de cinco
(5) afnos a partir de la fecha de presentacion y aceptacion de la declaracion, a

disposicion de la autoridad aduanera.



19

5. Producto A Exportar

Los busos son prendas de vestir para hombre que cubren y ayudan a regular la
temperatura corporal, un buso puede aumentar la temperatura o bajarla dependiendo
las condiciones climaticas, podemos decir que esta prenda esta enfocada solo al uso
deportivo, o para uso domeéstico por su comodidad. Actualmente, estan disponibles en
muchos estilos y se usan en una gran variedad de situaciones, podemos decir que esta
prenda se ha convertido en una opcién popular de ropa, es por eso que debemos
identificar las etapas del proceso logistico para llevar a cabo la exportacion de los
mismos, teniendo en cuenta que Colombia es un gran productor a nivel nacional e

internacional de productos textiles y que esto hace que tenga un gran crecimiento y que

su impacto en el mercado sea favorable.



5.1 Ficha Técnica Busos De Hombre

Una ficha técnica es un documento en forma de sumario que contiene la

descripcion de las caracteristicas de un objeto, material, proceso o programa, de

manera detallada.

[lustracion 1

I will make fashion sketch and tech pack for clothing fashion brand

20

krvieno: MHW001
HOODIE TECHNICAL DETAILS [eime  oncoronmommcon
HEM: 959 COTTON, 5% ELASTANE 1*1 RIB

SELF FABRIC NECK TAPE ATTACHED WITH NORMAL
SINGLE SEAM

NORMAL SINGLE SEAM

HOOD SEAM

INSIDE OVERLOCK WITH
DRADSTING WITH SINGLE CHAIN STITCH
PLUSTIC FINISH

DROUP SHOULDER SEAM
HIDDEN ZIPPER - USE YKK ZIPPER

RADIUM PBC HEAT SEAL

EMBROIDERY PATCH

KANGAROO POCKET

*1 RIB HEM, ATTACHED WITH
NORMAL SINGLE SEAM

FRONT

NOTE: ALL SEWING THREAD SHOULD BE COTTON DTM

PAGE-2

Nota. Ficha técnica de los buzos. Tomado de (Arifa, 2020)
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5.2 Descripcion Del Producto

Esta prenda es de uso exterior como parte de la ropa, también se considera
como una manera informal de vestir, generalmente en el mercado se consiguen busos
de algodon con un porcentaje determinado superior al 50% en peso, es una prenda
cuyo tejido principal tiene un contenido de fibra de algoddn, y generalmente de tejidos
de gramajes livianos, con o sin forro, para mantener su forma original y que esta sea
mas resistente y duradero. La lycra es una de esas fibras sintéticas que siempre esta

mezclada con algun otro tejido

Tipo: Algodon/Poliéster, Pufios, Cuello y Cintura son de RIB Elastizado. Costura

de refuerzo en hombros sisa, con bolsillo canguro minimo egocéntrico.

llustracién 2

Men Full Sleeve Solid Hooded Sweatshirt

Nota. Imagen referencia del buzo. Tomado de (flipkart, 2018)



5.3 Clasificacién Arancelaria
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Es un proceso mediante el cual se asigna un codigo numerico a las mercancias

para facilitar su identificacion en el comercio internacional. Este codigo, también

conocido como fraccién arancelaria, se utiliza en las operaciones de importacion y

exportacion, su objetivo es identificar la mercancia que se va a exportar y asi mismo

saber que impuestos y obligaciones. El codigo es 6202.30.00.00, tiene:
Secciéon: XI MATERIAS TEXTILES Y SUS MANUFACTURAS
Capitulo: 62

[lustracion 3

Perfil de mercancia

DIAN &

DIAN - MUISCA - ARANCEL

Perfil de la mercancia

Consultas Arancel

General DATOS GENERALES
Por medidas Nivel Cadigo Cadigo Codigo
Nomenclatura Nomenclatura Complem. Suplem. Desds Hastd

ROFcOrian 08 nompciah s ARIAN 6202.30.00.00 01-ene-2022
Estructura nomenclatura Prendas y complementos
e Glaheiien aranceben (accesorios), de vestir, excepto los de

punto
Reglas generales de la Abrigos, chaquetones, capas,
nomenclatura Descripcion anoraks, cazadoras y articulos 01-ene-2022

»  Porlexto similares, para mujeres o nifias,

excepto los articulos de la partida

652.04.

- De algoddn

Unidad fisica u - Unidades o articulos 01-ene-2022

Nota. Estructura arancelaria Dian. Tomado de (Dian, 2022)

Leg



llustracién 4

Perfil de mercancia

MEDIDAS
Concepto Importaciones Exportaciones Transitc
Gravamen ¢
IVA
Otras tarifas generales
Gravamenes por acuerdos internacionales

Medidas de proteccion comercial

¢ 0. 060

Régimen de comercio

Bienes de capital

indice Alfabético Arancelario

Notas de nomenclatura

Correlativas por apertura

Correlativas por cierre

Requisitos Especificos de Origen (REO)
Documentos soporte

Caracteristicas especiales
Restricciones

Restricciones por Zonas de Régimen Aduanero
Especial

Tarifas por Zonas de Régimen Aduanero Especial

Modalidades permitidas

Descripciones de mercancias @ @
Documentos soporte por zona de RAE

Cupos de Mercancia

@ Anterior || 1v|1 Qsiguiente)

Nota. Estructura arancelaria Dian. Tomado de (Dian, 2022)
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6. Estudio De Mercado

6.1 Definicion De Estudio De Mercado

Un estudio de mercado es el conjunto de acciones que realiza una organizacion
para conocer la demanda y la oferta existente en el mercado local. Es decir, cuales son
las necesidades del publico objetivo y como son satisfechas por parte de nuestra
competencia y su objetivo es determinar, en la fase de desarrollo de un nuevo
producto, sus posibilidades competitivas. Conocer los canales de comercializacion,
precios y aceptacion en el mercado y ser capaz de reorientar la produccion en funcion
de la demanda del mercado, lo que quieren ofrecer y lo que los consumidores desean

hacia el modelo de producto mas vendido.

6.2 Aplicacion del Estudio de Mercado en la Investigacion

Para llevar a este estudio de mercado en la exportacion de busos desde
Colombia hacia lima, Peru, dado que, la permanencia y crecimiento de las empresas no
responde Unicamente a factores internos de esta, sino también, a una gran variedad de
variables impuestas por el entorno econémico y el entorno externo en general, con
miras a aumentar el beneficio, disminuir el tiempo y el riesgo, y lograr penetrar en el
mercado local se justifica realizar un estudio de mercado que analice de manera
rigurosa y sistematica las diferentes variables de interés del mercado del proyecto,
principalmente de caracter econémico de costos y beneficios, para un posterior proceso
de viabilidad financiera, y llevando a cabo los procesos de cadena de distribucion

permitiendo realizar paso a paso los procesos, y asi definir y pronosticar el
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comportamiento de la oferta del sector moda en términos del indice de produccion de

prendas de vestir.

6.3 Utilidad del Estudio de Mercado.

Un estudio de mercado para exportar busos de Colombia a Lima es crucial para
entender el mercado peruano, revelando la demanda, analizando la competencia y
definiendo el perfil del consumidor limefio y sus preferencias de moda. Ademas, el
estudio guia la estrategia de entrada, ayudando a fijar precios competitivos, seleccionar
canales de distribucion eficientes y disefiar campafias de marketing efectivas,
considerando los requisitos legales y la logistica. Finalmente, mitiga riesgos y facilita
decisiones informadas, evaluando la viabilidad, identificando oportunidades, sugiriendo
adaptaciones del producto y reduciendo pérdidas al basar las acciones en datos

concretos del mercado limerio.
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7. Competencia

La Cadena textil y de confeccion en Colombia es uno de los sectores que en el
pais ha registrado uno de los mas altos indices de crecimiento en su actividad de
exportacion. El mercado peruano representa una oportunidad significativa para la
exportacion de busos colombianos, dado que en 2024 las exportaciones de
confecciones desde Colombia a Peru alcanzaron los 40 millones de délares. Sin
embargo, el entorno comercial es altamente competitivo, con Colombia en el cuarto
lugar entre los principales proveedores, después de China, Estados Unidos e India.
Esto exige a los exportadores colombianos una clara estrategia de diferenciacion

basada en la calidad y el disefio de sus productos.

El consumidor peruano ha evolucionado, priorizando cada vez mas la calidad y
la innovacién en el disefio, por encima de factores como el precio. Este cambio en las
preferencias ofrece una ventaja competitiva a Colombia, siempre que las colecciones
se adapten a las estaciones locales y a las tendencias de consumo especificas.
Ademas, la pertenencia de ambos paises a la Comunidad Andina y la Alianza del
Pacifico facilita el comercio bilateral, eliminando barreras arancelarias y reduciendo

costos de exportacion.
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8. Pasos Para El Proceso De Exportacion

La documentacion legal del exportador en Colombia debe ser:

9.

Registro como exportador, este se establece mediante el Decreto 2788 del 31 de
agosto de 2004 de Min hacienda, el Registro Unico Tributario (RUT)

Estudio de mercado y localizacién de la demanda potencial

Ubicacién de la subpartida arancelaria (esto se realiza mediante el arancel de
aduanas, reglamentada por la DIAN segun el Decreto 2685/99 Art.236 y la
Resolucion 4240/00 Art. 154 al 157 de la DIAN — Division de arancel)
Procedimiento ante el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo

Solicitud de Determinacién de Origen — Declaracion Juramentada

Solicitud de Certificado de Origen (mediante la pagina www.vuce.gov.co)
Procedimientos de vistos buenos (ICA e INVIMA para productos alimenticios)
Procedimientos aduaneros para despacho ante la DIAN en el Tramite de
Exportacion

Factura Comercial

10.Lista de Empaque (si se requiere)

11.Registros Sanitarios o Vistos Buenos (si lo requiere el producto)

12.Documento de Transporte

13.Medios de pago (cliente)

14.Procedimientos cambiarios (reintegro de divisas)
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El proceso que se debe llevar para cumplir con los requisitos de ingreso de

productos o mercancia segun las normas del gobierno de Peru son:

Reglas de embalaje y empaquetado: Se realiza en espaiiol, el idioma oficial del
pais, se debe incluir el lugar de origen de origen, en el etiquetado del producto
se deben incluir con las caracteristicas del mismo (Peso, informacién nutricional,
vencimiento (si tiene), ingredientes, origen, declaracion de identidad del
producto, la declaracion de la cantidad neta, el nombre del vendedor y/o la

direccion principal de la empresa
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9. Identificacion Del Pais A Exportar (Peru)

9.1 Condiciones Demograficas, Econdmicas Y Politicas

9.1.1 Demogréfica

La demografia de Peru actualmente presenta unas caracteristicas distintivas que
definen su estructura poblacional. Primeramente, la poblacion peruana estima
alrededor de 34,217,850 habitantes para el 2024, distribuyéndose de manera desigual
a lo largo de su territorio, a concentracion principal se observa en la region costera,
donde reside aproximadamente el 58% de la poblacion total. En contraste, la sierra
alberga al 28,1% de la poblacion, mientras que la selva, la region més extensa, cuenta

con el 13,9% de los habitantes.

Perl se destaca como uno de los paises con mayor diversidad étnica y
linglistica, albergando 55 pueblos indigenas reconocidos oficialmente. De estos, 51
pertenecen a la regién amazonica y cuatro a la region andina. La diversidad cultural se
refiere a las multiples expresiones o manifestaciones culturales procedentes de la
creatividad individual o colectiva, y de la interacciéon de muchas culturas. La danza, la
musica, la gastronomia, el arte popular, las fiestas tradicionales, los textiles, las

medicinas, las lenguas, la vestimenta tradicional.
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[lustraciéon 5

Peru - mapa politico vectorial (colores, 3d efecto de sombra)

paintmaps.com

Nota. Mapa de Perd. Tomado de (PaintMaps, 2017)

9.1.2 Econdmica

La situacion econdmica de Peru actualmente creceré el 3,1% para este 2025 de
acuerdo a la informacién del banco BBVA, mostrando que se han recupero del afio
anterior 2024 con proyecciones de crecimiento, esto refleja un panorama econémico
gue aun que enfrenta desafios estd mostrando un mayor dinamismo del esperado

inicialmente.

Este ajuste al alza se debe, en parte, a un mayor crecimiento observado en el
tercer trimestre del afio anterior y a la expectativa de un impulso adicional proveniente
del consumo privado, influenciado por factores como la liberaciéon de fondos de
pensiones. Ademas, se espera que la normalizacién de las condiciones climaticas y la

disminucién de los precios de algunos alimentos contribuyan a esta recuperacion.

En su inflacién se observa que se mantiene dentro del rango meta establecido
por el Banco Central de Reserva del Pera (BCRP). Las proyecciones indican que la

inflacion cerrara el 2024 en torno al 2.6%, y se espera que se mantenga en niveles
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similares en 2025. EI BCRP ha estado ajustando su politica monetaria, reduciendo
gradualmente la tasa de interés, en un intento por estimular la economia, siempre

teniendo en cuenta el comportamiento del tipo de cambio y la inflacion subyacente.

[lustracion 6

Por qué la economia de Peru logra crecer a pesar de las constantes crisis politicas

Nota. llustracién subida econdmica Peru. Tomado de (La Nacién, 2022)

9.1.3 Politica

La politica de Peru actualmente estd en un momento crucial por una serie de
eventos que se ha reflejado un panorama politico desafiante, el desequilibrio de esta ha
sido contantes durante estos ultimos afios por los frecuentes cambios de presidencia y

gobiernos, lo que este genera una incertidumbre desconfianza en las instituciones.
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Con las actual gobernadora Diana Baluarte, quien tomo el cargo tras la
destitucion de castillo, esta ha enfrentado desafios al gobernar en un contexto de alta
polarizacion y demandas sociales. Las protestas y manifestaciones, que exigen su
renuncia y nuevas elecciones, han puesto de manifiesto las profundas divisiones
politicas y sociales que atraviesan el pais. El conflicto contra la corrupcion continda
siendo un tema central, con las investigaciones en curso sobre estos presuntos actos

que involucran a las figuras politicas.

[lustraciéon 7

Marcha contra Pedro Castillo: quiénes se han manifestado y contra qué protestaron

Nota. Manifestacion contra Castillo. Tomado de (Peu As, 2021)
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10.Transporte

El puerto de Buenaventura se considera uno de los mas importantes del
Colombia y de la costa del mismo, siendo una de las conexiones mas eficientes con los

circuitos de comercio maritimo.

El medio de transporte que se utilizara es via Maritima, ya que al momento de
exportar debemos tener en cuenta que la mercancia pueda llegar al destino en 6ptimas
condiciones y uno de los mecanismos identificados para el transporte es El “Exporta
Facil” Es un mecanismo promotor de exportaciones disefiado para el micro y pequefio
empresario, mediante el cual podra acceder a mercados internacionales. Esto ha sido
posible gracias a la participacion interinstitucional de la SUNAT, Ministerio de
Transportes y Comunicaciones MTC Ministerio de Relaciones Exteriores - MRE,
Agencia Peruana de Cooperacion Internacional - APCI, Ministerio de Trabajo y
Promocién Social - MTPS, Ministerio de Comercio Exterior y Turismo — MINCETUR,
Para tal fin la SUNAT ha simplificado sus procesos de tramite aduanero, permitiendo la
exportacion de sus mercancias desde la comodidad de su hogar, de una forma simple,
econdmica y segura. Entre los beneficios que ofrece “Exporta Facil” tenemos: Exportar
desde cualquier punto de nuestro pais, Colocar sus productos en otros paises (Entidad:
PROMPERU), Reduccion de tarifas y tiempos de llegada (Entidad: SERPOST),
Participacion en ferias internacionales (Entidad: PROMPERU), Asesoria en

exportaciones (Entidad: PROMPERU).

Debemos tener en cuenta que No se podra exportar mercancias que: Excedan

el monto maximo de exportacion por declaracion (DEF), que tengan la condicion de
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prohibidas, como: - Patrimonio Cultural, Armas de Fuego, Animales en peligro de

extincion y demas mercancias prohibidas.

[lustracion 8

Sociedad Portuaria de Buenaventura ampliara servicio de transbordo el proximo afio

Nota. Puerto de buenaventura. Tomado de (Caracol, 2017)
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11. Empaque Y Embalaje

Existen diversos tipos de empaques y embalajes que proporcionan la proteccion
necesaria para el almacenamiento, transporte y distribucién al producto que se quiere
exportar, en este caso se debe tener en cuenta que las regulaciones de empaque y

embalaje para Peru sean las adecuadas para el ingreso de productos de las prendas.

A continuacion, se presentan los siguientes tipos de empaques y embalaje
teniendo en cuenta la norma ISO14 3394, teniendo en cuenta las caracteristicas

presentadas en el siguiente cuadro:

11.1 Empaque

Plastico (Policloruro de vinilo (PVC),

Polipropileno, Poliestireno, Poliéster, Policarbonato)

Estibas de madera o plasticas

11.2 Embalaje

Madera

Cajas de carton corrugado

Vidrio Canastilla plastica

Papel y Cartdén corrugado Fibras naturales

Material metalico (Aluminio)

Empaques Biodegradables
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11.3 Empaquetado Del Producto

El exportador dispondra del envase y material de empaque en que la prenda se
presente para la venta al por menor; por ello, si estan clasificados como parte de la
prenda, podran ser originarios de Peru, u otros paises , se recomienda el etiquetado
voluntario de las bolsas de plastico que se utilicen como envoltorios de textiles y de
otros articulos del consumidor, asi como de bolsas para otros usos, sea domésticos y
comerciales (bolsas de plastico para la compra, bolsas para cubrir ropa de la tintoreria,
bolsas para la basura, etc.), evitando de esta manera accidentes y teniendo bolsas

para dar un uso adecuado.

Para el empaque del producto a exportar:

Bolsa polietileno con cierre reutilizable de 30x 40 cm

[lustraciéon 9

Bolsas ecommerce para enviar paquetes

Nota. Bolsa. Tomado de (boxor, 2018)



Tabla 1: Tamafios del buso (XL)

Tabla 1

Tallas

FashionStyle

A

B

C

D

TALLAS Ancho Hombro | Ancho Pecho | Largo Manga | Largo Torso
S 51 cm 60 cm 60 cm 66 cm
M 53 cm 63 cm 62 cm 67 cm
L 54 cm 64 cm 64 cm 69 cm
XL 57 cm 68 cm 66 cm 73 cm
2XL 62 cm 74 cm 68 cm 78 cm
3XL 63 cm 75cm 69 cm 81 cm

[lustracién 10

Black Hoodie

Nota. Buzo. Tomado de (flipkart, 2018)

Nota. Referencia tamafio de busos. Elaboracién propia
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11.4 Requisitos para el embalaje del producto

Deben cumplir con lo establecido en la norma NTC 5422 (2006), para la
exportacion del producto el uso de estiba de madera, cuenta con la ventaja de ser
econdmica, facil de adquirir y su carga se adecua en cualquier tipo de vehiculo, Pallet

Europeo Medidas: 1.200 x 800 mm y contenedor de 20" pies.

llustracién 11

Como cargar mercancia sobre una estiba correctamente

la||é;| x‘ée[e;) 9]

Nota. Célculo De Estiba. Tomado de (Mecalux, 2018)

11.5 Medidas Del Contenedor Para La Exportacion
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[lustracién 12

¢ Conoces cudles son las caracteristicas y medidas de un contenedor de 20 pies?

MEDIDAS DEL CONTENEDOR DE 20 PIES

MEDIDAS EXTERIORES CONTENEDOR 20 PIES MEDIDAS INTERIORES CONTENEDOR 20 PIES

S013W 65'Z
l 2.# N'4I’OS I

111

6
.70 Moo

Nota. Medidas de contenedor de 20 pies. Tomado de (MOLDTRANS, 2019)

x$0°
1€
2

2,35 metros

11.6 Calculo Por Prenda

VOLUMEN POR UNIDAD:

108 x 108 x 64 = 746

3,0x4,0=1,2

MEDIDAS DE CAJA:

50x 50 x 60 = 150,000cm3

746/1,2 =6,24

45 BUSOS POR CAJA

PALLET

12x1.0x2.0=2/4



11 PALLET QUE CONTIENE 16 CAJAS POR ESTIBA

CONTENDOR

11 PALLET QUE CONTIENEN 16 CAJAS POR ESTIBA CON UN TOTAL DE

176 CAJAS DENTRO DEL CONTENEDOR, QUE TIENE UN PESO BRUTO 4.400.

40
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12. Documentos Soporte

12.1 Factura Comercial

Es un documento legal emitido por el vendedor (exportador) al comprador
(importador) durante la transaccién internacional y funciona como una prueba de la

venta entre comprador y vendedor

[lustracion 13

Factura Comercial

GDS INVOICE

FACTURA COMERCIAL
EXPORTADOR: Fashionstyle FACTURA \¢: 18 fuf_:q;_g
DIRECCION: AvSost#4-122 FECHA: 0510412025
CEDULA
JURIDICA:8003452937-8
CONSIGNATARIO: FORMULARIO No.187042933
SidneyGroup

DIRECCION: Jr. San
Fernando 197 Los olivos, lima
39, Peri

PAIS DE DESTINO: LIMA

PERL
PUERTO DE ORIGEN: Colombia TERMINO: FOB
. PESO PESO TOTAL
CANTIDAD DESCRIPCION BRUTO | NETO (KG)| F.0.B.§
DUANTITY (KG)
7920 Busos con capucha sin 4400 4000 102.643.20
cierre
\
N4
FIRMA: W $
F

TOTAL PESO BRUTO _4400 __KG. TOTAL, PESO NETO _4000 KG.

Declaramos bajo juramento que todos los datos contenidos en esta factura son exactos y verdaderos.
We declared that all information given in this invoice is exact and truly.

Nota. La factura Comercial del negocio. Formato tomado del material de clase

compartido por Sergio Martinez



12.2 Factura Comercial

El packing list es un documento al que en muchas ocasiones no se le concede

demasiada importancia y sin embargo es uno de los documentos mas importantes de

transporte maritimo internacional.

llustracion 14

Packing List
SHIPPER
FashionStyle
MIT 8003452937-8
AvDostid-122
PACKING LIST
CONSIGNEE
Sidney Group
MUm: 901146977
AvdBMN#3TA-AE Cali Colombia
ftems code | Reference | Description QTyY Total Total N
Code gross w
weig ht
kg
QO8a0 1005500 | 3015730 | Busos con F820 4400 4000
capucha sin
clarre
Total 4400 KG 4000

Declaramos bajo juramento gue fodos los datos contenidos enesta factura son

exactos y verdaderos.

We declared that ail information given in this invoice is exact and truly

42

Nota. Lista de empaque modificado por mi autoria formato tomado del material de clase

compartido por Sergio Martinez Martinez.



12.3 Documento BL
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El Bill of Lading es uno de los documentos mas importantes en una transaccion

internacional. Seas el exportador o el importador, y se trate de un envié de transporte

maritimo o aéreo, el Bill of Lading funciona como un contrato de transporte.

llus

Bill

BILL OF

tracion 15

Of Lading

LADING
o ORIGINAL

[SRIPPERTEXPORTER
FashionStyle Cali Colombia
Av5o0st#4-122
+57 3234523
8003452937-8
[CONSIGNEE
Sidney Group
Jr. San Fernando 197 Los Olivos Lima 39 Peri MAERSK
901146977
Lima Perd W
[ROTIFY PARTY. 3 Y10
Agencia de Aduanas Coral Vision Nivel 1
800254476-4
Av4BN#37A-46 Cali Colombia
+57(602) 3959500
IPRE-CARRIAGEBY  |PLACE OF RECEIPT [VOYAGE NO|
IPORT OF LOADING |
Puerto del Callao Buenaventura
MARKS/NUMBERS, NO. OF GROSS
ONTRSEAL § PKGS DESCRIPTION OF GOODS WEIGHT VOLUME
1 Container 20' Saidto | 176 CT | 3015730 Busos con capucha sin cierre 4400 kg 3I7M3
Contain 176 Cartons
vorau:|__176 TOTAL 4400 4000
LOADED ON BOARD:
xcoss n. o +(C) on reverse B et -
ST e i s iy o e
[TERWMSTTONDITIONS & INSTRUCTIONS | w—
FOB b o o
. — S = e s e e et o e e e s . e e G e e
|SublecttoCorrections  [FREPAID  [COLLECY —froeememrvs T
X SIGNED AS CARRIER: Sebastian Medina
BY:
oate: 05/03/2025
PLACE: Cali Colombia
AGE:

Nota. Documento de transporte modificado por el autor, formato tomado del material de

clase compartido por el docente.
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12.4 Declaracion De Exportacion (Formulario 600)

Una declaracién de exportacion es un documento que informa a las autoridades

aduaneras sobre los bienes que se envian al extranjero, detallando su descripcion,

valor y cantidad, y es esencial para cumplir con los requisitos legales del proceso de

exportacion.

[lustracion 16

Declaracion de Exportacion

SoiAn]

Declaracion de Exportacion

E3pa00 reservado para s DIAN

1am [2]0]2]5]
4 Nimaro do formtedo

S Nomero de idertibcacen Trbutana (WIT)

6 DV] 11 Apaibdos y nombres o raztn socal

s uwuxu O iz mercarci
- hopes armces 3 la dectaac

Busos de algodon sin cierre

Firma y selo del Inspector

108 Normtre  Eloisa Martinez Del Valle
w08 cc 1758032512

2
$l80,0.3.45.2.03,7, . . .- 8| MELANY DAYAN MANZANO ROJAS -
g 13 Dewccion 15 Tamtono LG 18 Cod [ Cd G
- (o o0
Av 5 oesto # 4122 3183132089 205 | 76 76100, 1
T4 ViGerors On erafcacln WikRana 0T) TE V] 36 Apmiiaon y namiees 5 raIon sl u Gediaane Suior a0 77 Toooe | B Codgo wusic |
i 8,0,0,2,5,4,4,7 8 — 4| Agencia de Aduanas Coral Vision nvel 1 ‘86" | 546833
=y = 1730 Apwinion y rormts om e quaen susc it o doc et B
.,‘a 1,0,5,2,1, yid , | Raul Emilo Ramroz Garcia
3 Cloe do 12 Hormtre o razdn socel importador o conmgralana
[07 | SinoyGrow
33 Dwecciin pais de destno '):“c._.: m.-")ﬁ Countad dul pais o destng] 36 Autorizacsin de errtuargme 3T A Mes Dia
JR_San Femando 187 Los olivos, Lima Perd 589 | Peoru Mo 308547 2025 |02 12
38 Tipo deciaracin W Cod [40 Cad lugw |41 Cod dpe 42 Dedaracon expartacdn arenor WAk Mes Da
ey pta
inicial g1 205 76 1 No_ 435273 2024 12 |23
44 Ao deciaracon de mporacen antand @A Wes D Regora [ e st o s e [ &5 Clre ooc
b it
o N/A WA | WA WA WA =
51 Conbgn &= o truto 53 Codvge o 5 o Co
TCisg  [52 Pewo trutobon Gk ;-:"(:.':g 55 Cartadad oo o freoe i 60 Convoo
232 4400 3 | o [0 D
Embales &3 Canidad & Marcas y numeros.
61 Codign o g ; 04
T Cavieads do ogon 8] & S T Programas A T8 A T
e cun | === ) A 17 wa [ A I
T r———] [7 o WA 77 Viwto b anidnd o o WA [m o T Gaa
} i S o Adron on
A [ AT NI | A 571 NA 7 WA WA TR wn-- N | ombarae,
] o S e e LS 5 tho Faar O] 87 Gt | Pesonemigs |8 aor PGB USD | 0 e agmgmotia 050 |
09 | 620230 00 00 76 657402 u 7620 4000 102 643 20 o WA | A

No r(-uo-u: <in do' 23 morcanchas 3 exporiar con o sefalads en of ararcel de a0uans en B subpartcss el Incuya Tarcas senales oS S ol Moo

57 Totl vabor F OB USD

o6 o pows o g
A

Total wbor agregads Nat USD) 99 Cartaiad
Porsa anemas
° 0
104 Valor & rentegrw USD =

[162 Vator owom ganten USD 703 Visor fokal e 1 exper tacon USD

102643 20

Cortificacion de embaerqus N7 Doclaracion de exportacion definkive 18 Fecha
0 P Werdiosi 0o carga T ARG Wes D |Me 0504803 2025 | 02| 24
‘ 540648 2025 | 02 | 21 [P
T2 Cad 115 W Bukes 114 Peso Oga | 1

e,
1 19 tombes Beyonce Smith
s Jecilcaciin 4ol 565674 10 cc 1658332503

[116 Conervacones o quemar este documento

Ferrs donclarante mAcnzaco

Doy

Oniginal. Direccion Secclonal UAE - DIAN

2006410

Nota. Documento DEX de nuestra empresa modificado por el autor. Tomado de

(Dian, 2025).



12.5 Solicitud De Autorizacion De Embarque Y/O Registro Previos (Sae)

Es el acto mediante el cual la autoridad aduanera permite la exportacion de

mercancias que han sido sometidas al régimen de exportacion.

[lustracion 17

Solicitud de autorizacion de embarque y/o Registros Previos

D I N Solicitud de Autorizacion de Embarque
ylo Registros Previos
1470 [2]0 [2]5 2 Concepto | 01
Espacio reservado para la DIAN de formulario 656584845
640509 " 040147 “
n 0. Tipode [ 18 Nimero de dentificacion 6.DV. |7. Primer apelido 8. Segundo apelido. 9. Primer nombre 10.0tros rombres
cc LA ODW TOEAD oy ‘ | Manzano | Rojas | Metany Dayan
) 24 Dipomatico
| N
2 2o enibo de 126 Numero de icentiicacion 27.DV. |28. Primer apeliido 29. Segundo apellido 30. Primer nombre. 31. Ofros nombres.
§| cC 7810521 | Coral | Hemandez Victor | Hugo
i 32. Razén social
Agencia de aduanas Coral Vision Nivel 1
gg; u;gg,ﬁg 34. NGmero de identificacion 135. Primer apellido 36. Segundo apellido 37. Primer nombre 38. Otros nombres.
.| cc 352689253 ‘ Guimas | Murioz | Mayi | Jimena
S [39. Razén social
£ | SydneyGroup
4 40. Domiclio (Direccién) : 41.Pais Cod. |42 Cudad
Jr. San Femando 197 Los olivos Peru 589 Lima
43. No. Formularo anterior 44. No. Referencia 45. No. Autorizacién global N e pograni sspeckl da MEVC o Tonirslo de
65748449 65748484 757545373 NA
47_Réglmen aduanero Cod. | 48.Aduana despacho Cod. | 49. Region Procedencia Céd[50. Tipo de embarque Cod
-§ 65774 f 562 | Buenaventura | 35 Valle del cauca 76 Maritimo 01
& (51 Tipodatos Céd. |52 Naturaleza de la transaccion Cod. | 53. Tipo de solcitud cod. | PASSA |65 Lugar de entrega
3 | Digital ‘ 01 Venta y Compra ‘ 01 Previa ‘ 03 FOB Puerto Del Callao
& [56-T5d Wopeda | 57 Valor factura en moneda de s €0 Canidad T67 Fecha 1
B |devansaccon | wansacaion o 58, Tasa da cambic 59 Formapago o e S A A
usD 102.643.20 4.146.07 Transaccion ‘ o1 |0 | A NA NA
62, Vercancia a & mano | 63. Skiemas especiles | 64 EXportacien en | 65, hodo de transporte Cod. |66 Tipode carga o
ol — mith: | -
si| ] wofX] |s[ ] wno[x] [st[ ] no[x]| Maritimo 01 General | o1
67. Aduana de salida Céd. | 68. Lugar de embarque Cad Pais destino final Cad.
8 | Buenaventura | 35 Puerto de Buenaventura | 35 Pera | 589
s
£ [70. Lugar destino final Cod. |71, Lugar destino final Colombia Céd.  |72. Depésito habiltado Cod.
Puerto del callao ‘ PECLL | Puerto de buenaventura | 35 Deposito Libre ‘ 657
5 I3 Tipode [ 74, Numoro de icentificacién 75.DV. | 76. Primor apolido 77. Segundo apellido 78. Primor nombro 79. Oros nombros
28| cC 174689234 | 4 Smith Herbert | wiliam WA
25 50t :
&80, Razén social
£| Maersk
4 5[81. Lugar Cod. | BZ Mo Aprepacion soliid Tes. Direccion ubicacion mercancias [fE Sictanspecdcn
28| PuertodeBuenaventura | 35 | p473883 Av 5 oeste #4-122 st [] no[X]
g |85. Valor btal flies USD 86. Valor total sequros USD 87. Valor total otros gastos USD 88. Total valor FOB USD 89. Valor total exportaciones USD
£ 0 0 0 102.643.20 100.894.31
3
SE |90. Total valor agregado nacicnal USD 91.Valor areintegrar USD ‘92 Total series | 93. Total nimero de bultos | 94. Total peso bruto kgs.
g o 0 |1 176 4400
95. No. de aceptacion 96 Facha 97. No. de radicacién ‘
88585588585 2025 02 12 | 78584
C p e NO e 2 a
Fima de quien suscrbe el documento
Ay 7
(Mwt—
1001. Apellidos y nombres - Austin Wolf
1002 TipoDoc. CC  1003. No. Kentificacion 546793528 1004.0V 9
1005 Céd. Representacion | 7580 |
1006. Organizacién C.UM|
997. Fecha de aceptacion 2095 ©02 %2 9 34 18

Nota. SAE de nuestra empresa modificado por el autor. Formato tomado de

(Dian, 2025)
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12.6 Poder Especial

poder especial es un documento legal que otorga a una persona o empresa la
autoridad para realizar actos especificos relacionados con la exportacion en nombre de

otra.
[lustracion 18

Poder Portuario

PODER ESPECIAL

Sefiores
COMPANIA DE PUERTOS ASOCIADOS (COMPAS) S.A.

Ciudad en que se expide este poder: SANTIAGO DE CALI
Fecha en que se expide este poder DD/MM/AAA: |12 /04 [/ 2025

Identificacion de quien otorga el poder (en adelante, “EL PODERDANTE”)

Razon social completa: LUCRATIVA

NIT: 8003452937-8

Nombre del representante legal que firma este Melany Dayan Manzano Rojas
poder:

Clase de documento de identificacion: Cédula de Ciudadania
Numero de documento de identificacion: 1109115649

Identificacion de a quien se otorga el poder (en adelante, “EL APODERADO”)

Razon social completa: Agencia de Aduanas Coral Visién nivel 1
NIT: 800254476-4

Nombre del representante legal que firma este NSO lCO CoRAD

poder:

Clase de documento de identificacion: Cédula de Ciudadania

Numero de documento de identificacién: 7810521

Este poder es valido para los siguientes terminales portuarios (en adelante, los “Terminales
Portuarios de COMPAS”):

Escribir con una “X” donde aplique

Compas Barranquilla: Via 40 las Flores #85-1560.
Compas Cartagena: Av. Pedro Vélez No.48-14 / Barrio el Bosque.
Compas Tolu: Km4 Via -Tolt Covenas Carretera Troncal del Caribe.
Compas cascajal: Avenida Boyaca- Zona Portuaria, Buenaventura.
X Compas Aguadulce: Zona Portuaria Aguadulce, Buenaventura.
1. Objeto principal. ELPODERDANTE arriba identificado otorga al APODERADO poder especial,

amplio y suficiente, para que EL APODERADO represente al PODERDANTE ante COMPAS en
todo lo que tenga relacién con las cargas del PODERDANTE (en adelante, “las Cargas del
PODERDANTE”) que se movilicen a través de los Terminales Portuarios de COMPAS
(incluyendo cargas de importacidon, cargas de exportacion, transbordos, cabotajes y
transitos aduaneros).

2. Facultades. EL APODERADO esta facultado, en general, para tomar todas las decisiones que
se refieran a las Cargas del PODERDANTE y/o a la relaciéon entre COMPAS y EL PODERDANTE.
Ello incluye las siguientes facultades especificas (pero sin limitarse a ellas, ya que el listado
es enunciativo y no taxativo):

21 En relacién con COMPAS:



47

Nota. Poder en Puerto modificado por el autor formato tomado del material de

2.1,

2.1.2

2.1.3

2.1.4

2.1.5

2.1.6

2.2.

225

2.2.2

2.2.3

2.2.4

2.2.5

clase compartido por el docente.

[lustracion 19

Poder Portuario

Recibir y aceptar las copias de facturas emitidas por COMPAS a cargo del
PODERDANTE.

Presentar, en nombre del PODERDANTE, reclamaciones a COMPAS por los servicios
de esta.

Hacer pagos a COMPAS en nombre del PODERDANTE; pedir a COMPAS estados de
cuenta e informacién sobre la cartera del PODERDANTE con COMPAS, y solicitar y
recibir devoluciones de dineros en favor del PODERDANTE.

Expedir y/o firmar, en nombre del PODERDANTE, recibos y paz y salvos por sumas
que se adeuden al PODERDANTE.

Ingresar y hacer transacciones en los sistemas informaticos de COMPAS, en
representacion del PODERDANTE, de acuerdo con las instrucciones de uso del
sistema establecidas por COMPAS, y haciéndose responsable por la veracidad y
exactitud de la informacién que ingrese.

Entregar y mantener actualizada la informaciéon del PODERDANTE y el APODERADO
que COMPAS requiera para facturar y por exigencia del sistema COMPAS de
prevencidon de los riesgos de Lavado de Activos, Financiaciéon del Terrorismo,
Soborno y Fraude y Proliferacidn de Armas de Destruccién Masiva.

En relacion con las Cargas del Poderdante.

Informar a COMPAS la empresa de transporte autorizada para el retiro e ingreso de
las Cargas del PODERDANTE.

Informar a COMPAS los datos completos de otros terceros autorizados para ejecutar
actividades sobre las Cargas del PODERDANTE dentro de los Terminales Portuarios
de COMPAS, tales como (pero sin limitarse a): reconocimientos o inspecciones
previas, toma de muestras, retiros parciales, pesaje, llenado y vaciado de
contenedores, etc.

Ordenar o autorizar movimientos a las Cargas del PODERDANTE que sea necesario
hacer dentro de los Terminales Portuarios de COMPAS, por cualquier motivo,
incluyendo (pero sin limitarse a ello): revisidon por escaner, inspecciones aduaneras,
estiba y desestiba, traslados a zonas de inspeccién, etc. PODERDANTE vy
APODERADO entienden que todos estos movimientos podran generar cargos que
seran facturados por COMPAS.

Ordenar o autorizar el retiro e ingreso de mercancias y/o de contenedores vacios a
o desde los Terminales Portuarios de COMPAS, incluyendo cargues a buque,
descargues de buque, reembarques, transbordos y transitos.

Entregar a COMPAS toda la documentacidén e informacién requerida para que
COMPAS ejecute sus servicios.

Nota. Poder en Puerto modificado por el autor formato tomado del material de

clase compartido por el docente.



[lustracién 20

Poder Portuario

2.2.6 Ejecutar actividades de llenados, retiro e ingreso de mercancia.

3. EL APODERADO debera adelantar todas sus actividades respetando integra y estrictamente
las reglas de proteccion y seguridad industrial de COMPAS, asi como el Reglamento de
Condiciones Técnicas de Operacién (RCTO) del respetivo terminal. PODERDANTE vy
APODERADO entiende y aceptan que COMPAS tendra derecho a negar el acceso, o expulsar
de sus instalaciones, a cualquier persona natural que no cumpla con dichas reglas.

4. Vigencia. Este poder tendra vigencia definida de dos (2) afios a partir de la fecha; sin
embargo: (i) EL PODERDANTE se obliga a notificar a COMPAS cualquier modificacion o
cancelacion de este poder, maximo al dia habil siguiente en que se produzca dicha
modificacién o cancelacién. (ii) COMPAS podra pedir cada afio al PODERDANTE que
confirme que este poder esta vigente, con el fin de mantener actualizada la informacion;
como se trata de una facultad, el hecho de que COMPAS no pida la confirmacion no afectara
la validez ni la vigencia del poder.

Atentamente,
gﬁ%)
=
Ul
EL PODERDANTE ACEPTO
C.C. 1109115649 C.C. 7810521
NIT 8003452937-8 NIT 8002544764

Condiciones de entrega:

El presente documento debera ser firmado por el representante legal debidamente inscrito y facultado para tal
efecto. Este documento debera ser enviado y firmado en digital formato PDF.
No requiere autenticacion. No se debe escanear.

Requisito de caracter obligatorio

Anexo a éste debera adjuntarse:

1.- RUT completo de la agencia de aduana. Se validara que el representante legal que firma el poder
corresponda al relacionado en el Rut.

Este archivo debe enviarse con el nombre “agencia de aduana”.

clase compartido por el docente.
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Nota. Poder en puerto modificado por el autor formato tomado del material de
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12.7 Contrato De Mandato

Santiago de Cali, 12/04/2025
Sefiores
Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales.

Direcciones Seccionales de Impuestos y Aduanas

Ref.: Mandato aduanero con representacion.

Identificacion del Mandante: Identificacion del Mandatario
Razon Social: FASHIONSTYLE Coral Vision Agencia de Adunas Nivel 1
NIT: 8003452937-8 800254476-4
Domicilio Cali, valle del cauca Cali, valle del Cauca
principal:

Los suscritos manifestamos que hemos celebrado un CONTRATO DE MANDATO CON REPRESENTACION, entre las partes arriba identificadas, en
virtud del cual EL MANDANTE confiere mandato aduanero a la AGENCIA DE ADUANAS para que esta adelante en nombre de aquel todas las gestiones
de indole aduanera que sean necesarias en relacion con las mercancias de EL MANDANTE y ante todas las Direcciones Seccionales en las cuales la
AGENCIA DE ADUANAS tenga operacion o desplace sus agentes o auxiliares previo acuerdo con EL MANDANTE

PRIMERA. LA AGENCIA DE ADUANAS prestard a EL MANDANTE, de manera auténoma e independiente, sus servicios para que en nombre y
representacion de éste y por su cuenta y riesgo, adelante y/o gestione ante la DIAN, las formalidades aduaneras necesarias para el cumplimiento del
régimen aduanero que corresponda segun las instrucciones y las actividades inherentes o conexas con el mismo, respecto de las mercancias consignadas o
endosadas en el documento de transporte a nombre de EL MANDANTE, o de propiedad de éste.

El presente mandato se ejecutara atendiendo a las definiciones, términos, principios y obligaciones consagradas en el Decreto 390 del 7 de marzo de 2016
y demas normas que lo modifiquen, adicionen o complementen. Igualmente se regira, especialmente, por las siguientes definiciones:

1.1 DECLARANTE. Es el obligado aduanero, Ildmese este importador o exportador, es la persona natural o juridica en cuyo nombre se
realiza una declaracion de mercancias. El declarante en este contrato es EL MANDANTE.

1.2 DOCUMENTO OBTENIDO. Es el documento que tramita, consigue y aporta al EL MANDANTE cuando es solicitado por LA AGENCIA DE
ADUANAS o0 autoriza a esta para su consecucion por su cuenta y riesgo, para utilizarlo como documento soporte de una declaracion aduanera.

1.3 DECLARACION DE VALOR: La Declaracion del VValor es el documento soporte de la declaracion aduanera de importacion en la cual de conformidad
con el articulo 170 decreto 390 de 2016, se deben sefialar los elementos de hecho y circunstancias comerciales de la negociacion para la correcta
determinacion del valor en aduanas como base gravable para la liquidacion de los derechos e impuestos a la importacion, soportada en la
informacion que debera ser entregada en su totalidad por EL MANDANTE, garantizando que la misma es veraz, exacta y completa.

1.4 RESPONSABLE DEL SUMINISTRO DE LA INFORMACION SOPORTE DE LA DECLARACION DEL VALOR. Para los efectos de este
mandato se entiende por responsable del suministro de la informacién soporte de la declaraciéon del valor a EL MANDANTE, o en su defecto la
persona designada por este, la cual, garantiza EL MANDANTE que conocerd suficientemente la negociacion de las mercancias y en consecuencia
estard plenamente facultada para entregar toda la informacién, completa, veraz y exacta sobre los elementos de hecho y las circunstancias
comerciales de la negociacion, asi como los conceptos y célculos que resulten necesarios para la correcta determinacion de la base gravable y el
debido diligenciamiento de la declaracién del valor.

SEGUNDA. El mandato, objeto del presente contrato, tiene alcance nacional y es conferido a LA AGENCIA DE ADUANAS como persona
juridica autorizada por la DIAN, la cual podré ejercerlo en cualquier jurisdiccion aduanera en que esté autorizada, a través de cualquiera de sus agentes de
aduana y/o auxiliares aduaneros debidamente vinculados ante la DIAN.
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TERCERA. - LA AGENCIA DE ADUANAS, queda expresamente facultada para:

3.1 Gestionar y obtener los documentos soporte que expresamente le solicite EL MANDANTE y LA AGENCIA DE ADUANAS acepte obtener en
relacién con las formalidades y el régimen aduanero que se indique, documentos respecto de los cuales asume la responsabilidad prevista en la
legislacion aduanera, excepto en lo relacionado con los documentos e informacién que obtenga y suministre EL MANDANTE.

3.2 Presentar en nombre, representacion y por cuenta de EL MANDANTE, con el cumplimiento de todas las formalidades legales, las declaraciones
aduaneras del régimen que corresponda, previamente diligenciadas con base en la informacion y documentos suministrados por EL MANDANTE
0 por un tercero en su nombre, asi como presentar los

documentos obtenidos y aportados por EL MANDANTE, o por LA AGENCIA DE ADUANAS, los cuales deben reflejar
exactitud, veracidad y contener la informacién completa de la operacién comercial, asumiendo la responsabilidad que por el diligenciamiento de
la declaracién establece la legislacion aduanera, siempre que LA AGENCIA DE ADUANAS hubiese obtenido en su totalidad los documentos
soporte con autorizacion previa de EL MANDANTE.

3.3 Diligenciar, firmar y presentar la declaracion del valor con base en la informacién y documentaciéon suministrados que refleje de manera exacta la
realidad de la transaccion la cual seré aportada por EL MANDANTE a través del responsable del suministro de la informacion soporte para la
declaracioén de valor, de acuerdo con las definiciones previstas en la clausula primera del presente mandato.

Para tal efecto, LA AGENCIA DE ADUANAS se obliga con EL MANDANTE a solicitarle la informacién soporte para la declaracién del valor,
los documentos y la informacion necesaria para la correcta determinacion de la base gravable y el debido diligenciamiento de la declaracién del
valor. A suvez EL MANDANTE se obliga con LA AGENCIA DE ADUANAS a entregar la informacion que ésta le solicite, de manera oportuna,
completa y veraz.

3.4 La AGENCIA DE ADUANAS no debera reconocer la mercancia antes de su declaracién, a menos que EL MANDANTE le dé instrucciones previas
de hacerlo, para cada una de las operaciones que realice, evento en el cual EL MANDANTE se obliga a pagar a LA AGENCIA DE ADUANAS
las tarifas por esta actividad y los gastos en que se incurra. En caso de realizarla se acogera las disposiciones para reportar mercancias en exceso,
sobrantes, mercancia diferente o en general mercancia no amparada, dentro de lo establecido en la regulacion aduanera.

3.5 La AGENCIA DE ADUANAS a solicitud del importador clasificara arancelariamente la mercancia, con base en los documentos e informaciones
aportados por EL MANDANTE, los cuales deben corresponder a la misma informacion que se tenga que suministrar en caso de cualquier
requerimiento por parte de alguna autoridad.

No obstante, si EL MANDANTE informa a LA AGENCIA DE ADUANAS una subpartida arancelaria, o la mercancia ya esta clasificada en
los documentos que EL MANDANTE entregue a LA AGENCIA DE ADUANAS (por gj.: registro o licencia de importacion, certificado de
origen, etc.), LA AGENCIA DE ADUANAS debera obligatoriamente clasificar y declarar la mercancia por esa subpartida arancelaria, sin
responsabilidad alguna para ellay bajo la completa responsabilidad de EL MANDANTE, sin perjuicio de que LA AGENCIA DE ADUANAS
pueda revisar y sugerir, la subpartida arancelaria a EL MANDANTE, advirtiendo las discrepancias u opiniones de clasificacion diferentes,
cuando se presenten.

3.6 Cancelar los derechos e impuestos a la importacion sélo en los casos en los que EL MANDANTE no lo haga directamente y le haya suministrado a
LA AGENCIA DE ADUANAS los dineros para tal fin, remitiendo soporte escrito de la transferencia.

3.7 Realizar las siguientes gestiones en nombre, representacion y por cuenta de EL MANDANTE: Notificarse de actos administrativos; presentar derecho
de peticion; hacer reclamos; solicitar liquidaciones oficiales de correccion o de revision; solicitar y recibir devoluciones; solicitar clasificaciones
arancelarias anticipadas, generales o de unidades funcionales y en general presentar solicitudes de resoluciones anticipadas de que trata el
articulo 12 del Decreto 390 de 2016; informar la préctica de diligencia de inspeccion, reportar inconsistencias encontradas en las mismas,
solicitar diligencias de aforo, embarques, traslados, introducciones y salidas de mercancias hacia y desde zonas francas; localizar y relocalizar
mercancia en puertos; gestionar el retiro de las mercancias de las zonas primarias aduaneras, una vez obtenida la autorizacion de retiro o
resolucion u orden de entrega de las mismas, pero sin asumir ninguna responsabilidad por el transporte y en general adelantar los tramites
contemplados en la legislacién aduanera que sean requeridos por EL MANDANTE y que deban realizarse través de LA AGENCIA DE
ADUANAS.

En los casos en los cuales se requieran realizar labores de representacion para adelantar otros tramites de caracter administrativo o judicial, ante
las autoridades aduaneras o cualquier otra, derivados de una operacién de comercio exterior, por causas no imputables exclusivamente a LA
AGENCIA DE ADUANAS, éste prestara el servicio previo acuerdo entre las partes del valor de los honorarios.

3.8 Devolver todos los documentos fisicos originales a EL MANDANTE, dentro de los 10 dias habiles siguientes a la finalizacion del desaduana miento;
esto de acuerdo con las obligaciones especiales establecidas en el articulo 62 del Decreto 390 de 2016.

3.9 Mantener vigente la autorizacion otorgada por la DIAN para el ejercicio de la actividad como Agencia de Aduanas para lo cual debera informar de
manera inmediata a EL MANDANTE sobre la pérdida o suspension provisional del registro de autorizacién como agencia de aduanas.

CUARTA. - Obligaciones de EL MANDANTE.

4.1 Pagar todos los derechos e impuestos a la importacion, asi como los intereses, valor del rescate, sobretasas, gravdmenes, deméas impuestos o sanciones
y demés gastos que se deriven o causen por el desaduana miento de las mercancias, ya sea que se liquiden privadamente en el proceso de desaduana
miento o en control posterior.

4.2 Si la clasificacion arancelaria fue realizada exclusivamente por LA AGENCIA DE ADUANAS, esta respondera por las sanciones que se le generen,
pero EL MANDANTE seguira obligado a pagar los derechos de aduana, impuestos a la importacion e intereses que reclame la DIAN. EL
MANDANTE se declara como Unico deudor frente a obligaciones dinerarias ante terceros proveedores contratados a través de LA AGENCIA
DE ADUANAS y en tal sentido declara que se obliga a mantener indemne y eximir de responsabilidad a LA AGENCIA DE ADUANAS por
dichos conceptos.

4.3 Entregar cuando sea requerido por LA AGENCIA DE ADUANAS la documentacion e informacién, en forma completa, veraz, exacta, legible, libre
de enmendaduras, tachones o repisados, obtenidos por medios legales y que llenen los requisitos legales que sean necesarias para que LA
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AGENCIA DE ADUANAS adelante las gestiones encomendadas, especialmente en lo relacionado con el valor, clase y descripcién de la
mercancia, seriales, marca, cantidad, posicion arancelaria y tratamientos preferenciales.

4.4 Pagar las sanciones, rescates, multas, etc., que se impongan por razones imputables a EL MANDANTE, incluyendo inexactitudes, errores, deficiencias,
omisiones o defectos formales de los documentos e informaciones que entregue a LA AGENCIA DE ADUANAS.

4.5 Mantener indemne y resarcir plenamente a LA AGENCIA DE ADUANAS en caso de que esta sea sancionada, se le cobren derechos e

impuestos, se haga efectiva una péliza constituida por ella, debido a irregularidades o insuficiencias, omisiones o

defectos formales, o falta de veracidad en los documentos o informacién aportada por EL  MANDANTE, o persona encargada por éste, incluyendo el
certificado de origen, asi como por cualquier reclamacion, investigacion o requerimiento relacionado con el valor de las mercancias. Cuando LA
AGENCIA DE ADUANAS

hubiese cancelado suma alguna por dichos conceptos, EL MANDANTE se obliga a retornarlos a LA AGENCIA DE ADUANAS, en su
totalidad, en el tiempo y forma en el que las partes acuerden.

4.6 Eximir de toda responsabilidad contractual y extracontractual a LA AGENCIA DE ADUANAS por la contratacion de medios de transporte que ésta,
en ausencia de contratacion directa por parte de EL MANDANTE, deba efectuar, ya que lo hace a nombre de EL MANDANTE.

4.7 Exonerar a LA AGENCIA DE ADUANAS de toda responsabilidad vinculante por la conducta o hechos desencadenados en manifestaciones y
actuaciones de terceras autoridades diferentes a la aduanera y terceros proveedores de servicios, cuya consecuencia no sea imputable
exclusivamente a su gestion.

4.8 Mantener personal interlocutor vélido con perfil en comercio exterior, que esté en capacidad de atender los requerimientos de LA AGENCIA DE
ADUANAS.

4.9 Pagar las tarifas y demas gastos que genere la inspeccion previa de mercancias, de acuerdo con lo previsto en la Clausula Tercera, numeral 3.4 del
presente contrato.

4.10 Aportar toda la informacion requerida por LA AGENCIA DE ADUANAS para el cumplimento de las obligaciones relacionadas con los mecanismos
de prevencion y control para el lavado de activos, financiacion del terrorismo y proliferacion de armas masivas, de acuerdo con lo previsto en los
articulos 52 y 542 del Decreto 390 del 7 de marzo de 2016 y demas normas que lo modifiquen, adicionen o complementen. El incumplimiento de
esta obligacion faculta a LA AGENCIA DE ADUANAS para finalizar anticipadamente el presente contrato y abstenerse de adelantar mas
operaciones en nombre y por cuenta de EL MANDANTE.

4.11 Proveerle todo lo necesario, incluyendo, pero sin limitar a estos; la informacion y documentacion que sirvan para determinar el valor en aduana, la base
gravable, el origen. Los cuales deberan cumplir con los requisitos estipulados en la normatividad aduanera, para la ejecucion del mandato objeto
del presente contrato.

4.12 En general, al cumplimiento de las siguientes obligaciones para con LA AGENCIA DE ADUANAS
4.12.1 Pagarle o reembolsable los gastos causados por la ejecucion del mandato, con los intereses a que haya lugar.

4.12.2 Pagarle la remuneracion acordada.

4.12.3 Indemnizarlo por las pérdidas o pagos en que haya incurrido por culpa de EL MANDANTE.

QUINTO. PRECIO Y FORMA DE PAGO. EL MANDANTE se obliga a reconocer y pagar oportunamente a LA AGENCIA DE ADUANAS, por la
gestion de sus servicios, los valores resultantes con base en las tarifas consagradas en la oferta de negocios presentada a EL MANDANTE, las cuales se
cancelaran en la forma, término y por lo medios que se acuerden.

SEXTO. CESION. LA AGENCIA DE ADUANAS no podra subcontratar ni ceder total o parcialmente este Contrato sin la autorizacion
previade EL MANDANTE.

El presente mandato es oneroso. Las condiciones comerciales que se han pactado entre los contratantes figuran en documentos separados que hacen parte
integral del presente mandato.

Este mandato estara vigente por dos (2) afios a partir de la firma, prorrogable automética, sucesiva e indefinidamente por periodos iguales. Sin embargo, las
partes estan en libertad de dejarlo sin efecto en cualquier momento por decisién unilateral por escrito dirigido a la otra parte.

Bajo la gravedad del juramento, las personas naturales que suscribimos este documento declaramos que contamos con las facultades suficientes para
obligar a las compafiias que representamos en los términos de este contrato.

Sesuscribeel () de20___



EL MANDANTE:

Melany Dayan Manzano Rojas

1109115649

EL MANDATARIO:
VICTOR HUGO CORAL
Codigo: 0513

AGENCIA DE ADUANAS CORAL VISON NIVEL
1

*El presente documento debe presentarse personalmente ante Notario por parte del representante legal del Mandante

52
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12.8 Formato De Identificacion Y Conocimiento Del Cliente/ Usuario

Formato de Identificacion y Conocimiento del Cliente/Usuario” (KYC) es un
documento crucial para verificar la identidad y la informacién del cliente o usuario con el

gue se realiza la transaccion exportadora.
llustracion 21

Formato de identificacion y conocimiento del cliente

FORMATO DE IDENTIFICACION ¥ CONOCIMIENTO DE CLIENTE / USUARTO 1
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Nota. Conocimiento de cliente modificado por el autor formato tomado del

material de clase compartido por el docente.
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Formato de identificacidon y conocimiento del cliente

Banco Pais Ciudad Tipo de cuenta Numero
N/A [ N/A [ N/A N/A [ N/A

La Debida Diligencia ifi alos PEP se dnal(i)loscé o i del PEP i ): (i) los
familiares de las PEP, hasta el segundo grado de col inidad (padres. abuelos. h hijos. ni ). segundo de afinidad (padre. madre. hijos. abuelos.
nietos, h del o i ) y primero civil (hijos i © padres i (iii) los asociados de un PEP, cuando el
PEP sea socio de, 0 esté asociado 3, una persona juridica u, ademas, sea propietario directa o indirectamente de una participacion superior al 52 de |a persona juridica, o ejerza el
control de la persona juridica.
Dili ie la inf 6n de sus i d: en el si cuadro, sila ala 1fue SI:

Relacionados del PEP Nombres y apellidos completos Namero de Identificacion

N/A N/A N/A
6. Beneficiario(s) de la(s) actividad(es) de comercio exterior (Clientes / Proveedores).
Nombres o Razén Social Identificacién Ciudad Direccién
N/A | [ N/A | [ N/A | [ N/A
[ | [ | |

7. Origen de los recursos.

Propios de la actividad registrada en camara de comercio

Instrumento de pago Banco Tipo de cuenta Ciudad
Transferencia Bancolombia 1 Corriente 1 Cali
9. Op i de i ior (. ipcié ida de las ias objeto del trami p i6n ¢ Exp i6n)
Exportacién de chontaduro en conserva
10. Referencias comerciales.
Nombre o Razén Social Contacto Teléfono
Agencia Sidecomex | [ Raul Ramirez | [ 3287492336
11. Correo para envio de facturacion electronica.

Correo

Nombre contacto Cargo
luz-marialopez24@gmail.com | |

Luz Maria Lopez | [ Contabilidad

Nota. Conocimiento de cliente modificado por el autor formato tomado del

material de clase compartido por el docente.
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12.9 Vuce

Es una plataforma del gobierno colombiano que permite a los usuarios realizar
de manera electronica todos los tramites necesarios para importar o exportar
productos. Su objetivo principal es agilizar, simplificar y centralizar los procesos del

comercio exterior en un solo lugar digital.
llustracion 23

Vuce

= = “Registro de Nuevo Usuario

Comercio, -
Industria y Turismo

Validacién del dliente Nueva consulta ‘3 Ingresar
“ RUT: 8003452937 8 v * Nombre Completo:
Otro E-mail: fashionstyleCol@gmail.com * Celular: 036472153
* ID Usuario: * Tipo Usuario: Impertador/Exportador ~
= Tdentificacién firmante 164792534 “ Lugar de expedicién del CALT - VALLE DEL CAUCA h
(Representante legal Sin DV): documento:
* Contrasefia: [—, * Repetir Contrasefia: [RRn——
Nombre representante legal: RAUL EMILIO RAMIREZ GARCIA Identificacién representante legal 164792534
(Sin DV):
Teléfono representante legal: 3167432693 E-mail representante legal: RAUL EMILIO RAMIREZ [§53@GMAIL.COM
Modulos
Importaciones ]
Exportaciones/contingentes de
exportacion
Produccidn nacional ]
Plan vallejo ]

Nota. El registro VUCE. Tomado de (Comercio, insdustria y turismo, 2025)
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13. Conclusioén

Debemos de tener en cuenta a la hora de seleccionar un mercado para exportar
nuestros productos, como evoluciona su demanda y que productos y servicios adquiere
mayor mente. Eso asegurara la sostenibilidad de las exportaciones a lo largo del
tiempo. Otro punto clave es el analisis del entorno. Dentro de este se encuentran los
aspectos politicos, tecnologicos, legales, medioambientales, econémicos y fisicos que
pueden redireccionar la demanda de un producto, dependiendo su costo, calidad y
competitividad en el mercado. Se debe conocer un poco mas acerca del producto y que
beneficios aporta en el entorno y econémicamente, ya que los trabajadores elaboran
este producto acorde a las tendencias de moda para ofrecer productos de calidad en el

mercado y que estos sean escogidos por ser tendencia para el consumidor.

En dltima instancia, la viabilidad y el impacto positivo de la exportacion de busos
de hombre desde Cali hacia Lima dependeran de la capacidad de los exportadores
para diseiiar un modelo robusto que integre un profundo conocimiento del mercado
objetivo, una oferta de productos atractiva y diferenciada, una gestién logistica eficiente
y el cumplimiento normativo. Superar las barreras iniciales de desconocimiento del
mercado internacional y establecer relaciones comerciales sélidas en Pera seran
claves para potenciar el mercado local, generar nuevas oportunidades de crecimiento y
aumentar la rentabilidad tanto para las empresas exportadoras como para la economia

regional.
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14. Recomendaciones

El transporte y almacenamiento son elementos clave para una operacion de
exportacion fluida y rentable, considerando las posibles necesidades logisticas
diferenciadas para atender nichos especificos. Finalmente, se sugiere fomentar la
capacitacion y la colaboracion entre los actores del sector textil colombiano interesados
en exportar a Peru, con un enfoque en el desarrollo de habilidades en innovacion,
disefio adaptativo y marketing del mercado. Participar en programas de formacién y
asesoria en comercio internacional proporcionados por entidades como ProColombia
puede brindar conocimientos esenciales sobre los procesos de exportacion, la
normativa aduanera peruana y las estrategias de marketing internacional dirigidas a
segmentos de mercado especificos. Explorar la creacion de consorcios de exportacion
o0 alianzas estratégicas entre productores locales que compartan intereses en nichos
particulares podria facilitar el acceso a recursos compartidos, la reduccion de costos y
el intercambio de conocimientos y experiencias exitosas en la adaptacién de productos
y la identificacion de oportunidades emergentes. La participacion activa en ferias y
eventos comerciales en Lima que se enfoquen en tendencias especificas de moda
ofreceria una valiosa oportunidad para establecer contactos directos con potenciales
clientes y distribuidores de mercado, asi como para conocer de cerca la oferta de la
competencia en estos segmentos y las ultimas innovaciones del mercado peruano.
Construir relaciones sélidas y de confianza con socios comerciales peruanos que
comprendan las dinamicas de los nichos de mercado sera esencial para el éxito a largo

plazo en este mercado competitivo.
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