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0. INTRODUCCION

En el presente trabajo se analizara en detalle el concepto de exportacion,
su importancia en el comercio internacional y los procesos que implica su
ejecucion. Se abordaran las responsabilidades que deben asumir las empresas y
los exportadores, asi como los métodos y estrategias mas eficaces para llevar a

cabo una exportacion exitosa.

Ademas, se realizara un proceso de exportacion del producto o servicio en
cuestion. Este andlisis incluira aspectos clave como normativas comerciales,
costos logisticos, barreras arancelarias y preferencias del mercado. También se
evaluaran los recursos necesarios, el tiempo estimado para su implementacion y

el presupuesto requerido para garantizar la viabilidad del proyecto.

A través de este informe, se buscara establecer un plan estratégico que
permita optimizar la ejecucion de la exportacion, minimizando riesgos y
maximizando oportunidades, con el fin de asegurar el éxito del proyecto en el

mercado internacional.



1. PROBLEMA DE INVESTIGACION
1.1. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA:

El mercado muestra una creciente demanda por productos sostenibles, lo

gue representa una oportunidad para los bolsos de cuero regenerado.

Sin embargo, su exportacién enfrenta desafios como las estrictas
regulaciones de importacion en la UE, la fuerte competencia con marcas de lujo y

la falta de estrategias comerciales que permitan su diferenciacion.

Entre las principales causas de esta probleméatica se encuentran las
normativas ambientales y comerciales que requieren certificaciones especificas, el
escepticismo de algunos consumidores sobre la calidad del cuero regenerado y la

ausencia de campafias de marketing efectivas.

Si no se abordan estos factores, la exportacion podria no ser viable,

generando dificultades en la comercializacion y una baja rentabilidad.

Para solucionar este problema, se propone un plan estratégico que incluya la
obtencion de certificaciones ecoldgicas, campafias de marketing que resalten la
exclusividad del producto y la creacién de alianzas con distribuidores
especializados en moda sostenible. Ademas, un analisis de mercado mas
detallado permitird adaptar la oferta a las preferencias del consumidor,

asegurando un posicionamiento exitoso en el mercado internacional.



2. FORMULACION DEL PROBLEMA

e ,Es factible que la exportacidon de bolsos de cuero regenerado producidos
en Santiago de Cali, Colombia, hacia el mercado de Paris, Francia, logre
ser exitosa, teniendo en cuenta las normativas comerciales vigentes, el
nivel de competencia en el sector y las preferencias de los consumidores

franceses?

3. JUSTIFICACION METODOLOGICA

Para el desarrollo de este estudio sobre la exportacion de bolsos de cuero
regenerado hacia Paris, se empleara una metodologia basada en un enfoque
cualitativo y cuantitativo. Esto permitird analizar tanto las caracteristicas y
beneficios del cuero regenerado como su viabilidad comercial en el mercado

internacional.

Desde un enfoque cualitativo, se llevara a cabo una investigacion de
mercado para identificar las preferencias del consumidor parisino en relacién con
la moda sostenible. Se analizaran las tendencias actuales, las expectativas de
calidad y los factores que influyen en la decision de compra. Ademas, se
estudiaran las normativas europeas de importacion y certificacion para garantizar

el cumplimiento de los requisitos exigidos.



Por otro lado, desde un enfoque cuantitativo, se realizara un analisis de
costos y rentabilidad, considerando el precio competitivo del cuero regenerado
frente al cuero genuino. Se evaluara la inversion requerida para produccion,
exportacion y comercializacion, asi como la relacion costo-beneficio para los
consumidores. También se analizara la logistica de distribucién y los canales de

comercializacion mas adecuados para su posicionamiento en Paris.

La metodologia seleccionada permitird demostrar que el cuero regenerado
es una alternativa accesible y de calidad para la industria de la moda. Al ser mas
uniforme en color, textura y grosor, ademas de su facilidad de limpieza 'y
mantenimiento, se convierte en una opcién viable para la fabricacion de bolsos
con una propuesta innovadora y sostenible. Con este estudio, se pretende brindar
una solucion que combine disefio, accesibilidad y responsabilidad ambiental,

facilitando su aceptacion en un mercado exigente como el parisino.

4. METODOLOGIA:
4.1 TIPO DE ESTUDIO:

El presente estudio se desarrolla bajo un enfoque descriptivo y
exploratorio, utilizando un método mixto que combina la recoleccién de
informacion secundaria a través de fuentes documentales confiables y la consulta
de datos estadisticos actualizados sobre el comercio exterior y las tendencias de

consumo en Francia.

La investigacion se apoya principalmente en fuentes institucionales como

ProColombia, Camara de Comercio de Cali, el Ministerio de Comercio,



Industriay Turismo (MINCIT), VUCE, y FocusEconomics, asi como bases de
datos internacionales como WITS del Banco Mundial, Wikipedia, Wise y

reportes econémicos de la Union Europea.

El analisis de mercado se realiza mediante la observacion de
comportamientos de compra, las tendencias del consumidor europeo en cuanto a
moda sostenible, asi como la revisidn de normas, requisitos aduaneros y procesos

logisticos de exportacion.

5. FUENTES DE INFORMACION:
Las fuentes utilizadas en este estudio corresponden a informacion
secundaria, obtenida de medios oficiales, bases de datos publicas, publicaciones
académicas y reportes institucionales relacionados con comercio exterior,

exportaciones, moda sostenible y economia internacional.

Entre las principales fuentes consultadas se encuentran:

PROCOLOMBIA (2024). Guias de exportacion.

FocusEconomics (2024). Reportes econdémicos sobre Francia.

WITS - Banco Mundial (2024). Datos de comercio exterior.

Wikipedia (2024). Informacion basica economica y geografica de Francia.
MINCIT - VUCE (2024). Informacion sobre tramites de exportacion en Colombia.
Camara de Comercio de Cali (2023). Informacion sobre exportadores y
productos colombianos.

WISE (2024). Tasas de cambio actualizadas entre EUR y COP.



Todas las citas, referencias y datos han sido organizados y respetan las
normas APA 72 edicidn para la correcta identificacion y respaldo académico de la

informacién consultada.

6.0BJETIVOS

6.1 OBJETIVO GENERAL.:
Realizar un proceso de exportacion de bolsos en cuero regenerado desde

Santiago de Cali, Colombia, hacia Paris, Francia, considerando los aspectos de
mercado, técnicos, administrativos, ambientales y financieros para garantizar una

operacion viable y rentable.

6.2 OBJETIVOS ESPECIFICOS:

Realizar un estudio de mercado para el proceso de exportacion de
bolsos de cuero regenerado desde Santiago de Cali, Colombia hacia Paris,
Francia obteniendo los recursos necesarios para la exportacion de bolsos de
cuero regenerado, evaluando la capacidad operativa, logistica y de produccion
de la empresa

Consultar y aplicar las normas técnicas y legales nacionales e
internacionales sobre empaque y embalaje requeridas para la exportacion de
bolsos de cuero regenerado desde Colombia hacia Francia.

Disefar la infraestructura administrativa adecuada, incluyendo procesos
logisticos, aduaneros y documentales, para la exportacion eficiente de bolsos

de cuero regenerado desde Santiago de Cali hacia Paris.



Establecer la viabilidad econdmica y financiera del proyecto,
proyectando costos, precios de exportacion, margenes de ganancia, y retornos
de inversion en el proceso de exportacion.

Aplicar normas y criterios ambientales y sociales, garantizando practicas
sostenibles y éticas durante el proceso de produccién y exportacion de bolsos

de cuero regenerado.

7. PRODUCTO

llustracion 1

Bolso de cuero

7.1 DEFINICION:
Los bolsos de cuero regenerado son productos elaborados a partir de
materiales reciclados provenientes del cuero natural. Estos restos son

transformados mediante procesos industriales para darles una nueva vida,



logrando un material que conserva la apariencia, textura y resistencia del cuero

tradicional, pero que es mas amigable con el medio ambiente.

Estos bolsos cumplen una doble funcion: por un lado, son accesorios utiles
para llevar objetos personales como documentos, celulares, llaves, dinero, entre
otros; y por otro lado, se han convertido en un complemento importante de la

moda, ya que reflejan el estilo y la identidad de quien los usa.

Ademas, tienen un valor agregado porque representan una alternativa
sostenible que contribuye al cuidado del medio ambiente, alinedndose con las
nuevas tendencias de consumo responsable y moda consciente en mercados

como el europeo.

7.2 ANTECEDENTES:

El cuero regenerado ha sido utilizado durante afios como una alternativa
sostenible al cuero natural, principalmente en sectores como la marroquineria, la
tapiceria y la industria automotriz. Empresas internacionales y colombianas han
apostado por este tipo de material debido a su aporte a la economia circular y la

reduccion del impacto ambiental.

En Colombia, marcas reconocidas como Vélez han implementado lineas de
productos fabricados con cuero regenerado, enfocandose en ofrecer alternativas
responsables que conservan la calidad, la durabilidad y la estética del cuero

tradicional. Este tipo de producto ya ha sido bien recibido en mercados nacionales



e internacionales, especialmente en Europa, donde existe una alta demanda por

articulos sostenibles y respetuosos con el medio ambiente.

Por otro lado, en Francia y particularmente en Paris, el mercado de la moda
esta orientado a productos que cumplan con altos estandares de sostenibilidad y
responsabilidad social. Actualmente, algunas marcas europeas ya comercializan
accesorios fabricados con materiales alternativos al cuero, 1o que demuestra que

el consumidor esta abierto a este tipo de propuestas innovadoras.

Por tanto, la exportacion de bolsos en cuero regenerado desde Santiago de
Cali hacia Paris no solo es viable, sino que también se alinea con una tendencia
creciente en la industria de la moda internacional que busca combinar disefio,

calidad y responsabilidad ambiental.

8. FICHA TECNICA:

Categoria: Manufacturas de cuero y articulos de talabarteria.

Descripcidn General: Esta categoria abarca productos como badules,
maletas, maletines, carteras, mochilas y otros accesorios similares elaborados en
cuero natural, cuero regenerado u otros materiales como textiles y plasticos. Estos
articulos responden a la demanda de productos de alta calidad, funcionales y

estéticamente atractivos.

Beneficios del Producto:



Sostenibilidad: El uso de cuero regenerado contribuye activamente a la
reduccion de residuos y promueve practicas responsables dentro de la industria de la

moda.

Variedad: Amplia oferta en diferentes estilos, tamafios y colores, ajustandose a

diversas necesidades y preferencias del consumidor moderno.

Ficha Técnica Especifica del Producto a Exportar: Bolso Tipo Bowling

Material Principal: Cuero regenerado de aspecto natural con acabado semi-

brillante.

« Disefio: Estilo moderno y funcional.

o Detalles:

o Marcacion Vélez con clisé térmico al calor en la parte frontal.

o Sistema de cierre con chapa metélica.

o Cadena removible a través de ojaletes hexagonales para uso versatil.

o Bolsillo interno con cremallera para mayor seguridad.

o Bolsillo porta celular.

o Marcacion metélica VZ en la parte frontal.

« Forro Interno: Con forro de poliéster de alta calidad, suave al tacto y facil de

limpiar.

Dimensiones y Peso Aprox.:

e Peso: 674 gramos

e Largo: 10 cm



Ancho: 27 cm

Alto: 18 cm

Composicion del Producto:

Externo: 100% Cuero regenerado bovino.

Forro: 100% Poliéster.

Informacién del Fabricante:

Fabricante y/o Exportador: Cueros Vélez S.A.S.
NIT: 800.191.700-8
Registro SIC: 800191700

Pais de origen: Colombia

8.2 POSICION ARANCELARIA:

Actualmente el proceso de exportacion se realiza con la siguiente partida

arancelaria:

Partida Arancelaria: 4202.31.00.00

9. ESTUDIO DE MERCADO
9.1 PAIS IMPORTADOR:

Francia es uno de los paises lideres en Europa en cuanto a moda, disefio y
articulos de lujo. Paris, su capital, es reconocida a nivel mundial como la ciudad de
la moda y las tendencias, lo que la convierte en un mercado clave para productos

innovadores y sostenibles como los bolsos en cuero regenerado.



Ademas, segun datos de mercado, Francia tiene una alta demanda de
accesorios de moda funcionales, versatiles y con identidad de marca. EI consumo
de bolsos ha aumentado de forma constante, con especial interés en marcas que
integren disefio, calidad y sostenibilidad. Los consumidores parisinos, en
particular, estan abiertos a explorar marcas emergentes, siempre que estas
transmitan una propuesta de valor clara, diferenciadora y alineada con las nuevas

tendencias del consumo consciente.

Esta combinacion de factores convierte a Francia en un destino estratégico
para la exportacion de bolsos de cuero regenerado producidos en Colombia,
especialmente si se posicionan como productos de moda con impacto ambiental

positivo.

9.2 ANALISIS DEL CONSUMIDOR OBJETIVO Y DE LA COMPETENCIA EN

FRANCIA

Francia cuenta con un consumidor exigente, informado y cada vez mas
interesado en productos sostenibles. El publico objetivo para los bolsos en cuero
regenerado son mujeres entre 25 y 45 afos, profesionales, con gusto por la moda
responsable y con conciencia ambiental. Este segmento busca productos de

calidad, disefio moderno y materiales éticos.

En cuanto a la competencia, existen marcas reconocidas como Longchamp
o Nat & Nin, que dominan el mercado, pero pocas integran cuero regenerado en

sus colecciones. Esto representa una oportunidad para Cuero Vélez, al ofrecer



bolsos sostenibles con disefio y calidad, a un precio competitivo, destacandose en

un mercado que valora la innovacion responsable.

9.3 INDUSTRIA DEL PRODUCTO O SERVICIO A EXPORTAR:

En Francia, la industria de la moda y los articulos de marroquineria es
altamente competitiva, pero también esta en transformacion debido al interés
creciente por la sostenibilidad y el respeto al medio ambiente. Las marcas buscan
materiales alternativos al cuero natural, lo que ha favorecido la aceptacién de
productos como el cuero regenerado. Los consumidores franceses valoran la
calidad, el disefio y el impacto ambiental positivo, por lo que este tipo de productos

tiene potencial en el mercado.

El creciente interés por el cuidado del medio ambiente ha modificado las
preferencias de los consumidores, quienes hoy valoran no solo el disefio y la
exclusividad, sino también la trazabilidad, el origen y el impacto ecolégico del
producto. Por ello, los bolsos elaborados con cuero regenerado, que reutiliza
materiales de origen animal y vegetal, tienen gran aceptacién en el mercado
francés, especialmente entre consumidores jovenes y adultos conscientes,

interesados en productos de moda ética y sostenible.

9.4 ENTORNO GEOGRAFICO:

Francia se localiza estratégicamente en Europa Occidental, limitando con
paises clave como Alemania, Bélgica, Italia y Espafia. Esta ubicacion le brinda

acceso directo a importantes corredores comerciales tanto dentro de la Union



Europea como hacia mercados internacionales. Ademas, el pais cuenta con una
moderna infraestructura de transporte terrestre, maritimo y aéreo, lo que garantiza
la conectividad y distribucion eficiente de productos a lo largo del continente

europeo.

Paris, como capital, no solo es un centro de moda reconocido
mundialmente, sino también un nodo comercial e industrial altamente dinamico.
Esta combinacién geogréfica y logistica convierte a Francia en una puerta de
entrada ideal para productos importados, como bolsos en cuero regenerado,
facilitando su llegada a consumidores europeos con altos estandares de calidad y

responsabilidad ambiental.

9.5 ENTORNO POLITICO:

Francia es una republica democrética con instituciones solidas y un marco
politico estable. Como miembro activo de la Unién Europea, sus relaciones
comerciales se rigen por los acuerdos comunitarios y tratados de libre comercio.
En este sentido, Colombia y la Unién Europea tienen vigente un Acuerdo
Comercial (TLC), lo que permite la exportacion de productos colombianos, como
los articulos de marroquineria, con beneficios arancelarios y simplificacion de

tramites aduaneros.

Este entorno politico y legal favorece la insercién de productos sostenibles
en el mercado francés, y representa una ventaja significativa para empresas como
Cueros Vélez, al permitir una mayor competitividad en precios y tiempos de

exportacion, dentro de un marco legal claro y cooperativo.



9.6 COMERCIO EXTERIOR EN PARIS, FRANCIA:

Francia es una potencia econémica con una participacion activa en el
comercio internacional. Su balanza comercial se caracteriza por un flujo constante
de exportaciones e importaciones de bienes de alto valor agregado. El pais es uno
de los mayores exportadores de articulos de lujo, cosméticos, automoviles y

aeronaves.

9.6.1 Exportaciones:
Francia exporta principalmente a Alemania, Estados Unidos, Italia, Espafia y
Bélgica. Sus principales productos exportados incluyen automoviles, aviones,

productos farmacéuticos, vinos, cosméticos y articulos de moda.

9.6.2 Importaciones:

Las principales fuentes de importacién son Alemania, China, Italia, Espafia
y Estados Unidos. Francia importa maquinaria, productos textiles, electrénicos,
materias primas y articulos de moda. Esto demuestra un mercado abierto y en
constante movimiento, con espacio para nuevos productos que cumplan con los

estandares de calidad y sostenibilidad exigidos.

9.6.3 Ubicacion:

Su ubicacion estratégica y acceso al mar Mediterraneo y el océano Atlantico
le otorgan ventajas logisticas. Cuenta con puertos como Le Havre, Marsella,
Dunkerque y Nantes, asi como una red ferroviaria moderna y aeropuertos
internacionales, que permiten una distribucion rapida y eficiente en todo el

territorio europeo.



9.7 TIPO DE CAMBIO:

La moneda oficial de Francia es el euro (EUR). Frente al délar
estadounidense (USD), el euro ha mostrado una tendencia estable, con
variaciones controladas, lo que brinda un entorno financiero favorable para realizar
transacciones comerciales internacionales. Esta estabilidad cambiaria facilita la
negociacion de precios y la planeacion financiera para exportadores colombianos,

al minimizar el riesgo de pérdidas por fluctuaciones monetarias.

9.8 INFLACCION EN EL (PAIS DE DESTINO):

En los ultimos afios, Francia ha presentado niveles de inflacion moderados
comparados con otros paises de Europa. Durante 2024, la inflacion ha oscilado
entre el 3 % y el 4 %, afectando principalmente el costo de vida, los servicios
publicos y algunos sectores del comercio minorista. Sin embargo, su economia
sigue mostrando estabilidad y solidez, lo cual permite un entorno favorable para
las importaciones de productos como bolsos en cuero regenerado. Se espera que
para los préximos afios la inflaciéon contindie bajo control, siguiendo las politicas

monetarias del Banco Central Europeo.

9.9 PRODUCCION NACIONAL DEL (PAIS DE DESTINO):

Francia tiene una economia diversificada, fuerte en sectores como
automocion, aeronautica, farmacéutico, alimentos y bebidas, moda y lujo. Los
principales productos de exportacion son vehiculos, maquinaria, aeronaves,

productos quimicos, vinos, perfumes, cosmeéticos y articulos de lujo. La produccion



local de marroquineria se concentra en marcas de lujo; sin embargo, el pais
importa productos alternativos que cumplan con estandares de sostenibilidad, lo

gue abre mercado a productos innovadores como los bolsos en cuero regenerado.

9.10 DISTRIBUCION FISICA INTERNACIONAL:

Francia cuenta con una infraestructura logistica altamente desarrollada.
Posee conexiones maritimas, aéreas y terrestres que facilitan el comercio
internacional. Los principales puertos y aeropuertos estan bien conectados con
centros industriales y comerciales, lo cual garantiza la eficiencia en la distribucion

de mercancias

También dispone de una extensa red de autopistas, trenes de cargay
plataformas logisticas conectadas con el resto de Europa, lo que asegura tiempos
eficientes de entrega y reduce los costos logisticos. Esta infraestructura facilita la
entrada y comercializacion de productos como los bolsos en cuero regenerado en

todo el territorio francés y la Union Europea.



10.1 ACCESO MARITIMO:

llustracion 2

Puertos maritimos para el manejo de carga.




10. 2 ACCESO AEREO:

llustracion 3

Aeropuertos para el manejo de carga.

ACCESO AEREO

*

Aeropuertos en Francia para el manejo de carga.

11. PROCESO DE EXPORTACION.
11.1 LOGIiSTICA DE EXPORTACION DE (BIEN O SERVICIO):

1. Creacion de la Empresa:

La empresa Cueros Vélez S.A.S. se encuentra legalmente constituida en
Colombia, inscrita en la Camara de Comercio y cuenta con su NIT y su Registro
Unico Tributario (RUT) actualizado, lo que le permite desarrollar operaciones de

comercio exterior.

2. Registro como Exportador:

Cueros Vélez esta registrada como exportadora ante la DIAN (Direccion de




Impuestos y Aduanas Nacionales) y cumple con todos los requisitos exigidos por

la legislacion colombiana para poder operar como empresa exportadora formal.

3. Clasificacion Arancelaria:

El producto ha sido clasificado correctamente bajo la partida arancelaria
internacional correspondiente a manufacturas de cuero, lo que permite
identificar su naturaleza, definir sus impuestos y requisitos especificos para la

exportacion hacia la Unién Europea.

4. Solicitud de Vistos Buenos:

Aunque este tipo de producto no requiere permisos sanitarios, se gestionan
los vistos buenos necesarios para certificar la autenticidad de los materiales y su
cumplimiento con las normativas ambientales y de sostenibilidad, respaldados por

las entidades correspondientes.

5. Seleccion del Mercado de Destino:
El mercado seleccionado es Francia, especificamente la ciudad de Paris,
por su importancia como centro de moda y lujo. Se eligi6 tras un analisis de

mercado que confirma la alta demanda de productos sostenibles y de calidad.

6. Términos de Negociacién Internacional:

Se establecié un contrato bajo el Incoterm CIF (Cost, Insurance and
Freight) Le Havre, Francia, el cual define claramente las obligaciones del
exportador y del comprador en relacién con la entrega de la mercancia, el pago

del transporte y del seguro internacional.



7. Registro ante la Ventanilla Unica de Comercio Exterior (VUCE):
Cueros Vélez realiza sus tramites a traves de la plataforma VUCE, que
centraliza todos los procedimientos necesarios para la exportacion, garantizando

la legalidad del proceso.

8. Certificado de Origen:
Se tramita el certificado de origen que permite a la mercancia acogerse a
los beneficios del acuerdo comercial vigente entre Colombia y la Union Europea,

reduciendo o eliminando aranceles.

9. Procedimiento Aduanero:
La empresa presenta ante la DIAN toda la documentacion exigida para la
exportacion, como facturas comerciales, listas de empaque, conocimientos de

embarque y demas documentos que acreditan la operacion.

10. Documentos de Exportacion:

Los documentos fundamentales para esta operacion incluyen:

. Factura comercial

. Lista de empaque

. Certificado de origen

. Documentos de transporte (BL, Airway Bill)
. Pdliza de seguros

. Certificados de sostenibilidad y calidad



12. Reintegro de Divisas:
Una vez realizado el pago por parte del cliente en Francia, se procede a la
conversion de divisas a pesos colombianos mediante los canales autorizados,

cumpliendo con la normativa cambiaria colombiana.

CREACION DE LA EMPRESA:

La empresa Cueros Vélez S.A.S. esta legalmente constituida en Colombia
bajo la razon social CUEROS VELEZ SOCIEDAD POR ACCIONES
SIMPLIFICADA (S.A.S.). Su inscripcion se encuentra vigente en la Cadmara de
Comercio de Medellin y cuenta con su NIT 800.191.700-8 y registro ante el
Registro Unico Tributario (RUT) de la DIAN.

Esta empresa esta dedicada al disefio, fabricacion, comercializacion y
exportacion de productos de marroquineria, principalmente articulos en cuero
natural y cuero regenerado como bolsos, billeteras, calzado y accesorios.

Cuenta con experiencia en el mercado nacional e internacional y tiene las
certificaciones necesarias para garantizar la calidad de sus productos, el
cumplimiento de las normas medioambientales y las exigencias del comercio
exterior.

Ademas, esté inscrita y autorizada para operar en la Ventanilla Unica de
Comercio Exterior (VUCE), lo que le permite realizar de manera agil y legal todos
los tramites relacionados con exportacion.

En sus operaciones, Cueros Vélez S.A.S. promueve politicas de

sostenibilidad, responsabilidad social y economia circular, alineandose con las



tendencias actuales del mercado internacional, especialmente en paises europeos

como Francia.
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12. 1 TRAMITES ANTE LAS ENTIDADES DE CONTROL
VUCE

El registro de la empresa Cueros Vélez S.A.S. ante la VUCE es obligatorio
para poder realizar cualquier tramite de exportacion de manera legal y eficiente en

Colombia.

El proceso de registro se realiza de la siguiente manera:

La empresa debe contar previamente con su Registro Unico Tributario

(RUT) y estar habilitada como exportadora ante la DIAN.

Posteriormente, debe gestionar la obtencion del certificado digital
(Certicamara), el cual garantiza la autenticidad de las transacciones

electronicas y la validez juridica de los tramites realizados en la plataforma.

Con el certificado digital activo, se debe enviar un correo a la direccion
registro@mincit.gov.co, adjuntando la siguiente informacion de la

empresa:

o NIT, con su respectivo digito de verificacion.

o RUT.

o Razdn social de la empresa.

o Nombre del representante legal.

o Direccion fisica y correo electronico para notificaciones.

o Numero telefénico y ciudad de domicilio.



Este registro permite a la empresa acceder de forma directa y segura a todos los
trAmites necesarios para la exportacion, garantizando el cumplimiento de los
requisitos legales y normativos establecidos por el Ministerio de Comercio,

Industria y Turismo (MINCIT).

BENEFICIOS PARA LOS COMERCIANTES

Se reducen costos asociados a las demoras.
Agilidad en la liberacién de la mercancia.
Reglas mas claras y predecibles.

Mejora en la eficiencia de los recursos.
Informacién mas transparente del Gobierno.

REQUISITOS PARA REGISTRARSE ANTE EL VUCE:

1. Poseer nombre de usuario y clave.

2. Contar con un certificado digital (certicamara).

3. Una vez se obtenga el certificado digital, enviar un correo electronico a esta

direccién reqgistro@mincit.gov.co; informando:

RUT

NIT

Digito de verificacion

Nombre de la empresa

Nombre del representante legal

Direccion de correo electronico para notificacion

Numero de teléfono


mailto:REGISTRO@MINCIT.GOV.CO

v" Direccion y ciudad de residencia

Los datos deben coincidir con

la informacién registrada en el Certificado

Digital y si llegan a actualizar datos es importante reportarlos ante esta direccion de

correo: registro@mincit.gov.co.

llustracion 5

VUCE
Ejemplo de diligenciamiento:
Campo

RUT:

Teléfono:

E-mail:

Direccion:

1D Usuario:

Identificacion firmante:
Contrasefia:

Nombre Representante Legal:
Teléfono Representante Legal:
Nombre completo:

Celular:

Ciudad:

Tipo de usuario:

Lugar de expedicion:
Repetir contrasefia:
Identificacion representante legal:

E-mail representante legal:

Importaciones

Exportacién/contingentes de exportacion

Informacion a diligenciar

800191700-8

(+57) 310 448 6083

comercial@cuerosvelez.com

Calle 38N #6N-35, Cali, Colombia

cuerosvelezl

360862367 (C.C. representante legal sin DV)

(Tu clave segura)

Carolina Vélez Saab

(+57) 310 448 6083

Carolina Vélez Saab

3202853520

Cali

Empresa

Cali

(lgual a la anterior)

360862367

comercial @cuerosvelez.com


mailto:REGISTRO@MINCIT.GOV.CO

12.2 VERIFICACION DE LAS DESCRIPCIONES MINIMAS:

Durante el proceso de exportacion, es fundamental que la descripcion de la
mercancia sea clara, precisay cumpla con los estandares internacionales
para evitar inconvenientes en las operaciones aduaneras Yy logisticas, tanto en

Colombia como en el pais de destino.

La descripcion debe reflejar de forma detallada:
La naturaleza del producto.

El uso o funcion principal. Las caracteristicas fisicas relevantes (materiales,
presentacion, medidas, entre otros).

El codigo arancelario correspondiente (partida arancelaria).

En este caso especifico, la mercancia debe describirse de la siguiente manera:

Descripcién comercial correcta:
"Bolsos tipo bowling elaborados en cuero regenerado, color variado,
con forro interno, accesorios metalicos, uso para dama. Producto de

manufactura colombiana, marca Vélez."

Esta descripcion debe ser utilizada en:

Factura comercial.

Lista de empaque.

Declaracion de exportacion.

Documentacion de transporte.



Esto garantiza que tanto las autoridades aduaneras colombianas como las
del pais de destino (Francia) puedan identificar correctamente la naturaleza del
producto, evitando confusiones, sanciones o demoras en los trdmites de comercio

exterior.
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12. 3 NORMATIVIDAD LEGAL.:

PAIS DE ORIGEN: (COLOMBIA)

Requisitos Legales para la Exportacion:

En Colombia, toda persona natural o juridica que desee exportar debe

cumplir con los siguientes requisitos establecidos por las entidades de control y

normatividad aduanera:

Estar legalmente constituido como empresa y registrado ante la DIAN con
el Registro Unico Tributario (RUT) habilitado para actividades de
exportacion.

Registrar su operacion de exportacion ante la Ventanilla Unica de
Comercio Exterior (VUCE).

Contar con la partida arancelaria correcta para la mercancia a exportar.
Cumplir con las normas legales vigentes relacionadas con la sostenibilidad,
materiales, certificacion de origen y documentacion soporte para los
productos.

Tener vigente la declaracién juramentada de origen para aquellos
productos que apliquen bajo acuerdos comerciales internacionales.
Conservar la documentacion soporte de todas las operaciones de
exportacion por un periodo minimo de 5 afios (en formato fisico o digital).
Presentar, cuando sea requerido, la Declaracién Andina de Valor a traves

de una agencia de aduanas.



PAIS DESTINO: (FRANCIA)

Documentos requeridos para el ingreso de mercancias:

Para exportar hacia Francia, como pais miembro de la Unién Europea, se

deben presentar los siguientes documentos:

o Factura Comercial.

e Listade Empaque (Packing List).

« Certificado de Origen (para beneficios arancelarios segun acuerdo
comercial Colombia - Unién Europea).

o Conocimiento de Embarque (BL) o Guia Aérea (AWB) segun el tipo de
transporte.

e Pdliza de Seguro Internacional.

« Documentos que acrediten el cumplimiento de las normas ambientales y
requisitos de sostenibilidad del producto.

« Cualquier otro documento que las autoridades aduaneras francesas

requieran segun la naturaleza del producto.

13. TERMINO DE NEGOCIACION INTERNACIONAL:
El término de negociacion elegido para esta operacion es el INCOTERM

CIF (Cost, Insurance and Freight) Le Havre, Francia.

Este Incoterm establece que Cueros Vélez S.A.S. asume los costos y

riesgos hasta que la mercancia llegue al puerto de destino (Le Havre), incluyendo



transporte principal y seguro internacional. A partir de la llegada, los costos y

riesgos son asumidos por el comprador en Francia.

OBLIGACIONES DEL EXPORTADOR:
Toda persona juridica debe estar domiciliada legalmente en Colombia.
Toda persona natural debe estar registrada ante la DIAN mediante el RUT.

El exportador debe presentar la solicitud de exportacion autorizada a través

de la VUCE.

Se debe manifestar, mediante declaracion juramentada, que los
productos cumplen con las normas de origen y demas requisitos establecidos

en el acuerdo comercial vigente.

Contar con toda la documentaciéon soporte que acredite el
cumplimiento de requisitos legales al momento de presentar la declaracion

aduanera

Presentar la Declaracion Andina de Valor, si aplica, a través de la

agencia de aduanas correspondiente.

Conservar todos los documentos soporte, recibos oficiales de pagos en
bancos y demas soportes por un periodo minimo de 5 afios, en formato fisico

o digital.

Mantener vigente la declaracion juramentada de origen para cada

producto incluido en las declaraciones de origen o facturas comerciales, segun



corresponda

13.1 RESPONSABILIDADES:

RESPONSABILIDADES DEL VENDEDOR INCOTERM CIF - LE HAVRE,

FRANCIA:

Las responsabilidades del vendedor bajo el Incoterm CIF (Cost, Insurance

and Freight) son las siguientes:

Preparar los bienes conforme al contrato, asegurando calidad, cantidades, y

embalajes adecuados.

Entregar los bienes a bordo del buque en el puerto de Buenaventura,

Colombia, en la fecha acordada.

Asumir los costos hasta el puerto de destino, incluyendo flete y seguro

internacional.

Realizar y asumir los costos de todos los trdmites aduaneros de

exportacion.

Contratar el seguro internacional de transporte hasta Paris, Francia.

RESPONSABILIDADES DEL COMPRADOR INCOTERMS CIF - LE HAVRE,

FRANCIA:



Realizar y asumir los costos de los tramites aduaneros de importacion en

Francia.

Gestionar el retiro y transporte interno de la mercancia desde el puerto

hasta sus instalaciones.

Asumir los costos de descarga, impuestos y aranceles en destino.

Asumir cualquier riesgo sobre la mercancia a partir del momento en que

llega al puerto de destino.

13.2 CONTRATACION DEL TRANSPORTE Y SEGURO INTERNACIONAL:

La empresa Cueros Vélez S.A.S. utilizara un agente de carga maritima para
la exportacion de los bolsos hacia Francia. El seguro seréa contratado a traves de
la misma agencia, cubriendo todo riesgo desde Colombia hasta el puerto de

destino en Francia (Le Havre).

En caso de transporte aéreo (para envios mas rapidos o pequefios

volumenes), se utilizara un agente especializado en carga aérea.

A continuacion, se relacionan los documentos para la creacion como cliente

ante la agencia de aduanas, para el proceso de exportacién en Colombia:
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Acuerdo de seguridad Agencia de aduanas

llustracion 9

Acuerdo de Seguridad

ACUERDO DE SEGURIDAD CLIENTE

COL. MAS

De una parte, la sociedad COLMAS S.A.S. Agencia de aduanas nivel 1, Miembro del Grupo
Leschaco, sociedad debidamente constituida y existente de conformidad con las leyes
de Colombia, con NIT 830.003.960-0, con domicilio en Bogota D.C., Colombia,
representada en este acto por JUAN CAMILO ORTEGA CONVERS, identificado con cédula
de ciudadania No 79.945.711 en su calidad de Representante Legal, (En adelante,
COLMAS) y de otra, (Cuend \ele2 €BS  sociedad debidamente constituida y
existente de conformidad con las leyes de Colombia, cuyo objeto social principal
e arhesles mamoqomena Y moela identificada

es Fabmcucion de ¢
NIr 200 24% 420 -2 , con domicilio_2lle 3> Nor 6N -

con
representada legalmente por Cu<*O vebes SAS , identificado  (a)
CeX_ CE No. B00-24% 459-3 . de, __ Culi (En adelante, EL

CLIENTE) convienen celebrar el presente acuerdo de seguridad para dar cumplimiento a
la normatividad legal vigente de prevencion del lavado de activos y financiacion del
terrorismo, corrupcién, trafico de estupefacientes y delitos conexos, al Decreto 3568 del
27 de septiembre de 2011, , la Resolucién 004089 del 22 de mayo de 2018 expedidos
por la DIAN, sus anexos y demas normas que lo regulen o modifique, al Manual
SAGRILAFT y las politicas internas de la compaiifa, conforme a las siguientes clausulas:

OBJETO: Establecer estrategias conjuntas que permitan a las empresas cumplir las
normas y estandares de seguridad en la cadena de suministro internacional, para evitar
que puedan ser involucradas en actividades ilicitas como el lavado de activo,
financiamiento del terrorismo, narcotrafico, contrabando soborno, corrupcion y todas
aquellas actividades que puedan afectar el comercio internacional o que estén por fuera
del marco legal.

De otra parte, cumplir con normatividad legal vigente que aplica a cada compania de
acuerdo con el desarrollo de su objeto social.

POLITICA DE SEGURIDAD.

Primera: Cumplir con todas las leyes, normas, reglamentaciones y requisitos
aplicables a la prestacion de servicios de la compafiia. Contar con las autorizaciones
legales que permitan su operacion.

Segunda: Suministrar anualmente la informacion y documentacion solicitada por
COLMAS, de acuerdo con lo establecido en la Circular Externa DIAN 0170/2002, para
mantener la informacién de conocimiento del CLIENTE actualizada.

Tercera: Tener un sistema de administracion de riesgos que prevea actividades
ilicitas, tales como; lavado de activos, contrabando, tréfico de estupefacientes, trafico de
sustancias para el procesamiento de narcéticos, terrorismo, financiacién del terrorismo.
trafico de armas entre otras.

Cuarta: Contar con un programa de seguridad o implementar politicas y
procedimientos documentados que incluyan como minimo a los empleados, clientes,

Prohibido el uso, distribucién, reproduccidn, modificacién, transferencia o transmisién de este documento para cualquier propésito en
cualquler forma o por cualquier medio. Si este documento se encuentra impreso o se garantiza su vigencia, por o tanto, se considera
cor's no

llustracién 8

Se suscribe el presente acuerdo
pors

Do [wall)

n Camilo
]c‘% No. 79.945.711 de Bogotd D.C

Representante Legal

Empresa y/o Entidad (Firma del representante legal de la empresa o entidad que

suscribe).

) .

Uero Jafor shs

Sl MR e
Nombre: Jw\qum Con-

C.C. No. 3.085.000- 3w
Representante Legal

2~

distridacion, resroducsdn, modificacdn, transferencis © transmisidn de este documento para Cuskuier propésKo en
por cusiquier medic. S! este dIUMEND e EACUENZ2 IMPrESD 0O Se GITANIZE T VIgERCR, PO 10 LaNED, Se Considera

o uso,

P ommcrsen

r.nl..



Mandato aduanero

llustracion 10

2;:"\’::’ Qu!n " 3unu‘u
CONTRATO DE MANDATO

Yo. INombre del representannte legal de Cuero Vélez S.A.S), identifiodao(a)
con cédula de cludadania [humero de cédula), xhuoneyo de cédula). acran
en calidad de Representante Legal dé la empreca [CUERO VELEZ S.AS.].y
NIT [NIT de Cuerd Vélez). quien pora efectos del presente contrato se denomi-
nara [EL MANDANTE], hemos acordado suscribr el siguiente contrato de
mandato que se |égira per las siguientes clausulas y en to no previso.

PRIMERA, OBJETO DEL CONTRATO. EL MANDANTE la facultad para quie
en s nonkrs elabore, tramite y firme ante la Direccion de Impuestos y Aduana
Nacionales deciaraciones juranentadas de origen y/o los certificados de
origen de mercancias con destino a

SEGUNDA RESPONSABILIDAD DEL MANDANTE. EL MANDANTE se respon-
sabilize por los datos suministrados en los documentos tramitados por el
MANDANTARIO v se obliga a mantenér por el lérmino que fije el respettivo
Acuerdo Comercial los registros y documentos que la mercancia es
originaria v ponerios a disposicion de la autoridad aduanera del pais de im-
portacion o del pais de expdrtacién cuando lo réquleran.

TERCERA. DURACION, La duracion del presente contrato sera de doce meses

Se suscribe en la ciudad de Santiago de Call, a los 25 dias del mes de 2025

[Nombre del Representante Legal] [Nombre oel Represent ate Legal de Agencial
C.C. No. [numero cédula C.C No. [numero cedula
Representante Legal Representante Legal

NUVA AGENCIA DE ADUANAS

[Nombre del Representante Legal] [Nombre cel Representante Legr de Agencial
CUERO VELEZ S.AS. EL Mandatario




Poder en el puerto

llustracion 11

VELEZ

S.AS.
Santiago de Call, 26de julio de 2025

Sefiores
ONE COLOMBIA SAS.
Atn. Oficina Puerto

Asunto, Carta Poder manejo contenedores de impotacion

Joaquin Ruiz, ________ respondentie de Cuero VELEZ SAS., autorizes
SIACOMEX Agencia de Aduanas S.A.S.,« con NIT No. 690.300.0021-1
a handle and hringoutin____ menthe time specified by line to
travel at SIACOMEX AGENCIA DE ADUANAS S.AS. Nivel1 de nnpr
NIT 869.278.133-2

Cuero VELEZ SAS. is responsible for delays and must res confirmthe
containers must be returned within the time specified by line; undniterty,
otherwise, will pay lay delays until the day they are returned and for
damages to conteiners in our possession. It requests invoices to be
sent to Calle 58Nte #SN-35, at pledging to pay it within8
days of recelpt. ONE amount paid to pay its within.

Joaquin authorizes ONE COLOMBIA SAS. for cargo retention, using
reintegration transfer to electronic transfer____ at Banco:a
expect notification to Sr. performing as:

at corrreo@cuero-velez.com, unless

revocated eariier.

%@M Rz

Joaquin Ruiz
Representante Legal
C.C. No.




13.3 COSTOS DE EXPORTACION:

llustracion 12

Matriz estimada en pesos colombianos

Concepto Costo por unidad (COP) Cantidad Subtotal (COP)
Produccién 240,000 270 64,500,000
Embalaje y Empaque 5,000 270 1,350,000
Transporte Interno en Colombia - - 2,000,000
Flete Mantimo (Buenaventura - - - 9,000,000
Le Havre)
Sequro Internacional - - 1,200,000
Costos Aduaneros Exportacién - - 1,500,000
Documentacidn y Legalizacion - - 500,000
Total Estimado 80,650,000
13.4 ETIQUETADO:

13.4.1 ETIQUETADO EN COLOMBIA:
Cueros Vélez S.A.S. cumple con la normativa colombiana de etiquetado

para productos de exportacion. Cada bolso incluira:

Nombre del producto.

Pais de origen (Hecho en Colombia).
Composicion de materiales.
Instrucciones de cuidado.

Informacion del fabricante



13.4.2 ETIQUETADO EN PAIS DE DESTINO DE EXPORTACION:

Las etiquetas incluiran ademas la traduccion al francés y cumpliran con las
normativas europeas, especialmente en cuanto a materiales, pais de origen,

advertencias e instrucciones de uso y conservacion

13.4.3 ENVASE Y EMPAQUE DEL PRODUCTO:
Cada bolso serd empacado individualmente en fundas ecoldgicas
reutilizables. Posteriormente seran colocados en cajas de cartén corrugado

reforzado para garantizar proteccién durante el transporte internacional.

13.4.4 EMBALAJE:
El embalaje se hara en cajas maestras para facilitar su manipulaciéon. Estas
cajas estardn marcadas con las indicaciones necesarias de manejo, apilado y

destino. Todo el embalaje sera apto para exportacion maritima.

13.4.5 UNITARIZACION DE LA MERCANCIA:
Las cajas seran paletizadas sobre estibas de madera tratada para
exportacion, aseguradas con cintas y recubiertas con stretch film, lo que facilita su

manejo en puertos y transporte.

14. CONTENEDOR (S| SU CARGA VA EN CONTENEDOR O UN EQUIPO

ESPECIAL):

La carga sera consolidada en contenedores estandar de 20 pies para

transporte maritimo, dado el volumen moderado del pedido.



15. OBTENCION DE VISTOS BUENOS PARA EXPORTACION:

Se requeriran los vistos buenos del Ministerio de Comercio, Industria 'y
Turismo a través de la VUCE, y las certificaciones necesarias de sostenibilidad y

origen colombiano para cumplir con las exigencias del mercado francés.

16. CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL.:

El contrato incluird las siguientes condiciones:

Exportador: Cueros Vélez S.A.S.

Importador: Empresa ubicada en Paris, Francia (Luxury Leather SAS,).
Incoterm: CIF Le Havre, Francia.

Forma de pago: 50% anticipo, 50% contra documentos.

Producto: Bolsos en cuero regenerado.

Cantidad: 270 unidades.

17. POLIZA DE SEGURO
Se contratara una péliza de seguro internacional tipo Todo Riesgo para

cobertura del trayecto maritimo hasta Le Havre, Francia.



17.1 FACTURA COMERCIAL

llustracion 13

Muestra de Factura Comercial

EXPORTADOR: QuUD \lekz, SAS

CEDULA JURIDICA: 8C0 19| 300 -9 ACTURA
cobiGo DE EXPORTADOR: qO105450! FEO

VconslcNATARlo Lunm; rlhers. A-S-@alﬁ% ‘F‘@?‘nw o s

- DIRECCION:

fms oE oss'rINL?m wq .




17.2 LISTA DE EMPAQUE:

E

LISTA DE EMPAQUE

() No.Factra .20 = ]aj = de Fecha
Cantidad (2) Numero (3)  |Contenido de cada bulto (4 D‘"""’W?S‘f cada bulto [ pegs bruto de cada bulto (6)
230 90 Polff wero A0 X20% 20 0.699 kg-
regyeneracls
mJSd-el ©
' \2— 023301

Método de Embalaje: @) (ajg cqron mewgudo rwdc—:(e
Marcasy nimeros:  (8) \J2— 02»30|— (. ol e2

Numero total de Bultos (9) 2 3O

Volumen total (10 230

Peso Neto Total 1) 0- (O

Peso Bruto Total (12) 0 -4 -

Sugerencias para el llenado

1. Referencia al nimero de factura que ala exp i6n. Si se omite la ia a la factura puede resultar dificil emparejar los documentos, si estos se separan.
2. Numero total de cajas por tipo de enel Si no indica la cantidad de cajas que contienen el mismo tipo de mercancias, sera mas dificil
comprobar la expedicién. a5
3. Para cada tipo de los a las cajas que Sino se las cajas, o se ir . pueden producirse confusiones para
las autoridades aduaneras y para el cliente.
4. Contenido de cada caja. Sino sed el sera dificil i las p: ¢
5. Di i de  caja. Si se omiten las dimensiones y la unidad de medida, pueden surgir dudas.
6. Peso bruto de cada caja. Si se omiten el peso o la unidad de peso, pueden producirse demoras.
7. Forma de las Sise en “paletas”, debera indi Si requi una i i I, debera indicarse también
8. Forma de marcar las cajas y los nimeros utilizados.
9. NGmero total de bultos de la expedicion.
10. Volumen total de la expedicién, en metros clibicos.

| 11. Peso neto total ido el je) de la i

12, Pes total de la expedicion enviada. Si se omite el peso neto o se confunde con el peso bruto, pueden surgir malentendidos y gastos adicionales.

BICS| Escaneado eon CamScanner




17.3 DOCUMENTO DE TRANSPORTE

Date BILL OF LADING — SHORT FORM —

G

[Name) Couoo vk Sp.
lmwdrsc"l&(]hk 20:}c- iéu.-zs
| o
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[Name] L‘mxj:noc%"h
|

13 e do Fa

e [N. - - g . '
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17.4 CERTIFICADO DE ORIGEN:

En caso de que aplique. A continuacion, un ejemplo:

ACUERDO DE PROMOCION COMERCIAL COLOMBIA -

EMIRATOS ARABES UNIDOS

EMIRATOS ARABES UNIDOS - COLOMBIA TRADE

PROMOTION AGREEMENT

CERTIFICADO DE ORIGEN / CERTIFICATE OF ORIGIN

1. Acuerdo Comercial Colombia - Union
Europea

| 1. Razon social, direccion, teléfono y correo
electronico del exportador: |

| CUEROS VELEZ S.AS. |

| Calle 38N #6N-35, Cali, Colombia |

| Teléfono: (+57) 310 448 6083 |

2. Periodo cubierto / Blanket period:
Desde (DD/MM/AA): 2025/01/01
Hasta (DD/MM/AA): 2025/12/31

3. Razoén social, direccion, teléfono y
correo electrénico del productor: |

| CUEROS VELEZ S.A.S. |

| Calle 38N #6N-35, Cali, Colombia |

| Teléfono: (+57) 310 448 6083 |

| comercial@cuerosvelez.com |

4. Razon social, direccion, teléfono y
correo electrénico del importador: |
| Luxury Leather SAS |
| 25 Rue Saint-Honoré, 75001 Paris, Francia |
| Teléfono: +33 14578 2312 |
| contacto@luxuryleather.fr |

5. Descripcion de las 6.
mercancias: 4202.31.0
Bolso tipo bowling en cuero  [0.00
regenerado

7. Criterio

Preferenci

al: 4.1 (b)
i)

8.VVValor

Contenid

0
Re?\}%nal: NV

9. Factura

10. Pais
de
Origen:
COLOMBI
AOrigin




Ref.: 025-BW / Material: Cuero |621220 4.1 (b)i) |NO IEC 1015 |CO
regenerado y poliéster / Uso: 2023-09-
Dama / Cantidad: 270 unidades 19

11.Certificacion de Origen / Certification of Origin

Declaro bajo la gravedad de juramento que / | certify that:

La informacién contenida en este certificado es verdadera y exacta, y me hago
responsable de comprobar lo aqui declarado. Estoy consciente que soy
responsable por cualquier declaracion falsa u omisiéon hecha en o relacionada con
el presente certificado. / The information on this certificate is true and accurate and
| assume the responsibility for providing such representations. | understand that |
am liable for any false statements or material omissions made on or in connection

with this certificate. )
Me comprometo a conservar y presentar, en caso de ser requerido, los documentos
necesarios que respalden el contenido del presente certificado, asi como a notificar
por escrito a todas las personas a quienes se lo entregue, de cualquier cambio que
pudiera afectar la exactitud o validez del mismo. / | agree to maintain and present
upon request, documentation necessary to support this certificate, and to inform, in
wrltlngt all persons to whom the certificate was given of any changes that could
affect'the accuracy or validity of this certificate.
Las mercancias, Son originarias del territorio de las partes y cumplen con |os
requisitgs de origen quEJe les son_apllc?bles conforme al Acuérdo de Promocion
Comercial Colombia - Estados Unidos. / The goods originated in the territory of the
arties, and comply with the origin rec*ulrements specified for those goods in the
olombia - United States Trade Promotion Agreement. ) ,
Las mercancias no han sido objeto de Brocesamlento ulterior o de cualquier otra
operacion fuera de los territorios de las Partes, salvo en los casos establecidos.en
el Articulo 4.13. / The Igoods undergoes no further production or other operation
outside the territories of the Parties Unless specifically exempted in Article 4.13.

Firma autorizada / CUEROS VELEZ

AS. | Nombre de la empresa / Luxury Leather
SAS
Nombre / Name: Carolina Goémez | Cargo /Title:

JEFE DE COMERCIO EXTERIOR




17.5 Documentos aduaneros de exportacion:

llustracion 14 SAE

wae [72101255) zcij Ciporue

Espacks reserveds pars e DIAN a%: SRS IRy, 4. Numero de formulario

LT e e 602

60L-000245 .

90 | 18. Namers de s.0v. Ir.mm & Segundo apelido 9. Primer nombre 10. Otros nombres
"““'} oloouisigigst 11|14 | L — ee—]
socisl
bl Joero el S.A . L —
am%“ln Nimers de identficacién 2. 0v. ln e aoelice 29, Segunda spelido 30. Primer nombre 31, Otros nombres
Nt | qo00i1s8a < | | |
32 Razonsocel |
(o le2 s
= T 98 T34. Nomero de identcaccn Jnmm 36. Segundo apelido 37. Primer nombre 38, Otros nombres
N | oicues I I [
39, Razon social
40, Domicllio (Direccion) 41, Paly Cod, |42 Cluded
Coille 28 Node B on— 25 aalomioia ndaqo ealy
43. No. Formuerio arterior 44 No. Referencia 45. No. Aulorizacin global 48,149, 96 grograme s deNSVCo de
47. Régimen sdusner -ZOK“IHQ) Proceds Céd. | 50. Tipo de embarque
: = Céd. 48, Aduana despacho Céd. | 49. Regidn oncia
2 I el 0369 | anphro R
51. Tipo dulos ©6d. |52 Natursleza de ln vransaccion C6d. | 53. Tipo de solictud .50 |55, Luger do entrega
l"-l“’\ct f\u 5 | WV‘""‘ | O‘r\ql,nq I tob qu n“"'t
* | rmnsace 58. Tasa do camblo 59, Forma pago
1n.n(k;<nuu. I .\ool mf ,Ui 9!)
7 65. Modo de ransporte céd. |u.mc--w
s[] w[] |
68, Lugar de embargue Cod. [0, Pais dostno fial cod
reaventueu |49 | oty Pus raventven | Broimtan |
70. Lugar destino final cod. |n|.uwmwmu Céd. |72 Depéaho hablitac cod.
Pans aull [ %0 fonica packoo |
m".mam 76.0V. |76, Primer apeltdo 77. Segundo apellido 78, Primer nombre " 79, Otros nombres
1u e!oooweex | I | |
80, Razén soclal

Tt velez 505

iz R e e EO=r

.ﬂm..:z..::.-'_lu—-

85. Valor total fletes USD 86. Valor total seguros USD 87. Valor total otros gaslos USD 88. Total valor FOB USD 89, Valor total exportaciones USO
{22 Joo bSO ALe]
90. Total valor agregado nacional USD 91. Valor a reintegrar USD 92. Tolal series 93. Total nimero de bullos | 94, Total peso brulo kgs.
[ b svo I ! o 12D
95. No. de aceptacion 97, No. de radicacién

“915 01,2 SO -2005 =159

Colombia, un compromiso que no podemos evadir.

Firma de quien ol documento

1001, Apellidos y nombres Joaquln QU{'L,
1002 TpoDoc. € 1003.No.Kdentcacn /. OBS - oqo

¥ 1004, OV
1005, Cod. Representacién I M LOMERLS aJdr

IESEScar

’Céﬂﬁ;canner T




llustracién 15 DEX

> [0l 0] .17
T j
7; .a RJO%)

rancela - Incluya marcas, seriales y olros). Si el campo

—

s Q!t.’?mo -
j 'or (ne.\lxl\d\—cq\rvv"’\R

 neto kgs. , Total valor FOB USD [98. Total valor agregado Nal. USD| 99, Cantidad

2 birvo | S0 Rl Sl
31 do I sxporiacn USO 104, Valor 8 rentegrar USD
‘wuwm 118, Fochs

e <] (02T 75

e muum&\)eu(uv_ 212
. iocc. ).VQ( poyp 489 .




18. CONCLUSIONES:

La exportacion de bolsos en cuero regenerado desde Santiago de Cali
hacia Paris, Francia, representa una oportunidad comercial viable y sostenible.
Este proyecto ha permitido identificar que Francia, particularmente su capital,
ofrece un mercado competitivo pero abierto a productos innovadores, de calidad y

responsables con el medio ambiente.

Cueros Vélez S.A.S. cuenta con la infraestructura, la experiencia y los
certificados necesarios para cumplir con los estandares del comercio internacional,
especialmente aquellos exigidos por la Union Europea. Ademas, el uso del cuero
regenerado no solo posiciona el producto en una tendencia global sostenible, sino
gue responde a las nuevas demandas del consumidor que prioriza la moda

consciente y responsable

Los andlisis de mercado, logistica, normatividad, costos, empaque,
etiquetado y transporte demuestran que el proyecto es factible, tanto en términos
econdmicos como en sostenibilidad. Cumple con las condiciones necesarias para
consolidarse como una estrategia exportadora exitosa que no solo beneficia a la
empresa, sino que también promueve la imagen de Colombia como proveedor de

productos de alta calidad y bajo impacto ambiental.



RECOMENDACIONES

1. Fortalecer la identidad de marca en el mercado europeo:

Se recomienda desarrollar campafas de marketing dirigidas
especificamente al consumidor francés, resaltando el valor sostenible, la
calidad artesanal y el origen colombiano de los bolsos en cuero regenerado.
Esto contribuira a posicionar a Cueros Vélez S.A.S. como una marca

diferenciada y alineada con las tendencias éticas de consumo en Europa.

2. Establecer alianzas estratégicas con distribuidores locales en Francia:

Para facilitar la entrada y consolidacion en el mercado francés, es
aconsejable establecer acuerdos con boutiques, cadenas de moda
sostenible o plataformas de e-commerce especializadas. Estas alianzas
permitiran mayor visibilidad, penetracion de mercado y retroalimentacion

directa del consumidor final.

3. Dar continuidad al analisis de costos logisticos y aduaneros:

Aunque el proyecto es viable, se recomienda realizar revisiones
periddicas de los costos asociados al transporte, aranceles y tipo de
cambio, con el fin de optimizar margenes de rentabilidad y adaptarse a
posibles cambios econdmicos o normativos que puedan surgir en el

contexto europeo



Bibliografia
LA, C. E. (S/F). ¢ QUE ES LA POLIZA DE SEGURO ENM LA EXPORTACION?

Obtenido de https://comercioexterior.la/contratos-internacionales/poliza-de-

seguro-en-la-exportacion/

BOGOTA, C. D. (2019). palett. Obtenido de
https://bibliotecadigital.ccb.org.co/server/api/core/bitstreams/63892993-
c3e5-47b7-930a-2b96175406b7/content

COLOMBIA, U. P. (2018). Analisis del sector: industria textil en los Emiratos
Arabes. Obtenido de
https://repository.unipiloto.edu.co/handle/20.500.12277/9258

CONTAINERS, L. (2021). MEDIDAS DE UN CONTENEDOR. Obtenido de
https://www.facebook.com/p/LEO-Containers-100063993072616/

DAVIVIENDA. (S/F). REINTEGRO DE DIVISASPOR EXPORTACION. Obtenido de
https://www.davivienda.com/wps/portal/empresas/nuevo/menu/empresarial/
globalice_su_negocio/exportadores/reintegro_divisas_exportacion/!ut/p/z1/h
Y47D4lwGEV_CwOj7VcetboVwyBEoixiF1MIAok8UqgN_946mmi42809J71Y
4AKLQT67RupuHOTd90ugV5-dgiyJvMOOpx7wOD7maZTvg8zH5yVA

EXPORTADOR, D. D. (2020). FACTURA COMERCIAL. Obtenido de
https://www.diariodelexportador.com/2017/10/factura-comercial-definicion-

contenido.html

FocusEconomics. (2024). EAU Inflacion Enero 2024. Obtenido de
https://www.focus-economics.com/es/countries/eau/news/inflacion/la-
inflacion-de-dubai-alcanza-en-enero-su-nivel-mas-alto-desde-octubre-de-
2023/

ICONTAINERS. (2023). QUE ES EL BILL OF LADING. Obtenido de
https://www.icontainers.com/es/2011/07/07/bl-bill-of-lading/



INTERTEK. (2017). Actualizacién de Requisitos de Etiquetado de Producto para
Exportaciones a Arabia Saudi. Obtenido de
https://www.intertek.es/comercio-exterior/actualizaciones/arabia-

saudi/febrero-2017-requisitos-etiquetado-producto-exportaciones/

JURISCOL, S. (2019). El Ministro de Comercio, Industria y Turismo,. Obtenido de

https://www.suin-juriscol.gov.co/viewDocument.asp?id=30036618
MOSQUERA, D. (2024).

MUISCA. (2005). Consulta por estructura arancelaria. Obtenido de
https://muisca.dian.gov.co/WebArancel/DefConsultaEstructuraArancelaria.fa

ces

MUISCA. (2005). Perfil de la mercancia. Obtenido de
https://muisca.dian.gov.co/WebArancel/DefConsultaEstructuraArancelaria.fa

ces

MUNDI. (2024). QUE ES PAKING LIST. Obtenido de

https://mundi.io/exportacion/que-es-el-packing-list-o-lista-de-empaque/

NACIONALES, D. D. (S/F). MANUAL DEL PROCESO DE SALIDA DE
MERCANCIAS. Obtenido de
https://www.dian.gov.co/Transaccional/GuaServiciosLinea/manual_proceso

salida_mcias.pdf

NORMATIVA, S. U. (2019). DECRETO 1165 DE 2019. Obtenido de

https://www.suin-juriscol.gov.co/viewDocument.asp?id=30036618

PRO, O. (2022). Acerca de. Obtenido de https://oec.world/es/profile/bilateral-

product/broadcasting-equipment/reporter/are

PROCOLOMBIA. (2018). GUIA PRACTICA PARA CONOCER EL PROCESO DE
EXPORTACION DE BIENES. Obtenido de
https://procolombia.co/publicaciones/guia-practica-para-conocer-el-proceso-
de-exportacion-de-bienes



PROCOLOMBIA. (2021). Compradores internacionales demandan mas fajas
colombianas en medio de la pandemia. Obtenido de
https://procolombia.co/sala-de-prensa/noticias/compradores-
internacionales-demandan-mas-fajas-colombianas-en-medio-de-la-

pandemia

SCRIBD. (2020). CIRCULAR 0170. Obtenido de
https://es.scribd.com/document/457060046/Circular-0170-DIAN-Formato

WIKIPEDIA. (2024). Politica. Obtenido de
https://es.wikipedia.org/wiki/Emiratos_%C3%81rabes_Unidos#:~:text=Emira
t05s%20%C3%81rabes%20Unidos%20es%20un,los%20trabajadores%20so
n%20bastante%20limitados.

FocusEconomics. (2024). Francia: Informe Inflacion y Economia. Obtenido de

https://www.focus-economics.com/es/countries/france

ICONTAINERS. (2023). Qué es el Bill of Lading. Obtenido de
https://www.icontainers.com/es/2011/07/07/bl-bill-of-lading

MINCIT. (2024). Ventanilla Unica de Comercio Exterior. Obtenido de

https://www.vuce.gov.co

PROCOLOMBIA. (2018). Guia practica para conocer el proceso de exportacion de
bienes. Obtenido de https://procolombia.co/publicaciones/guia-practica-para-

conocer-el-proceso-de-exportacion-de-bienes

PROCOLOMBIA. (2021). Compradores internacionales demandan mas productos

sostenibles en Europa. Obtenido de https://procolombia.co/sala-de-prensa/noticias

PROCOLOMBIA. (2022). Oportunidades para el cuero colombiano en mercados

europeos. Obtenido de https://procolombia.co/colombiatrade/exportador/articulos

VELEZ, C. (2025). Documentacion interna de exportacion. Cueros Vélez S.A.S



Wikipedia. (2024). Francia: Economia. Obtenido de

https://es.wikipedia.org/wiki/Francia

WISE. (2024). Euros a pesos colombianos. Obtenido de

https://wise.com/es/currency-converter/eur-to-cop-rate

WITS. (2024). Comercio Exterior Francia. Obtenido de https://wits.worldbank.org



